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Forord

Syftet med denna rapport ir att analysera olika aspekter av internationaliseringen.
Pé vilket sétt paverkas produktivitet, sysselsdttning och tillvaxt i det svenska
néringslivet? Sarskilt intressant &r integrationen av nya ekonomier i vérlds(]
ekonomin, framfor allt Kina, Indien och de nya EU-linderna i forna Osteuropa.

Internationaliseringen har okat betydligt under de senaste tio dren, framfor allt i
form av Okad handel och Okade direktinvesteringar. I huvudsak paverkas
svensk tillvaxt positivt av att internationaliseringen fortsitter och att handels[’
hinder och andra regleringar av de internationella marknaderna motverkas.

For att Sverige dven i fortsittningen ska kunna skorda vinsterna av internatio™
naliseringen krévs att vi bibehéller en hog kompetens pé arbetskraften. Pa sa
sdtt kan vi utnyttja den internationella kunskapsutvecklingen och i 6vrigt attral’
hera de allt mer rorliga produktionsfaktorerna, som forskning och utveckling,
foretagsspecifik kunskap och realkapital.

Forfattare till rapporten dr Par Hansson, ITPS och Orebro universitet, Patrik
Karpaty, Orebro universitet, Markus Lindvert, ITPS, Lars Lundberg, Orebro
universitet, Andreas Poldahl, ITPS, och Lihong Yun, Orebro universitet. Dess
utom har Roger Bandick, Orebro universitet, bidragit med resultat frén sin
forskning. Vérdefulla kommentarer och synpunkter har erhéllits frén referens(’
gruppen for projektet, vid ett seminarium pa Kommerskollegium samt fran
ITPS-medarbetarna Anders Linnhag, Sylvia Schwaag Serger, Anne-
Christine Strandell och Peter Vikstrom samt frén Fredrik Sjoholm, Institutet for
néringslivsforskning.

Ostersund, mars 2007

Sture Oberg
Generaldirektor
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Sammanfattning

Den svenska ekonomin har successivt blivit alltmer internationaliserad och
didrmed allt ndrmare knuten till utvecklingen i virldsekonomin. Denna 6kning
av internationella handelsfloden och internationellt dgande &r inte specifikt for
Sverige utan dr ett globalt fenomen. Utvecklingen har framfor allt drivits fram
av den handelspolitiska liberalisering som péagatt under ett halvsekel. Hartill
kommer den utveckling som skett mot sénkta kostnader for transporter, kom[’
munikationer och informationséverforing mellan ldnder och inte minst mot
snabbare och sédkrare transporter, vilket givit upphov till nya former av handel.
Nir det géller de internationella investeringarna har méanga lédnder — déribland
Sverige — avvecklat en stor del av de regleringar som utgjort hinder for utl]
landskt d4gande i1 ndringslivet.

Okad handel har inneburit 6kad specialisering inom niringslivet. Hirav svarar

O0kad inombranschhandel for den helt Overvdgande delen, medan mellan(]
branschhandel — summan av nettoexporten plus nettoimporten éver alla bran[]
scher — endast 0kat obetydligt. Det betyder att man kan vénta sig produktivil’
tetseffekter framfor allt pa bransch- och foretagsniva. Det visar sig att foretag

som bdrjar exportera har hogre produktivitet, allt annat lika, dn icke-exportorer,

redan fore intrddet pa exportmarknaden. Detta innebér att sdnkta handelshinder,

som leder till att exportforetagen Okar sin produktion pa bekostnad av ickel
exportorer, kommer att 6ka den genomsnittliga produktiviteten i branschen.

Aven pa importsidan bidrar strukturomvandlingen till 6kad genomsnittlig pro[]
duktivitet i branschen. I branscher dédr importens marknadsandel 6kar 16per de

lagproduktiva arbetsstillena storst risk att 14ggas ner och bland de dverlevande

foretagen dr det sysselséttningen i de lagproduktiva foretagen som drabbas

mest.

For en liten ppen ekonomi som den svenska kommer en stor del av den nya
kunskapen utifran. Internationaliseringen kan medfora 6kande kunskapssprid(]
ning Over grianserna pé flera olika védgar. Det kan ske via importen av insats-
och investeringsvaror, genom att foretag dr verksamma pa exportmarknaden
och fran utlindska direktinvesteringar. Direkta produktivitetseffekter av utl]
landska direktinvesteringar i Sverige uppkommer nir kunskap 6verfors inom
de utlandsdgda foretagen till de svenska dotterforetagen. Indirekta produktivil]
tetseffekter uppstér nér kunskapen dven sprids vidare till svenskédgda foretag. 1
samtliga fall av internationell kunskapsspridning &r formégan att tillgodogora
sig dessa kunskapsfloden beroende av foretagens mottagarkapacitet.
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Det finns inget som tyder pé att den 6kade utrikeshandeln skulle ha ndgra som
helst effekter pa den totala sysselsdttningen eller nivan pé arbetslosheten. Dar(]
emot tycks den dkade utrikeshandeln ha spelat en betydelsefull roll for hur stor
omséttningen av jobb har varit dtminstone inom den svenska industrin. Det
finns heller inget som tyder pa att 6kade utgdende direktinvesteringar skulle
leda till minskad sysselséttning i moderforetagen i Sverige. Daremot forefaller
den relativa efterfragan pa mindre kvalificerad arbetskraft att minska nar im0
porten fran, och direktinvesteringarna i, laglonelédnder okar.

I den ekonomiska debatten har det ibland hdvdats att verksamheter som anvin[]
der mycket hogutbildad arbetskraft tenderar att forsvinna fran Sverige ndr mul ™l
tinationella foretag investerar i andra hogloneldnder eller nir utlandsédgda fore]
tag koper upp svenska multinationella foretag. Rapporten kan inte finna nigra
beldgg for att detta skulle vara fallet.

Bland de nya snabbvixande industrilinderna &r Kina kanske det mest intres[’
santa och betydande landet for svensk ekonomi. Kinas komparativa fordelar
idag ligger i produktion dir man anvénder relativt mycket ldgutbildad arbets
kraft. Det &r helt i enlighet med det faktum att Kinas relativa tillgdngar pa
hoégutbildad arbetskraft ar laga. Det betyder att Kina for nirvarande till liten del
konkurrerar med svenska foretag. Pressade priser pa den typ av produkter som
Kina tillverkar dr av godo for de svenska konsumenterna. De snabbt 6kade
inkomsterna och de omfattande investeringar som gors i realkapital och infral]
struktur 1 dagens Kina bor innebéra att det finns goda mojligheter for svenska
foretag att hitta avsittning dér for sina produkter. Det kan ske antingen i form
av export eller genom att etablering p& den kinesiska marknaden med direkt[’
investeringar.

Med stigande produktivitet kommer 16nerna att 6ka i Kina och exportstrukturen
blir alltmer lik den som rider i de etablerade industrilinderna. Det innebar att
handelsutbytet mellan Kina och Sverige i storre utstrickning kommer att utg6r]
ras av inombranschandel som ofta forvintas leda till mindre strukturomvand(]
lingskostnader.

Globaliseringen gér inte att stoppa. Den for svensk néringspolitik relevanta
fragan blir i stdllet hur man ska kunna dra sa stor nytta som mojligt av de vins[]
ter som en fortsatt internationalisering kommer att kunna medféra. En huvud(]
slutsats i denna rapport ar att man i sé fall bor verka for en fortsatt liberalise]
ring av den internationella handeln med varor och tjanster och avreglering av
hinder for internationella investeringar.

10
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Summary

The Swedish economy has over time become increasingly internationalized and

more closely tied to developments in the world economy. This growth in inter[]
national trade flows and international ownership is not specific to Sweden, it is

a global phenomenon. The change has been driven primarily by the liberalil]
zation of trade policy that has been in progress for half a century. Other factors

range from the trend towards lower costs in transport, communications and

information transmission between countries and — not least importantly — to[
wards faster and safer transport, which has created new forms of trade. As far

as international investment is concerned, many countries — including Sweden —

have dismantled much of the regulation that stood in the way of foreign owner(]
ship of enterprise.

Growth in trade has led to greater specialization in the business sector. Of this,
growth in intra-industry trade represents the overwhelming share, whereas
inter-industry trade — the sum of net exports plus net imports across all sectors
— has increased only marginally. This indicates that impact on productivity may
be expected above all at industry and firm level. It emerges that firms that start
exporting show higher productivity — all else being equal — than non-exporters
even before setting foot in the export market. As a result, lower trade barriers,
which lead to higher production in exporting firms at the expense of non[]
exporters, will raise average productivity within the particular industry. On the
import side, too, structural change will lead to higher average productivity
within the industry. In industries where the market share of imports increases,
low-productivity plants are exposed to the greatest risk of closure, while among
the surviving firms, it is employment at low-productivity firms that will be
hardest hit.

In a small open economy, such as Sweden, a high proportion of new
knowledge comes from the outside. Internationalization can stimulate the
spread of knowledge across borders in many different ways. This may be
through the import of input and capital goods, or because firms are active in the
export market, or from direct investments from abroad. Immediate effects on
productivity from inward foreign direct investments to Sweden arise when
knowledge is transferred within foreign-owned enterprises, to their Swedish
subsidiaries. In all cases where international knowledge is spread, the ability to
make good use of these knowledge flows will depend on the firms’ capacity for
assimilation.

11
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There is nothing to suggest that the rise in foreign trade has any impact at all on
overall employment or the level of unemployment. On the other hand, the rise
in foreign trade seems to have significantly affected the extent of job turnover,
at least in Swedish manufacturing. In addition, there are no indications that
higher outward foreign direct investments lead to reduced employment in
parent companies in Sweden. In contrast, the relative demand for less skilled
labour declines when imports from, and foreign direct investment in, low-wage
countries increases.

In the economic debate, it has sometimes been claimed that businesses that use
very highly skilled labour tend to disappear from Sweden when multinational
enterprises invest in other high-wage countries or when foreign-owned enter[]
prises acquire Swedish multinational enterprises. This report cannot establish
any evidence to confirm that this is the case.

Among the fast-growing industrial economies, China is perhaps the most inter(’
esting and important country to the Swedish economy. China’s comparative
advantages today lie in production relatively intensive in using low-skilled
labor. This totally concurs with the fact that China’s relative endowments of
highly skilled labour are in short supply. As a result, China is currently com[’
peting with Swedish enterprises on a low level. Swedish consumers benefit
from pressed prices for the type of products made by China. The fast-rising
incomes and the extensive investments that are being made in real capital and
the infrastructure in China should lead to real opportunities for Swedish enter[]
prises to find a market there for their products. This may emerge either in the
shape of exports or via establishment of operations in the Chinese market by
foreign direct investments.

With rising productivity, wages in China will increase and its export structure
will increasingly resemble the structure that prevails in the established
industrialized economies. As a result, the trade between China and Sweden will
increasingly consist of intra-industry trade, which often is expected to result in
lower costs of structural change.

Globalization cannot be halted. The relevant issue to Swedish industrial policy
is instead how it will be possible to obtain maximum benefit from the gains that
continued internationalization will bring. One of the main conclusions of this
report is that efforts should be made to ensure that liberalization of the
international trade in goods and services continues, as well as deregulation and
dismantling of obstacles to international investment.

12
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1 Ekonomisk teori och internationaliseringens
effekter

1.1 Vad &r internationalisering?

Det svenska néringslivet har alltid pé olika sétt och i olika grad varit ldnkat till
utvecklingen i vérldsekonomin. Konjunkturutvecklingen i Sverige styrs i hog
grad av konjunkturerna pd vérldsmarknaden. Fordndringar av internationell
konkurrenskraft for svenska producenter har alltid varit en viktig drivkraft till
strukturomvandlingen i det svenska néringslivet, i meningen en omfordelning
av produktion och sysselséttning mellan branscher och foretag.

En allmén uppfattning i den ekonomisk-politiska debatten dr emellertid att
graden av internationalisering och styrkan i dessa kopplingar har 6kat under en
lang tid, och kanske ocksa att takten i denna process accelererat under senare
ar. Man skulle déarfor kunna forvinta sig att effekterna av utvecklingen pa
virldsmarknaden pé den svenska ekonomin kan komma att bli alltmer genom[]
gripande och dramatiska.

Syftet med denna rapport dr att bedoma i vad man, pé vilket sitt och pa vilka
vigar, internationaliseringen har paverkat och kan vintas komma att paverka,
den svenska ekonomiska utvecklingen pd medelldng och ldng sikt — vi bel
handlar sdledes inte den internationella konjunkturspridningen. Vi studerar
svensk ekonomisk tillvdxt i tvd dimensioner, ndmligen utvecklingen dels av
produktiviteten och dels av sysselséttningen i det svenska naringslivet. Analy[]
sen av internationaliseringens drivkrafter och ekonomiska effekter ar avsedd att
kunna ge ett underlag till bedomning av den forvéntade framtida utvecklingen.

Globalisering och internationalisering dr begrepp som har ménga dimensioner.

Vi begrinsar oss hér till att behandla de aspekter av globaliseringen som har att

gora med internationell handel med varor och tjanster, och med internationalil’
sering av foretagande och dgande i form av internationella direktinvesteringar.

Vi uteldmnar saledes andra aspekter av globaliseringen, sdsom internationella

floden av finansiellt kapital och migration liksom dven global spridning av

konsumtionsmonster. Daremot behandlas internationell spridning av teknisk

och kommersiell kunskap.

13
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De internationella transaktioner vi studerar omfattar olika sitt ("modes”) for ett
foretag att bjuda ut sin produkt — vara eller tjanst — till utldindska konsumenter:

1  Transport dver griansen av en vara eller tjanst som produceras i hemlandet

2 Etablering av produktion i utlandet genom nyetablering, fusion med eller
uppkdp av utlindskt foretag

3 Tillfallig forflyttning till utlandet av foretagets personal och andra resurser
for utférande av uppdrag

4 Konsumtion i samband med internationell turism

I det forsta fallet kommer produkten till konsumenten, i de tva foljande produl’
centen till konsumenten, och i det sista fallet kommer konsumenten till prol]
dukten. Medan tjanstetransaktioner kan utfoéras pa samtliga fyra sétt anvands
for varutransaktioner i huvudsak endast de tva forstndmnda. Eftersom for
tjénster gransdragningen mellan mode 2 (direktinvestering i tjdnstesektorn) och
mode 3 (fjénsteexport) 1 praktiken &r nagot flytande, maste data for tjénstel]
handel och investeringar i tjdnstesektorn behandlas med viss forsiktighet.

Med termen internationalisering' avser vi en sammansmiltning av nationella

marknader till en gemensam global eller regional marknad, genom avldgsnande

av hinder for internationell rorlighet for varor, tjdnster och foretagande/dgande.

Detta kan ocksé uttryckas sa att kostnader och andra hinder for att varor, tjans[]
ter och dgande skall kunna passera de nationella gridnserna, som vi hér sam[]
manfor under beteckningen handelshinder, reduceras eller helt elimineras. Sa(
dana hinder kan vara av olika slag. Tullar ar tillsammans med importkvotel’
ringar klassiska handelspolitiska atgirder for att segmentera nationella marknal]
der. Men éven olika typer av icke-tariffira handelshinder som hojer export™
foretagens kostnader begrinsar rorligheten av varor 6ver grinserna. Ett exem[
pel &r s.k. tekniska handelshinder som tvingar exportdren att modifiera sin pro[]
dukt for att uppfylla produktkrav pa exportmarknaden som &r annorlunda &n de

krav som stills pA hemmamarknaden.

Subventioner till inhemska foretag, liksom diskriminering mot import vid stat[’]
lig upphandling, snedvrider konkurrensen mellan inhemska och utléndska
tillverkare. Olika typer av regleringar kan begrinsa tilltradet till en marknad for
utlindska producenter; speciellt vanliga dr sddana regleringar inom tjénstel’
sektorn. Transport- och kommunikationskostnader paverkar naturligtvis ocksa
den internationella rorligheten for varor och tjdnster. Slutligen finns en rad
restriktioner — formella savél som informella — som begrinsar internationellt

' Vi anvinder i det foljande internationalisering och globalisering som synonymer.
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dgande. Medan nyetableringar, s.k. “greenfield investments”, ndstan genom!/]
gaende pa olika sitt subventioneras av mottagarlandet, ofta med mycket bety (]
dande belopp,” dr det vanligt att lander pa olika sitt soker bromsa i forsta hand
utlindska multinationella foretags uppkdp av inhemska foretag men &ven
internationella fusioner.

Internationalisering, i meningen en minskning av hindren och kostnaderna for
internationell handel med varor och tjdnster, dr ouppldsligt forknippad med
strukturomvandling.’ T en liten och 6ppen — dvs. starkt internationaliserad —
ekonomi som den svenska blir de ekonomiska villkoren for de inhemska fore[”
tagen i hog grad beroende av vad som hédnder pa virldsmarknaden. Alla forand]
ringar av de svenska foretagens internationella konkurrenskraft kommer att ge
utslag i form av industriell omvandling. Vissa foretag och branscher krymper
eller l1aggs ner pa grund av vidxande importkonkurrens, medan andra expande[’
rar pa exportmarknaden. Detta har aterverkningar pé arbetsmarknaden. Impor[’
ten slar ut jobb i vissa branscher och foretag, medan exporten skapar nya jobb i
andra delar av néringslivet.

Denna rapport syftar till att bedoma effekterna av internationaliseringen av den

svenska ekonomin — i meningen en avreglering och sénkning av hinder for

varu- och tjanstehandel och for investeringar — pa utvecklingen av produktivitet

och sysselséttning i det svenska néringslivet. Som en utgéngspunkt for analy!(’
sen gor vi en kortfattad genomgang av vad den ekonomiska teorin har att sdga

om dessa fragor. Det visar sig da att teorins utsagor oftast inte ar entydiga.

Effekternas storlek och riktning beror pa hur den teoretiska modellen specifice™
ras. Darfor gér vi vidare genom att undersdka i vad mén det dr mojligt att empil]
riskt beldgga sddana teoretiska slutsatser. Vi genomfor detta genom att gora en

oversikt av den internationella litteraturen pa omradet, och bygger i vissa avse[’
enden pad med egna undersokningar av den svenska utvecklingen.

1.2 Drivkrafterna till handel och effekterna av
internationell specialisering

1.2.1 Internationell handel och komparativa férdelar

En central slutsats fran ekonomisk teori &r att sdnkta handelshinder kan vintas
leda till ett okat flode av transaktioner over granserna i form av varu- och
tjidnstehandel och direktinvesteringar. I kapitel 2 behandlas fragan i vad mén
det vixande handelsberoendet och utlandsdgandet i svensk ekonomi kan forklal]

2 Greenaway & Gorg (2004).
? Diremot behdver den andra av globaliseringens dimensioner som vi studerar, dvs. dgandets
internationalisering, inte nddvandigtvis ha nagra struktureffekter.
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ras av den handelspolitiska utvecklingen, av teknisk utveckling inom transport
och kommunikationer (framforallt inom IT sektorn) eller av fordndrade driv(]
krafter for handel och investeringar.

For att kunna bedoma effekterna av 6kande internationalisering i form av vax[]
ande handel och direktinvesteringar pa sysselséttning och produktivitet i det
svenska néringslivet och ddrmed pa den ekonomiska tillvixten kridvs emellertid
att man forst undersoker drivkrafterna till handel och investeringar. Orsaken &r
att det inte finns ndgon entydig teori for internationell handel och direkt(]
investeringar som tidcker in alla tinkbara fall. Istillet existerar ett antal olika
teoretiska modeller — som inte bor ses som alternativa och konkurrerande utan
snarare kompletterar varandra — som kan ge olika forutsdgelser om internatiol]
naliseringens effekter pé produktivitet och sysselséttning.

En snabb globalisering kan pa kort sikt leda till en rubbad balans pa makro(]
planet i form av stora bytesbalansunderskott, ofta tolkade som en indikator pa

forsdmrad internationell konkurrenskraft for naringslivet som helhet i ett land.

Om I6nenivan i ett land uttryckt i gemensam valuta dverstiger den i utlandet

med mer dn det eventuella produktivitetsdvertaget gentemot utlindska produl]
center kan resultatet bli 6kad arbetsloshet. Pa lingre sikt kommer emellertid

sddana obalanser att utjdimnas genom anpassning av vaxelkurser och/eller relal’l
tiva 16nenivaer. I ett lingre perspektiv kommer ett lands néringsliv alltid att

vara konkurrenskraftigt p4 nagra omréden; den intressanta frigan ir pa vilka?

Vilka faktorer bestimmer branschmonstret for internationell konkurrenskraft i

ett lands néringsliv? Dessa fragor behandlas i kapitel 3.

Enligt traditionell handelsteori baseras handelsmonstret pé skillnader mellan
deltagarlanderna med avseende pa de komparativa fordelar som styr relativa
kostnader och konkurrenskraft i olika branscher. De komparativa fordelarna ar
i sin tur i huvudsak bestimda av tva faktorer. Den ena dr produktiviteten hos
landets producenter i olika branscher i relation till konkurrenterna i utlandet.
Sadana skillnader kan framfor allt tillskrivas olikheter i teknologisk kunskap.
Den andra dr landets relativa resurstillgdngar — dvs. tillgdngen pa realkapital,
humankapital i form av kompetens hos arbetskraften samt naturresurser av
olika slag. Den relativa tillgangen avspeglas i faktorpriserna séa att knappa rel’
surser i ett land kommer att vara dyra. Ett lands faktortillgangar, i férening med
faktoratgangen i olika branscher, kommer dérfor att bestimma handelsmonstret
tillsammans med internationella olikheter i teknologi och produktivitet.

Observera att den internationella konkurrenskraftens och specialiseringens
branschmonster bestims av relativa och inte av absoluta faktortillgangar, och
av relativa och inte av absoluta produktivitetsfordelar. Det ar alltsa fullt tdnk (]
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bart att ett stort land som har ett storre antal hogutbildade i arbetskraften 4n ett
annat, litet land, andd kommer att ha en svag konkurrenskraft pa, och darfor
importera, humankapitalintensiva produkter (om nidmligen andelen hégutbil [
dade ar ldgre i det stora landet). P4 samma sétt kommer ett land som har hogre
produktivitet &n omvérlden pé alla omraden &nda att importera vissa produkter,
nidmligen de dér produktivitetsdvertaget &r minst.

Slutsatserna om handelsmonstret blir alltsé att ett lands naringsliv kommer att
ha relativt laga kostnader, och ddrmed komparativ fordel, i de branscher som
kraver stora insatser av de resurser som landet har gott om, och som darfor ar
billiga, och/eller dir produktiviteten dr hog i jamforelse med konkurrent[]
landerna. Man kan séga att ett lands komparativa fordelar utgor grundvalen for
en rangordning av produkter och branscher med avseende pa internationell
konkurrenskraft. Var grénsen slutligen dras mellan de branscher som fram[]
gangsrikt kan konkurrera pa varldsmarknaden och som darfér blir nettoexpor!(’
torer, och de som uppvisar nettoimport, bestdms av makrovariabler som allmén
loneniva och vixelkurs.

Vilka effekter kan man f6rvinta sig av internationalisering av varu- och tjans]
temarknader nér handeln i huvudsak drivs av komparativa fordelar? Resultatet
blir 6kad export och import och en dkad specialisering i enlighet med landets
komparativa fordelar. Exporten 6kar i branscher som anvdnder mycket av lan(]
dets rikligt forekommande — och dérmed billiga — faktorer, medan importen
okar i branscher baserade pa anvidndning av landets knappa resurser. Detta
astadkommes genom en Overforing till exportsektorerna av arbetskraft, och pa
sikt dven realkapital. Om arbetskraften &r trogrorlig kan detta leda till temporar
arbetsloshet.

Denna typ av handel medfor en tendens till utjdmning av savél produktpriser
som faktorpriser. Generellt kan man vénta sig att efterfragan och priser pa de
produktionsfaktorer som landet har god tillgdng p4, tenderar att stiga, medan de
knappa faktorerna blir billigare. I ett land med jamforelsevis god tillgdng pé
humankapital i form av andelen hdgutbildade i arbetskraften kan man forvénta
sig att 6kad handel och specialisering medfor en relativ 6kning av 16nerna for
de hogutbildade.

Effekten av internationell handel och arbetsfordelning i enlighet med komparal]
tiva fordelar blir en produktivitetsokning pa makroplanet, dvs. mer output for
givna resurser, i meningen att landets BNP blir hdgre vid oférdndrade insatser
av arbetskraft och kapital, eller med andra ord, konsumtionen kan hypotetiskt
oka for alla varor och tjénster. Produktivitetseffekten uppkommer alltsa till
foljd av att internationaliseringen astadkommer en effektivare fordelning av
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arbetskraft och kapital mellan branscherna. I kapitel 5 behandlar vi frdgan om
huruvida det gér att visa att ldnder som Oppnat sig for internationell konkurrens
vaxer snabbare, allt annat lika, &n lander vars marknader forblivit skyddade.

Det &r viktigt att gora klart for sig att komparativa fordelar inte ar ett rent stal’
tiskt begrepp utan ocksé kan ges en dynamisk tolkning. Ett lands komparativa
fordelar fordndras Over tiden som ett resultat av att landet formar ackumulera
real- och/eller humankapital i snabbare takt 4n &vriga ldnder. Detta forklaras i
sin tur av hog sparbendgenhet och/eller bendgenheten att investera i utbildning
och kompetensuppbyggnad hos individer och samhaélle.

1.2.2 Produktdifferentiering, stordriftsférdelar och internationell
handel

Sa langt har vi antagit att branscherna &r homogena i den meningen att foretal’]
gen har samma produktionsforutséttningar och tillverkar en likartad standard[
produkt; det foreligger inga stordriftsfordelar. Nagra produktivitetseffekter pa
mikroplanet uppkommer i detta fall inte.

Men internationell handel kan ocksé drivas av forekomsten av stordriftsférdelar
i kombination med produktdifferentiering utan att det foreligger ndgra kompa
rativa fordelar. Eftersom konsumenternas smak ir olika kommer det alltid att
finnas de som foredrar importerade produkter framfor inhemska. Stordrifts(]
fordelarna innebér att det antal foretag som far rum pa en nationell marknad ar
begrinsat, vilket betyder att det &r omojligt for varje land att producera alla
tdnkbara produktvarianter.

Utfallet av en 6kad internationalisering beror i detta fall pa hur konsumenternas
efterfrigan ser ut. Om det forhéller sig s att konsumentens efterfragan for
varje enskild produkt blir mer priselastisk ju hdgre antalet séljare pd marknaden
ir, dvs. att det enskilda foretagets marknadsmakt forsvagas nir antalet sdljare
okar, kommer en integration av tva likartade lédnder att leda till att antalet pro(’
ducenter i vartdera landet i en bransch minskar, medan antalet siljare pa den
nya gemensamma marknaden 6kar®. Eftersom det typiska foretaget di kommer
att producera mera 4n tidigare uppkommer en produktivitetsokning pa mikro[
planet, dvs. for det enskilda foretaget genom ett dkat utnyttjande av stordrifts[]
fordelar. Konsumenterna gynnas i detta fall dels genom sénkta priser, vilket
drivs av fallande styckkostnader i kombination med pressade vinstmarginaler,
dels av 6kad valfrihet eftersom antalet produktvarianter okar.

* Se Helpman & Krugman (1985) eller Norman (1993).
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I detta fall kommer strukturomvandlingen i huvudsak att ske inom branscher,
dvs. mellan expanderande och nedlagda foretag i samma bransch. I den man
arbetskraftens humankapital — kompetens och kunskaper — ar branschspecifikt
snarare dn foretagsspecifikt, dvs. att kompetensen ifrdga ar anvidndbar i alla
foretag i samma bransch men inte i andra branscher, kan det forvintas att om[]
flyttningen pa arbetsmarknaden leder till mindre friktioner 4n i fallet med
komparativa fordelar, och att dérfor strukturarbetsldsheten blir i motsvarande
man mindre. Inte heller kan man forvénta sig nadgra naimnvérda effekter pa rel’
lativldnerna.

Produktdifferentiering och stordriftsfordelar kan véintas driva inte bara handel
med konsumentvaror utan dven med insatsvaror och investeringsvaror. En
utvidgning av marknaden kan vintas medfora tillgang till ett bredare sortiment
av olika varianter av en viss typ av insatsvara eller maskin, vilket underlattar
for anvdndarna att finna den optimala variant som passar just detta foretag bast.
Effekten kan darfor véntas bli en forbattrad produktivitet i anvéndarledet.

Sa langt har det antagits att foretag i samma bransch har samma produktions(’]
forutséttningar. I praktiken visar det sig dock att foretag inom samma bransch
uppvisar betydande produktivitetsskillnader. Internationaliseringen kan d& ge
struktureffekter pa branschernas genomsnittliga produktivitet om det forhaller
sig sd att exporterande foretag, allt annat lika, har hogre produktivitet. Okad
export innebér da att dessa hogproduktiva foretag okar sin produktion, varvid
branschmedelvirdet stiger. Effekten forstirks om det framst ar lagproduktiva
foretag som krymper eller slas ut av importkonkurrensen. Forekomsten av
sadana struktureffekter studeras i kapitel 5.

1.3 Specialisering inom och mellan branscher. Den
internationella konkurrenskraftens branschmonster

Om det nu &r sé att effekterna av 6kad internationell handel i ndgon mén beror
pa vilken typ av handel som dominerar, dvs. vilka handelns drivkrafter dr, kan
man dé& dela upp de faktiska handelsstrommarna t.ex. i handel som drivs av
komparativa fordelar och handel som frimst ar en effekt av produktdifferentie]
ring och stordriftsfordelar? En metod som ofta anvénts i litteraturen &r att dela
upp det totala handelsutbytet — summan av export och import av en viss vara —
pa en komponent som kan kallas nettohandel, som bestér av nettoimporten eller
nettoexporten inom varugruppen, och &terstoden som vi kan kalla inomf[]
branschhandel, och som bestir av ett balanserat utbyte av export och import
inom samma varugrupp.
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Det ligger néra till hands att tdnka sig att om handeln inom en varugrupp over(
viagande bestar av nettoexport eller nettoimport, sa avspeglar detta stora inter(’
nationella kostnadsskillnader, som drivs av komparativa férdelar, som i sin tur

ar drivna av den relativa tillgangen pé produktiva resurser. Ett exempel &ar ex
porten av skogsprodukter, dir Sveriges starka konkurrenskraft bygger pa till(]
gangen pa produktiv skogsmark. Ett annat &r importen av beklddnadsvaror, dér

exportorer i lagloneldnder kan dra nytta av den rikliga forekomsten av billig,

okvalificerad arbetskraft. Det kan ocksa vara rimligt att tdnka sig att det — om

exporten och importen inom en varugrupp ar ungefar lika stor, dvs. att utbytet i

huvudsak bestdr av inombranschhandel — inte foreligger négra utpriglade

komparativa fordelar alls, utan att handeln helt drivs av konsumenternas smak

for produktdifferentiering i kombination med stordriftsfordelar.

Det ar dock viktigt att gora klart for sig att det inte finns nagon fullstdndig ett-
till-ett Gverensstimmelse mellan teoretiska modeller och métbara handels(’
floden. S& dr det t.ex. mojligt att &ven inombranschhandeln till en del drivs av
komparativa fordelar. Detta kan bli fallet om den relativa resursanvindningen
skiljer sig &4 mellan foretag och produkter i samma bransch. Exempelvis kan
det ténkas att inom en given bransch produktionen av enkla produkter av lag
kvalitet som gér att framstédlla med okvalificerad arbetskraft lokaliseras i lag(’
16nelédnder, medan hdgloneldnder som har bittre konkurrenskraft ifrdga om
mera sofistikerade produktvarianter som krdver hogt kvalificerad arbetskraft
och avancerad teknik tillverkar dessa.’

Det ar ocksa mojligt att den relativa resursanvindningen skiljer sig at mellan
olika delar av produktionsprocessen. Det kan dé bli lonsamt for ett foretag att
lokalisera olika led i produktionsprocessen — produktutveckling, tillverkning av
komponenter eller sammansittning — i olika ldnder med hansyn till resurs(]
behovet och mottagarldndernas resurstillgangar, dvs. i enlighet med komparal’
tiva fordelar. Alternativt kan foretaget ligga ut komponenttillverkning pa
fristdende foretag utomlands och sedan importera dessa insatsvaror eller 6ver(]
lata sammansittningen pé utomstiende utldndska foretag varifrdn de fardiga
produkterna importeras. I litteraturen talar man om “offshoring”. I den mén
komponenter och fardiga produkter klassificeras inom samma varugrupp kom/’
mer dessa internationella transaktioner att utgoras av inombranschhandel.

I kapitel 2 gor vi en uppdelning av den svenska utrikeshandeln i nettohandel
och inombranschhandel. Syftet dr att besvara foljande fragor: om det forhaller
sig sd att Sveriges handelsutbyte med utlandet 6kat som en effekt av internatiol]

* For en diskussion av matt pa, och teoretiska modeller for forklaring av, sadan s.k. vertikal
inombranschhandel se Greenaway, Milner & Hine (1995).
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naliseringen, bestar denna 6kning huvudsakligen av 6kad nettohandel, som lett
till 6kad mellanbranschspecialisering — dvs. importen Okar i vissa branscher
och exporten i andra, vilket kridver en Overforing av arbetskraft och andra rel’
surser mellan branscher — eller dr det vixande inombranschhandel och specialil]
sering inom branscher som har dominerat? Och ser handelsutbytet olika ut med
olika grupper av linder? Kan denna uppdelning ge en utgéngspunkt for att bel[
doma internationaliseringens effekter pa sysselsittning och produktivitet?

Enligt ekonomisk teori’ skulle man kunna forvinta sig ett klart monster som
innebér att det svenska varuutbytet med andra linder pa samma utvecklings[’]
nivd och med liknande resurstillgdngar och produktionsforutsittningar — dvs.
framst EU, Nordamerika och Japan — till 6vervdgande delen skulle drivas av
produktdifferentiering och stordriftsfordelar snarare d4n av komparativa fordel’
lar, och alltsé till stor del bestd av inombranschhandel. Handeln med andra
lander pa ldgre inkomstnivd och med andra produktionsforutséttningar kan
didremot vintas vara bestimd av komparativa fordelar, vilket innebér att inom[’]
branschhandelns andel &r liten. For de utvecklingslander som har uppvisat en
snabb industrialisering och hog tillvixt — dvs. NIC-lander — kan det dock for™
véntas att handelsmonstret fordndrats sd att andelen inombranschhandel 6kat
over tiden.

Internationell konkurrenskraft avspeglas i omfattningen av nettoexport och
nettoimport i olika branscher. Om kvoten mellan svensk produktion och for(]
brukningen i Sverige av en vara &r storre én ett, dr inneborden att det foreligger
nettoexport; ju storre denna kvot &r desto starkare kan branschens konkurrens(]
position sdgas vara. Internationaliseringen kan, som vi papekat, ha medfort en
forandring av det svenska niringslivets sysselsdttnings- och produktions(]
struktur genom att driva fram en specialisering pa branscher med nettoexport
som avspeglar landets komparativa fordelar.

I kapitel 3 analyseras vilka faktorer som ligger bakom branschmdnstret nér det
giller det svenska néringslivets internationella specialisering och komparativa
fordelar. Hur overensstimmer det faktiska specialiseringsmonstret med det som
utifrdn ekonomisk teori och med utgdngspunkt fran landets konkurrens[’
forutsittningar kunde forvéntas?

¢ Se Helpman & Krugman (1985).
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1.4 Effekter av internationell handel pa uppkomst och
spridning av ny kunskap

Ett centralt budskap fran forskning om den ekonomiska tillvixtens drivkrafter
ar att &ven om produktivitetstillvaxten till en del kan forklaras av ackumulering
av real- och humankapital, sa visar det sig att foretagens utnyttjande av ny
kunskap, som leder till béttre produkter och mer effektiva produktionsmetoder,
ar den viktigaste forklaringsfaktorn. Tekniska framsteg, eller ny kommersiellt
anvandbar kunskap i bred mening, kan genereras internt i foretaget genom erfal’
renheter av produktionen, men framfor allt genom att foretaget investerar i
forskning och utveckling (FoU). Ny kunskap kan emellertid ocksa spridas fran
konkurrenter inom samma bransch, fran 6vriga delar av néringslivet, och dven
internationellt. En viktig fraga i var studie &r darfér huruvida internationalise™
ringen bidrar till ett storre kunskapsfldde, antingen genom att den stimulerar de
svenska foretagens egna FoU-satsningar, eller genom att spridningen av ny
kunskap over granserna till dessa foretag pa olika végar okar.

Kommer en internationalisering av varu- och tjdnstemarknader som medfor 6kad
handel att leda till att foretagen Okar sina investeringar i FoU? Fragor som denna
— om sambanden mellan innovationer och tillvéxt i en globaliserad vérld — har
varit centrala i utvecklingen av modern tillvéxt- och handelsteori. Resultaten &r
dock inte helt entydiga. Integration av tvd linder som bildar en gemensam
marknad kan leda till 6kad FoU och darmed hogre tillvaxt, av tva skal. For det
forsta blir marknaden storre vilket Okar den fOrvdntade avkastningen pa
foretagets FoU. For det andra 6kar méngden existerande kunskap som ér till[]
ginglig for det enskilda foretaget, vilket sinker kostnaden for att utveckla ny
kunskap.” Det finns emellertid ocksa teoretiska modeller dir effekten av ekonol
misk integration pa tillvixten beror pa hur specialiseringsmonstret ser ut, dvs. pa
landets komparativa fordelar.® Dessa fragor behandlas nirmare i kapitel 5.

For en liten 6ppen ekonomi som den svenska torde det gélla att den helt domi[
nerande delen av all ny teknisk och kommersiell kunskap uppstar utomlands.

Det har hévdats att FoU-verksamheten i omvérlden har storre effekt pé landets

tillviixt an de egna FoU-investeringarna i sadana linder.” For att bedoma forut(]
séttningarna for ekonomisk tillvaxt i dessa ldnder dr det darfor centralt att klar[
gora pa vilka vdagar ny kunskap kan spridas internationellt, och hur forloppet

kan paverkas av 6kad internationalisering.

” Krugman (1995a).
¥ Grossman & Helpman (1991) kapitel 6.
® Coe & Helpman (1995).
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Kunskap kan goras tillginglig for andra foretag genom att innovatoren séljer
patent och licenser. Den kan ocksa dverforas mellan foretag i olika lander som
ingér i samma koncern (detta behandlas i nista avsnitt). En stor del av den in[]
ternationella kunskapsspridningen torde emellertid besta i att kunskap “lacker
ut” fran det foretag som producerat den inom sin FoU-verksamhet, till andra
foretag i samma bransch, eller till andra delar av ekonomin, inte bara inom
landet utan dven internationellt, utan att mottagarna betalar for den (i litteratu[’
ren talar man om “knowledge spillovers”).

Fragan &r pd vilka véigar sadan kunskap sprids mellan ldnder. Internationell
handel — bade import och export — kan utgdra en kanal for de berdrda inhemska
foretagen att tillgodogdra sig kunskap om nya produkter och metoder.'® Import
av insatsvaror kan oka produktiviteten hos anvéndarna dels genom att tillhan[
dahalla en produktvariant som &r béttre anpassad till foretagets behov, dels
genom produktutveckling dér insatsvarans forbattrade kvalitet inte motsvaras
av en lika stor prishdjning (man talar om “rent spillovers™). Import av slutpro[’]
dukter kan gora det mgjligt for inhemska foretag att kopiera en importerad pro[’
dukt av dverldgsen kvalitet.

Det bor understrykas att det kunskapsovertag som ett utlindskt foretag besitter
endast utgdr potentialen for ett kunskapsflode till ett inhemskt foretag. For att
denna ska kunna realiseras — dvs. att det inhemska foretaget ska kunna till[’]
godogora sig kunskapsflodet — krévs ocksa en mottagarkapacitet i form av egen
FoU-verksamhet och/eller kompetens hos arbetskraften. Fragan om i vad mén
det kan visas att internationella kunskapsfloden via import av insatsvaror har
paverkat produktiviteten i det svenska néringslivet, och vilken roll de svenska
foretagens egen FoU spelat for denna process, behandlas i kapitel 6.

1.5 Internationella direktinvesteringar: drivkrafter och
effekter

Liksom nér det géllde teorin for internationell handel finns det inte nagon en[’
hetlig teori for internationella direktinvesteringar.'' Snarare finns det ett antal
olika typfall eller modeller som kan ses som komplement till varandra. Olika
typer av investeringar kan ha dramatiskt skilda effekter pa mottagarlandets
ekonomi. En nyinvestering — “greenfield investment” — Okar efterfragan pa
arbetskraft och Okar sysselsdttningen i mottagarlandet i den man det finns

19 Keller (2004).

" Direktinvesteringar innebir, till skillnad fran portfoljinvesteringar, att investeraren behéller kontrollen av
sitt kapital genom att forvirva en kontrollerande position i ett foretag i utlandet. En direktinvestering kan ske
genom etablering av ett nytt (heldgt) dotterforetag i utlandet (greenfield investment) eller genom uppkdp av,
eller fusion med, ett redan befintligt utlindskt foretag (mergers and acquisitions).
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lediga resurser. Ett multinationellt foretags (MNF) uppkop av ett foretag i
utlandet behdver daremot inte ha négra direkta effekter pa arbetsmarknaden i
mottagarlandet. De forvintade effekterna pa produktiviteten dr likaledes berol]
ende av vilka motiv och drivkrafter som ligger bakom investeringarna.

I kapitel 4 studeras drivkrafterna till utlandségande i det svenska néringslivet. I
vilka slags branscher &r utlandsdgandet vanligt forekommande? Vilka egen[’
skaper kdnnetecknar de utlandsidgda foretagen? Syftet ar att resultaten ska ge en
vigledning for att kunna kartldgga de viktigaste drivkrafterna till utlandsdgan(’]
det for att darigenom ocksa kunna bedoma de sannolika effekterna.

En direktinvestering i utlandet innebér en geografisk uppsplittring av produk-
tionen.'? Denna uppdelning kan vara horisontell eller vertikal. I det forsta fallet
sprids samma led i tillverkningen — t.ex. sammansittning av slutprodukten — ut
till flera lander. I det senare forlagger foretaget ett steg i tillverkningsprocessen,
t.ex. produktionen av vissa delar — till ett land, medan sammanséttningen ligger
1 ett annat.

En central idé inom teorin for direktinvesteringar ar att ett multinationellt fore™
tag besitter nadgon foretagsspecifik tillgdng som kan anvidndas samtidigt i flera
anldggningar lokaliserade till olika ldnder, men som av olika skél ar svar att
sdlja eller hyra ut till fristdende foretag, utan maste anvdndas vid produktion i
egen regi inom koncernen. Denna tillgdng kan utgdras av nagon form av kun[’
skapskapital'? som kan besta av en bittre produkt av hogre kvalitet, effektivare
produktionsmetoder, béttre marknadsforing eller ett inarbetat varumérke. Vissa
av foretagets verksamheter — t.ex. foretagsledning, FoU-avdelning och mark[
nadsforing — genererar stordriftsfordelar pa koncernnivé, i den meningen att
deras tjanster kan anvindas av alla producerande enheter inom foretaget.

Man kan darfor vinta sig att direktinvesteringar kan ha positiva effekter pa
produktiviteten i mottagarlandet. Dessa effekter kan vara bade direkta och indil]
rekta. En direkt effekt uppkommer om det multinationella moderbolaget dver(]
for hela eller delar av sin 6verldgsna kunskap till dotterforetaget. En béttre pro™
dukt, av hogre kvalitet, kan séljas till ett hdgre pris, sé att forséljningsvirdet per
sysselsatt Okar jamfort med andra lokala foretag. En effektivare produktion
medfor en hogre produktionsvolym per sysselsatt. I bagge fallen Okar det
utlandsdgda foretagets uppmétta produktivitet jamfort med de lokala foretagen.

'2 Barba Navaretti & Venables (2004).
'3 Markusen (2002).
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Utover detta kan en indirekt effekt uppkomma om nidrvaron av utlandsdgda
foretag har en positiv effekt pa produktiviteten i de inhemska foretagen i mot [
tagarlandet. Sadana effekter kan uppkomma pa flera végar. Narvaron av
utlandsdgda foretag kan skirpa konkurrensen och dirigenom tvinga de lokala
foretagen att bli mer effektiva. De lokala foretagen kan tillgodogora sig kunl]
skaper om béttre metoder att organisera produktion och marknadsforing av
utlandsdgda foretag inom samma bransch och region. Det dr ocksd mojligt att
arbetskraften i de utlandsdgda foretagen kan ta med sig en del av de overlagsna
kunskaperna om de byter jobb till lokala foretag.

I kapitel 6 behandlas fragan om det gér att pavisa sddana effekter — direkta eller
indirekta — av utlandsigande p& produktiviteten i svenskt niringsliv. Ar
utlandsiigda foretag, allt annat lika, mera produktiva 4n svenskigda? Okar prol]
duktiviteten som en foljd av att svenskdgda foretag kops upp av utlandsdgda
MNEF? Paverkas produktiviteten i svenskdgda foretag av nédrvaron — inom
samma bransch och/eller region — av utlandsidgda foretag?

1.6 Internationaliseringens effekter pa arbetsmarknaden

De fragor kring globaliseringens effekter som vicker storst intresse i den all™l
manna debatten dr hur det ska gd med jobben och 16nerna i en tid nér ekonomin
blir alltmer internationaliserad och konkurrensen frén utlandet tilltar. Oron &r
stor over forlorad sysselséttning i samband med 6kad importkonkurrens och
utflyttning av jobb ndr multinationella foretag investerar utomlands. Dessa
farhigor brukar inte kunna uppvégas av att nya jobb faktiskt skapas nir expor[]
ten Okar eller att utlandségda foretag i allt storre omfattning investerar i Svel
rige. Har den tilltagande internationaliseringen i form av 0kad internationell
handel och 6kade direktinvesteringar egentligen néagra effekter pa total syssell’
séttning eller nivan pé arbetslosheten?

Det ar rimligt att forvinta sig att okad internationell handel leder till storre
omséttning av jobb eftersom nya jobb skapas genom 6kad export samtidigt som
jobb slas ut genom okad import. Hur stor del av den totala omséttningen av
jobb ar en foljd av den 6kade utrikeshandeln?

Eftersom internationell handel medfor ett effektivare resursutnyttjande, och i
den man arbetskraft som fristélls av import far béattre betalda jobb i exportl]
sektorn finns det inget att bekymra sig 6ver. Problem kan emellertid uppsté for
vissa grupper nér det finns olika slags arbetskraft, t.ex. hogutbildad och mindre
kvalificerad arbetskraft. Ett exempel dr om stora lander med relativt god till[]
gang pa lagutbildad arbetskraft, t.ex. Kina och Indien, i vixande grad bjuder ut
varor pa virldsmarknaden som produceras med relativt stora insatser av lagl]
utbildad arbetskraft. Det medfor att varldsmarknadspriserna kommer att falla
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pa dessa produkter. Ett land som Sverige som har relativt gott om hogutbildad
arbetskraft kommer da att ytterligare forstirka sin specialisering pa produkter
som i produktionen dr intensiva i anvidndningen av hogutbildad arbetskraft. Det
gOr att den relativa efterfrigan pd mindre kvalificerad arbetskraft minskar i
Sverige, vilket i sin tur leder till 6kad l6nespridning mellan hégutbildade och
mindre kvalificerad arbetskraft, eller om inte relativlonerna anpassar sig till
okad arbetsloshet bland mindre kvalificerad arbetskraft. Dessutom minskar
reallonen for mindre kvalificerad arbetskraft medan den okar for hogutbildade.
Har relativlonen for hogutbildad (kvalificerad) arbetskraft i Sverige okat pa
senare ar? Vilken inverkan har den okade importkonkurrensen frén laglone™
lander med relativt god tillgdng pé lagutbildad arbetskraft haft pa relativ efter[’
fragan pa mindre kvalificerad arbetskraft i Sverige?

Aven direktinvesteringar kan péaverka relativ arbetskraftsefterfrigan. Om prol
duktionsprocessen gar att splittra upp i flera produktionssteg, dir varje steg
anvénder sig av hog- och mindre kvalificerad arbetskraft i olika proportioner,
kan ett multinationellt foretag dra fordel av skillnader i relativioner mellan
olika ldnder. Det kan man gora genom att forligga verksamheter med hog an™
del mindre kvalificerad arbetskraft till lainder med relativt god tillgdng pa lag[
utbildad arbetskraft. Har svenska multinationella foretag utnyttjat mojligheten
att lokalisera delar av sin verksamhet till 1glonelénder, t.ex. i Central och Ost[
europa, och hur har detta i si fall paverkat den relativa efterfragan pd mindre
kvalificerad arbetskraft i de svenska moderforetagen?

Ocksa ingaende direktinvesteringar — ett okat utlandsdgande — kan tdnkas ha
effekter pa relativ arbetskraftsefterfrigan. Om det sker teknologi- och kun[’
skapsoverforing fran det uppkdpande utlindska multinationella foretaget till det
nationella uppkopta foretaget och om de tekniska framsteg som uppkommer i
det uppkopta foretaget ar “skilled-biased”, dvs. att produktiviteten stiger snab[]
bare for hogutbildade dn for de med lagre utbildning, bor den relativa efter
frdgan pa hogutbildad arbetskraft 6ka i det uppkopta foretaget. I den svenska
debatten har det ibland hévdats att nédr svenska multinationella foretag kops upp
av utlandsdgda foretag och huvudkontoret flyttar utomlands kommer snart
andra kvalificerade funktioner att folja efter, som forskning och utveckling och
mer avancerad produktion. Det skulle i sé fall betyda att ett 6kat utlandsdgande
leder till minskad relativ efterfrigan pa hogutbildad arbetskraft i de uppkopta
foretagen. Hur péverkas den relativa efterfrigan pa hogutbildad arbetskraft av
det 6kade utlandsidgandet? I kapitel 7 tar vi upp denna och andra fragor som har
att gora med internationaliseringens effekter pa sysselsittning och 16ner.
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1.7 Konsekvenser av nya industrilander

Det forefaller att vara en vanlig uppfattning i den ekonomisk-politiska debatten

att de mest dramatiska effekterna pa de svenska foretagens konkurrensforut’]
sattningar har skett, och framfor allt kommer att ske, i samband med uppkomsten

och den snabba tillvixten av nya industrilinder — nya aktorer pa vérlds[
marknaden. Den snabba ekonomiska tillvixten i Kina och Indien har pa senare ar

tilldragit sig stort intresse i de etablerade industrilinderna. Medierna &r fyllda av

— mer eller mindre vélgrundade — spekulationer om de ténkbara effekterna pa de

ledande hoginkomstlédndernas ekonomier. Vi vill hivda att man skulle kunna

skaffa sig ett visst underlag for sddana bedomningar genom att studera effekterna

av tidigare “tigerekonomiers” intrédde pa véirldsmarknaden.

Uppkomsten av nya snabbvidxande aktorer pa virldsmarknaden som rubbar
existerande konkurrensforhallanden — NIC-ldnder (newly industrialised coun(’
tries) — dr ndmligen inte ndgot nytt fenomen. Den japanska utvecklingen under
1950- och 1960-talet kan sédgas vara ett tidigt exempel pé detta. P4 1970- och
1980-talet talade man om de fyra asiatiska tigrarna” Sydkorea, Taiwan, Hong™
kong och Singapore. Under 1990-talet inlemmades ett antal fore detta planeko(]
nomier i Central- och Osteuropa i den gemensamma marknaden. P4 senare &r
ir det den dramatiska utvecklingen i Indien och Kina som tilldragit sig upp!(’
marksamheten, forstirkt av den extrema befolkningsméssiga storleken hos
dessa nya tigerekonomier”.

En vanlig uppfattning &r att tillvixten i NIC-ldnderna ses som ett hot mot real ™
16ner och levnadsstandard i de rika ldnderna. Resonemanget bygger pé att 160
nerna i Kina och Indien bara utgdr en brédkdel av 16nenivén i de rika linderna.

De nya NIC-ldndernas intrdde pa virldsmarknaden kommer dérfor att innebéra

en “utbudschock™ i form av en dramatisk 6kning av utbudet av arbetskraft (vis[]
serligen lagutbildad) i virldsekonomin. Visserligen &r i nuldget produktiviteten

i det kinesiska och indiska niringslivet mycket ldgre &n i Europa och Nordame™
rika. Men eftersom NIC-ldndernas produktivitet vixer i mycket hog takt, kom[]
mer de att successivt erévra en allt stérre del av viarldsmarknaden, och i forl(]
langningen sla ut s gott som all amerikansk och europeisk produktion. Detta

scenario kriver en drastisk reduktion av realldnerna i de rika ldnderna for att

bibehalla den internationella konkurrenskraften; i annat fall uppkommer en

massarbetsloshet som skulle f4 den europeiska sociala modellen att haverera.

Det finns flera invdndningar mot denna bild. En &r att snabbvixande NIC-lan-
der ocksa medfor en motsvarande “efterfragechock™ i och med att NIC-lander-
nas inkomster, och ddrmed deras efterfrdgan pa varor och tjanster, dkar. En
annan inviandning &r att det knappast finns ndgon anledning att vinta sig att
lonerna 1 ett NIC-land inte skulle 6ka nir produktiviteten vixer. I kapitel 8
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undersoker vi hur genomsnittslonerna i industrin utvecklats i forhéllande till
produktiviteten i industrin i ett antal tidigare NIC-lénder.

Annu en invindning #r att iven om den 1aga I6nenivan 4r densamma i alla delar
av NIC-landets néringsliv, s& giller inte detta for de rika ldndernas produktivi
tetsovertag eller NIC-landets kostnadsfordel. NIC-ldndernas komparativa for(]
delar bestdms av den relativa tillgangen pa produktiva resurser som realkapital,
humankapital och kunskapskapital.'* Observera att det r den relativa faktor(]
tillgdngen — andelen hogutbildade i arbetskraften — och inte den absoluta till[]
gingen — antalet hogutbildade i t.ex. Indien eller Kina — som é&r relevant for de
komparativa fordelarna. Om det forhaller sig s& att NIC-lénder i typfallet initi[]
alt har gott om lagutbildad och okvalificerad arbetskraft — som dérfor ar billig —
men att savél realkapital som humankapital &r knappa och ddrmed dyra fakto[]
rer, sd kommer Europa och Nordamerika att importera arbetsintensiva produk [’
ter, medan NIC-landets marknad 6ppnas for export av kunskapsintensiva varor.

Den andra bestimningsfaktorn for komparativa fordelar ar teknologiska for(]
sprang som tar sig uttryck i form av ett produktivitetsovertag for de rika lan[]
dernas producenter. Detta overtag kan emellertid véntas vara som storst i hog™
teknologiska branscher som kréver stora insatser av FoU. NIC-landets kompal’
rativa fordelar kommer da att ligga i lagteknologiska branscher dér produktivi(]
tetsskillnaden uppvégs av de laga lonerna.

Denna typ av handel, mellan hog- och ldginkomstldnder — i1 det foljande bel]
nimnda Nord (gruppen “rika liander”) och Syd — ger upphov till samhalls(]
ekonomiska vinster av den typ som tidigare diskuterats och som uppkommer
vid all handel som drivs av komparativa fordelar. Eftersom olikheterna med
avseende pa deltagarlindernas produktionsforutséttningar ar storre kan dessa
vinster véntas bli storre dn vid handel mellan lander inom Nord-gruppen.

I den mén handeln drivs av skillnader i resurstillgang, framfor allt relativ till[]
ging pa humankapital mitt som andelen av arbetskraften med hogre utbildning,
uppkommer effekter pa inkomstférdelningen. Eftersom Nord dkar sin specialil’
sering pa humankapitalintensiv produktion okar den relativa efterfrigan pa
hogutbildade, vilket ger vixande 16neskillnader mellan hdg- och lagutbildade.
Om relativionerna inte anpassas blir effekten istéllet 6kande arbetsloshet for
den senare gruppen.

' Medan realkapital avser maskiner och byggnader, och humankapital kompetens hos arbetskraften —
forvarvad genom hogre utbildning eller pa annat sétt — betecknar kunskapskapital en tillgang som foretagen
besitter.
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Ett utmérkande drag for nya industrildnder — “tigerekonomier” — &r naturligtvis
den utomordentligt snabba tillvixten. En central fraga i debatten &r darfor hur
de rika linderna — Nord — kommer att paverkas av tillvdxt i Syd. Vad blir efl]
fekterna pa realloner och realinkomster i den rika vérlden av tillvixt i NICO
landerna? Svaret beror pa vilka faktorer som driver tillvixten: ackumulation av
humankapital och/eller realkapital, eller teknisk utveckling, och i sé fall i vilka
sektorer den senare dger rum. Denna fraga utvecklas ndrmare i kapitel 8.

En snabb kapitalackumulation i NIC-ldnderna, genom hdga investeringar i

realkapital och expansion av hogre utbildning, leder till att skillnaderna i kom[]
parativa fordelar kommer att minska. Att denna drivkraft till handel férsvagas

betyder emellertid inte att man borde forvénta sig att handelsutbytet minskar.

Snarare kan man forvénta sig att den ursprungliga handelsstrukturen ersétts av

okad inombranschhandel. Detta betyder att handelns drivkrafter — och ddrmed

dess effekter — i utbytet mellan Nord och Syd kan foréndras, och bli mer lika

dem som géller for handeln inom Nord.

1.8 Internationell handel och investeringar « drivkrafter
och effekter

Internationell handel kan ha olika drivkrafter: internationella olikheter i pro[
duktionsforutséttningar och effektivitet, stordriftsfordelar och efterfrdgan pa
markesvaror. Ur teoretisk synvinkel blir effekterna av handel emellertid bero[’
ende pa vilka dess orsaker dr. Detsamma géller for internationella invester[
ingar. For att kunna uttala sig om effekterna ar det darfor nodvéandigt att forst
reda ut fragan om handelns och investeringarnas bestamningsfaktorer.

Enligt ekonomisk teori kan man vénta sig att en reducering av hindren for han™
del 6ver grinserna leder till vinster av internationell arbetsfordelning i enlighet
med komparativa fordelar. Detta géller all handel men vinsterna ar speciellt
stora for utbytet med lander med andra produktionsforutsittningar (dvs. vad vi
hér kallat utvecklingsldnder och NIC-ldnder). En sadan specialisering kan dock
krdva omfordelning av resurser mellan branscher.

Utover detta kan man vénta sig en strukturomvandling pa branschnivin genom
att hogproduktiva foretag expanderar pa exportmarknaderna medan ldgproduk [’
tiva krymper eller slés ut av importkonkurrensen. Andra ekonomiska vinster
uppkommer genom utnyttjande av stordriftsférdelar och vixande floden av
kunskap frén utlandet via handel och utlandsdgande.

Internationalisering medfor alltsé potentiella vinster for den svenska ekonomin.
For att dessa ska kunna realiseras krévs emellertid att ekonomins aktorer —
arbetskraft och foretag — besitter tillricklig omstillningskapacitet. I detta bel’
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grepp ingér flexibilitet pa arbetsmarknaden — jobb slés ut i vissa branscher och
foretag, samtidigt som nya jobb skapas i andra delar av ndringslivet — men
ocksa en formaga hos foretagen att utveckla och ta till sig ny kunskap, och att
ta tillvara nya kommersiella mojligheter pa vixande marknader.

Var nésta fraga dr i vad man man faktiskt kan beldgga sadana effekter i prakti]
ken. Har 6ppna ekonomier verkligen hogre ekonomisk tillvéxt? Leder & andra
sidan Oppenheten till hogre arbetsloshet? Har exportforetag hogre produktivitet
4n andra foretag inom samma bransch? Ar det frimst ligproduktiva foretag
som slds ut av importkonkurrens? Leder utlindska foretags forvarv i svenskt
ndringsliv verkligen till att produktiviteten okar i de uppkopta foretagen? Och
sprider sig dessa produktivitetseffekter till andra svenska foretag?

Vi dvergér alltsa till att studera vilka empiriska beldgg man kan finna for dessa
teoretiska slutsatser. I forsta hand gor vi en Gversikt 6ver den internationella
litteraturen, for att kunna sammanfatta resultaten fran de empiriska studier som
gjorts. Dessa Oversikter har pa vissa punkter byggts pa med egna empiriska
studier for att belysa frdgan om vad som mera specifikt kan sédgas om ldnkarna
mellan internationalisering, produktivitet och arbetsmarknad i den svenska
ekonomin.
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2 Den svenska ekonomins internationalisering
2.1 Den svenska ekonomins exportinriktning och
importberoende

Den vixande internationaliseringen av den svenska ekonomin har tagit sig
uttryck i en stark tillvixt av savil utrikeshandeln som de internationella invel]
steringarna. Som framgar av figur 2.1a och 2.1b har bade den del av det svenska
néringslivets totala produktion som avsitts pa varldsmarknaden — exporten som
andel av BNP — och den del av den totala efterfrdgan pa varor och tjanster som
tillfredstills av import, trendmissigt okat under en 60-arsperiod. Forloppet
forefaller dessutom att ha accelererat under de senaste 15 é&ren.

Figur 2.1a Export och import av varor och tjnster som andel av BNP, 1950-2005. Lopande
priser. Procent.
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Kalla: SCB nationalrakenskaperna
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Figur 2.1b Export och import av varor och tjanster som andel av BNP, 1950-2005. 2000 priser.
Procent.
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Denna utveckling dr inte specifik for Sverige. Under de senaste 50 &ren har
viarldshandeln i volymtermer vixt snabbare dn vérldens totala produktion, dvs.
summan av samtliga linders BNP till fasta priser."

Uttryckt i 1opande priser i figur 2.1a 1dg bade exporten och importen som
andelar av BNP pé en of6ridndrad nivd under 1950- och 1960-talet, medan
bagge kvoterna i fasta priser i figur 2.1b 6kade dven under denna period. Skill[]
naden beror pé att utrikeshandeln till helt 6vervigande del bestod av varor,
medan storre delen av BNP utgjordes av tjansteproduktion. Eftersom priserna
pa tjanster under perioden steg snabbare dn varupriserna har inflationen “blast
upp” ndmnaren mer &n téljaren och dédrmed hallit export- och importkvot nere i
16pande priser.

'3 Se t.ex. Barba Navaretti & Venables (2004) figur 1.1 som beskriver utvecklingen fran 1970 och fram till
borjan av 2000-talet.
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Figur 2.2a Export och import uppdelad pé varor och tjanster som andel av foradlingsvéardet inom
varu- och tjanstesektorn, 1980-2005. Lépande priser.
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Kalla: SCB nationalrakenskaperna
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Figur 2.2b Export och import uppdelad pa varor och tjanster som andel av foradlingsvardet inom
varu- och tjanstesektorn, 1980-2005. 2000 priser.
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Kalla: SCB nationalrakenskaperna

Figur 2.2a och 2.2b visar den svenska exporten och importen uppdelad pa
varor och tjénster och uttryckta som andelar av foradlingsvérdet i varu- respek [
tive tjansteproducerande sektorer. Av figurerna framstar varuproduktionen —
dvs. 1 huvudsak industrin — som betydligt mer konkurrensutsatt &n tjénste(’
sektorn, eftersom savil export som import som andelar av produktionen ar
betydligt storre for varor &dn for tjdnster. Handelns betydelse har emellertid
under de senaste 25 dren okat bade for varor och for tjanster.'®

En stor del av tjdnstesektorn har i sjélva verket ett “naturligt” skydd mot im0’
portkonkurrens (“non-tradeable services”) och ett lika naturligt absolut hinder
for export genom att manga tjanster, speciellt hushallstjanster, méste producel’

' Observera att medan export och import av varor och tjénster uttrycks i termer av saluvérden sa uttrycks
namnaren, dvs. sektorns produktion, som summa foradlingsvérden. Att exportkvoten Gverstiger 100 procent
betyder darfor inte att man exporterar mer dn vad som produceras. Det medfor ocksé att handelns betydelse
overskattas. Inkop av insatsvaror frén andra branscher raknas inte in i foradlingsvéardet (ndmnaren) men ingér
i saluvidrdet (tdljaren). Eftersom sadana inkop spelar storre roll inom industrin 4n i tjanstesektorn ar
overskattningen storre inom industrin (Lipsey 2006).
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ras dir konsumenten finns. Dessutom torde kvarstdende, pé politisk vig inforda
handelshinder och regleringar bromsa tjénstehandeln mer 4n varuhandeln; vi
aterkommer till denna fraga.

Figur 2.2c Varu- och tjanstehandelns utveckling 1980-2005. 2000 priser.
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Kélla: SCB nationalrdkenskaperna

Eftersom tjdnstesektorn i den svenska ekonomin dr sa mycket storre &n de

varuproducerande sektorerna framstar tjanstehandeln i figurerna 2.2a och 2.2b

som tdmligen marginell. For att ge en mer réittvisande bild visar vi dérfor i figur

2.2c volymutvecklingen for varu- och tjédnstehandeln i absoluta tal. Bdde varu-

och tjanstehandeln har Okat i fasta priser. Kvoten mellan tjansteexporten och

varuexporten har stigit fran 26 procent 1980 till 32 procent 2005, medan mot[]
svarande kvot for importen under samma period har varit i stort sett konstant

(30 procent).
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Tabell 2.1 Svensk varuhandel fordelad pa olika varugrupper 1997 och 2005. Procentandelar.

Varugrupp Export Import
1997 2005 1997 2005
Insatsvaror 37,8 34,9 33,0 29,7
Investeringsvaror 42,8 40,7 34,6 33,0
Konsumtionsvaror 16,0 17,4 21,4 21,4
Ovriga varor 3,4 6,9 10,9 16,0

Kalla: SCB Utrikeshandelsstatistiken

Hur den svenska varuhandeln fordelas pa ett antal breda varugrupper beskrivs i

tabell 2.1. Vi har delat upp den svenska varuhandeln pa insatsvaror, invester[]
ingsvaror, konsumtionsvaror och ¢vriga varor och finner att den domineras av

handel i insats- och investeringsvaror. Det giller i synnerhet den svenska varul]
exporten som till 75-80 procent bestar av sddana varor. P4 senare ar har emell]
lertid andelen for dessa grupper minskat nagot till formén for handel i konsum[”
tions- och energivaror (ingér i gruppen Ovriga varor). En utforlig analys av den

svenska utrikeshandelns varu- och branschsammansittning gors i kapitel 3.

2.2 Handel och specialisering mellan och inom branscher

Av kapitel 1 framgick att effekterna av en véxande internationalisering kan

véntas bli vésentligt annorlunda beroende pa vilka handelns drivkrafter dr, dvs.

om den 6kade handeln drivs av komparativa fordelar eller av produktdifferentil’
ering i kombination med stordriftsfordelar. Vi gor darfor ett forsok att kartlagga

den relativa betydelsen av dessa olika typer av handel.
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Figur 2.3 Internationell specialisering i svensk tillverkningsindustri. Total specialisering uppdelad
pa mellanbransch- och inombranschspecialisering, 1970-2005.
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Anmérkning: Branscherna definieras under perioden 1970-1994 pa SNI69 5-siffernivan (137 branscher) och fér perioden
1990-2005 pa SNI92 5-siffernivan (265 branscher).

Kalla: SCB utrikeshandelsstatistiken och OECD STAN

I figur 2.3 har den totala svenska utrikeshandeln med industrivaror — summan
av export och import — uppdelats pa en komponent — mellanbranschhandel —
som méts som summan av all nettohandel — nettoexport plus nettoimport —
summerad Over alla industribranscher, och aterstoden, som vi kallar inom-
branschhandel.'” Totalhandeln utgérs alltsa av summan av inom- och mellan]
branschhandel. Dessa tre handelsmatt har dérefter dividerats med det totala
produktionsvirdet av industrivaror. Resultatet framgar av figur 2.3.

'"Om x; star for exporten och m for importen i en bransch i kan totalhandeln definieras som @, =% +m,
mellanbranschhandeln som absolutvérdet av nettohandeln n; = |x1- - ml och inombranschhandeln

z, = g; — Ny utgdr resten. Uppdelningen av landets totala handelsutbyte med omvérlden, dvs. g, n och z

erhélls genom summering over alla branscher. Det s.k. Grubel-Lloyd index anger andelen av totalhandeln
som utgors av inombranschhandel, dvs. kvoten z/g .
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Under perioden fordndras industristatistikens branschindelning sa att SNI69
ersétts av SNI92. Genom att den senare &r betydligt mer finfordelad &n den
forra kommer uppdelningen pd mellan- och inombranschhandel att paverkas
(ddremot berdrs inte totalhandeln). Generellt blir, nir man dvergér till en mer
detaljerad branschindelning, inombranschhandeln mindre och mellanbransch’
handeln storre. Utvecklingstendenserna ér emellertid desamma.

Vixande handel innebar att en ekonomi blivit mer specialiserad. Fragan ar pa
vilken niva denna specialisering sker. Okad mellanbranschhandel innebir att
exportbranscher blir &n mer exportorienterade medan importen 6kar i import[]
konkurrerande branscher. Detta innebdr en omstrukturering med specialisering
mellan branscher som i sin tur krdver en omflyttning av produktiva resurser —
arbetskraft och pé sikt dven realkapital — mellan branscherna. Det kan antas att
denna typ av handel drivs av landers komparativa fordelar, vilka i sin tur bel]
stdims av ldndernas relativa resurstillgdngar i kombination med resursétgangen
och produktiviteten i olika sektorer.

Den andra typen av specialisering innebér en specialisering av produktionen, och
en motsvarande omflyttning av resurser, mellan foretag inom samma bransch
(eller till och med inom fGretag), genom att bade export och import vixer
parallellt i flertalet branscher. Det &r rimligt att vinta sig att denna typ av handel
till Gvervdgande del drivs av produktdifferentiering och stordriftsfordelar.

Av figur 2.3 framgar att den vixande handeln med industrivaror med undantag
for en kort period i borjan av 1990-talet s& gott som helt motsvarats av inom[]
branschhandel och inombranschspecialisering, medan mellanbranschspecialisel’
ringen pa sikt knappast okat alls.

Detta innebar att vi pa basis av var teorigenomgéng i kapitel 1 kan dra slutsat[’
sen att globaliseringens effekter pd den svenska ekonomin blivit vdsentligt

annorlunda dn om utvecklingen skulle ha dominerats av 6kad mellanbransch(]
handel. De positiva produktivitetseffekterna av 6kad handel bor framfor allt ha

tagit formen av effektivitetsvinster genom 6kat utnyttjande av stordriftsfordelar

pa foretags- eller arbetsstilleniva, och positiva struktureffekter genom expanl’]
sion av hogproduktiva foretag pa bekostnad av mindre produktiva enheter inom

samma bransch. Hértill kommer effekterna av 6kat infléde av ny kunskap fran

utlandet ("knowledge spillovers™), och av 6kad konkurrens, samt vinster for

konsumenterna av ett breddat utbud. Visserligen skapas och forsvinner jobb i

samma omfattning i bagge fallen men de negativa effekter pa sysselsittningen,

om &n tempordra, som kan uppstd i samband med strukturanpassningen kan,

som vi ndmnt i kapitel 1, véntas bli mindre.
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2.3 Utrikeshandelns landerfdrdelning

Som framgér av tabell 2.2 utgors den helt dominerande delen av Sveriges utrilJ
keshandel med industrivaror av utbyte med andra utvecklade industrilinder.'
Tvé tredjedelar av industrivaruhandeln utgdrs av inombranschhandel; i synner[
het géller detta i utbytet med andra hoginkomstliander, som kan antas ha lik[J
nande produktionsforutséttningar och ddarmed likartade komparativa fordelar.
Detta 4r precis vad teorin forutsiger.” Dessa monster har varit oforindrade
under lang tid. Nér det géller handelns tillvéxt har export och importandelarna
vuxit snabbast med hdginkomstlinderna medan inombranschhandeln har 6kat
mest med medelinkomstlédnderna.

Tabell 2.2 Exportens andel av produktionen och importens andel av férbrukningen, totalt och

fordelad pa hog-, medel- och Idginkomstlander. Grubel-Lloyd-index for dessa landergrupper,
1990 och 2004. Procent.

Lander- Exportandel Importandel GL-index
grupp 2003 1990 2003 1990 2003 1990
Hog 46,3 35,6 41,3 34,1 46,7 39,8
Medel 8,4 2,6 55 1,6 25,1 10,6
Lag 1,0 0,5 0,4 0,2 5,0 1.2
Alla lander 59,4 39,7 50,5 36,7 67,1 37,4

Anmérkning: Uppdelningen av lander i hdg-, medel- och Iaginkomstlander féljer Varldsbankens indelning.

Kalla: SCB utrikeshandelsstatistiken och OECD STAN

2.4 Internationella direktinvesteringar

Ett utmérkande drag for de senaste &rens internationalisering dr den kraftiga
Okningen av de internationella direktinvesteringarna. Under de sista femton
aren pa 1900-talet véxte inflodet av internationella direktinvesteringar betydligt
snabbare én sivil exporten som produktionen i véirlden. Mellan 1985 och 1999
var den reala BNP-tillvixten 2,5 procent per ar, medan exporten vixte med 5,6
procent. Det reala inflodet av internationella direktinvesteringar 6kade under
denna period &rligen med hela 17,7 procent. Under de forsta aren pa 2000-talet
har det dock skett en tillbakagéng nir det géller inflodet av direktinvesteringar i

'8 Omlaggningen av handelsstatistiken vid EU-intridet, som innebir att t.ex. en vara med ursprung i Kina
som reexporteras till Sverige via exempelvis Nederlanderna inte langre klassificeras efter ursprungsland utan
som internhandel inom EU, har medfort en tendens till underskattning av den svenska importen fran ldnder
utanfor EU.

' Observera att andelen inombranschhandel av total handel med virlden som helhet inte &r nagot medelvirde
av andelen i handeln med de enskilda linderna.

39



SVENSKT NARINGSLIV | EN GLOBALISERAD VARLD

virlden.”® Bade utgdende och ingdende direktinvesteringar har som vi ska se
nedan ocksa utgjort ett viktigt inslag i det svenska néringslivet pa senare éar.

2.4.1 Svenska direktinvesteringar utomlands

Svenskdgda multinationella foretag har ldnge spelat en betydelsefull roll inom
svenskt néringsliv och dd i synnerhet inom tillverkningsindustrin. Figur 2.4
visar sysselsittningsandelar i de 80 storsta industrikoncernerna, fordelade pa
moderforetagen i Sverige och pé dotterforetagen i hog- och laginkomstlédnder
mellan 1979 och 2005. Ett tecken pa relativt omfattande utgdende direktinvel]
steringar under perioden dr att sysselsdttningsandelen i de utldndska dotter(’
foretagen har okat samtidigt om andelen i de svenska moderforetagen har
minskat trendmassigt. Under slutet av 1980-talet skedde 6kningen i dotterfore[’
tagen i andra hoginkomstldnder, medan det under den senare delen av 199001
talet och 1 borjan av 2000-talet var dotterforetagen i ldginkomstldnder som
expanderade.

2 Se Barba Navaretti & Venables (2004) figur 1.1
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Figur 2.4 Sysselsattningsandelar i svenska internationella industriféretag (de 80 storsta industri-
koncernerna) i de svenska moderforetagen, i dotterféretag i hog- och Iaglénelander, 1979-2004
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Anmaérkning: Hogloneldnder &r Australien, Belgien, Danmark, Finland, Frankrike, Grekland, Island, Irland, Italien, Japan,
Kanada, Luxemburg, Nederlanderna, Norge, Nya Zeeland, Portugal, Schweiz, Spanien, Storbritannien, Tyskland, USA,
Osterrike. Ovriga lander betraktas som I&glonelander.

Kalla: ITPS internationella foretag
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Figur 2.5 Sysselsattningsandelar i svenska internationella tjansteforetag i de svenska moderfore-
tagen, i dotterforetag i hog- och Iaglonelander, 1996-2004.
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Anmarkning: H6g- och ldginkomstlander definieras i Figur 2.4.

Kalla: ITPS internationella foretag

I figur 2.5 ser vi att d&ven inom de svenskidgda multinationella foretagen i tjédns(’]
tesektorn har sysselsdttningsandelen utomlands 6kat. I motsats till industrin har
det under slutet av 1990-talet forekommit en 6kning i sysselséttningsandelen i
dotterforetagen i andra hoginkomstlinder.”’ Vi noterar ocksi att syssell]
sattningsandelen i moderforetagen i Sverige ér stdrre inom de svenskdgda mul()
tinationella foretagen i tjanstesektorn an i industrin och att den &r mindre i dot[]
terforetagen i laginkomstldnder. Jimfort med foretagen i industrin bedrivs alltsé
en mindre del av verksamheten utomlands och i mindre utstrickning i
laginkomstlénder.

2! Det bor papekas att utvecklingen inom tjénstesektorn drivs av ett fatal foretag.
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2.4.2 Ingaende direktinvesteringar i Sverige
Figur 2.6 Andel sysselsatta i utlandsagda foretag inom industrin och i tjanstesektorn, 1990-2005.
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Anmérkning: Industrin utgors av branscherna SNI92 15-37 och tjanstesektorn av branscherna SNI92 40-75.

Kélla: ITPS internationella féretag

Alltsedan mitten av 1980-talet och fram till borjan av 2000-talet har utlands[]
dgandet inom det svenska néringslivet 6kat kontinuerligt. 1985 arbetade 8 prol]
cent av de sysselsatta i ndringslivet i utlandsdgda foretag; 2001 hade den siffran
stigit till 21 procent. De forsta aren pa 2000-talet planar utvecklingen ut och
2004 var 23 procent sysselsatta i utlandsidgda foretag. Av figur 2.6 framgar det
att det 1 synnerhet i slutet av 1990-talet verkar ha skett en sdrskilt kraftig 6k[’
ning av utlandsdgandet, och d& framfor allt inom industrin. Vi konstaterar
ocksa att andelen sysselsatta i utlandsdgda fOretag &r avsevirt ldgre inom
tjdnstesektorn &n inom industrin; 2005 arbetade 34 procent av de sysselsatta i
industrin i utlandségda foretag, medan motsvarande siffra for tjanstesektorn var
20 procent. I ett internationellt perspektiv dr utlandségandet i Sverige stort och
det giller bade for industrin (figur 2.7a) och for tjanstesektorn (figur 2.7b).
Bland ett tjugotal redovisande OECD ldnder ligger Sverige pa fjarde plats i
industrin och pa andra plats i tjanstesektorn, efter Irland som inte 6verraskande
ligger i topp bade inom industrin och inom tjénstesektorn.
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Figur 2.7a Andel sysselsatta i utlandségda foretag inom industrin i 22 OECD lénder, 2002.
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Anmarkning: Uppgifterna for Belgien, Frankrike, Polen, Schweiz, Storbritannien, Tjeckien och Tyskland &r fran 2003, Turkiet
och Osterrike 2001 samt Australien och Luxemburg 2000.

Kalla: OECD Statistics on Measuring Globalisation
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Figur 2.7b Andel sysselsatta i utlandsdgda foretag inom tjanstesektorn i 20 OECD lénder, 2002.
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Anmarkning: Uppgifterna for Belgien, Polen, Spanien, Storbritannien, Tjeckien och Ungern &r frdn 2003, Finland, Italien,
Portugal och Osterrike 2001, Sverige 2000, Australien och Luxemburg 2000, Danmark 1999, Luxemburg 1998 och Norge
1997.

Kalla: OECD Statistics on Measuring Globalisation och ITPS

Utlandsdgda foretag kan etablera sig pa tva sitt dels genom nyetableringar
(greenfield investment), dels genom fusioner med eller uppkop av redan existe[’
rande foretag (mergers and acquisitions). Internationellt sker huvuddelen av de
utldndska direktinvesteringarna i form av fusioner och uppkdp och en avsevért
mindre del som nyetableringar. Andelen fusioner och uppkdp av de ingéende
direktinvesteringarna har okat kontinuerligt fran drygt 66 procent i mitten av
1980-talet till dver 76 procent i borjan av 2000-talet.* Sverige ir inget undan ]
tag pa den punkten utan dven hdr har huvuddelen av de utlandsdgda foretagen
tillkommit genom fusioner och uppkop. Drygt hélften av de utlandsdgda forel
tagen i Sverige 2005 och 65 procent av de sysselsatta i dessa foretag har blivit
utlandsiigda genom forviry.”

2 Se Barba Navaretti & Venables (2004) tabell 1.4. Fusioner och uppkop spelar dock en mindre
framtrddande roll i utvecklingslénder, vilket sannolikt beror pa att utléndska direktinvesteringar i dessa ldnder
har sarskilt stor betydelse nér det giller att finansiera nya investeringsprojekt och att det rader brist pa
uppkopskandidater.

2 ITPS (2006) tabell 15 och tabell 16.
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25 Drivkrafter bakom tillvaxten av internationell handel
och investeringar

For att kunna bilda sig en uppfattning om globaliseringens framtida utveckling
och konsekvenser kan det vara rimligt att forst soka besvara fragan om vilka
drivkrafterna hittills varit bakom denna process. Varfor har den svenska han[]
deln okat sin andel av nationalprodukten? Varfor har bade andelen anstéllda i
utlandsdgda foretag i Sverige och andelen av svenska multinationella foretags
anstéllda i utlandet okat? Eftersom Sverige i dessa avseenden inte skiljer sig
ndmnvart fran andra utvecklade industrilinder kan fragorna omformuleras:
vilka &r orsakerna till att internationell handel och investeringar vixt snabbare
an virldsekonomin som helhet?

Att doma av den allminna debatten dr detta en forvanansvirt 6ppen fraga. Med

risk for en viss dverforenkling kan man formulera tva ytterlighetsuppfattningar.

Enligt den ena &r globaliseringen en effekt av en strom av banbrytande tekniska

framsteg inom transport- och kommunikationssektorn som genom att minska

kostnaderna for internationella transaktioner tenderat att sudda ut de nationella

grinserna och eliminera de geografiska avstandens ekonomiska betydelse. Ett

alternativt synsitt kan nagot tillspetsat formuleras sa att de stora teknologiska

framstegen som lade grunden for globaliseringen var introduktionen av jarnvall
garna, angfartygen och telegrafen for mer dn 150 &r sedan; all utveckling dér(’
efter har endast representerat marginella forbéttringar. Globaliseringens framsta

drivkraft har istillet varit den handelspolitiska utvecklingen under olika periol]
der, och i synnerhet utvecklingen mot liberalisering och avreglering under ef-

terkrigstiden.**

En blick pa den langsiktiga utvecklingen ger ett visst stod for den senare upp[
fattningen. Att doma av vérldshandelns omfattning hade vérlden — i varje fall
om man begrinsar sig till industrilinderna — uppnatt en ganska hog grad av
globalisering redan vid forra sekelskiftet. Dérefter foll emellertid vérldshan(]
delns andel av vérldens BNP fran 11 procent 1913 till 7 procent 1950 pa grund
av krigsérens avspdrrning och den alltmer protektionistiska handelspolitiken
under mellankrigstiden, och inte forrdn 1973 hade andelen aterhéimtat sig.> Att
globaliseringen kan vara en reversibel process dr knappast forenligt med tanken
att den tekniska utvecklingen skulle ha varit den enda eller ens den viktigaste
drivkraften.

Savil transportkostnader som handelspolitiska restriktioner kan ses som bel]
gransningar som medfor att den faktiska handeln blir mindre 4n den potentiella.

2 Argumenten 4r himtade fran Krugman (1995b).
» Krugman (1995b).
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Det &r naturligtvis ockséd mojligt att expansionen av handeln dr ett resultat av
att sjilva drivkrafterna till (den potentiella) handeln fordndrats. Har kan man
tdnka sig tva mojligheter. I den mén handeln drivs av komparativa férdelar blir
varldshandeln storre i forhéllande till deltagarlindernas BNP ju mer olika lan[]
dernas produktionsforutsittningar &r, dvs. ju mer ojimnt produktiva resurser —
arbetskraft och kapital — &r fordelade, givet lindernas storlek.

For det fallet att handeln istéllet framst drivs av konsumenternas smak for prol’
duktdifferentiering, och inte av komparativa fordelar, blir vérldshandelns
omfattning en funktion av den relativa ldnderstorleken. Man kan genom att
anvinda en enkel teoretisk modell visa® att, givet vérldsekonomins storlek,
vérldshandelns storlek blir mindre om vérldsinkomsten &r ojimnt fordelad:
maximal handel uppkommer om lénderna ar lika stora. En bidragande orsak till
den vixande virldshandeln skulle darfor kunna vara att deltagarldndernas storlek
— métt som BNP — skulle ha tenderat att konvergera.

2.5.1 Handelspolitiken

I ett historiskt perspektiv kan det hidvdas att den svenska ekonomin, med start[’
punkt i den tilltagande protektionismen under 1930-talet och den foljande av(]
sparrningen under kriget, sedan 1945 upplevt en enda lang sammanhingande
period av fortgdende internationell handelspolitisk liberalisering, en politiskt
driven process av savil regional som global ekonomisk integration, som inne[’
burit en kraftig reduktion av flertalet pa politisk vig inférda hinder for handel
over grinserna med varor och tjinster.”’ Man kan urskilja ett antal integrations/ |
faser och komponenter i denna utveckling som alla verkat i samma riktning.

Redan under de forsta efterkrigsaren frigjordes varuhandeln mellan industrilan[
derna genom att konvertibla valutor mojliggjorde en avreglering av internatio’
nella valutatransaktioner i samband med varuhandel. Ett viktigt inslag i den
globala utvecklingen mot frihandel har utgjorts av en serie forhandlingsrundor
inom GATT och dess efterféljare WTO som ledde till betydande multilaterala
tullsdnkningar. Till att borja med avsag dessa forhandlingar uteslutande tullar
och kvoteringar for industriprodukter men kom senare att utstrackas till icke™
tariffaira handelshinder och till tjanstehandeln. Férutom de direkta tullsink[]
ningarna har medlemsldnderna i allt stdrre utstrickning atagit sig att binda exil]
sterande tullsatser, vilket minskar risken for exportorer att drabbas av framtida
tullhdjningar.

% Helpman & Krugman (1985).
" En fullstindig redogorelse for de olika komponenterna av denna process skulle fora langt utom ramen for
denna rapport, som endast syftar till att ge en grov dversikt av de viktigaste tendenserna.

47



SVENSKT NARINGSLIV | EN GLOBALISERAD VARLD

En central komponent i den fortgdende internationaliseringen av den svenska
ekonomin har varit den regionala integration som successivt skett i Europa. Ur
ett svenskt perspektiv kan man urskilja fem olika skeden. Under 1960-talet
uppnédddes tullfrihet i handeln med industrivaror inom EFTA, vilket genom
EFTA-lédndernas frihandelsavtal med EEC pa 1970-talet kom att utvidgas till
ett visteuropeiskt frihandelsomrade for industrivaror omfattande EEC plus
EFTA. Under 1980-talet utvidgades EG med Grekland, Portugal och Spanien.

Under 1990-talet kom integrationen och avregleringen i och med genomforan(]
det av den inre marknaden att utstriackas till tjinstesektorn och att omfatta dven

icke-tariffdra handelshinder utdver de rent handelspolitiska. Slutligen har EU

utvidgats genom att ett antal fore detta centralplanerade ekonomier fran Cenl]
tral- och Osteuropa blivit medlemmar. Hir kan noteras att medan de tva forsta

etapperna avsdg en integration av i ekonomiskt avseende “lika” lander — dvs.

utvecklade industrildnder pa en hog inkomstniva — kom de tvéa senaste utvidg(]
ningarna att omfatta linder p& en vésentligt ldgre inkomstniva och med andra

ekonomiska forutséttningar.

En tredje viktig komponent i den globala processen av liberalisering och av[]
reglering som berdrt den svenska utrikeshandeln, utéver den multilaterala
(GATT, WTO) och den bilaterala/regionala (EU), har varit de unilaterala
sdnkningar av handelshinder som tillkommit genom att en rad utvecklingslan[’
der Overgivit sin tidigare politik av importsubstitution och isolering till formén
for exportledd industrialisering. Detta avspeglas av en snabbt vixande andel av
det svenska handelsutbytet med dessa lander (jfr avsnitt 2.3).

Storleken av olika slag av handelshinder varierar mellan olika ldnder, branscher
och produktgrupper. Det genomsnittliga tullskyddet for industrivaror i EU och
USA ar numera mycket 14gt, under 3 procent, men ligger for vissa varugrupper,
t.ex. klader och skor, betydligt hogre, i snitt 10 procent, och kan for enskilda
produkter overstiga 20 procent.”® Om man dessutom tar hinsyn till s.k.
tulleskalering, dvs. att det nominella tullskyddet for fardigvaran &r betydligt
hogre dn for insatsvarorna, blir det s.k. effektiva tullskyddet, dvs. skyddet for
foradlingsvirdet i en bransch, dnnu hogre. Utvecklingsldnder utanfor Europa
och Nordamerika har i genomsnitt betydligt hogre tullskydd.

Under det senaste halvseklet har industrivarutullarna sankts kraftigt. Till exem[]
pel sd sjonk den nominella svenska genomsnittstullen for industrivaror fran
9 procent i slutet av 1950-talet till dagens ldga nivaer (se ovan). Medelvérdet
for effektiva tullar var vid samma tidpunkt 18 procent, med vérden upp till

2 Kommerskollegium (2005). Virdet pa genomsnittstullen varierar beroende pa vilka tullsatser (nominella
eller "effectively applied rates”) som anvénds och hur sammanvégningen gér till .
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60 procent for vissa textilprodukter.”® For andra europeiska linder som
Storbritannien och Frankrike, som vid samma tidpunkt hade ett hogre
genomsnittligt nominellt tullskydd — omkring 16 procent — har minskningen
varit dnnu storre.

Andra handelspolitiska atgirder, fraimst kvoteringar och exportbegransnings[]
avtal, som varit koncentrerade till vissa produktgrupper, framst textilvaror, har
1 stor utstrdckning avvecklats. Dock kvarstir andra handelspolitiska restriktio[’
ner som begrinsar utbytet med ldnder utanfér EU, som t.ex. anti-dumpingat-
gérder.

Icke-tariffara handelshinder &r svéra att kvantifiera. Enligt studier som gjordes i
samband med genomforandet av den inre marknaden i EU var tekniska han[]
delshinder, diskriminering mot import vid statlig upphandling och kostnader
vid grinspassage de viktigaste kostnadsposterna.”® Det konstaterades att dessa
handelshinder var mycket ojamnt fordelade, med tyngdpunkt pad hogteknolo(]
giska investeringsvaror dir statliga inkop utgor en stor del av marknaden.’’

Aven icke-tariffira handelshinder har i viss utstrickning reducerats savil mul[]
tilateralt som inom ramen for skapandet av EU:s inre marknad. Redan under
Kennedyrundan (1963-69) beslots att icke-tariffara handelshinder skulle inklu
deras i forhandlingarna, och detta arbete fortsatte under Tokyo- och Uruguay!(’
rundorna. Betydelsen av tekniska handelshinder for internhandeln inom EU har
minskat genom inforandet av principen om Omsesidigt godkdnnande, dvs. att
en produkt som godkints i ett land ocksa far séljas i andra medlemslénder.
Trots métproblemen torde det dock knappast kunna ifrdgasittas att tullarna for
industrivaror minskat mer dn de icke-tariffara handelshindren, sa att de senare
blivit relativt sett mer betydelsefulla hinder for varuutbytet.”

Aven hinder for tjinstehandeln som t.ex. etableringskontroller eller andra re(’
gleringar som missgynnar utlindska foretag har behandlats bade inom ramen
for EU:s inre marknad och multilateralt inom GATT och WTO. Uruguayrun[’
dan resulterade bl.a. i det s.k. GATS (“general agreement on trade in servil
ces”). Det har emellertid hivdats® att betydelsen av avtalet for liberaliseringen
av tjanstehandel varit begransad. Trots métproblemen torde det vara rimligt att
hivda att hindren for tjanstehandeln reducerats i mindre grad &n tullarna och de
icke-tariffara hindren for varuhandeln, och att de forra ligger kvar pa en val
sentligt hdgre niva én de senare.

# Lundberg (1976).

30 European Commission (1988).

3! Lundberg (1989).

32 Jmf Svenskt Naringslivs hemsida (Inligg av Hans Ekdahl den 2006-04-24).
33 Hoekman (1996).
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Tjanstehandeln torde alltsa i hdgre grad dn varuhandeln begrinsats av handels[
hinder. Hartill kommer att den internationella konkurrensen inom tjanstesek [’
torn ytterligare begrinsas av att 16nekonkurrens inte dr mdjlig, i varje fall inte
for den typ av tjidnstehandel som vi kallat ”mode 3”, dvs. dédr den utlindske
entreprendren i exempelvis byggsektorn medfor sin egen arbetskraft i mottall
garlandet. [ den mén I6nesdttningen méaste folja mottagarlandets lagar och avtal
kan ursprungslandet inte konkurrera med sin ldgre 16neniva, som ju dr fallet vid
varuexport.

Det finns en omfattande litteratur som sokt berékna effekterna av den handels
politiska liberaliseringen och avregleringen pd véirldshandeln och pa enskilda
landers handel, savil av multilaterala som regionala atgirder. Det skulle fora
alltfor langt att i denna rapport forsoka ge en fullstindig redogdrelse for meto[”
der och resultat.

De flesta studier som gjorts kommer emellertid fram till att minskningen eller
elimineringen av handelshinder globalt sdvil som regionalt har haft stora eller
mycket stora effekter pd vérldshandeln och pa internhandeln inom handels(]
blocken. Som ett exempel kan nimnas effekterna av bildandet av EEC och
EFTA pa 1960-talet jimte frihandelsavtalen mellan blocken pa 1970-talet. En[’
ligt vissa berdkningar kan importen fran medlemsldanderna ha dkat med upp till
40 procent. I huvudsak har detta lett till en utslagning av inhemsk produktion
(’trade creation”) medan utslagningen av import fran utomstaende (’trade dil’
version”) har varit obetydlig.** EFTAs effekter pa den svenska handeln kan ha
varit av samma storleksordning, mojligen nagot mindre och med ett nagot
storre inslag av handelsomfordelning.®® T sa fall skulle effekten av den europel|
iska integrationen kunna forklara en stor del av den uppgang som skedde under
motsvarande period av medlemsldndernas import- och exportkvoter. Vi éter[
kommer till denna fraga.

2.5.2 Transportkostnader och 6vriga handelshinder

Fragan ar i vilken omfattning fallande kostnader for internationella transporter
av varor och kommunikationer har varit en viktig drivkraft till den 6kade han™
del som vi kunnat observera. En forsta atgérd for att besvara frigan vore da
rimligen att undersoka hur dessa kostnader utvecklats over tiden. P4 denna
punkt kan man sédga att datatillgangen &r bristféllig och att man pa grundval av
de data som finns knappast kan beldgga ndgon genomgéende kraftig sdnkning
av transportkostnaderna.

** Lundberg (1989); se dven Davenport (1982), El Agraa (1996), Hine (1985) och Gustavsson & Kokko
(2004).
3 Lundberg (1976).

50



SVENSKT NARINGSLIV | EN GLOBALISERAD VARLD

Direkta kéllor &r uppgifter om frakttariffer pa olika linjer for sjo-, flyg- och
landtransport. Det visar sig d&’® att kostnaden for sjétransporter fallit, speciellt
pa langa distanser, mitt som kostnad per ton, men stigit uttryckt i procent av
varans varde. Observera att det for att det senare mattet ska falla kravs det (om
tekniska framsteg antas sénka varans eller tjinstens pris) inte bara tekniska
framsteg inom transportsektorn, utan ocksa att dessa sker i snabbare takt &n
inom industrin. Daremot har kostnaden for flygtransporter fallit. Dessutom har
transporttjédnsternas kvalitet forbittrats genom att transporttiderna forkortats
och leveranssikerheten okat.

Ett indirekt sitt att berdkna transportkostnader &r att anvénda sig av data for
samma varutransaktion varderad inklusive (cif) och exklusive (fob) fraktkost[’
nad, forsdkring m.m. Sédana berdkningar tyder pa att transportkostnaderna
fallit. Dock ar felkdllorna ndr det géller dessa data betydande.

Detta hindrar inte att kostnadsutvecklingen inom transport- och kommunikal’
tionsomradet dndd sannolikt haft betydande effekter pd internationell handel.
Den tekniska utvecklingen inom dessa omraden har 6ppnat mojligheter for nya
typer av handel. Den kommunikationstekniska revolutionen har resulterat i
internationell handel med tjadnster som inte tidigare fanns (jfr s.k. ”call-cen-
ters”). Nya typer av handel har tillkommit genom att utvecklingen av transpor[’
ter och kommunikationer gjort det mojligt att stycka upp produktionskedjan for
en vara och forldgga olika delar till olika lander. Darigenom kommer samma
produkt att kunna passera gransen flera ganger i olika tillverkningsstadier, vil[J
ket givetvis okar handeln. Detta d4r mdjligt endast genom att kommunikatio[]
nerna forbéttras, och transporterna blir billigare men framfor allt snabbare och
sikrare. Betydelsen av detta har forstarkts i och med 6vergéngen till nya former
for organisering av produktionen dér man strivar efter att halla lagren nere

9 99

(”’lean production”, “just in time”).

2.5.3 Den relativa betydelsen av tullavveckling och sankta
transportkostnader fér handelns 6kning

Det har gjorts flera forsok att uppskatta den relativa betydelsen av handelspoli
tisk liberalisering och fallande transportkostnader for att forklara varldshan[]
delns tillvdaxt. Vanligen bygger dessa pa ndgon variant av den s.k. gravity-mo-
dellen, enligt vilken de bilaterala handelsstrommarna mellan par av ldnder later
sig forklaras av exportlandets och importlandets BNP, som ger det potentiella
handelsutbytet, och ett antal ytterligare variabler som méter olika restriktioner

36 Foljande uppgifter bygger pa Hummels (1999).
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pa handeln. Bland de senare ingar variabler som avspeglar transportkostnader,
tullar och andra hinder for granspassage.

I en sidan studie’” har man kommit fram till att inkomsttillvixten svarar for tva
tredjedelar och handelsliberaliseringen for en fjardedel av 6kningen av virlds[]
handeln under en 30-arsperiod fran slutet av 1950-talet, medan minskade
transportkostnader stir for mindre &n 10 procent. I modellen skattas transport(]
kostnaderna med hjilp av en cif-fob-jamforelse (se ovan) och handelspolitiken
representeras enbart av tullarna. Enligt denna studie har alltsa handelspolitikens
roll for 0kningen av vérldshandelns andel av virldens BNP under perioden
varit ungefir tre gdnger sa stor som effekten av minskade transportkostnader.

Som ndmnts ovan skulle varldshandeln kunna 6ka inte bara genom att restrik[]
tioner pa handeln minskar utan ocksé genom att drivkrafterna till handel 6kar.

Den ndmnda studien finner att den ena av dessa — en utjdmning av férdelningen

av deltagarlandernas BNP — i praktiken inte har haft ndgon som helst effekt pa

véarldshandeln. Inte heller den andra tdnkbara drivkraften — en ojdmnare fordel[
ning av relativa faktortillgdngar och en forstirkning av komparativa fordelar —
torde ha spelat ndgon roll. Om nagot har relativa faktortillgdngar tenderat att bli

alltmer lika, vilket avspeglas av att det framfor allt &r inombranschhandeln som

har okat (se 2.2).

2.5.4 Potentialen for ytterligare sankning av handelshinder

Ett stort antal studier har Overtygande visat att den viktigaste drivkraften
bakom 6kningen av vérldshandeln som andel av vérldsproduktionen, och dér[’]
med ocksd av det svenska handelsutbytet av varor och tjanster som andel av
svensk BNP, har varit en langtgéende reduktion av olika slags handelshinder —
restriktioner pa den fria rorligheten 6ver grinserna. Man kan da fraga sig om
merparten av handelshindren nu &r eliminerade, eller om det fortfarande finns
en potential for fortsatt globalisering.

Fragan ar vilka effekter som kan uppkomma pa handeln genom fortsatt liberali’
sering av handelspolitiken. Den s.k. Doha-rundan inom ramen for WTO be[]
handlar handelshinder for savél industrivaror som jordbruk och tjénster. Berdk[]
ningar’® tyder pa att effekterna pa Sveriges handel av det forvintade utfallet totalt
kan véntas bli ganska begriansade, beroende pa att Sverige redan i utgangslaget
kan betraktas som i hog grad integrerat med vérldsmarknaden; daremot fordndras
handelns ldndersammanséttning till forman for lander utanfor EU.

37 Baier & Bergstrand (2001).
3% Kommerskollegium (2006).
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En rad studier har visat att kostnaderna for internationell handel fortfarande &r
stora. Aven sedan den handelspolitiska liberalisering som beskrivits i 2.5.1
genomforts kvarstar stora kostnader for att passera de nationella granserna.™ I
en studie® fann man t.ex. att handeln mellan par av regioner i Nordamerika,
givet deras storlek och avstdndet mellan dem, skulle varit betydligt storre om
biagge regionerna hade legat pd samma sida om gridnsen mellan USA och
Kanada, vilket innebdr att nationella grinser fortfarande har betydelse dven
mellan likartade 14nder.

Olika slag av handelskostnader varierar starkt mellan olika produktgrupper och

lander. Nagra studier har forsokt skatta ett ungefarligt medelvirde for kostnall
derna for internationella varutransaktioner mellan utvecklade industrilénder. En

sadan studie'' kommer fram till att dessa kostnader motsvarar ett paslag pa

kostnaden fritt fabrik pa omkring 70 procent. Harav utgdr tullar och icke-tarif-

fdra hinder endast en mindre del. Transportkostnader svarar for cirka 20 prol]
cent. Aterstoden bestar av kostnader for att gora transaktioner i olika valutor*

samt olika slags informationskostnader.

Till helt nyligen var de flesta ekonomer 6verens om att kostnaderna for att géra
affdrer i olika valutor — véxlingskostnader, kostnader for att forsékra sig mot
kursvariationer genom transaktioner pa terminsmarknaden etc — var tdmligen
sma®, och att effekterna av valutaunioner pa handelsutbytet mellan medlems!]
linderna dérfor kunde vintas vara obetydliga.** Direfter utkom emellertid en
studie® vars resultat — baserad pa en modell dir bilaterala handelsstrémmar
antas bestdmda av deltagarnas BNP och avstandet mellan dem — tycktes visa att
medlemskap i valutaunioner skulle kunna ha dramatiska effekter pad handels(]
utbytet. Denna typ av studier har dock sedermera utsatts for stark kritik nar det
giller de anvinda metoderna.*® Tolkningen av orsakssambanden &r ocksa nagot
oklar: &r omfattande handel ett resultat av valutaunionen eller &r det snarare si
att linder med stor inbdrdes handel i utgangsldget tenderar att inféra en enhetl’
lig valuta?

3% Se Anderson & van Wincoop (2004) som med en travesti pd Mark Twain konstaterar att “ryktet om
handelskostnadernas dod &r betydligt dverdrivet”.

40 McCallum (1995).

! Anderson & van Wincoop (2004).

2 Andra studier har kommit fram till betydligt hogre siffror for valutaeffekten; for en Gversikt se Gustavsson
& Kokko (2004).

* Den foljande framstillningen bygger pa Flam & Nordstrém (2006a och b).

* 34 t.ex. kom den svenska ekonomiska debatten om ett deltagande i EU:s valutaunion frimst att handla om
de makroekonomiska effekterna.

4 Rose (2000).

4 Baldwin (2006).
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En firsk svensk studie’’ som kunnat utnyttja data frén sju ar efter eurons info[
rande har skattat valutaunionens effekter pé internhandeln mellan medlems!(’
landerna liksom pa handeln med utomstidende lidnder (bland vilka Sverige
ingdr). Resultaten tyder pa att handeln inom EMU som en effekt av valutal
unionen okat med drygt 20 procent; en signifikant 6kning som dock éar ldgre &n
de orimligt hoga effekter som uppmidtts i tidigare studier. Enligt forfattarnas
berdkningar skulle ett svenskt EMU-deltagande ha 6kat den svenska handeln
med EMU-ldanderna med 12—13 procent.

Tillkomsten av nya valutaunioner och utvidgningen av de redan existerande ar
bara en av ménga faktorer som kan bidra till fortsatta sinkningar av kostnall
derna for gransoverskridande handel. Trots forsdoken inom EU att integrera
medlemslédndernas tjdnstemarknader kvarstar fortfarande en méngd hinder for
tjanstehandeln. Det forefaller alltsa uppenbart att det verkligen finns en bety [
dande potential for ytterligare sdnkningar av kostnaderna for att gora olika slag
av transaktioner dver de nationella granserna. Med andra ord: det finns en bel]
tydande potential for en fortsittning av globaliseringsprocessen.

2.5.5 Drivkrafterna till vixande direktinvesteringar

De globala internationella direktinvesteringarna har vixt snabbare &n varlds[
handeln som i sin tur 6kat snabbare in virldsproduktionen. Aven for Sverige
har savél utgdende som ingdende direktinvesteringar 0kat snabbt. En vixande
andel av investeringarna — savil globalt som i det svenska fallet — har kommit
att utgoéras av fusioner och uppkép av existerande foretag, pa bekostnad av
nyetableringar. Fragan ar hur en sadan utveckling kan forklaras.

Var utgdngspunkt dr att sddana forklaringar kan sokas dels 1 utvecklingen av de
ekonomiska faktorer som styr incitamenten for internationella direktinvester(]
ingar, bade i form av nyetableringar och av fusioner och uppkdp, dels i avregle[
ringar och sédnkningar av hinder for internationellt féretagande och dgande som
tidigare begriansat dessa investeringar.

Som nidmnts i kapitel 1 innebdr multinationellt foretagande att produktionen
splittras upp geografiskt, antingen sé att olika led i produktionskedjan lokalise[]
ras till olika ldnder — vertikal integration — eller att samma produktionsled for(]
laggs till olika ldnder — horisontell integration.

Okade vertikala direktinvesteringar skulle kunna forklaras av fallande kostnal’
der for att transportera halvfabrikat mellan koncernens olika delar, liksom av
forbattrade mojligheter att koordinera en sadan verksamhet Gver grinserna,

47 Flam & Nordstrém (2006a och b).
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inkluderande snabbare kommunikationer samt snabbare och sdkrare transpor(’
ter. Att en sddan utveckling skett har vi redan konstaterat i kapitel 2.5.2.

Ett ytterligare incitament till vertikala direktinvesteringar skulle kunna vara
om de internationella skillnaderna i produktionskostnad for olika led i
produktionskedjan 6kade. Detta kan knappast vara en forklaring till 6kade
investeringsfloden mellan utvecklade industrilinder; om négot torde
produktionskostnaderna ha konvergerat. Daremot skulle uppkomsten av nya
industrilinder med fran de rika ldanderna starkt avvikande komparativa
fordelar kunna ha en séddan effekt. Expansionen av de svenska foretagens
investeringar i laginkomstlander — inklusive NIC-ldnderna — under 1990-talet
skulle sdledes kunna avspegla vidxande vertikala investeringar som drivits
fram av skillnader i relativa kostnader och komparativa fordelar.

Horisontella direktinvesteringar bestdms av balansen mellan tre motverkande
krafter, nimligen stordriftsfordelar pa koncernniva (dgarspecifika fordelar),
stordriftsfordelar pa arbetsstillenivad och kostnader for export. En 6kning av
fasta kostnader pé koncernnivan, t.ex. av FoU-kostnaderna for att ta fram nya
modeller och produkter, vilka resulterar i kunskapskapital som kan anvéndas
vid samtliga producerande enheter inom koncernen, som samtidigt inte mot[]
verkas av en motsvarande okning av stordriftsfordelarna pa arbetsstillenivan,
bor leda till 6kande horisontella investeringar. A andra sidan borde den
handelspolitiska liberaliseringen och avregleringen i1 kombination med
fallande transportkostnader snarast ha minskat sddana investeringar.

Det dr ocksd mojligt att en del av expansionen av det internationella dgandet,
framfor allt den som skett i form av fusioner och uppkép, liksom dven av nall
tionella fusioner, drivits fram av den handelspolitiska liberaliseringen och
avregleringen. Foretag som tidigare levt pad en jamforelsevis skyddad
nationell marknad finner sig utsatta for hardnande internationell konkurrens.
Incitamenten for foretagen att genom fusioner och uppkop — bade nationella
och internationella — motverka detta och skydda sin marknadsmakt borde
dérfor ha okat. Samtidigt kan man vénta sig en slags kedjereaktion som
innebdr att en fusion i en bransch driver fram ytterligare fusioner bland Gvriga
foretag.

Expansionen av internationella direktinvesteringar beror sannolikt inte bara
pa okade incitament for siddana investeringar utan ocksd pa en minskning
globalt sett av de hinder for internationellt dgande som tidigare var vanliga i
flertalet ldnder. Den mest uppenbara formen av restriktioner for ingdende
direktinvesteringar dr direkta begrdnsningar av utlandsdgandet, dvs. att ut(
landska dgare bara tillats inneha en viss procentandel av rostvérdet i forel]
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tagen i en sektor. Sddana restriktioner har ibland tillimpats i naturresurs(’
sektorer diar motivet vanligen har varit att kontroll och avkastning i dessa
sektorer ska forbehallas landets egna medborgare.

En annan typ av atgirder som, beroende pa hur de tillimpas, kan verka hdm
mande pa ingdende direktinvesteringar dr de obligatoriska undersdkningar och
godkénnande av utlindska etableringar som krévs i vissa ldnder. Andra hinder
som ocksd kan motverka ingdende direktinvesteringar &r begrénsningar for
utlindska medborgare att leda eller att arbeta i dotterforetag till utlindska fo[
retag. Det kan t.ex. rora sig om bestdmmelser som innebdr att inhemska med[’
borgare eller i landet bosatta maste utgora en majoritet i bolagets styrelse.

I ett forsok att kvantifiera omfattningen av hindren for ingdende direktinvel
steringar pa sektorsnivé i olika liander viger Golub (2003) samman dessa re[’
striktioner till ett index. Detta index antar viarden mellan 0 och 1; ju storre det
ir desto hogre r hindren for ingdende direktinvesteringar.*® Trots det inslag av
subjektivitet och godtycke som ett sddant forfarande alltid innebér kan indexet
anda ge fingervisning om hur restriktionerna varierar mellan sektorer och 14nT
der och Gver tiden.

“* Tabell 1 1 Golub (2003) ger en mera utforlig presentation av hur detta index har konstruerats.
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Figur 2.8 Restriktioner for ingdende direktinvesteringar pa sektorsniva i Sverige och i genomsnitt
for OECD, 1998-2000
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Kalla: Golub (2003)

Figur 2.8 visar detta index for nio sektorer inom néringslivet i Sverige och ett
genomsnitt for 28 OECD lander i slutet av 1990-talet. Av figuren framgar att
hindren inom tjénstesektorn &r betydligt storre &n inom tillverkningsindustrin.
Inom byggsektorn och hotell och restaurang dr restriktionerna sma, medan
hindren inom sektorerna el, telekommunikationer, transport och finans &r
avsevirt storre. Det hoga vérdet nir det géller el har till stor utstrdckning att
gora med det stora inslaget av offentligt 4gande i den sektorn snarare &n
diskriminerade hinder mot utlindska direktinvesteringar. I de dvriga sektorerna
forekommer emellertid tdmligen betydande restriktioner. For Sveriges del
noterar vi att, bortsett fran telekommunikationer, hindren ar ldgre i samtliga
sektorer dn for OECD:s genomsnitt.

Tabell 2.3 Hinder for ingdende direktinvesteringar, utvecklingen Gver tiden i Sverige och i ge-
nomsnitt for OECD

1980 1990 2000
Sverige 0,42 0,34 0,14
OECD 0,38 0,29 0,18

Kalla: Golub (2003)
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Tabell 2.3 beskriver hur hindren for ingdende direktinvesteringar har utvecklats
over tiden. Bade i Sverige och inom OECD som helhet tycks det alltsedan
1980-talet ha det skett en trendmaéssig och relativt kraftig liberalisering. Inte
minst under 1990-talet verkar denna ha varit sarskilt stark i Sverige som under
1980-talet och i borjan av 1990-talet hade ett index dver genomsnittet i OECD
men som runt sekelskiftet ligger klart under.

Att utlandsdgandet i Sverige var forhédllandevis begransat dnda fram till mitten
av 1980-talet kan till stor del forklaras av de juridiska hinder som fanns vid den
tiden for utlinningar att dga svenska foretag och svensk egendom. Bakom
regleringarna lag i vissa fall rent protektionistiska motiv, “kontrollen Gver
svenska foretag bevaras 4t svenska intressen”. Under slutet av 1980-talet och
1 borjan av 1990-talet avvecklades hindren for utldnningar att forvirva svenska
foretag. Detta i kombination med en allmén trend i de flesta industrilinder mot
allt fler internationella fusioner och forvarv dr huvudforklaringarna till det
Okade utlandsdgandet i svenskt néringsliv. Andra faktorer som framhaéllits ar att
deprecieringen av den svenska kronan i borjan av 1990-talet gjorde svenska
foretag sarskilt billiga att kdpa, att det svenska “néringslivsklimatet” forbattrall
des under 1990-talet jamfort med under 1980-talet, samt att svenska foretag
blivit mer attraktiva i och med medlemskapet i EU. Det har ocksad hidvdats att
det svenska skattesystemet gynnar utlindskt dgande pa bekostnad av privat
svenskt dgande.”

2.6 Den svenska ekonomins internationalisering
utveckling och drivkrafter

Virldshandeln har under en lang tid 6kat snabbare &n vérldsproduktionen; de
internationella investeringarna har 6kat dnnu snabbare. Denna utveckling har
drivits fram av en under lang tid fortgdende process av avreglering av transak [
tioner Over grianserna och liberalisering av handelspolitiken, savéal multilateralt
inom GATT/WTO som genom utvidgningen och fordjupningen av integratiol]
nen inom EU. En annan viktig drivkraft har varit de tekniska framsteg som
gjort kommunikationer (IT) och transporter snabbare och billigare. Detta har
ocksa bidragit till expansionen av vad vi hér kallat vertikala investeringar, dér
olika led 1 ett foretags produktionskedja forldggs till olika ldnder. En 6kning av
fasta kostnader pa koncernniva kan ocksa ha bidragit till investeringsexpansio [
nen. Till en del kan de vixande internationella foretagsuppkdpen dessutom ses
som en reaktion pa dndrade konkurrensférhallanden genom liberaliseringen av
produktmarknaderna.

4 SOU 1986:23.
%% Se bl.a. Jonung (2002).
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Savil exportkvoten — den del av den svenska produktionen som avsitts utom(]
lands — som importkvoten — den del av forbrukningen i Sverige som ticks av
import — har trendméissigt okat. Detta giller bade for varor och for tjanster,
dven om handelskvoterna for tjanstesektorn &r betydligt ldgre 4n for varor. Det
visar sig emellertid att s gott som hela denna 6kning utgérs av s.k. inom[]
branschhandel, dvs. en samtidig 6kning av bade export och import i flertalet
branscher. Detta betyder att effekterna av den 6kade handeln pé produktivitet
och arbetsmarknad kan véntas ha varit annorlunda 4n om mellanbranschhandel
dominerat.

De svenska multinationella foretagens expansion i utlandet har fortsatt. Andel’
len sysselsatta i dotterforetag utomlands har 6kat. Samtidigt har de utlandsdgda
foretagens andel av den svenska sysselséttningen 6kat, bade inom industrin och
inom tjanstesektorn, d4ven om den forstnimnda uppvisar en betydligt hogre
grad av utlandsdgande. En faktor som bidragit till denna 6kning &r avveck[)
lingen av en rad restriktioner pa utlandségande.

Den handelspolitiska utvecklingen har inneburit en langtgdende reduktion av
tullarna. Detta har medfort att olika typer av icke-tarifféra handelshinder kom[]
mit att bli betydligt viktigare &n tullarna, 4ven om en viss liberalisering skett
dven pa det icke-tariffira omradet.

Trots den omfattande handelspolitiska liberalisering som redan skett finns det
indikationer pa att det fortfarande finns en outnyttjad potential for en fortsatt
sdnkning av olika slag av kostnader for att gora afféarer Gver de nationella gran[]
serna. Huruvida en fortsatt utveckling i samma riktning kommer till stdnd beror
emellertid pa hur de politiska processer som formar handelspolitiken i de stora
aktorslinderna kommer att se ut.
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3 Det svenska naringslivets internationella
konkurrenskraft och komparativa fordelar

3.1 Vad bestammer ett lands internationella
specialiseringsmonster?

Som visats i kapitel 2 har forutsdttningarna for det svenska néringslivet fort[]
gaende fordndrats i riktning mot ett vixande deltagande i den internationella
arbetsfordelningen och specialiseringen av produktionen. Men hur ser da det
svenska specialiseringsmdnstret ut? Finns det nagra generella faktorer — egenl]
skaper hos produkten, produktionsprocessen eller marknaden — som avgor vilka
branscher och foretag som blir framgangsrika 1 konkurrensen pa vérldsmarknal’
den, och vilka &r i sa fall dessa?

Den ekonomiska teorins svar pa denna fraga ér, som framgick av kapitel 1, att ett
lands néringsliv har komparativa fordelar i produktion som anviander mycket av
sddana resurser som landet i internationell jamforelse har gott om, och som
darfor ar relativt billiga, och dér foretagen besitter kunskaper som gor det mojligt
att tillverka béttre produkter med hogre effektivitet &n konkurrenterna.

Vilka resurser ér avgorande for att forma monstret av komparativa fordelar och
specialisering i ett lands néringsliv? Grundldggande &r att sddana resurser har
lag internationell rorlighet; rorliga resurser kan knappast paverka industriell
lokalisering. Vidare bor de vara geografiskt ojdmnt fordelade pa ett sadant sétt
att relativa resurspriser skiljer sig mellan ldnderna (t.ex. sa att 16neskillnaden
mellan hog- och ldgutbildade varierar mellan linderna). Slutligen bor efterfral’
gan pa resursen skilja sig mellan branscher (t.ex. sé att kostnadsandelen for
hogutbildade varierar 6ver branscher).

De typer av resurser som vanligen tas med vid empiriska analyser av ldnders
specialisering’' r

1 naturresurser (olja, malm, skogsmark m.m.),

2 realkapital i form av maskiner och byggnader,
3 arbetskraft,
4

humankapital i meningen kompetens hos arbetskraften, vanligen métt i
form av utbildning, och

5 teknisk och kommersiell kunskap hos foretagen.

51 Se t.ex. Leamer (1984) samt Leamer & Levinsohn (1995).
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Det bor understrykas att det 4r den relativa faktortillgangen i ett land och den
relativa atgangen av en faktor i en bransch — dvs. vérdet av bestandet av real ]
kapital per sysselsatt och andelen hogutbildade i arbetskraften i branschen och
landet — som &r relevant, och inte tillgangen i absoluta tal.

Naturresurstillgdngar paverkar lokaliseringen av tillverkningsindustri bara i de
fall da det foreligger starka lokaliseringslinkar mellan révaruutvinning och
vidareforidling.”* Realkapitalet r rorligt endast pa marginalen”, dvs. nér det
géller att vilja lokalisering for nyinvesteringar och ersittning av utrangerat
kapital. Som bekant har det skett en utomordentligt snabb 6kning av rérligheten
Over granserna av finansiellt kapital. Detta medfor att 4ven realkapitalet pa sikt
blir internationellt rorligt. Ett hogt inhemskt sparande blir darfor varken ett
nddvindigt eller tillrackligt villkor for en snabb realkapitalbildning.

Om man bortser fran flyktinginvandring &r den internationella rorligheten hos
arbetskraften ytterst begransad. Detta géller &ven inom EU dér de formella och
legala hindren for migration i princip ar borttagna.

Utveckling och spridning av ny kunskap &r central inte bara for ekonomisk
tillvaxt utan ocksd for internationell konkurrenskraft och specialisering. Hér
kan man skilja pé tva slag av kunskap. Humankapitalet — arbetskraftens kom[]
petens — tenderar att ha en begrinsad internationell rorlighet eftersom migratiol
nen av arbetskraft dr sa 1ag. Visserligen 6kar migrationsfrekvensen med utbild [
ningsnivdn men rorligheten for hogutbildade &r fortfarande begrinsad.” Detta
medfor att ett lands tillgdng pad kompetent arbetskraft i allt vésentligt bestdms
av omfattningen och kvaliteten hos landets egna utbildningssystem.

Foretagandets internationalisering i form av vixande internationella direktinvel’
steringar har ddaremot gjort den andra delen av den ekonomiskt relevanta kun']
skapen — den som tillkommer som ett resultat av foretagens forskning och
utveckling — allt mer rorlig 6ver granserna. Forekomsten av multinationella
foretag innebar att det inte ldngre &r sikert att den kunskap som skapas genom
FoU-investeringar i ett svenskt multinationellt féretag (MNF) i Sverige verkli[]
gen “’stannar kvar” i landet, i den meningen att den uteslutande utnyttjas for att
oka produktiviteten i den svenska tillverkningen och dédrmed stirka konkur(]
renskraften hos den Sverige-baserade delen av foretaget. Detta torde vara spel’
ciellt viktigt for en ekonomi som den svenska, dir den helt dominerande delen
av industriell FoU i landet utfors av ett litet antal mycket stora multinationella
koncerner.

52 Ett exempel ér de geografiska kopplingarna mellan skogsbruk och skogsindustri.
53 Se Pedersen (1993), SCB (1998) och Utbildningsdepartementet (1998).
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Andra inslag i ndrmiljon kan ocksa paverka foretagens internationella konkur(’]
renskraft. Hemmamarknadens storlek och efterfrageinriktning kan péverka
specialiseringen. En stor hemmamarknad kan ge komparativa fordelar i bran[]
scher med betydande stordriftsfordelar.’® Hoga inkomster och sofistikerad
smak hos de lokala konsumenterna kan leda till att de inhemska foretagen for(]
vérvar en kompetens inom den 6vre delen av kvalitetsspektrum i en bransch
som kan utnyttjas vid export. Samma effekter kan erhéllas som ett resultat av
t.ex. strikta nationella miljokrav pa produkterna, vilket kan ge de lokala produ(’
centerna ett forsteg pd exportmarknaden for miljovénliga produkter. Slutligen
kan omfattning och kvalitet hos infrastrukturen — transporter och kommunikal’
tioner — ha betydelse for lokaliseringen av verksamhet som &r beroende av laga
fraktkostnader eller snabba, tita och driftsdkra transporter.

3.2 Empiriska studier av komparativa fordelar

Vilka faktorer styr komparativa fordelar, internationell specialisering och nér[]
ingsstruktur i 6ppna ekonomier? P4 denna punkt finns en omfattande empirisk
litteratur som studerat bestimningsfaktorer nér det géller landers komparativa
fordelar. I huvudsak anvénds endera av tvad metoder. Den ena bygger pé att
man beréknar den méingd av en produktionsfaktor, t.ex. humankapital métt som
hogutbildad arbetskraft, som atgar for att producera ett lands export, totalt eller
i genomsnitt per krona export. For detta krdvs data for varu- och tjansteexpor[’]
ten fordelad pa bransch, jaimte data for insatsen av hdgutbildad arbetskraft i
olika branscher. Detta virde jimfors sedan med motsvarande virde for impor™
ten. Under ett antal strikta forutséittningar kan man héirleda forutségelsen att ett
land som har god tillgdng pad humankapital kommer att ha en indirekt nettoex [’
port av tjanster av hogutbildade “nedlagda” i handeln med varor och tjénster, i
den meningen att exporten krdver mer humankapital — totalt eller per krona —
4n importen.>

Den andra metoden géar ut pa att med regressionsanalys Over ett tvérsnitt av
branscher beddma om det dr mdjligt att upptdcka samband mellan ett méatt pa
branschens internationella konkurrenskraft och variabler som méter branschens
faktorproportioner, t.ex. realkapitalet per sysselsatt och andelen hogutbildade
av arbetskraften. Tolkningen dr d& att om det foreligger ett positivt samband
mellan konkurrenskraft och kapitalintensitet sa har landet en komparativ fordel
i kapitalintensiv produktion, som kan forklaras av en i jimforelse med andra
lander god tillgang pé realkapital som dérfor ar billigt.

% Helpman & Krugman (1985).
53 For en utforligare framstillning se Markusen m.fl. (1995) eller Bowen m.fl. (1998).
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Den dominerande uppfattningen bland ekonomer som arbetat med empiriska
studier av internationell handel kan sdgas ha varit att den forsta metoden —
faktorinnehallet i handeln — trots att den bygger pé en solid teoretisk grund, inte
kunnat forutsiga den faktiska handelns struktur sirskilt vil.*® Regressionsmeto!]
den har 4 andra sidan kritiserades for att den saknar underliggande teoretisk
motivering’’ men trots detta visat sig ha ett battre forklaringsvirde for linders
specialiseringsstruktur.

Pa senare ar synes forklaringsvardet for metoden att méita faktorinnehallet i
handeln ha forbéttrats. Detta har astadkommits genom att man i en rad studier
lattat pa nagra av teorins mera restriktiva forutsittningar, frimst de om internal’
tionellt lika teknologi (produktivitet) och efterfragemonster.”®

P4 motsvarande sitt har det visat sig att det gér att stidlla upp en explicit teore
tisk modell som underlag for den andra metoden, dvs. regressionsansatsen.
Aven i detta fall kriivs att man slipper restriktiva forutsittningar, framfor allt
den om att olika tillverkares produkter ar identiska i konsumentens 6gon, och
att handel leder till fullstindig internationell utjimning av faktorpriserna. >’

En lang rad empiriska studier for industrilinder i allménhet® och for Sverige i

synnerhet®' har entydigt visat att olika matt pa faktoranvéindningen i en bransch

— t.ex. realkapital per sysselsatt och andelen hogutbildade i branschen — kan

bidra till att forklara skillnader mellan branscher med avseende pé internatiol’
nell konkurrenskraft. I typfallet kan man forklara fran en tredjedel till uppemot

hilften av variationen i nettoexportens andel av produktionen mellan bran[]
scherna med variationen i faktorproportioner, framfor allt realkapitalintensitet,

humankapitalintensitet och beroende av naturresurser. For avancerade indul]
strilander visar det sig att en bransch uppvisar starkare konkurrenskraft ju mer

real- och humankapital som krévs i tillverkningen. Tolkningen &r att dessa 1an[’
der &r rikligt utrustade med bade real- och humankapital, vilket avspeglas i

faktorpriserna och ger producenterna i kapitalintensiva branscher ett kostnads[]
Overtag gentemot konkurrenterna.

Dessa studier bygger pa det ena av de tva paradigm som dominerat teorin for
internationell handel. Det andra fokuserar pa skillnader i produktivitet som
beror pé skillnader i teknisk kunskap mellan producenter i olika l&nder. Saddana

%6 Deardorff (1984), Bowen m.fl. (1987), Leamer & Levinsohn (1995).

57 Leamer (1994).

58 Trefler (1993) och (1995) och Hakura (2001).

%% For en nirmare beskrivning av denna typ av modeller se Gustavsson m.fl. (1997) och (1999) och
Gustavsson (2004).

% Baldwin (1971) och (1979), Harrigan (1997), Gustavsson m.fl. (1997) och (1999).

8! Carlsson & Ohlsson (1976), Gavelin (1983), Hansson & Lundberg (1995) och Lundberg (1999).
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teknologigap kan métas antingen med ett matt pa produktiviteten — arbetspro(’
duktivitet eller total faktorproduktivitet, dvs. output i forhallande till insatsen
av samtliga produktionsfaktorer® — eller som ett métt pa resursinsatsen i kun(’
skapsproduktionen, dvs. forsknings- och utvecklingskostnader.

Studier av internationell konkurrenskraft i olika branscher i ett antal OECD[
lander har visat att konkurrenskraften tenderat att forstirkas for de tillverkare
dér tillvaxten av total faktorproduktivitet varit speciellt hog. Detta géller dven
sedan hinsyn tagits till effekterna av olikheter i tillvixten av real- och human(’]
kapital i de ingdende linderna.”® Bade faktorproportions- och teknologil]
paradigmet erhaller alltsé stod i dessa resultat.

Andra studier har tagit fasta pa att det foreligger stora skillnader mellan bran[]
scher med avseende pé FoU-intensitet, dvs. kostnaderna for forskning och ut[]
veckling som andel av foradlingsvérdet i branschen. Man skulle darfor véinta
sig att lander som é&r vél utrustade med resurser for forskning skulle ha en kom[’
parativ fordel i FoU-intensiv produktion. Ett antal studier fran 1960- och 1970(]
talet — dvs. den tid d& USA var vérldsledande ifrdga om industriell forskning —
har visat sidana resultat for USA:s export.**

Har behandlas FoU-kapacitet som en ldnderegenskap som i likhet med andra

produktiva resurser kan anvéndas i ekonomins olika sektorer. Man kan emellertid

tinka sig att den viktigaste faktorn for att avgora konkurrenskraften for en

bransch i ett land inte dr branschens plats i rangordningen i friga om FoU-inten-

sitet, utan snarare hur stora FoU-investeringar som de inhemska foretagen gor i

forhallande till de utlindska konkurrenterna i samma bransch. FoU resulterar i ett

kunskapsdvertag — ett teknologigap — som stérker konkurrenskraften hos de {600
retag som dr mest aktiva. Denna hypotes — att det framfor allt &r de relativa FoU
satsningarna i en bransch i jamforelse med konkurrenterna som ar avgorande —

har bestyrkts i ett antal studier for enskilda linder® liksom for ett urval av linder

och branscher. *

82 For en definition av begreppet total faktorproduktivitet och en diskussion av olika métproblem se Griliches
(1995).

53 Se Wolff (1997) och Gustavsson m.fl. (1997).

¢ Se t.ex. Gruber, Metha & Vernon (1967).

% Hughes (1986) och Lundberg (1988).

% Se Gustavsson m.fl. (1999).
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3.3 Realkapital, humankapital och kunskapskapital
svenska resurstillgangar i ett internationellt
perspektiv

Den internationella litteraturens resultat ar alltsd entydiga. Landers formaga att
ackumulera realkapital genom investeringar 1 maskiner och byggnader, human(’
kapital genom utbildning av arbetskraften jimte andra slag av kompetens[]
uppbyggnad, och kunskapskapital genom foretagens FoU-verksamhet, formar
grundvalarna for internationell konkurrenskraft i olika delar av néringslivet och
paverkar inriktningen av den strukturomvandling som internationaliseringen
medfor. Fragan dr dd hur den svenska ekonomins forutséttningar i dessa avse!
enden ser ut vid en internationell jamforelse.

I ett historiskt langsiktsperspektiv lyckades Sverige fran en blygsam position i
kon vid forra sekelskiftet avancera till ett av de ledande landerna i vérlden med
avseende pa bestdndet av realkapital per sysselsatt pa 1960-talet. Detta kunde
uppnas genom en kombination av dkande bruttosparande, betydande kapitall]
import (sdrskilt under periodens forsta del) och formanen att ha undgatt den
forstorelse som foljde med vérldskrigen.

Under foljande decennier foll emellertid Sverige tillbaka till en genomsnittlig
position bland industrilinderna.®’

%7 Hansson & Lundberg (1995) och Lundberg (1999).
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Tabell 3.1 Investeringar i realkapital och BNP per capita 2004.

Land Bruttoinvester- Bruttoinvesteringar BNI/capita (USD
ingar som andel som andel av forad- I6pande)
av BNP (procent) lingsvardet inom

industrin (procent)*

USA 17,0 10,5 41440

Japan 23,9 - 37050

Sverige 16,1 15,3 35840

Storbritannien 18,0* 9,1 33630

Tyskland 17,3 14,0 30690

Sydkorea 30,2 29,3 14000

Tjeckien 27,6 23,4 9130

uUngern 23,9 26,4 8370

Polen 20,0 21,1** 6100

Ryssland 20,8 - 3400

Brasilien 21,3 - 3000

Thailand 27,1 - 2490

Kina 38,7 - 1500

Indien 23,9* - 620

Zambia 26,0 - 400

Anmérkning: * 2003 ** 2001

Kalla: Varldsbanken World Development Indicators och OECD STAN
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Figur 3.1 Investeringskvoten i svensk industri jamfort med investeringskvoten inom industrin i
OECD 1970-2003.
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Anmérkning: De OECD-lander som det forutom Sverige finns data fér under perioden 1970-2003 &r Australien, Belgien,
Finland, Frankrike, Italien, Kanada, Nederlanderna, Norge, Spanien, Storbritannien, Sydkorea, Tyskland (fére 1991
Vasttyskland), USA och Osterrike.

Kélla: OECD STAN

Av tabell 3.1 framgér att investeringskvoten i Sverige idag &r jamforelsevis l1ag.

Inom industrin &r den ddremot hogre &n i andra rika ldnder och s& har det

uppenbarligen varit under en langre tid. I figur 3.1 ligger den svenska invel
steringskvoten i industrin hogre d4n genomsnittet for OECD under hela perioden

fran 1970 och fram till 2003. En starkt bidragande orsak till detta &r formodlil’
gen att en stor del av den svenska naturresursbaserade industrin ar relativt kal]
pitalintensiv och kriver stora investeringar.®®

I tabell 3.1 kan ocksa noteras den utomordentligt héga investeringskvoten i
Kina, men dven de hoga virdena for tidigare tigerekonomier” som Sydkorea
liksom 1 de tidigare planeckonomierna. Tabellen pekar pa att dessa ldnder i
snabb takt dr pa vig att hdmta in de etablerade industrilindernas forsprang
ifrdga om realkapital per sysselsatt.

% Observera att OECD genomsnittet ir ett vigt medelvirde, vilket gor att investeringskvoten i USA har stor
betydelse for OECD genomsnitt, och att Japan saknas bland OECD lédnderna.
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Tabell 3.2 Genomsnittlig utbildningstid i befolkningen 6ver 25 ar 2000, offentliga utgifter for
utbildning som andel av BNP 2003 och BNP per capita 2004.

Land Genomsnittlig Offentliga utgifter BNlI/capita
utbildningstid (ar) for utbildning som (USD lépande)
andel av BNP
(procent)
USA 12,2 5.4 41440
Japan 9,7 35 37050
Sverige 11,4 6,5 35840
Storbritannien 9,4 5.1 33630
Tyskland 9,8 4.4 30690
Sydkorea 10,5 4,6 14000
Tjeckien 9,5 4,3 9130
ungern 8,8 55 8370
Polen 9,9 5,8 6100
Ryssland 10,5 3,7 3400
Brasilien 4,6 3,9" 3000
Thailand 6,1 3,8 2490
Kina 57 2,0 1500
Indien 4,8 33 620
Zambia 5,4 2,7 400

Anmérkning: 2004, "2002 och "1999

Kélla: Barro & Lee (2000), OECD och UNESCO

Tabell 3.2 visar en betydande skillnad i genomsnittlig utbildningsniva hos
befolkningen mellan & ena sidan Europa och Nordamerika och & andra sidan
utvecklingsldnder och “nya tigerekonomier” som Kina och Indien. Man kan
ocksa notera att “gamla tigerekonomier” som Japan och Sydkorea ifrdga om
utbildningsnivé hunnit ikapp Visteuropa, och att det inte forefaller att finnas
nagon skillnad i utbildningsniva mellan Ost (forutvarande planekonomier) och
Vist. Vi ldgger ocksé mérke till att Sverige satsar forhallandevis mycket pa ut[]
bildning; de offentliga utgifterna for utbildning som andel av BNP ar hoga
jamfort med 6vriga lénder i tabellen.
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Tabell 3.3 Andel hogutbildade i befolkningen och antal hogskoleexaminerade tekniker och

naturvetare 2004.

Andel med hdgskoleutbildning Teknisk eller
Land naturveten-
All utbild- All Langre skaplig
ningDZS-G4 utbildning utbildniong h'c'>gsko|e;
ar 25-34 ar 25-64 ar examen
1. Kanada 45 53 (1) 22 (6) 1503 (14)
2. USA 39 39 (7) 30 (1) 1339 (17)
3. Japan 37 52 (2) 21 (9) 1579 (9)
4. Sverige 35 42 (4) 19 (11) 1765 (8)
5. Finland 34 38 (9) 17 (16) 2315 (5)*
6. Danmark 32 35 (13) 25 (4) 1513 (13)*
7. Norge 32 39 (7) 29 (2 1008 (24)
8. Australien 31 36 (12) 22 (6) 2467 (4)
9. Belgien 30 41 (5) 14 (19) 1309 (18)
10. Sydkorea 30 49 (3) 22 (6) 4017 (1)
11. Nederléanderna 29 34 (15) 27 (3) 834 (28)
12. Storbritannien 29 35 (13) 20 (10) 2190 (7)
13. Irland 28 40 (6) 18 (13) 2939 (2)
14. Island 28 31 (16) 24 (5) 1401 (16)
15. Schweiz 28 30 (18) 18 (13) 1558 (10)
16. Spanien 26 38 (9) 19 (11) 1520 (12)
17. Tyskland 25 23 (21) 15 (17) 1190 (21)
18. Nya Zeeland 25 28 (19) 18 (13) 2290 (6)
19. Frankrike 24 38 (9) 14 (19) 2796 (3)*
20 Luxemburg 23 31 (16) 13 (22) -
21. Grekland 21 25 (20) 15 (17) 1092 (22)
22. Osterrike 18 20 (23) 9 (24) 978 (25)
23. Ungern 17 19 (24) - 712 (29)
24. Mexiko 16 19 (24) 14 (19) 879 (27)
25. Polen 16 23 (21) - 1529 (11)
26. Portugal 13 19 (24) - 1272 (19)
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Andel med hdgskoleutbildning Teknisk eller
Land naturveten-
All utbild- All Langre skaplig
ning 25-64 utbildning utbildning hogskole-
ar 25-34 ar 25-64 ar examen’
27. Slovakien 12 14 (28) 12 (23) 1406 (15)
28. Tjeckien 12 13 (29) - 950 (26)
29. Italien 11 15 (27) - 1227 (20)
30. Turkiet 9 11 (30) - 1058 (23)
OECD genomsnitt 25 31 19 1608

Anmérkning: “Antal individer med teknisk eller naturvetenskaplig htgskoleexamen per 100 000 sysselsatta i &ldersgruppen 25-
34 &r. *2003. Inom parenteserna anges rangordningen.

Kalla: OECD

Tabell 3.3 ger underlag for en mer detaljerad beskrivning av tillgdngen pd hégl
utbildade. Dessa data dr behiftade med olika métproblem som métt p4 human(]
kapital (all utbildning leder inte till ekonomiskt anvéndbar kunskap, inte heller
ar formell utbildning enda kéllan till sddan kunskap). Det finns ocksa stora
skillnader mellan olika lédnders utbildningssystem, bl.a. tas ingen hénsyn till
eventuella kvalitetsskillnader mellan utbildningar i olika lander, vilket gor att
materialet maste tolkas med en viss forsiktighet.

Andelen av den svenska befolkningen med négon form av eftergymnasial utl]
bildning &r hog i internationell jamforelse; Sverige kommer dér pa fjérde plats
bland 30 OECD-liander. Detsamma géller om man begrénsar jamforelsen till
samma andel i yngre aldersgrupper (25-34 ar). Om man istéllet ser till andelen
med en ldngre (minst 3 ar) utbildning pa hogskolenivd hamnar Sverige pa en
mera medelmattig position; den svenska andelen &r i sjdlva verket exakt lika
med OECD-medelvirdet. Nar det giller frekvensen av personer med hogskolel
examen inom teknik och naturvetenskap ligger Sverige dock bittre till, klart
over OECD-medelvérdet. Det &r inte orimligt att vénta sig att denna typ av
utbildningar har en mera direkt effekt pa teknisk utveckling och ekonomisk
tillvaxt.
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Figur 3.2 Investeringar i forskning och utveckling (FoU) inom industrin som andel av foradlings-
vérdet i 19 OECD-l&ander 2003.
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Anmarkning: Uppgifterna for Australien och Kanada &r frn 2001 och for Polen fran 2002.

Kélla: OECD ANBERD och OECD STAN

Forskning och utveckling dr central for utvecklingen av foretagens konkurrens!(’
kraft. P& 1970-talet var USA med bred marginal ledande ifrdga om industriell
forskning och utveckling, inte bara i absoluta tal utan dven i termer av FoU[]
intensitet, dvs. FoU-kostnader som andel av industriproduktionen. Dérefter
kom en grupp ldnder dir Sverige ingick tillsammans med Storbritannien och
Tyskland. Under pafdljande &r okade industrins FoU-intensitet i s& gott som
alla lander, men den svenska FoU-verksamheten dkade i snabbare takt dn i
ovriga lander.”” Som framgér av figur 3.2 har Sverige dirmed uppnétt en
overldagsen ledarposition ifraga om industriell forskning.

Som vi redan papekat har den kunskap som produceras av FoU-verksamheten
emellertid en hog grad av internationell rorlighet. Tekniska framsteg inom
kommunikationer och transporter har gjort det mdjligt att stycka upp produkl’]
tionsprocessen i olika led som kan lokaliseras till olika linder genom vertikala
direktinvesteringar. Det dr darfor inte sékert att innovationer som tillkommit
genom FoU-verksamhet i Sverige ocksd kommer att produceras dér.

% Hansson & Lundberg (1995) figur 4.2 5.99.
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Detta forhallande skulle kunna forklara den s.k. exportparadoxen som debatte(
rats flitigt under ett antal &r. Paradoxen” bestér i att Sverige under lang tid
varit ledande vad géller FoU-intensitet, dvs. kostnaden for industriell FoU som
andel av industrins forddlingsvérde, samtidigt som andelen for hogteknologisk
produktion — ett antal branscher som avgrinsats med ledning av branschens
FoU-intensitet’”’ — i den totala svenska industriproduktionen varit medelmattig
eller 1ag. Men detta forhallande — som inte ar sérskilt paradoxalt — betyder ju
bara att svenska multinationella foretag tenderat att forligga sin FoU-verksam-
het i Sverige men att bedriva tillverkningen av produkterna utomlands. Med
andra ord: Sverige har haft en komparativ fordel i FoU-verksamheten men inte
i tillverkningen. Den komparativa fordelen kan i sin tur forklaras av tillgang till
en forskningsmiljo av hog klass och kompetenta forskare till jimforelsevis ldga
kostnader.

Figur 3.3 Industriell FoU-intensitet och relativ storlek av hdgteknologisk sektor.
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Anmérkning: FoU intensiteten &r utgifter for forskning och utveckling i industrin som andel av foradlingsvardet 2001. Andelen
hogteknologisk produktion av den totala industriproduktionen &r frdn 2003 fér Danmark, Japan, Sydkorea, Storbritannien och
USA, 2002 for Frankrike, Irland, Italien, Norge, Spanien och Sverige, 2001 for Belgien, Finland, Kanada, Nederlanderna, Polen
och Tyskland och 1999 for Australien.

Kélla: OECD ANBERD och OECD STAN

" Hogteknologiska branscher ér enligt OECD:s definition: 244 Likemedel, 30 Kontorsmaskiner och datorer,
32 Teleprodukter samt 353 Luftfartyg och rymdfarkoster.

73



SVENSKT NARINGSLIV | EN GLOBALISERAD VARLD

Figur 3.3 illustrerar exportparadoxen. I normalfallet har lainder med hog FoU[!
intensitet en stor del av industriproduktionen forlagd till hdgteknologiska bran(’
scher. Undantagen #r Sverige och Irland.”" Den uppenbara forklaringen ir att
Irland, som har den storsta andelen utlandségande bland OECD-ldnderna, bade
inom industri (figur 2.7a) och tjénster (figur 2.7b), utgdr bas for ett antal multi™
nationella foretags tillverkning av hogteknologiska produkter, medan forsk[]
ningen gors i ndgot annat land. Sverige och Irland forefaller alltsd vara mot[’
poler i detta avseende.

3.4 Exportens och den internationella specialiseringens
bestamningsfaktorer

Hur ser branschmonstret ut i det svenska néringslivet med avseende pé interna’
tionell konkurrenskraft? Ett matt pa internationell konkurrenskraft pa bransch]
niva, som ocksé tar hdnsyn till marknadsstéllningen pa hemmamarknaden, dvs.

importen, dr specialiseringskvoten. Den definieras som svensk produktion i en

bransch i forhallande till den svenska férbrukningen inklusive import i samma

bransch; om kvoten ar stdrre 4n ett foreligger nettoexport.”> Som framgar av

figur 3.4 rader stora skillnader mellan branscher inom den svenska tillverk-

ningsindustrin.”’ Den svenska pappersproduktionen dr mer #n tvd och en halv

gang sé stor som pappersforbrukningen i Sverige; mellanskillnaden utgors av

nettoexport. For kldder svarar den svenska industrin enbart for omkring en

fjardedel av svensk forbrukning.

! Dessa har exkluderats vid berikningen av regressionslinjen.
72 Specialiseringskvoten r i en bransch (inget branschindex) kan skrivas
r:ﬂ:C m+x=1+x m
Cc C C
dar g, ¢, X och m ér produktion, férbrukning, export och import i branschen.
73 Datatillgdngen medger inte ndgon motsvarande berikning for tjénstebranscherna.
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Figur 3.4 Specialiseringskvoter i svenska industribranscher 2004
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Anmérkning: Bransch 23 (Stenkolsprodukter, raffinerade petroleumprodukter och kérnbrénsle) har uteslutits eftersom vérdet
pé specialiseringskvoten &r orimligt hog.

Kalla: SCB utrikeshandelsstatistiken och OECD STAN

Ett annat matt pa internationell konkurrenskraft, som utgér en indikation pa
forméga att hivda sig pa viarldsmarknaden, dr exportens andel av produktionen.
Figur 3.5 redovisar exportkvoter for olika branscher i tjanstesektorn. Har &r det
sj0- och lufttransporter samt forskning och utveckling som har hoga export(’
kvoter, medan exportkvoten dr lag i fastighetsverksamhet och vattenforsorj(]
ning.
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Figur 3.5 Exportkvoter i svenska tjanstebranscher, genomsnitt 2000-2002
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Kalla: SCB Foretagsstatistiken/ITPS IFDB

Man kan fraga sig om det dr mojligt att pa ett systematiskt sétt forklara dessa
skillnader i internationell konkurrenskraft mellan branscherna i termer av egen’]
skaper hos produkten, produktionsprocessen eller marknaden. Handelsteorins
svar pa denna fraga ar att specialiseringsmonstret kan forklaras av komparativa
fordelar. Givet de svenska relativa resurstillgdngarna, och de relativa priserna
pa dessa resurser i internationell jimforelse, skulle man alltsa vinta sig en hog
specialiseringskvot (exportkvot) i branscher som baseras pa anviandningen av
sddana resurser som den svenska ekonomin har gott om och som ddrmed kan
antas vara relativt billiga.
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Tabell 3.4 Forklaringsfaktorer till konkurrenskraft och internationell specialisering i svenska indu-
stribranscher 2004 och férandringar i specialiseringsmonstret mellan 1995 och 2004.

Forklarande variabler Specialise- Specialise- Férandring | Forandring
ringskvot ringskvot 1995 till 1995 till
2004 2004 2004 2004
Dummy for 0,382 0,346 «0,194 «0,213
skogsbranscher [2,26]** [2,06]** [+1,49] [=1,64]
Realkapital/sysselsatt 0,621 0,759 0,172 0,259
[2,30]** [2,471** [1,09] [1,40]
Andel hégutbildade 0,010 0,003 0,004 0.000
[3,19]*** [0,51] [1,43] [0,08]
FoU-utgifter som 0,019 0,009
andel av produktionen [1,79]* [0,88]
Kostnader for energi «0,024 «0,002
per sysselsatt [=0,93] [=0,50]
Konstant 0,550 0,644 «0,157 «0,111
[4,87]*** [4,60]*** [#2,50]** [#1,47]
Anpassat R® 0,33 0,34 0,09 0,08
Antal observationer 68 68 66 66

Anméarkning: Inom hakparenteserna anges t-kvoter (heteroskedasticitet-korrigerade enligt Huber/White variansestimator). ***,
** och * anger signifikans pd 1, 5 och 10 procentsniva. Branscherna 230 och 273 har exkluderats eftersom specialiserings-

kvoterna &r orimligt hoga (230 = 4,98 och 273 = 8,85). 1995 saknas importvérden for branscherna 292 och 294, vilket gor att
dessa observationer faller bort i férandringsekvationerna.

Tabell 3.4 visar resultaten av ett forsok att forklara skillnader i internationell
konkurrenskraft, specialiseringskvot och nettoexport vid en jamforelse av ett
60-tal branscher i svensk industri. Branscher som bygger pa fordadling av skogs[’
rdvara och som kriver stora investeringar i realkapital per sysselsatt och en hog
utbildning hos arbetskraften tenderar att ha starkare konkurrenskraft dn andra
branscher.
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Figur 3.6 Partiellt samband mellan andel hogutbildade och specialiseringskvot pa branschniva
2004
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Anmarkning: Storleken pa cirklarna i figuren &r proportionella mot produktionen i branschen 2004.

Figur 3.6 illustrerar det partiella sambandet mellan andelen hogutbildade och
specialiseringskvoten, dvs. den relation som rader nir hénsyn tagits till andra
faktorer som forvintas paverka specialiseringskvoten. Regressionslinjen som
i figuren beskriver sambandet har en positiv lutning som ar klart signifikant
(t-kvot = 3,19).

Om FoU-intensiteten inkluderas bortfaller effekten av andelen hogutbildade
och koefficienten for FoU-intensiteten dr endast signifikant pé tioprocentl]
nivan. Det beror pé att dessa variabler dr starkt korrelerade (0,77), vilket gor
att vi inte kan separera deras effekt. Noterbart ar att om andelen hégutbildade
exkluderas samtidigt som FoU-intensiteten fortfarande ingar i modellen da ar
koefficienten for FoU-intensiteten positiv och klart signifikant (visas inte i
tabell 3.4). Sammantaget forefaller alltsd Sveriges internationella kon[]
kurrenskraft vara god i1 branscher dér arbetskraftens kompetens, métt av
utbildningen, dr hdg och/eller i branscher som bedriver en omfattande forsk[]
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ningsaktivitet. Slutligen kan vi konstatera att elférbrukningen inte har ndgon
effekt pa specialiseringskvoten.’

Om man jaimfoér med motsvarande studier baserade péd data fran slutet av 1980(]
talet” visar det sig att svensk industri aven di var specialiserad pa skogsindu!]
stri men ocksd pad humankapitalintensiv och energiintensiv industri; realkapi
talintensiteten hade emellertid inte ndgot samband med specialiseringskvoten.
Tolkningen av energi- och realkapitalvariablerna bjuder emellertid pad samma
problem som nér det giller utbildning och FoU, av samma skél: variablerna &r
starkt korrelerade.

Att hog energiintensitet tidigare varit, men nu inte ldngre ir, en faktor som lag
till grund for en stark internationell konkurrenskraft kan kanske forklaras pa
foljande sitt. Tidigare hade svensk industri tillgang till elektrisk energi till i
internationell jaimforelse 1dga priser, vilket sammanhidngde med den tidiga och
omfattande utbyggnaden av vattenkraften och mdjligen ocksd med karnkrafts(’
utbyggnaden i ett senare skede. Under denna period var elektrisk kraft i allt
viasentligt en “nontraded commodity”, dvs. att priserna bestimdes av utbud och
efterfrigan pa nationell niva. I och med sammankopplingen av de nationella
kraftndten har emellertid prisskillnaderna tenderat att utjaimnas, vilket pé sikt
eliminerat den komparativa fordel pa energiomradet som den svenska industrin
en gang haft.

Slutsatserna om vilka faktorer som styr branschmdnstret av internationell kon[’]
kurrenskraft och specialisering i svensk industri beror i viss man ocksa pa unf]
dersokningsmetoden. Om man istéllet berdknar atgdngen av humankapital i
form av hogutbildad arbetskraft som krévs for att producera exporten och im[’
porten av industrivaror pa det sitt som anges i avsnitt 3.2 visar det sig att den
genomsnittliga insatsen av hogutbildade per krona export dr mindre 4n motsval’
rande genomsnitt for importen, om én skillnaden 4r liten.”® Importen &r saledes
nagot mer humankapitalintensiv &n exporten. Under 1990-talets ekonomiska
kris forstarktes denna trend, dvs. den svenska exporten blev allt mindre hul]
mankapitalintensiv i forhallande till importen.”’

" Korrelationen mellan kostnader for elenergi per sysselsatt och realkapital per sysselsatt &r visserligen hog
(0,77), men exkluderas variabeln realkapital per sysselsatt dr koefficienten for elforbrukningen fortfarande
insignifikant.

> Hansson & Lundberg (1995) kapitel 3.

7 Widell (2005) figur 5.1

"7 Skillnaden i utfall beror pa att metoden att berikna faktorinnehéllet i handeln tar hénsyn till
varugruppernas storlek, vilket inte regressionsmetoden gor. Harigenom kan en varugrupp med stor
nettoimport i absoluta tal vdga upp ett antal varugrupper med positivt men till beloppet liten nettoexport.
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For att beskriva om, och i sa fall hur, specialiseringsmdnstret férdndrats redovil
sas i tabell 3.4 ocksa resultaten av regressioner dir specialiseringskvotens for[]
andring 1995-2004 forklaras av samma resursatgangsvariabler. Specialisel’
ringen synes ha forsvagats ndr det giller skogsindustri och forstarkts nagot
bade nir det géller humankapitalintensiv och realkapitalintensiv industri. Ingen
av effekterna &r dock signifikant. Med andra ord har det inte hént sérskilt

mycket i friga om specialiseringsmonstret under perioden.

Tabell 3.5 Bestdmningsfaktorer till exportkvoten i svenska tjanstebranscher 2000.

Forklarande variabel Exportkvot | Exportkvot
Realkapital/sysselsatt «0,79 «0,76
[*2,49]** [*2,471**
Andel hdgutbildade 0,20 0,18
[2,96]*** [2,09]**
FoU-intensitet 0,28
[0,87]
Konstant 4,57 4,90
[2,43]** [2,57]***
Anpassat R 0,06 0,04
Antal observationer 61 61

Anmérkning: Inom hakparenteserna anges t-kvoter (heteroskedasticitet-korrigerade enligt Huber/White variansestimator. ***,
** och * anger signifikans p 1, 5 och 10 procentsnivd. Branschen 732 Samhéllsvetenskaplig forskning och utveckling som har
extremt hdg FoU intensitet har exkluderats.

Tabell 3.5 belyser olika faktorintensiteters inverkan pa exportinriktningen pa
branschniva inom tjénstesektorn. Tjénstebranscher dér en stor del av de syssel[]
satta har ndgon form av eftergymnasial utbildning tenderar att ha en hogre ex[]
portkvot; resultatet &dr signifikant. For FoU-intensiteten géller att den ar insignil]
fikant nir andelen hdgutbildade inkluderas i modellen men positiv och signifil]
kant om humankapitalintensiteten exkluderas.”® Daremot verkar kapitalinten[’
siva branscher inom tjdnstesektorn exportera mindre dn andra branscher. Vart
att lagga marke till ar ocksa att forklaringsvérdena i tabell 3.5 dr mycket laga.

8 Aven i tjinstesektorn dr andelen hogutbildade och FoU intensiteten starkt korrelerade (0,45).
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Tabell 3.6 Effekter av forskning och utveckling pa svensk konkurrenskraft och specialisering i 16
industribranscher 1997-2002.

Forklarande Specialiserings- Specialiserings-
variabel kvot kvot

Relativ svensk FoU- 0,063 0,021

intensitet [2,04]** [0,90]

Genomsnittlig FoU- 0,040

intensitet i OECD [2,61]***
Andel hogutbildade «0,011 0,003
[=1,98]** [4,36]***
Realkapital per 0,039 0,012
sysselsatt [2,67]*** [1,31]
Kostnader for energi 0,011
per sysselsatt [0,24]

Dummy for skogs- 0,488 0,523
branscher [11,34]*** [16,09]***
Konstant 1,001 0,933

[25,47]*** [43,10]***
Tidsdummies ja ja
Antal observationer 96 96

Anmaérkning: Inom hakparenteserna anges t-kvoter. ***, ** och * anger signifikans pd 1, 5 och 10 procentsniva. Statistiska
tester (Lagrange multiplier test) indikerar att slumptermen inte &r konstant varfor GLS metoden anvénds for att erhdlla konsi-
stenta regressionsskattningar. Branschen 23 har som tidigare exkluderats med anledning av orimliga varden pa specialiserings-
kvoten. Variabeln relativ svensk FoU-intensitet ar definierad som kvoten mellan FoU-intensiteten i Sverige i forhallande till den
genomsnittliga FoU intensiteten i OECD logaritmerad.

Tabell 3.6 visar resultaten av en ndrmare undersokning av forsknings- och ut(’
vecklingskostnadernas roll for konkurrenskraften.” Som tidigare nimnts finns
hér tva alternativa hypoteser. Den ena gar ut pa att lander med god tillgang pé
resurser for forskning kommer att vara specialiserade pd FoU-intensiva bran[]
scher, dvs. att specialiseringskvoten dr positivt korrelerad med branschens
FoU-intensitet, dir det kan antas att rangordningen av branscherna med avsel]
ende pd FoU dr densamma i alla lander.

Den andra, som vi kan kalla teknologigapshypotesen, gér ut pé att stora FoU[
investeringar ger foretaget ett kunskapsovertag gentemot konkurrenterna. Folj[]
aktligen &r det inte s& mycket branschens FoU-intensitet i sig utan de svenska
foretagens FoU relativt till konkurrenternas som ar relevant for konkurrens[’

7 Jamforbara data pa FoU utgifter pa branschniva mellan olika linder finns bara relativt hog
aggregeringsniva, vilket gor att analysen baseras pé betydligt férre branscher 4n i tabell 3.4.
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kraften. I tabell 3.6 har vi inkluderat tvd FoU-variabler: den ena &r OECD-me-
delvirdet for FoU-intensiteten i branschen, den andra kvoten mellan svensk
FoU-intensitet och OECD-medelvérdet.

Som framgar av tabellen far man utslag for bagge hypoteserna. Svensk industri
forefaller att ha komparativa fordelar i forskningsintensiv produktion.** Samti(]
digt ger resultaten stod for teknologigapshypotesen: ju mer resurser de svenska
tillverkarna 1agger pa FoU i jamforelse med konkurrentldnderna, desto starkare
ir den svenska konkurrenskraften i branschen.

3.5 Det svenska naringslivets internationella specialise-
ring: en sammanfattning

Analysen i foregéende avsnitt leder fram till att vi kan besvara foljande fragel’
stillningar:

1 P& vad sitt deltar Sverige i den internationella arbetsfordelningen? Hur ser
det svenska specialiseringsmonstret ut? Vilka typer av produktion uppvisar
stark internationell konkurrenskraft?

2 Overensstimmer detta branschménster med vad man kan vinta sig utifrdn
de resurstillgdngar som i teorin borde bestimma den svenska ekonomins
komparativa fordelar?

3 Hur passar detta monster in pa bilden av Sverige som ledande industriland?
Med andra ord hur overensstimmer det faktiska svenska specialiserings/’]
monstret med det i nigon mening énskvéirda?

Forst kan det konstateras att det inte gar att fullstindigt finga in det komplexa
fenomenet internationell konkurrenskraft inom den enkla forklaringsram som
vi anvént hir. Av tabell 3.4 framgér att de skattade sambanden endast kan for[
klara omkring en tredjedel av variationen i specialiseringskvot mellan bran(’
scherna. Ett skil till detta &r att de anvinda maétten — t.ex. humankapitalinten[’
siteten matt som andelen sysselsatta med hogre utbildning — pé branschnivé ger
en alldeles for grov bild. Medelvirdet kan délja en avsevérd spridning mellan
foretag och arbetsstéllen i samma bransch. Dessutom foreligger det ofta bety [
dande olikheter mellan olika led av en produktionskedja; medan vissa led kan
kriva en mycket hdg kompetens hos arbetskraften kan andra skotas av
lagkvalificerad arbetskraft. Detsamma géller for andra variabler som t.ex. FoU.

% Mycket stark korrelation rider mellan genomsnittlig FoU-intensitet i OECD och andelen hogutbildade
(0,89), vilket kan forklara varfor koefficienten for den senare variabeln dr negativ nér den forra ingar i
modellen men byter tecken och blir positiv och signifikant nér denna utesluts.
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Icke desto mindre framkommer ett ganska tydligt monster for det svenska nér(
ingslivets internationella specialisering. Svensk industri uppvisar klara kompal’
rativa fordelar inom

a  kunskapsintensiv produktion som kridver hog kompetens hos arbetskrafT’]
ten, forviarvad genom hog utbildning, och/eller stora investeringar i FoU
som i sin tur dr nodvéandigt for att sékerstilla en snabb omséttning av prol’
dukt- och processinnovationer,

b  realkapitalintensiv och hogmekaniserad processindustri, och
c produktion som baseras pé svenska naturresurser, framst skogsindustri.

Dessutom forstiarks den internationella konkurrenskraften av FoU-insatser 1 de
svenska foretagen som 4r storre 4n konkurrenternas.

Datatillgangen tillater inte en motsvarande analys for tjdnstesektorn. Man kan
dock konstatera att tjanstebranscher med stor andel hogutbildad arbetskraft
uppvisar en stark exportinriktning; i detta avseende fungerar tjanstesektorn pa
samma sdtt som industrin. Daremot har realkapitalintensiteten, i motsats till
industrin, en negativ effekt pa tjansteexporten.

Det svenska specialiseringsmdnstret inom industrin verensstimmer i stora
drag med det monster som man skulle vénta sig efter genomgangen av den
svenska ekonomins resurstillgangar. Sverige dr vérldsledande ifrdga om indust[]
riell FoU, om denna sétts i relation till industrins storlek. Det ar darfor inte
overraskande att finna en stark svensk konkurrenskraft inom hogteknologisk
produktion. Som ndmnts i diskussionen om exportparadoxen skulle man ju
snarast kanske ha véntat sig att den svenska specialiseringen pa hogteknologi
skulle ha varit &nnu storre.

Att det svenska néringslivet skulle ha komparativ fordel inom humankapitalin[’]
tensiv produktion forefaller ocksa rimligt. Sverige aterfinns bland de ledande

landerna ifrdga om andelen av befolkningen med négon form av eftergymnasial

utbildning. Nér det géller langre utbildningar pd hogskoleniva ar den svenska

positionen dock nagot svagare. Sverige ligger dir pad medelniva inom OECD,

inklusive de gamla tigerekonomierna, men sannolikt betydligt 6ver de nya, dvs.

Kina och Indien (se tabell 3.2), &ven om motsvarande data saknas for dessa.

Ett ofta dterkommande pastaende i debatten &r att ’Sverige inte ska konkurrera
med laga I6ner utan med kunskap och kompetens”. Detta far tolkas s& att man
bor efterstriva en internationell specialisering pa branscher och foretag som
formér astadkomma ett hogt foradlingsvirde per sysselsatt som gor det mojligt
att betala hoga 16ner. Med andra ord bdr den internationella handelns struktur
vara sadan att ndringslivet ar specialiserat pa realkapitalintensiv och kun[]
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skapsintensiv produktion som kréver stora investeringar i realkapital och kom[’
petens hos arbetskraften och i utvecklingen av ny kunskap genom FoU. Inom
branscherna borde de svenska foretagen aterfinnas inom de mer avancerade
segmenten med avseende pa produktkvalitet och dessutom vara inriktade pa
”nya” produkter dér tekniken dnnu inte blivit allmént spridd.

Man kan konstatera att det svenska nédringslivets internationella specialisering
overensstimmer med malsittningen atminstone vad géller inriktningen pa kun(]
skapsbaserad verksamhet. Vad som krivs for att svensk ekonomi ska kunna
bibehélla en sddan position och samtidigt klara anpassningen till en fortsatt
globalisering terkommer vi till i det avslutande kapitlet i rapporten.
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4 Drivkrafter och motiv bakom utlandska direkt-
Investeringar i Sverige

4.1 Multinationella foretag i svenskt naringsliv

Direktinvesteringarna har pé senare ar 0kat snabbare dn bade produktionen och
handeln med varor och tjinster. Studier for OECD linderna® visar ocksé att
direktinvesteringarna huvudsakligen utgors av floden mellan OECD ldnder och
att den vanligaste formen av direktinvesteringar utgors av dgarfordndringar av
redan existerande inhemska foretag genom fusioner eller uppkop, snarare én
etablering av nya foretag.*® Att Sverige inte utgdr ndgot undantag framgick av
avsnitt 2.4.

De multinationella foretagen, varmed hir avses de svenska multinationella
foretagens verksamhet i Sverige, plus utlandsdgda foretag i Sverige, har en
dominerande roll i det svenska néringslivet. Det géller i synnerhet inom indul’
strin dér drygt 60 procent av de sysselsatta arbetar i multinationella foretag
(MNF). Av figur 4.1a framgér att denna andel varit i det ndrmaste konstant fran
1996 och fram till 2004. Samtidigt har andelen sysselsatta i de utlandsidgda
foretagen stigit fran 20 till 32 procent, en 6kning som skett pa bekostnad av
sysselséttningen i de svenskdgda multinationella foretagens verksamhet i Svel]
rige, vars andel av sysselséttningen har minskat fran 42 procent till 28 procent
under samma period.*’ Detta kan ses som ett resultat bl.a. av en omférdelning
av sysselsittningen i svenskdgda MNF fran Sverige till de utlindska dotterfo [
retagen, samtidigt som svenska MNF kopts upp av utlindska.

81 Se Barba Navaretti & Venables (2004) och Nicoletti m.fl. (2003) for en utforlig genomgang av tendenser,
teori och empiri om multinationella foretag.

82 Med direktinvesteringar avses hir att en investerare i ett land forvirvar aktier i ett foretag i ett annat land
med avsikten att uppna langsiktigt inflytande i foretaget. Enligt reckommendationer fran IMF och OECD
definieras langsiktigt inflytande som transaktioner dar minst tio procent av aktierna eller rostvardet forvirvas
av en utléndsk investerare. ITPS, som ansvarar for statistiken dver internationella foretag i Sverige, definierar
ett foretag som utlandsdgt ndr mer an hélften av aktiernas rostvirde innehas av en utlandsk dgare.

% Se avsnitt 2.5.5 for en genomgang av tinkbara orsaker till den dramatiska 6kningen av utlandsigda foretag
i Sverige under senare delen av 1990-talet.
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Figur 4.1a Sysselsattningsandelar i svenska MNF, i utlandsédgda och i nationella féretag inom
industrin i Sverige 1996-2004
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Ett liknande monster kan vi &ven observera inom tjénstesektorn, se figur 4.1b.
Inom tjénstesektorn arbetar dock en betydligt mindre andel (omkring 35 prol’
cent) av de sysselsatta i MNF. Hér har de utlandsdgda foretagens sysselsitt(]
ningsandel stigit fran 11 procent 1996 till 21 procent 2004, medan sysselsatt[]
ningsandelen i de svenska multinationella foretagen har halverats fran 24 prol]
cent till 12 procent.
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Figur 4.1b Sysselsattningsandelar i svenska MNF, i utlandségda och i nationella féretag inom
tjidnstesektorn i Sverige 1996-2004
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Vilka effekter man kan forvénta sig pd produktivitet och sysselsittning i den
svenska ekonomin av en 6kning av sysselséttningen i utlandsdgda foretag beror
pa vilka de bakomliggande motiven och drivkrafterna bakom dessa forvirv
och/eller etableringar ar. Det &r uppenbart att de forvéntade konsekvenserna i
dessa avseenden blir vésentligt annorlunda t.ex. av ett uppkop av ett svenskt
exportforetag vars huvudsakliga syfte ar att minska konkurrensen pa den euro!!
peiska marknaden i jimforelse med en nyetablering av ett utlindskt MNF i
Sverige i syfte att exploatera en teknisk innovation.

I detta kapitel gors en analys av vilka egenskaper som kénnetecknar branscher
dér utlandségda foretag svarar for en stor del av sysselséttningen. Nésta steg i
analysen dr att sOka knyta dessa egenskaper till olika motiv och drivkrafter till
direktinvesteringar, i syfte att uppna en bittre forstaelse av effekterna. Detta
kompletteras med en analys av vilka egenskaper som kénnetecknar svenska
foretag som kdpts upp av utlandska MNF.
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4.2 Motiv och drivkrafter till utlandska
direktinvesteringar: en teoretisk referensram

Man kan skilja péa vertikalt och horisontellt integrerade multinationella foretag.

I ett vertikalt integrerat MNF ar produktionsprocessen uppdelad i olika led som

ar lokaliserade i olika delar av virlden, medan dgande och kontroll &r centrali
serad i samma fOretag. Man talar om integration bakat nér ett foretag forvarvar

en underleverantdr eller ravarukélla, och integration framat nér tillverkaren

forvarvar en distributér av produkten eller tjansten. Incitament till vertikal

integration uppkommer i de fall d& transaktionskostnaderna forknippade med

affarer mellan fristdende foretag pad en marknad, dar kopare och séljare reprel]
senterar pd varandra foljande led i en produktionsprocess, dr vésentligt hogre

&n om samordningen sker inom ramen for samma foretag.™*

Det klassiska exemplet pé vertikal integration &r nér ett tillverkande foretag
koper en ravarukélla t.ex. en gruva. En mera aktuell typ av ett vertikalt integre(’
rat MNF &r emellertid nér ett foretag, som inledningsvis driver alla led i sin
produktionsprocess koncentrerade till ett land, lokaliserar tillverkningen av
vissa insatsvaror eller halvfabrikat till dotterforetag i utlandet. Skélet till detta
kan vara att den relativa atgdngen av olika resurser skiljer sig mellan produk[]
tionsprocessens olika led. Resultatet kan da bli att vissa arbetsintensiva till[]
verkningsmoment fortfarande drivs i foretagets regi men utlokaliseras till ett
land med laga I6ner, medan resten av tillverkningen, som krédver storre insatser
av real- eller humankapital, bibehéalls i hemlandet (man talar i litteraturen om
”offshoring”).

Foljaktligen borde man vénta sig att finna vertikala direktinvesteringar i sadana
branscher dir den relativa resursanviandningen skiljer sig mellan olika produk[’]
tionsled, och diar mottagarlandet har komparativa fordelar. En forutsittning for
sddana investeringar dr vidare att det foreligger hoga transaktionskostnader for
fristdende aktorer. Slutligen borde man kunna observera en omfattande inomf6 [
retagshandel i form av export till, och/eller import fran, koncernens utldndska
delar.

Horisontellt integrerade MNF uppvisar en duplicering av verksamheten, dvs.
lokalisering av samma produktionsled i olika ldnder. Detta kan ske antingen
genom forvirv eller nyetablering. Den relevanta litteraturen pd omradet kommer

# Med transaktionskostnader avses sok-, kontrakts- och kontrollkostnader som uppstér nér avtal skall slutas
mellan tvd oberoende foretag, se t.ex. Anderson & Ohlsson (1999). Sokkostnader uppstar t.ex. vid sokandet
av en ny underleverantdr eller nér priser skall faststéllas. Kontraktskostnader avser administrativ och juridisk
konsultering vid upprattande av kontrakt mellan ett foretag och dess fristdende underleverantorer.
Kontrollkostnader avser uppfoljning och kontroll av underleverantorens dtagande. Hartill kommer olika typer
av risker och bristande information om produktens kvalitet, konkurrerande kopares agerande, etc.
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dels fran industriell ekonomi, huvudsakligen begrinsad till nationella fusioner,
och dels fran teorin for internationell handel och investeringar. Den forstndmnda
tar fasta pa att drivkrafterna till fusioner utgors av strdvan efter marknadsmakt
genom att begrinsa konkurrensen, eller att utnyttja olika slag av stordrifts™
fordelar. P4 koncernnivd kan dessa utgéras t.ex. av gemensam produkt(]
utveckling. P4 arbetsstélle- eller produktnivd kan det finnas rationaliserings[]
vinster genom samgaenden och fusioner som ger fiarre men liangre produktlinjer
pa varje arbetsstélle. Dessutom kan det dven uppsta effektivitetsvinster genom
samordning av olika slag av tjadnste- eller varuproduktion (’economies of
scope”). Ytterligare skél till fusioner kan vara effektivisering av ledningsfunk™
tionen eller nir samgdenden medfor att den sammanlagda skattebordan for en
koncern blir mindre 4n for fristiende bolag.*® Fusioner i syfte att minska konkur!]
rensen kan forvéntas uppkomma i branscher med internationell fatalskonkurrens,
dvs. att inte bara produktionen i mottagarlandet ar starkt koncentrerad, och det
utlandsdgda foretaget i hog grad exportinriktat, utan ocksa att hela véarlds(]
marknaden, eller den europeiska marknaden, ar uppdelad mellan ett litet antal
mycket stora foretag.

Teorin for internationella direktinvesteringar vilar pa det s.k. OLI-paradigmet.*®

For att kompensera extrakostnaden for att operera i ett annat land maste foretal’
get ha en &dgarspecifik fordel som kan exploateras i dotterforetag i utlandet,

t.ex. en battre produkt, ett starkt varumérke eller en effektivare produktions(]
metod. Alternativet att lata ett fristdende utlindskt foretag utnyttja denna fordel

genom produktion pd licens forsvéras av t.ex. dkad risk for att kunskapen

lacker ut till konkurrenter och att kontrollen av produktens kvalitet forsvagas.

Valet star d4 mellan att koncentrera produktionen och exportera eller att dela

upp produktionen och ldgga producerande enheter i utlandet, som dock drivs i

egen regi.

Utfallet — horisontell FDI eller export — bestdms av avvigningen mellan stor(]
driftsfordelar p& koncernniva, stordriftsfordelar pa arbetsstilleniva och exportl]
kostnad. Stordriftsfordelar pa koncernnivé skapas t.ex. av investeringar i forsk[]
ning och produktutveckling som resulterar i kunskapskapital som kan anvéndas
av koncernens samtliga producerande enheter i olika ldnder. Stordriftsfordelar
pa arbetsstilleniva innebér att styckkostnaden faller med storleken av produk(]
tionen vid det lokala arbetsstéllet. Exportkostnaden bestdms av transportkost[]
nader, tullar och andra handelshinder.

% Se t.ex. Carlton & Perloff (1994).
% Dunnings (1977) forklaringsmodell for multinationella foretag, den s.k. OLI modellen, har
vidareutvecklats och formaliserats i Markusen (2002).
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Slutsatsen blir att man kan forvénta sig ett omfattande utlandsdgande i bran[’
scher med differentierade produkter — méirkesvaror — dér investeringarna i FoU
for att skapa foretagsspecifikt kunskapskapital ar hoga, ddr exportkostnaderna
ar hoga och dér stordriftsfordelarna pa arbetsstilleniva inte &r alltfor stora. Man
kan stélla upp ett antal olika motiv for direktinvesteringar som kan vara relel]
vanta for att forklara branschménstret av utlandsdgande i det svenska néringsli-
vet:*

* Marknadssokande (market seeking).

» Kostnadssdnkande (efficiency seeking).

* Konkurrensbegrinsande (strategic asset and capability seeking).
* Kunskapssokande (technology sourcing).

Om det inte finns nigra betydande stordriftsfordelar i tillverkningen, samtidigt
som kostnaderna for att exportera produkten, i form av transportkostnader,
tullar m.m. dr hoga, uppstér incitament att etablera produktion direkt pa mark(]
naden. Ett extremt fall av marknadssdkande investering éterfinns i de tjdnste[’
branscher dir tjansten over huvud taget inte kan transporteras mellan lander,
och produktionen déarfor maste ske dar konsumenten finns, t.ex. hotell och rel]
stauranger. Tillgdng till nya och vixande marknader, liksom behovet av kom[]
munikation mellan producent och kund for produkter med snabba modevax[]
lingar, utgér andra marknadssokande motiv. Om det finns fasta kostnader i
produktionen kan marknadens tillvéxt pa sikt leda till att det blir 16nsamt att
ersétta exporten med lokal produktion.

Ett ytterligare motiv till marknadssdkande internationella investeringar &r att
lokaliseringen gors i syfte att nd flera marknader 4n mottagarlandets som en[’
dast utgor en s.k. exportplattform.®® Ett exempel dr Irland som under nigot
decennium tillbaka blivit en stor mottagare av utldndska direktinvesteringar.
Om valet av exportplattform styrs av kostnadsskdl kan man vénta sig att utl]
landsdgandets branschstruktur avspeglar mottagarlandets komparativa fordelar.

Kostnadssidnkande motiv for vertikala direktinvesteringar, dvs. fragmentering
av produktionskedjan mellan olika lédnder, liksom konkurrensbegransande mo™
tiv, har redan behandlats. Kunskapssokande motiv kan ségas foreligga i de fall
da ett utlindskt MNF koper ett svenskt foretag — multinationellt eller lokalt — i
syfte att komma at en produktinnovation eller en ny och avancerad teknologi

87 Se dven Dunning (1993).
8 Se t.ex. Ekholm m.fl. (2003) och Yeaple (2003).
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som utvecklats i det svenska foretaget.*” Man skulle i detta fall kunna forvénta
sig att det uppkopta foretaget som ar i besittning av den avancerade tekniken
skulle uppvisa en hog produktivitet eller stora FoU-investeringar.”

Tillgéngliga data tyder pa att merparten av direktinvesteringarna mellan hog™
inkomstlédnderna i OECD éar horisontella investeringar, dvs. produktionsenheter
med likartad produktion har etableras i olika linder.”’ Det forefaller emellertid
som om andelen vertikala direktinvesteringar har okat sedan borjan av 1990-
talet.”” Data for handel mellan MNF i hoginkomstlinder och deras dotterbolag i
medelinkomstldnder inom OECD visar att en betydande andel av exporten dem
emellan utgors av halvfabrikat. Denna inomforetagshandel indikerar en frag(
mentering av produktionen inom vertikala MNF.

4.3 Forvantade egenskaper hos branscher med utbrett
utlandsagande

Sammanfattningsvis kan man utifran den presenterade teoriramen vinta sig en
utbredd forekomst av utlandsdgda foretag i branscher dar

1 det foreligger betydande stordriftsfordelar pad koncernniva som bygger pa
koncernspecifikt kunskapskapital, t.ex. i form av inarbetade varumérken
och tekniskt kunnande; indikatorer pad detta kan vara en hég grad av pro]
duktdifferentiering och stora FoU-insatser,

2 stordriftsfordelarna pa arbetsstillenivan ar laga,

W

transportkostnader, tullar och andra handelshinder for inforsel till mottagar(’
landet &r hoga,

mottagarlandets marknad &r snabbvixande,
mottagarlandets niringsliv har komparativa fordelar,

exporten till koncernforetag i utlandet &r stor, och

N N »n A

savil produktionen i mottagarlandet som pd virldsmarknaden &r starkt
koncentrerad.

% Driffield & Love (2005) visar i en studie for Storbritannien att utlindska multinationella foretag kan dra
fordelar av inhemska teknologiintensiva foretag samt fran andra utldndska multinationella foretag. Se dven
Love (2003) samt Fosfuri & Motta (1999).

% Norbick och Persson (2007a och 2007b) visar inom ramen fr den s.k. NU-modellen att ingéende
direktinvesteringar paverkar det inhemska néringslivet genom agareffektivitetseffekter, konkurrenseffekter
och kunskapsspridningseffekter. Modellen analyserar olika scenarier med fokus pa vilfardseffekter i
virdlandet av utlindska uppkop och nyetableringar. Herzing m.fl. (2006) innehéller en populér version av
NU-modellen.

°! Barba Navaretti & Venables (2004).

*2 Hanson m.fl. (2001).
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I den f6ljande empiriska analysen méts stordriftsfordelarna pa koncernniva av
(1) en av OECD framstilld klassificering av branscher i vilka produktdifferentil’
ering och reklam #r betydelsefulla” och (ii) branschens FoU-kostnader som
andel av forddlingsvérdet. Stordriftsfordelarna pd arbetsstillenivd méts av det
genomsnittliga antalet anstillda per arbetsstélle i branschen. I avsaknad av ett
matt pa samtliga exportkostnader har vi anvént handelskvoten, dvs. export plus
import i forhallande till omséttningen i branschen, vilken kan véntas avspegla
forekomsten av handelshinder. Koncentrationsgraden i mottagarlandet méts hir
genom ett s.k. koncentrationsmatt. Mattet méter forséljningsandelen av de tre
storsta foretagen i branschen.

Enligt analysen i kapitel 3 har den svenska industrin komparativa fordelar i

produktion som éar realkapitalintensiv, humankapitalintensiv och forsknings[]
intensiv samt darutover baserad pa forddling av inhemska ravaror. For tjanste[]
sektorn giller att exportkvoten dr hog i humankapitalintensiva branscher men
att svensk tjansteproduktion inte tycks ha ndgon komparativ fordel i realkapil’
talintensiv verksamhet. Man kan darfor forvénta sig att sysselsittningsandelen i

utlandsdgda industriforetag dr hogre i branscher med stora investeringar i mal]
skiner och anldggningar per sysselsatt, hog andel av sysselséttningen med nal’
gon form av eftergymnasial utbildning (géiller dven tjanster) och hdga kostnal

der for FoU, samt i skogsindustrin.

4.4 En jamforelse av svenskédgda och utlandsagda foretag

Innan vi fordjupar oss i mekanismerna bakom utlandsdgandets branschfordel
ning i det svenska néringslivet presenteras tva tabeller som visar skillnaderna
mellan svenskédgda och utlandsdgda foretag. Tabell 4.1a och Tabell 4.1b visar
ovdgda medelviarden for de biagge grupperna jamte differensen — ett positivt
virde innebédr att medelvirdet for utlandsdgda foretag Overstiger det for
svenskidgda — inom tillverknings- respektive tjanstesektorn ar 2000.

% OECD (1987).
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Tabell 4.1a Karakteristika hos utlandsdgda och svenskégda foretag i industrin 2000

Variabel Utlandsagda Svenskagda Differens
(t-kvot)

Realkapital per sysselsatt 380 283 97 (3,54)

Andel hégutbildade 23 19 4 (3,61)

FoU utgifter som andel av 2,3 1,7 0,6 (0,44)
produktionsvardet

Antal anstallda 497 246 251 (4,32

Export inom koncernen som 20 7.3 12,7  (9,96)

andel av total produktion

Energiintensitet 2.2 1,3 0,9 (514
Foretagets alder 11 10 1 (3,84
Antal foretag 246 1334

Anmarkning: | datamaterialet ingar foretag med 50 anstallda eller fler. Realkapital &r bokférda varden for byggnader, maskiner
och inventarier och méts i tusentals kronor. Andel hégutbildade ar andel sysselsatta med nagon form av eftergymnasial
utbildning och anges tillsammans med FoU utgifter som andel av produktionsvérdet och export inom koncernen som andel av
produktionen i procent. Produktion &r foretagens omséttning och energiintensiteten ar kostnaderna for energi som andel av
produktionsvardet. Alla variabler kommer fran foretagsstatistiken utom andelen hégutbildade som ar fran den register-
baserade arbetsmarknadsstatistiken (RAMS). t-kvoten testar noll hypotesen om likhet mellan medelvardena bland utlandsédgda
och svenskéagda foretag.

Tabell 4.1b Karakteristika hos utlandsédgda och svenskagda foretag inom tjanstesektorn 2000

Variabel Utlandségda Svenskagda Differens
(t-kvot)
Realkapital per sysselsatt 576 1391 <815 (=1,77)
Andel hégutbildade 33 30 3 (1,43
FoU utgifter som andel av 0,9 3,3 24 («0,99)
produktionsvardet
Antal anstallda 354 243 111 (1,20)
Export inom koncernen som 8 1,2 6,8 (4,69)
andel av total produktion
Foretagets alder 9,3 7.4 1,9 (5,39
Antal foretag 202 1670

Anmérkning: Se foregdende tabell.
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Som framgar av tabellerna skiljer sig utlandsdgda och svenskidgda foretag at i
flera avseenden. De utlandsdgda foretagen &r i genomsnitt badde mer human(’]
kapitalintensiva, (métt som andelen anstidllda med eftergymnasial utbildning)
och mer realkapitalintensiva (bokforda véirdet av maskiner och byggnader per
sysselsatt). De utlandsdgda foretagen &dr ocksé storre i termer av sysselsittning,
dldre och har en storre del av exporten som gar till andra foretag inom koncer[’
nen. Detta géller for bade for industri- och tjansteforetag. Undantaget &r att
utlandségda tjénsteforetag som dr mindre realkapitalintensiva dn svenskédgda.

4.5 Forklaringsfaktorer till utlandsdgandets
branschmoénster i det svenska naringslivet

Forekomsten av utlandsdgande i det svenska nédringslivet varierar starkt mellan

olika branscher. Figur 4.2a visar att utlandsdgda foretag inom tillverknings(’
industrin star for en dominerande del av sysselsittningen ifraga om produktion

av kemiska produkter och motorfordon samt inom elektroindustrin, medan

utlandsdgandet inte dr sdrskilt utbrett i mobel- och metallvaruindustri. Av figur

4.2b framgér att inom tjdnstesektorn dr utlandsdgandet stort inom flygtrans(]
porter och resebyrdverksamhet men tidmligen obetydligt inom byggnads(]
verksamhet och fastighetsforvaltning.

Figur 4.2a Andelen sysselsatta i utlandsagda foretag i olika branscher i tillverkningsindustrin i
Sverige 2005. Procent.
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Figur 4.2b Andelen sysselsatta i utlandsagda foretag i olika branscher inom tjanstesektorn i
Sverige 2005. Procent.
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Fragan ar vad detta beror pa. Vilka sektorer dr det som attraherar utlands[]
dgande? Gér det att forklara skillnader mellan branscherna med avseende pa
andelen sysselsatta i utlandségda foretag i termer av de branschegenskaper som
vi i foregdende avsnitt hérlett som indikatorer pé olika motiv och drivkrafter for
utlandsidgande? Tabell 4.2 visar resultatet av en regressionsanalys dér vi har
forsokt forklara variationen i de utlandsdgda foretagens andel av branschens
sysselsdttning vid en jamforelse dver branscher inom industrin och inom tjans[’]
tesektorn.

Multinationella foretag kan forvintas uppkomma i branscher med olika slags
fasta kostnader som ger upphov till stordriftsfordelar pad koncernniva. Nagot
direkt matt pé detta finns inte. Vi har emellertid hidvdat att sidana koncernspe!
cifika tillgdngar kan vara av tva slag: (i) foretag kan bygga upp starka varul)
marken genom reklam m.m. pad marknader med differentierade produkter, och
(ii) foretag kan skapa kunskapskapital i form av nya produkter och produk(]
tionsmetoder genom investeringar i FoU.
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Tabell 4.2 Bestamningsfaktorer for utlandsdgandets omfattning pa branschniva i svensk tillverk-
ningsindustri och tjanstesektor 1990-2000.

Forklarande variabler

Andel sysselsatta i
utlandsagda féretag

Andel sysselsatta i
utlandsagda féretag

Industrin Tjanstesektorn
Realkapital per 4x10* -2x10°
sysselsatt [4,61]*** [*8,14]***
Energiintensitet 1,998
[4,35]***
Dummyvariabel for -23,99
skogsbranscher [*7,20]***
Andel hégutbildade 0,612 0,181
[5,61]*** [3’75]***
FoU utgifter som andel -0,003 -0,242
av produktionsvardet [«0,13] [#3,22]***
Produktdifferentiering 19,66
[6,36]***
Export inom koncerner 0,049 1,283
som andel total export [0,51] [2,99]***
Totalhandelns andel -0,032
av produktionen [+2,33]**
Arbetsstallenas -0,132 -0,342
genomsnittsstorlek [*3,38]*** [3,57]***
Marknadskoncentration -0,167 «0,111
[.3’53]*** [. 2’95]***
Produktionstillvéxt -5,606 0,152
[*1,78]* [4,72]***
Tidsdummies ja ja
Anpassat R* 0,62 0,50
Antal observationer 242 173

Anmarkning: Modellerna har skattats med minsta-kvadratmetoden (OLS). Hakparenteserna innehaller heteroskedasticitets-
korrigerade t-kvoter. Branscherna definieras pa SNI92 2-sifferniva. ***, ** och * anger signifikans p& 1, 5 och 10 procents-

niva.
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Vidare kan man vénta sig att direktinvesteringarna, i den mén de ses som ett
alternativ till export, blir storre ju hogre exportkostnaden dr och ju mindre stor(’
driftsfordelarna pa arbetsstélleniva dr. I brist pa direkta matt pa dessa variabler
anvinds hér den faktiska handelns omfattning (export plus import som andel av
produktionen) samt genomsnittlig arbetsstillestorlek i termer av antal sysselsatta.

Av tabell 4.2 framgar att forekomsten av utlandsidgande inom industrin &r hogt
1 branscher dér produkterna dr differentierade samt i branscher med stor andel
hogutbildade. Daremot blir koefficienten for FoU-variabeln positiv och svagt
signifikant endast om andelen hogutbildade utelimnas,’ vilket sannolikt beror
p4 att dessa variabler #r starkt korrelerade.”

Utlandsédgandet dr storre ju mindre arbetsstillestorleken &r och ju mindre totall]
handelns andel av produktionen ér, vilket bekriftar hypoteserna om betydelsen
av stordriftsfordelar pa arbetsstéllenivda och exportkostnader. Dessa resultat &r
ocksé i linje med Ekholms (1997) resultat. Hon finner ndmligen beligg for att
hoga transportkostnader framjar forsdljning via utldndska dotterbolag framfor
export och att sambandet mellan skalfordelar pé arbetsstélleniva och forsiljning
via utlindska dotterbolag ér negativt.”® Liknande resultat finns éven for USA."

Att utlindska MNF lokaliserar sin verksamhet i enlighet med mottagarlandets
komparativa fordelar kan motiveras dels med hypoteserna om vertikala invel
steringar, dels med kriterier for val av exportplattform. Dessa hypoteser styrks
av utlandsdgandets branschmonster i industrin. De utlandsidgda foretagens an(]
del av sysselsittningen ar hogt i branscher med realkapitalintensiv tillverkning,
med en stor andel hogutbildade i arbetskraften och med omfattande FoU-verk-
samhet (om variabeln hogutbildade uteldmnas). Detta 6verensstimmer med det
branschmoénster vi fann vid analysen av det svenska néaringslivets specialise(’
ringsmonster 1 kapitel 3. Till skillnad frén detta &r emellertid utlandsdgandet
hogt 1 energiintensiva branscher och lagt i branscher som anvidnder mycket
skogsravara. Nagot beldgg for att exploatering av inhemska ravaror skulle vara
ett viktigt motiv for utlandsdgandet i Sverige tycks darfor inte finnas. Att dil

% Koefficienten for FoU blir da 0,12 med t-kvoten 1,87, vilket #r signifikant pa 10 procentnivén.

% Se diskussionen om forklaringsfaktorerna till internationell specialisering i tabell 3.4.

% Ekholm (1997) anvinder det genomsnittliga antalet anstillda i en multinationell koncerns utlindska
dotterbolag som matt pa skalekonomi pé arbetsstdlleniva och det genomsnittliga antalet anstéllda i den
multinationella koncernen som matt pa skalekonomi pa foretagsniva.

°7 Genom att studera amerikanska foretags forsiljning pa utlindska marknader, via export eller via
multinationella dotterbolags forséljning, visar Brainard (1997) att exporten direkt fran USA véxer med grad
av skalfordelar pa arbetsstélleniva. Samtidigt finner hon att exporten direkt fran USA faller med
handelskostnader och ersétts med forsiljning via dotterbolag etablerade pa marknaden.
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rektinvesteringar dr koncentrerade till branscher med savil human- som real [’
kapitalintensiv produktion har tidigare visats i andra studier for Sverige.”®

Aven for tjdnster dr utlandsigandet omfattande i branscher med en stor andel
hogutbildade och lagre i branscher med liten genomsnittlig arbetsstéllestorlek.
Ett stod for hypotesen om marknadssokande investeringar ar det positiva sam[’
bandet mellan marknadstillvixt och forekomsten av utlandsdgande. Att ut[]
landsdgandet i tjanstesektorn ar stort i branscher med omfattande export till
koncernforetag i utlandet tyder pa en forekomst av vertikala direktinvester(]
ingar. Négot liknande samband for industrin finns emellertid inte. Vért att
lagga mairke till ar att forklaringsvardet nir det géller tjdnstesektorn blir nagot
lagre &n for industrin. Mgjligen kan detta bero pa att data for vissa variabler
saknas.

Slutligen kan noteras att resultaten i tabell 4.2 inte ger nagot stéd for hypotesen
att en drivkraft for uppkop av svenska foretag skulle ha varit att minska kon![]
kurrensen pé den internationella marknaden. Vér hypotes var att forekomsten
av detta motiv skulle tyda pa att uppkdp av svenskidgda foretag skulle vara
vanligast i koncentrerade branscher. Sambandet mellan utlandsédgande och de
tre storsta foretagens andel av den svenska produktionen &r tvdrtom negativt
bade for industrin och for tjanstesektorn. Resultatet bor dock tolkas med viss
forsiktighet eftersom vi inte har data pa koncentrationen pa virldsmarknaden
som vore den teoretiskt sett relevanta variabeln.

Sammanfattningsvis drar vi slutsatsen att vara resultat ger stod for att en
avsevird del av utlandségandet i Sverige kan forklaras inom ramen for OLIT
paradigmet, dvs. att utlandsidgandet &r betydande i branscher dir forekomsten
av dgarspecifika fordelar baserade pa Overlagsen kunskap om produkter och
metoder for produktion och forséljning ar stor. I den man dessa dgarspecifika
fordelar kan overforas till de etablerade eller forviarvade svenska foretagen
foreligger en potential for positiva produktivitetseffekter i det svenska nirings(]
livet i samband med utlindska direktinvesteringar. Denna friga behandlas
nérmare i kapitel 6.

4.6 Vad kdnnetecknar foretag som blir utlandsagda?

Branschmedelvirdena for FoU-intensitet och andel hogutbildade m.m. doljer
stora skillnader mellan foretag inom samma bransch. Det kan dérfor vara befo
gat att anvdnda foretagsdata for att ndrmare granska det pavisade sambandet
mellan olika branschegenskaper och graden av utldndsk nérvaro. Den fraga vi
stéller oss nu dr om foretag som blir utlandsdgda och ar verksamma i exempel[]

% Se Modén (1998) och Gustavsson & Kokko (2003).
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vis kapitalintensiva branscher dessutom &r mer kapitalintensiva 4n andra forel’]
tag 1 branschen. Fragan om motiv for utlandsdgandet kan darfor omformuleras:

Okar sannolikheten for att ett svenskt foretag ska bli utlandsigt, dvs. kdpas upp

av ett utlindskt MNF, med foretagets realkapital per sysselsatt, andelen hog
utbildade i foretaget, foretagets energiintensitet eller med hur stor andel av

foretagets totala export som &r inomkoncernexport? Vi konstruerar dessa fore[’
tagsvariabler som kvoter, vilka miter forhillandet mellan variablerna pa forel’
tagsniva i relation till genomsnittet for branschen som helhet. Detta gors for att

ta hinsyn till motsvarande faktorer pa branschniva.

Resultaten av var analys, som dr en s.k. Overlevnadsanalys ddr man studerar
vilka egenskaper hos de undersokta foretagen som paverkar sannolikheten att
foretaget blir utlandsédgt paféljande ér, presenteras i tabell 4.3. Den genomfors
pa foretag som antingen forblir svenskdgda under perioden 1990-2000 eller
som blir uppkdpta av ett utlindskt féretag under perioden.

Tabell 4.3 Faktorer som paverkar sannolikheten att svenska foretag blir uppkopta av utldndska
MNF 1990-2000.

Hazard Hazard
Forklarande variabler kvot kvot
Industrin Tjanstesektorn
Realkapital 0,963 0,974
intensitet [=0,84] [=1,00]
Energiintensitet 1,023
[1,15]
Andel 1,261 1,441
hégutbildade [3,11]*** [6,39]***
FoU som andel 0,989 0,999
av produktionsvérdet [+1,03] [=0,66]
Export inom koncerner 1,061 1,001
som andel total export [6,60]*** [2,72]***
Foretagens 1,025 1,026
genomsnittsstorlek [3,11]*** [2,11]**
Foretagens 0,983 1,003
alder [=1,01] [0,23]
Tidsdummies Ja Ja
Antal observationer 14099 15586

Anmarkning: Hakparenteserna innehaller heteroskedasticitetskorrigerade t-kvoter. ***, ** och * anger signifikans p& 1, 5 och
10 procentsnivan. Alla variabler utom export inom koncerner och foretagens &lder &r uttryckta som avvikelser fran (ovagda)

branschmedelvarden
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I jimforelse med branschanalysen uppvisar resultaten pa foretagsniva delvis
samma tendenser och monster. Det visar sig att sannolikheten for att ett svenskt
foretag blir utlandségt 6kar med den relativa andelen hogutbildade och omfatt[]
ningen av exporten inom koncernen samt med storleken pé foretaget. Resultal]
ten ger saledes ytterligare stod for att ett viktigt motiv for utlandsdgande i
svenskt niringsliv dr marknadssdkande, dvs. att svenska foretag som redan har
en omfattande export inom koncernen forvirvas i syfte att forsorja bade den
svenska marknaden och marknader i andra ldnder (exportplattformsmotiv) via
utlandska forsdljningsbolag. Inomforetagshandel uppkommer dven vid vertil]
kala investeringar, dvs. utlindska aktorer splittrar upp produktionen och forC]
lagger olika produktionsled till olika lander. I detta fall utgors emellertid inom™
foretagshandeln till 6vervidgande delen av insatsvaror. Eftersom vi inte har
information om vilken typ av varor som koncernexporten bestar av, kan vi inte
avgora vilket motiv som dr det mest troliga.

En noterbar skillnad gentemot branschanalysen dr att den relativa kapitalinten[]
siteten inte forefaller ha nagon betydelse for sannolikheten for utlindskt for(
varv. Givet att ett foretag befinner sig i en kapitalintensiv bransch verkar det
inte behova vara relativt sett mer kapitalintensivt &n andra foretag i branschen
for att komma ifraga for utlindska investerare.

Enligt tabell 4.3 6kar inte uppkopssannolikheten med foretagets FoU-intensitet
(inte ens om hogutbildade uteldmnas). Detta dverensstimmer med resultaten
fran en tidigare svensk studie av sannolikheten for att svenskédgda industrifore
tag blir uppkdpta av utlindska multinationella foretag.” Det visar sig dér att
sannolikheten for uppkdp beror pa andelen hogutbildade i arbetskraften, foretall
gets exportbendgenhet samt foretagsstorleken. Sannolikheten 6kar ddremot inte
vare sig med FoU-intensiteten eller med foretagets produktivitet i forhallande
till branschmedelvardet.

Det tycks alltsd inte vara si att de mest innovativa eller mest produktiva
svenska foretagen kops upp av utlindska MNF. Det gér saledes inte att finna
nagot beldgg for att s.k. kunskapssokande motiv skulle ha varit en viktig driv[]
kraft bakom det dkade utlandsidgandet i svenskt néringsliv. Med andra ord ver[]
kar inte utlindska MNF kopa upp ledande svenskdgda foretag i termer av béttre
produkter eller produktionsmetoder i syfte att 6ka sitt kunskapskapital.

% Karpaty (2005) beriiknar en sannolikhetsmodell 6ver dgarskiften inom tillverkningssektorn.
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4.7 Utlandsdgandets drivkrafter i svenskt naringsliv

Utlandsédgandet har under det senaste decenniet 0kat kraftigt inom det svenska
nédringslivet, bade inom industrin och inom tjanstesektorn. I rapporten analysel]
ras karakteristika som bestimmer omfattningen av utlandsdgandet p& branschl]
niva och egenskaper hos svenska foretag som blir utlandségda.

Huruvida ett foretag viljer att tillgodose efterfragan pa en utlandsmarknad gel’
nom export eller att etablera produktion pa utlandsmarknaden bestdms av stor[’
driftsfordelarna p& koncernnivd genom koncernspecifikt kunskapskapital, stor[’]
driftsfordelarna pé arbetsstéillenivd och exportkostnaden. Det visar sig, helt i
enlighet med teorin for horisontella direktinvesteringar, att utlandsdgandet ar
stort 1 branscher dir det rader betydande stordriftsfordelar pa koncernniva, i
branscher dar skalfordelarna pa arbetsstilleniva dr sma och i branscher dar
handelskostnaderna dr hoga. Andelen sysselsatta i utlandsidgda foretag ar stort i
branscher med hdg FoU intensitet och hdg grad av produktdifferentiering, dér
genomsnittstorleken pé arbetsstéllena dr sma, och dir totalhandelns andel av
produktionen ar lag.

Aven kostnadssinkande motiv (vertikala direktinvesteringar) tycks ligga
bakom utlandségandet i det svenska néringslivet. Det visar sig nimligen vara
betydande i branscher diar Sverige har sina komparativa fordelar, dvs. i bran[]
scher dér produktionskostnaderna i Sverige ar relativt sett laga. Andelen syssel[’
satta i utlandsdgda foretag ar stort i real- och humankapitalintensiva branscher
och i branscher med omfattande FoU verksambhet.

Rapporten finner inget stod for att konkurrensbegrédnsande motiv skulle utgora
en viktig forklaring till utlandségandet i svenskt niringsliv. Sambandet mellan
andelen sysselsatta i1 utlandsdgda foretag och marknadskoncentration pa
branschniva pa den svenska marknaden dr negativt, och inte positivt, som man
kanske kunnat forvénta sig om drivkraften bakom uppkop av svenska foretag
varit att begriansa konkurrensen.

Rapporten finner heller inga belédgg for att kunskapssokande motiv skulle vara
sérskilt betydelsefulla nér svenska foretag kops upp av utlandsdgda foretag. Det
ar varken de mest produktiva eller de mest FoU intensiva svenska foretagen
som &r de troligaste uppkdpskandidaterna.
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5 Internationalisering, struktureffekter och
produktivitet

5.1 Sambanden mellan internationalisering och
produktivitet — en dversikt

Som visats i kapitel 2 har det svenska ndringslivet under en ldngre period blivit
allt starkare kopplat till utvecklingen pa vérldsmarknaden. Savél den andel av
den svenska produktionen av varor och tjanster som avsitts pa viarldsmarknaden
— exportkvoten — som andelen av forbrukningen i Sverige av varor och tjinster
som importeras — importkvoten — har kontinuerligt 6kat under ett halvsekel. Sar[]
skilt stark har 6kningen varit under senare &r. Dessutom har dgandet i nérings()
livet blivit alltmer internationaliserat. Antalet sysselsatta i utlandsdgda foretag
har kommit att utgora en allt storre del av den totala sysselsittningen i det
svenska néringslivet, samtidigt som andelen av de svenska multinationella fore(]
tagens totala sysselsittning som ar verksamma utomlands successivt har okat.

Fragan &r om denna utveckling har paverkat tillvéixten av produktiviteten i det
svenska ndringslivet. Man kan vinta sig att internationalisering — en Oppning av
marknader for varor och tjdnster for internationell konkurrens — kan paverka
ndringslivets produktivitet pa flera olika vagar:

1 En o6kad specialisering i enlighet med landets komparativa fordelar — vare sig
dessa grundas pa nationella resurstillgangar som hog kompetens hos arbets]
kraften, eller pé ett produktivitetsovertag pa vissa omrdden — leder till en 6k[]
ning av nationalprodukten. Denna effekt uppkommer genom en omfor(]
delning av givna resurser fran branscher och sektorer med svag internationell
konkurrenskraft till de omraden déir landets komparativa fordelar ligger.

2 Hartill kommer att denna realinkomstokning tenderar att 6ka avkastningen
pa kapital, vilket 6kar incitamenten till investeringar, framfor allt i realkal]
pital men kanske ocksd i humankapital, varvid nationalprodukten véixer
ytterligare.'”

3 I branscher med differentierade produkter och stordriftsfordelar i produk[’
tionen kan man vénta sig att internationaliseringen medfér en okad
koncentration av den nationella produktionen till farre men storre foretag,
vilket gor det mojligt att sinka styckkostnaderna genom att dra nytta av
stordriftsfordelarna. Dessutom borde den Okade konkurrensen medfora
pressade priser och vinstmarginaler for foretagen.

190 Se t.ex. Baldwin (1994) avsnitt 2.4.1.
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Om produktiviteten varierar mellan olika foretag inom samma bransch kan
internationaliseringen medfora en strukturomvandling inom branscherna
som leder till att produktiviteten pd branschniva — det vigda medelvirdet
for foretagen i branschen — okar. Detta intrdffar antingen om de exporte[]
rande foretagen i branschen — vars produktion 6kar som en effekt av inter[’
nationaliseringen — &r mer produktiva én &vriga, eller om det &r de lagpro[’
duktiva foretagen som drabbas hardast — i termer av minskande produktion
och sysselséttning — av 6kad importkonkurrens.

Internationaliseringen kan ge strukturomvandlingseffekter inte bara inom
branscher utan ocksd inom foretag, i den man den skirpta konkurrensen
tvingar foretagen att avveckla lagproduktiva verksamheter eller flytta prol]
duktionen utomlands varvid foretagets uppmatta produktivitet okar.

Dessutom kan de enskilda foretagens produktivitet forvintas 6ka genom att
internationaliseringen pa olika védgar kan medfora att den tekniska fram[]
stegstakten okar, pd grund av att ny teknisk och kommersiell kunskap utl]
vecklas och sprids i snabbare takt. Detta kan ske genom att

a. internationaliseringen medfor att fOretagen avsétter storre resurser dn
tidigare pa investeringar i forskning och utveckling (FoU). For detta
talar bl.a. att den potentiella marknaden for nya produkter blir storre,
vilket gor att FoU-kostnaderna — en fast kostnad — kan slés ut pa storre
volymer.

b. spridningen av ny kunskap mellan foretag sker i snabbare takt. Detta
kan ske i olika former. Internationella direktinvesteringar, genom ny[]
etablering, fusioner eller forvirv, kan vintas leda till att teknisk, orgall
nisatorisk och kommersiell kunskap 6verfors fran det multinationella
moderforetaget till de utlindska dotterféretagen. Kunskap tenderar
emellertid ockséd att pa olika végar spridas fran det foretag som utl]
vecklat den till andra, fristdende foretag inom och utom landet (man
talar om “knowledge spillovers”). Sddana spridningseffekter kan upp[]
komma:

(i) genom att importen av insatsvaror och investeringsvaror ger
tillgang till produkter av hogre kvalitet som passar det enskilda
foretaget béttre,

(i) genom att ndrmare kontakter med konkurrerande utlindska
foretag pd hemmamarknad eller exportmarknad ger mdjlighet
och incitament att kopiera Overldgsna produkter och mer
effektiva metoder,
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(iii) genom att kunskap fran utlindska multinationella foretag via
dotterforetagen sprider sig vidare till fristdende inhemska
foretag, genom kopiering av produkter och metoder men ocksa
genom att arbetskraft som byter jobb frin utlandsidgda till
inhemska foretag tar med sig de forvéarvade kunskaperna.

Frédgan dr nu i vad mén sadana effekter pad produktiviteten nir det géller den
svenska ekonomins internationalisering gar att beldgga empiriskt, och vilka
analysmetoder som kan anvdndas. Handelns och investeringarnas effekter pa
produktiviteten via uppkomst och spridning av ny kunskap behandlas i kapitel 6.

Foregéende kapitel pekar pa att det trots att en del av den svenska utrikeshandeln
drivs av komparativa fordelar forefaller som om huvuddelen av handelsutbytets
Okning sannolikt drivs av andra faktorer, sdsom produktdifferentiering och stor[’
driftsfordelar. Detta innebér att en Gvervigande del av handelns produktivitets(
effekter kan forvantas uppkomma pa mikronivén, dvs. som strukturomvandling
mellan foretag inom branscher eller i form av produktivitetstillvixt hos de en[]
skilda foretagen.

Vi inleder emellertid med att studera sambandet mellan produktivitet och inter
nationalisering pd makronivan. Gar det att visa att produktiviteten — BNP per
sysselsatt — véxer snabbare i 6ppna ekonomier? Vi konstaterar att viktiga sam[]
band kan vara svara att uppticka om analysen genomfors pé alltfor aggregerad
niva. Genom att vi har tillgang till paneldata pa foretagsniva forsoker vi beldgga
hur sambandet mellan export och produktivitet ser ut inom den svenska
tillverkningsindustrin. Blir foretagen mer produktiva av att exportera eller ar det
de mest produktiva foretagen som blir exportorer? Dérefter behandlas importens
produktivitetseffekter. Hur paverkas produktivitetstillvixten av 6kad import[]
konkurrens pé branschniva? Leder den till att ldgproduktiva foretag minskar sin
produktion och sysselséttning eller slés de ut helt och hallet? Innebér 6kad import
av insatsvaror och tjanster hojd produktivitet i de importerande foretagen?

5.2 Internationalisering och ekonomisk tillvaxt i ett
makroperspektiv

5.2.1 Oppenhet och tillvaxt = en teoribakgrund

Nér man Oppnar upp for handel i de traditionella handelsmodellerna, dar handeln
bestdms av skillnader mellan ldnder i teknologi eller i relativa faktortillgangar,
medfor det en specialisering i enligt med ldndernas komparativa fordelar och att
den totala produktionen O6kar genom ett forbéttrat resursutnyttjande. Landets
BNP-niva stiger men ndgon permanent effekt pa tillvéxten uppstér inte. Nival[l
effekter uppkommer ocksa i de modeller dér handeln drivs av produktdifferen(’
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tiering och skalfordelar i den mén internationell handel leder till 6kad produktion,
och att genomsnittskostnaderna faller, i de enskilda foretagen.

I de flesta tillvixtmodeller har 6kad internationell handel inte ndgon klar och
entydig effekt pa tillvixttakten. I den vanliga neoklassiska tillvixtmodellen
med tva produktionsfaktorer, kapital och arbete, bestdms den ldngsiktiga BNPJ
tillvixten av arbetskraftens tillvdxt och den tekniska utvecklingen som é&r exol]
gena, dvs. forklaras utanfér modellen. Den dkade 6ppenhet som f6ljer av mins[’
kade handelshinder har dels en nivahdjande engangseffekt av det slag som bel]
skrivs ovan, dvs. som ett resultat av att resurserna anvinds effektivare, men
paverkar ocksd BNP-nivan pa medelléng sikt genom att det blir I[onsammare att
investera och kapitalstocken vixer, vilket i sin tur leder till att produktionen
(BNP) okar. Eftersom kapitalet antas ha avtagande marginalprodukt minskar
BNP-tillskottet for att s& smaningom stagnera pa en niva dar investeringarna ar
lika med kapitalforslitningen och kapitalstocken forblir oférandrad. Det gor att
om det inte forekommer nagon teknisk utveckling och arbetskraften ar konstant
kommer BNP-nivan pa lang sikt att vara ofordndrad och tillvéxten ar noll.

For att en permanent, langsiktig tillvixt ska uppstd krivs att det finns mekal
nismer som motverkar kapitalets avtagande marginalprodukt vid ackumulation.
Detta dr en grundldggande tanke bakom de endogena tillvixtmodellerna. En
sddan mekanism ar att det finns positiva externaliteter forknippade med ackul’
mulation av kunskapskapital. Ett exempel pa detta 4r om arbetskraften forvar(]
var kunskap, ackumulerar humankapital, genom erfarenhet av produktion
(learning-by-doing™). Aven om denna kunskap i en tvi-sektormodell endast
uppkommer i en av sektorerna kan det antas att en del av kunskapen ocksa
overfors till den andra sektorn.'”’ Om ett land vid frihandel har komparativa
fordelar, och specialiserar sig pa produktion, inom den sektor dir det inte fore()
kommer ’learning-by-doing” ar det mojligt att tillvixten blir ldgre &n utan inl[J
ternationell handel. Visserligen kan man tdnka sig att detta motverkas av om
den Okade internationaliseringen ocksd innebidr att kunskapsspridningen unl]
derldttas mellan lander. Sker specialiseringen déremot i den sektor dér det upp(’
star ”learning-by-doing” leder den 6kade dppenheten till hogre tillvixt dn nér
det inte forekommer ndgon internationell handel.

Ett annat sétt att undvika avtagande avkastning i tillvixtmodeller &r att anta att
intermedidra varor tillsammans med hdgutbildad och mindre kvalificerad ar[
betskraft anvinds for att producera varor i olika sektorer. Det sker ingen handel
1 intermedidra varor och tillgdngen pa nya intermedidra varor eller en forbatt[]
ring av kvaliteten pa dessa leder till hdgre produktivitet i den slutgiltiga pro[’

1" Young (1991).
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duktionen. Forskning och utveckling (FoU) spelar en nyckelroll nér det géller
att utveckla nya intermedidra varor eller att hoja kvaliteten pa de befintliga.
Aterigen #r den inverkan som internationell handel har pa tillviixten i dessa
modeller inte entydig.

Ett typexempel pa detta dr en modell med en liten 6ppen ekonomi som produl’
cerar tvé varor, som anvinder hogutbildad arbetskraft i olika proportioner, och
som handlas internationellt till givna virldsmarknadspriser.'” Hogutbildad
arbetskraft anvidnds dven inom FoU. Varje enskild vara i den slutgiltiga prol’
duktionen krdver en given aggregerad insats av intermediédra varor men ju fler
varianter det finns av dessa intermedidra varor i detta aggregat desto storre blir
den slutgiltiga produktionen. FoU processen leder dessutom inte bara till nya
intermedidra varor utan bidrar ocksa till att 6ka kunskapsstocken i landet. Ju
storre denna kunskapsstock dr desto mindre insats av hogutbildad arbetskraft
krévs for att producera nya varianter av intermediéra varor.

Om ett land vid internationell handel importerar den humankapitalintensiva

varan kommer detta att leda till att efterfrdgan pa kvalificerad arbetskraft faller

nidr man Oppnar upp for handel och till att innovationskostnaderna minskar.

Légre kostnader for hogutbildad arbetskraft leder till 6kad FoU-aktivitet vilket i

sin tur medfor hogre tillvixt. Motsatt forhallande géller om landet har kompal’
rativa fordelar i humankapitalintensiv produktion.

Integration av tva ekonomier som har liknande produktionsforutsittningar kan
oka avkastningen pa FoU-satsningarna i dessa om FoU-utgifterna kan betraktas
som en fast kostnad eftersom den utvidgade marknaden gor det mojligt for
foretagen att sprida sina fasta FoU-utgifter 6ver en storre produktméngd. En
motverkande faktor kan dock vara att det pd denna storre marknad finns fler
konkurrenter. Det gor att sannolikheten for att en konkurrent ska hinna fore
med den nya produkten blir storre, &ven om avkastningen pa en framforskad
produkt &r hogre pa en storre marknad.

Andersson (2001) har studerat sambandet mellan graden av internationalisel]
ring, métt som storleken pa utrikeshandelskvoten, och FoU intensiteten pa
branschniva i svensk tillverkningsindustri. Hennes resultat skulle kunna tolkas
sd att tillgdngen pa nya marknader i kombination med intensifierad konkurrens
mellan inhemska och utldndska konkurrenter dnda frimjar industrins FoU.'®

192 Grossman & Helpman (1991).

19 Det bér noteras att sambandet mellan Sppenhet och FoU visar sig vara kéinsligt for om hénsyn tas till
egenskaper som kapitalintensitet och andelen hogutbildade. Samtidigt &r det inte direkt 6verraskande
eftersom sddana branschegenskaper, som beskriver Sveriges komparativa fordelar, kan forvéntas
sammanfalla med graden av Oppenhet i branschen.
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Om den internationella integrationen dessutom medfor att informationsflodet

forbattras mellan de integrerade ekonomierna innebér detta att spridningen av

kunskap forbéttras, dvs. att man later bli att aterupptécka hjulet, och att stocken

av befintlig kunskap okar.'™ I vissa av de endogena tillvixtmodellerna ir detta,

som framgick ovan, visentligt darfor att stocken av befintlig kunskap har bety
delse for i vilken takt ny kunskap genereras. En storre kunskapsstock gor ocksa

att fler varianter av intermedidra varor kan tillverkas med en given insats av

hogutbildad arbetskraft, och fler varianter leder i sin tur till 6kad produktion av

de varor som slutligen konsumeras.

Som ovanstdende mycket rapsodiska genomgéng av den nya tillvaxtteorin visar

ger denna inga klara implikationer betrdffande hur sambandet mellan 6ppenhet,

liberalisering av handeln och tillvéxten ser ut pé aggregerad nivd. Huruvida en

okad internationalisering har positiv eller negativ inverkan pa tillvixten beror

till stor del pa hur modellen sétts upp, och sma fordndringar av de antaganden

som gors kan leda till helt omkastade resultat. Vad séger da de empiriska anal’
lyser som gjorts av sambandet mellan 6ppenhet och tillvéxt pa landerniva?

5.2.2 Oppenhet och tillvaxt e tvarsnittsstudier pa landerniva

Under bdrjan av 1990-talet blev nya, innehéllsrika paneldatamaterial pa lénder]
niva tillgingliga inom den ekonomiska forskningen.'” Dessa datamaterial, som
omfattar majoriteten av vérldens lénder, stracker sig ocksa Oover perioder under
vilka det skett betydande fordndringar — mellan ldnder och inom ldander Gver
tiden — i den ekonomiska politik som forts, bl.a. nir det géller huruvida politil’
ken har varit 6ppen eller sluten (Coutward” eller “inward oriented”). Med dessa
data har ett flertal ekonometriska studier genomforts dir olika métt pa dppenhet
har relaterats till BNP-tillviixten eller tillvixten i total faktorproduktivitet.'” En
del av dessa studier har fokuserat pd om det finns ndgot samband mellan 6k’
ningar i internationell handel och foéréndringar i ldnders tillvdxttakt utan att ta
hinsyn till vilka faktorer som lett fram till 6kad handel. Andra studier har mera
direkt forsokt studera vilken inverkan ekonomisk-politiska &tgéarder, som t.ex.
fordndrade handelshinder och andra faktorer som paverkar ett lands 6ppenhet
for handel, har haft pa tillvixten. De flesta av dessa ekonometriska studier fin[J

1% Rivera-Batiz & Romer (1991).

19 Det mest kéinda &r Summers och Hestons “The Penn World Tables” som innehéller data for mer dn 100 av
vérldens lander.

1% Edwards (1993) innehaller en 6versikt av tidigare studier medan Lopez (2005) innehéller en
sammanstéllning av nyare studier.
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ner ett positivt samband mellan graden av Sppenhet och tillvaxt, vilket ofta har
tolkats som ett beldgg for att 5kad Sppenhet dr gynnsamt for tillvixten.'®’

Det finns emellertid en hel del ekonometriska problem med dessa studier. Det
kan rora sig om svarigheter att tolka i vilken riktning orsakspilen (kausaliteten)
gér, s.k. endogenitetsproblem. Ett positivt samband mellan storleken pé utril]
keshandelskvoten (eller nadgot annat matt pad Oppenhet) och BNP per capita
behover inte nddvandigtvis vara ett resultat av handelns inverkan pé produktil’
viteten utan kan bero pa att hoginkomstlénder av andra skil tenderar att vara
mer oppna.

Eftersom det &r svart att sdga i vilken riktning kausaliteten gar kan man inte
med sdkerhet faststilla att 6kad Sppenhet leder till hogre tillvéxt utan samban(]
det kan mycket vil vara det omvinda.'®

Det ar ocksa mojligt att variabler som borde ingé i tillvixtregressionerna har

uteldmnats och det visar sig att effekten av Oppenhet pa tillvixten forsvagas,

och i vissa fall blir insignifikant, nir sddana uteldimnade variabler inkluderas. '

Ett exempel pa den typen av variabler ar olika matt pa kvaliteten hos ldndernas

institutioner."'® A andra sidan visar det sig att handel och institutionernas kvali[J
tet dr starkt korrelerade, vilket gor att det kan vara svart att identifiera de parti[]
ella effekterna av bade handel och institutioner pa tillvéaxten.

Vissa forskare''' har, mot bakgrund av de uppenbara brister som finns nir det
giller att skatta aggregerade tillvixtregressioner, menat att fallstudier utgor ett

197 Andra studier har analyserat sambandet mellan direktinvesteringar och tillvixt pa linderniva. Har lander i
vilka det skett betydande direktinvesteringar vuxit snabbare dn andra ldnder? Tyvirr ar det svért att dra ndgra
definitiva slutsatser pa basis av dessa studier eftersom resultaten fran dessa forefaller vara mycket blandade.
Dessutom finns det avsevirda metodproblem med att utfora analysen péa aggregerad niva (Barba Navaretti &
Venables 2004 avsnitt 7.1)

1% Ett ofta forekommande sitt att hantera problemet med endogenitet ér att anvinda sig av s.k.
instrumentalvariabelskattningar. Hér géller det att hitta variabler som é&r starkt korrelerade med
utrikeshandelskvoten men som inte dr relaterade till BNP per capita annat &n genom dessa variablers
inverkan pa utrikeshandelskvoten. For att instrumentera handelskvoten anvénder sig t.ex. Frankel & Romer
(1999) av landers geografiska karakteristika som de tanker sig inte skulle vara relaterade till deras BNP per
capita eller ekonomiska politik. Med hjélp av en gravitationsmodell skattar de bilaterala handelsfloden
mellan lander. I gravitationsmodellen ingér landerstorlek, avstand mellan ldnder, huruvida lander har
gemensam grans och om de &r kuststater. Ett lands totala handel far de sedan genom att summera skattade
bilaterala handelsfloden. Ett flertal studier har visat att &ven instrumentalvariabelskattningar av handelns
inverkan pa ldnders per capita inkomst &r positiva och signifikanta, vilket antyder att de vanliga, enkla
regressionsskattningarna inte tycks overskatta effekten av handel pa tillvixten. Rodriguez & Rodrik (2001)
har emellertid kritiserat dessa instrumenterade handelskvoter och hivdat att geografin visst kan paverka ett
lands BNP per capita genom manga andra kanaler dn handeln.

19 Ett annat problem r att det finns anledning att tro att det finns betydande mitfel i datamaterialet eftersom
stora variationer i datakvalitet rdder mellan olika lénder.

"% Mitt pa institutioners kvalitet kan vara de subjektiva rankningar av lénder som Freedom House gor eller
variabler av typen hur manga som dott i krig under perioden, antalet revolutioner, etc.

"1 Srinivasan & Bhagwati (2001).
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mycket battre underlag for forstadelsen av hur sambandet mellan handel och
tillvéxt ser ut. En slutsats som emellertid kan dras &r, och det géller bade till[]
vaxtregressioner och fallstudier, &r att enbart Oppenhet i form av en liberal han(]
delspolitik inte utgdr ndgon garanti for hog tillvixt. Daremot tycks det finnas
stod for att lagre handelshinder i kombination med ett stabilt och icke-diskri-
minerande véxelkurssystem, en forstdndig makroekonomisk politik och en
administration fri fran korruption har en positiv inverkan pa tillvixten.'"?

Ett allvarligt problem med att anvianda aggregerade data pa landerniva ar att
man buntar ihop branscher med helt olika karakteristika. Dessutom vet vi att
det dven inom smalt definierade branscher rader en betydande heterogenitet pa
foretagsnivd. Den okade tillgdngen pa mikrodata pa foretagsniva har dock gjort
det mgjligt att studera sambandet mellan handel och tillvéxt pa mer finférdelad
niva, vilket har, som vi ska se nedan, gett en hel del nya insikter.

5.3 Export och produktivitet pa mikroplanet

Ett viletablerat resultat i ett flertal studier for savél utvecklade som mindre
utvecklade lédnder &r att exportorer tenderar att vara mer produktiva én ickel]
exportdrer inom samma bransch.'"* Hur forhéller det sig med detta i Sverige?

5.3.1 Exportorer och produktivitetspremier i svensk industri

Innan vi gar in pa sambandet mellan export och produktivitet pa foretagsniva
kan det vara lampligt att ndrmare analysera exportutvecklingen under senaste
aren. Av figur 2.2a framgick det att den aggregerade exportintensiteten inom
industrin 6kade kraftigt i borjan av 1990-talet men att den har planat ut pa sista
tiden. Genom att vi har tillgéng till data for varuexporten pé foretagsniva for
aren 1997 och 2004 kan vi studera hur andelen exportorer och exportintensite’
ten — exportens andel av produktionen — varierar mellan olika storleksgrupper
pa industriféretagen. Vi kan ocksd observera till hur ménga lander och hur
manga olika produkter foretagen i en storleksgrupp exporterar till.''* Ar stora
foretag mer exportbendgna dn smé foretag och har smaforetagen blivit mer
exportinriktade pé senare ar ar tva fragor som tabell 5.1 kan ge svar pa.

12 Baldwin (2003).

' Aw & Hwang (1995) for Taiwan, Clerides, Lach & Tybout (1998) for Colombia, Mexico och Marocko,
Bernard & Wagner (1997) for Tyskland och Bernard & Jensen (1999) for USA:

14 Ligg mirke till att vi inte kan jamfora antalet produkter som foretagen exporterar dver tiden eftersom
produktklassificeringen har forandrats mellan 1997 och 2004.
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Tabell 5.1 Andel exportdrer, exportintensiteter, antal exportdestinationer och antal exportpro-
dukter bland sma, medelsma, medelstora och stora industriféretag 1997 och 2004. Andelar i
procent.

2004
Storleksklass Andel Export | Antal Antal Andel Andel av total
exportorer inten- | export- | export- av total sysselséttning
sitet lander | produkter | export
Sma (1-19) 26,3 8,2 1,0 0,7 1,9 14,8
Medelsma 74,9 18,6 7,1 3,9 3,7 9,9
(20-49)
Medelstora 90,6 32,4 16,0 8,1 16,1 21,6
(50-249)
Stora (250-) 97,6 43,4 35,7 20,2 77,6 53,8
Alla (1-) 35,2 11,0 2,9 1,7 99,3* 100,0
1997
Sma (1-19) 27,1 16,2 0,9 0,7 2,9 14,1
Medelsma 74,9 19,9 57 34 3,3 9,5
(20-49)
Medelstora 90,1 35,6 15,5 8,0 17,4 22,1
(50-249)
Stora (250-) 98,6 44,5 36,1 22,0 76,2 54,3
Alla (1-) 36,3 18,2 2,8 1,8 99,8* 100,0

Anmarkning: Exportorer ar alla foretag som redovisar export. Exportintensiteten ar exportens andel av produktionen, genom-
snittet for alla foretag i respektive storleksklass. Antal exportlander (exportprodukter) ar genomsnittligt antal lander (produkter)
som foretagen i storleksklassen exporterar till. *Féretag utan anstéllda har exkluderats, vilket gor att andelarna inte summerar
till 100.

I tabell 5.1 har vi delat in foretagen i fyra storleksgrupper: sméa (1-19 anl]
stillda), medelsméa (20—49 anstillda), medelstora (50-249 anstéllda) och stora
foretag (250 anstillda och fler). Det visar sig att 6ver 90 procent av foretagen
som har 50 anstillda eller fler dr exportorer och bland de medelsmé foretagen
ar néstan 75 procent av foretagen exportorer. Det ér séledes i huvudsak bland
de smé industriforetagen som man finner de icke-exporterande foretagen.

Noterbart dr ocksa att de stora och medelstora foretagens andel av den totala
varuexporten dr 93 procent, vilket kan stillas i relation till dessa foretags andel
av sysselséttningen som ar klart mindre, drygt 75 procent. Med andra ord ver[]
kar den storsta delen av exporten att utféras av ett mindre antal stora foretag.

Hur méanga ldnder och hur manga produkter ett foretag exporterar till samvarie’
rar inte ovéntat positivt med storleken pa foretaget. Ju storre foretaget &r desto
fler produkter och till desto fler ldnder exporterar foretaget. Dessutom &r ex[
portintensiteten hogre ju storre foretaget dr. Slutligen kan vi konstatera att det
inte forefaller ha skett nagra storre fordndringar i exportmdnstret mellan 1997
och 2004, forutom att den genomsnittliga (ovidgt medelvérde) exportbendgen
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heten har fallit under perioden fréan 18 procent till 11 procent.'” En utveckling
som verkar drivas av de minsta foretagen dir den genomsnittliga exportinten/’
siteten har sjunkit fran 16 till 8 procent.

Att exporterande foretag dr storre dn icke-exporterande foretag inser man redan
frén tabell 5.1. Men skiljer sig dessa typer av foretag fran varandra &ven i andra
avseenden. Tabell 5.2 presenterar karakteristika hos exporterande och icke!]
exporterande foretag inom industrin 2004.

Tabell 5.2 Karakteristika hos exportdrer och icke-exportdrer 2004

Variabel Exportorer Icke- Differens
exportorer (t-kvot)

Anstallda 65 6 59 (17,2)
Produktion 159 7 152 (11,4)
Produktion/anstalld 1868 1120 748 (20,5)
Foradlingsvarde/anstalld 526 395 131 (10,9)
Lénekostnad/anstalld 270 215 55 (25,2)
Genomsnittlig Idneinkomst: alla 224 186 38 (25,9)
Genomsnittlig [6neinkomst: 305 221 84 (17,9)
hogskoleutbildade

Genomsnittlig Iéneinkomst ej 218 182 36 (25,8)
hdgskoleutbildade

Kapital/anstalld 1597 1933 337 (0,4)
Andel hdgskoleutbildade 7.9 59 2,0 (8,8
Antal foretag 8891 16544

Anmarkning: Alla variabler utom genomsnittsinkomsterna och andel hogskoleutbildade kommer frén foretagsstatistiken. De
senare ar fran den registerbaserade arbetsmarknadsstatistiken (RAMS). Loner, inkomster, produktion (nettoomsattningen) per
anstélld och foradlingsvérde per anstalld méts i tusentals kronor medan produktionen &r i miljoner kronor. Andelen hogskole-
utbildade anges i procent och t-kvoten testar noll hypotesen om likhet bland exportorer och icke-exportorer.

Av tabellen framgar det att exporterande foretag har en klart stérre produktion
och att antalet anstillda &r fler dn i icke-exporterande foretag. Aven produktil]
viteten métt som produktion per anstélld eller forddlingsvérde per anstdlld &r
hogre hos exportdrer dn hos icke-exportorer, och lonekostnader och Ionel’
inkomster dr hogre bade for kvalificerad och mindre kvalificerad arbetskraft.
Dessutom &ar andelen hogskoleutbildade hogre i exporterande foretag, medan
det inte finns ndgon signifikant skillnad i kapitalintensitet mellan exportorer
och icke-exportorer. Till sist kan vi notera att fastdn icke-exportdrerna inom
tillverkningsindustrin ar fler (65 procent av det totala antalet foretag) &r andel]

' Den genomsnittliga exportintensiteten for alla foretag (viigt medelvirde) har endast minskat frén 43 till 42
procent. Dessutom bor uppmérksammas att en allt storre del av varuexporten inte gar att hanforas till
industriforetag, dvs. foretag klassificerade inom SNI branscherna 15-37. 1997 var det 18 procent av
varuexporten som inte kunde matchas till ett industriféretag medan andelen 2004 hade vuxit till 28 procent.
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len sysselsatta i exporterande foretag betydligt hogre (85 procent av den totala
sysselséttningen inom industrin).

5.3.2 Sambandet mellan export och produktivitet

Att arbetsproduktiviteten (forddlingsvardet per sysselsatt) dr hogre i exportel’
rande foretag dn i icke-exporterande foretag framgick tydligt av tabell 5.2. En
bidragande orsak till detta kan vara att andelen hogutbildade ar storre i exportel]
rande foretag. Ett annat skil skulle kunna vara att exporterande foretag ar kon[J
centrerade till branscher med hog genomsnittlig arbetsproduktivitet. Genom att
skatta en regressionsmodell déar vi forsoker forklara arbetsproduktiviteten pa
foretagsniva och dér hénsyn tas till dessa faktorer''® erhélls en skattning av
exportproduktivitetspremien, dvs. skillnaden i produktivitet mellan exportel]
rande och icke-exporterande foretag inom samma bransch och som i ovrigt inte
skiljer sig frdn varandra med avseende pd de karakteristika som vi kan kon[]
trollera for, t.ex. foretagens real- och humankapitalintensitet.

Tabell 5.3 Skillnader i produktivitet mellan exportorer och icke-exportdrer 2004

Arbets-
produktivitet
Export (=1 0,097
om exportor) [9,51]***
Exportintensitet 0,001
[4,80]***
Anpassat R’ 0,166
Observationer 22354

Anmarkning: Foretagets real- och humankapitalintensitet &r faktorer som forvantas péverka arbetsproduktiviteten positivt. Vi
inkluderar darfor kvoten mellan realkapital och sysselsatta In(K /L) och andelen sysselsatta med eftergymnasial utbildning

pa foretagsniva, HIL, i modellen, For att kontrollera for storlek innehaller den dven antalet anstéllda i féretaget,
In(sysselsattning). Dessutom ingér branschdummies, dér branscherna definieras pd SNI92 3-sifferniva. Inom hakparentesen
anges heteroskedasticitetskorrigerade t-kvoter. *** innebér att koefficienten &r signifikant pd 1 procentnivan.

Resultaten i tabell 5.3 visar att arbetsproduktiviteten i exporterande industril]
foretag 2004, allt annat lika, dr 9,7 procent hogre 4n i icke-exporterande foretag

"1 Den regressionsmodell vi skattar 4r: In APji = a + B Export; + S,EXS; + AFirm; + pndustry; + ¢
dar AR; &r arbetsproduktiviteten i foretag j i branschen i, EXS; ér exportens andel av forséljningen,

Firm; ér olika foretagskarakteristika och Industry; ar branschdummies.
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inom samma bransch. ''” Dessutom #r produktiviteten hogre ju hogre foretagets
exportintensitet dr. Om ett foretag séljer 10 procent av sin produktion utom/[]
lands ar produktivitetspremien 10,7 procent och om foretaget exporterar halva
sin produktion &r den 14,7 procent.

Det faktum att exportorer har hogre produktivitet dn icke-exportorer sdger oss
emellertid inte i vilken riktning sambandet (kausaliteten) mellan export och pro[]
duktivitet gar. Med andra ord kan den hogre produktiviteten hos de exporterande
foretagen bero pa att de foretag som borjar exportera dr mer produktiva dn de
foretag som hela tiden endast séljer p& hemmamarknaden (sjélvselektion) eller
ocksa blir foretagen mer produktiva av att exportera.

Blir mer produktiva foretag exportérer?

Skilet till att endast de mest produktiva féretagen i en bransch blir exportorer
skulle kunna forklaras av att det forekommer extra kostnader i samband med att
silja pa utlindska marknader. Exempel pé sddana kostnader dr okade trans[]
portkostnader som uppstér av att sdlja p4 mer avligsna marknader, hogre dis[]
tributions- och marknadsforingskostnader samt ytterligare kostnader forknip[]
pade med att anpassa sina nationellt utformade produkter till utlindska rel]
gleringar och preferenser. Aven om det finns anledning att tro att dessa kost[|
nader har fallit 6ver tiden, t.ex. genom minskade transportkostnader och skal’
pandet av EU:s inre marknad, existerar de fortfarande och kan utgoéra bety[]
dande etableringshinder for mindre produktiva foretag. Det medfor att enbart
de mest produktiva foretagen inom en bransch har rad att ta de kostnader som
tillkommer i samband med export.

For att analysera huruvida foretag som etablerar sig pa exportmarknaden tende(’
rar att ha hogre produktivitet redan innan de borjar exportera kan en modell
skattas dar man forsoker bestimma vilka faktorer som paverkar sannolikheten
att ett foretag ska borja exportera. Hansson & Lundin (2004) skattar en modell
pa en panel av svenska industriforetag mellan 1990 och 1999 som var ickel’
exportdrer i borjan av perioden. '" Den beroende variabeln #ir en
dummyvariabel, Export;, som antar vérdet ett om foretag j dr exportdr vid

tidpunkten t och resultaten redovisas i tabell 5.4.

7 Den skattade produktivitetspremien #r betydligt hogre dn i Hansson & Lundin (2004) som endast ér 2
procent. Deras skattningar baseras pé ett material som enbart innehaller stora och medelstora foretag, dvs.
med 50 anstéllda eller fler, i svensk tillverkningsindustri for perioden 1990 till 1999.

"8 De skattar en linjér sannolikhetsmodell med minsta-kvadrat metoden men det visar sig att probit
skattningar av samma modell ger i stort sett liknande resultat.
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Tabell 5.4 Sannolikheten att vara exportor i svensk tillverkningsindustri 1990-1999

Forklarande Export; =1
variabler om foretag j &r
exportor
Produktivitet t—1 0,024
[3,08]***
Exportor t—1 0,677
[57,62]***
Sysselsattning 0,011
[5,23]***
Genomsnittslon 0,044
[2,88]***
Tidsdummies ja
Branschdummies ja
Observationer 12588

Anmarkning: Hakparenteserna innehaller heteroskedasticitetskorrigerade t-kvoter. *** innebar att koefficienten ar signifikant
pa 1 procentnivan.

Tabell 5.4 visar att foretag som borjar exportera har hogre produktivitet redan
aret innan de etablerar sig pa exportmarknaden (t-1), jimfort med liknande
foretag inom samma bransch som forblir icke-exportorer. Av tabellen framgar
ocksa att stora foretag och foretag som har hdg genomsnittslon dr mer benidgna
att bli exportorer. Det tycks ocksd rada en betydande uthéllighet i den mel]
ningen att foretag som ar exportdrer ett ar (t-1) fortsitter att vara det Aven nast[]
kommande &r (t). I och med att ett foretag har lagt ut de kostnader som det inl’
nebdr att etablera sig pa exportmarknaden — utgifter som inte gar att fa tillbaka
pa nagot sétt (sunk cost) — kommer det att krdvas en hel del for att foretaget
inte ska vara exportdr dven i fortsattningen.

Har féretag som blir exportérer snabbare produktivitetstillvaxt?

Vi finner alltsé att foretag som &r exportdrer tenderar att ha relativt hog prol’
duktivitet redan innan de borjar exportera. Detta utesluter emellertid inte att
foretag som bdrjar exportera dven har en snabbare produktivitetstillvaxt efter
det att de har etablerat sig pa exportmarknaden dn foretag som fortsitter att
vara icke-exportorer. Genom att sélja pa en storre marknad har foretaget storre
mdjligheter att dra nytta av skalfordelar pa foretagsniva. Nérvaro pa export[]
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marknaden innebdr ocksa att foretaget blir mer exponerat for den senaste tek [
nologin och att man kan léra sig av utlindska konkurrenter och konsumenter.

Ett sitt att analysera om foretag blir mer produktiva av att exportera ir att dela
in foretag i olika grupper for att sedan se om det finns skillnader i produktivil
tetstillviixt mellan de olika grupperna.'”” De grupper man brukar dela in foretal
gen 1 dr for det forsta foretag som bade exporterar i borjan och slutet av en stul’
derad period (alltid exportérer), den andra gruppen ar foretag som borjar ex![]
portera (bdrjar exportera), den tredje gruppen ar foretag som slutar exportera
(slutar exportera) och den fjarde gruppen dr féretag som inte exporterar dver(
huvudtaget under den studerade perioden (icke-exportorer). Genom att skatta
en modell dér tillvixten i arbetsproduktivitet forklaras kan man med hjilp av
dummyvariabler som indikerar vilken av ovanstdende grupper ett foretag tillhor
studera om det finns ndgra skillnader i produktivitetstillvixt mellan grup-
perna.'® I tabell 5.5 redovisas resultaten fran den analys som Hansson & Lun!]
din (2004) gjorde av svenska industriféretag under 1990-talet.

Tabell 5.5 Jamférelse av produktivitetstillvaxten i exporterande och icke-exporterande foretag
samt i foretag som bdrjar och slutar exportera i svensk tillverkningsindustri 1990-1999.

Tillvaxt i arbetsproduktivitet
Borjar exportera 0,045
[1,93]*
Alltid exportor 0,021
[2,60]***
Slutar exportera 0,009
[0,62]
Anpassat R 0,034
Observationer 12203

Anmarkning: Koefficienterna i tabellen visar skillnader i arbetsproduktivitetstillvéxt i forhallande till foretag som alltid ar icke-
exportorer. Specifikationen innehdller bade bransch- och tidsdummies samt forandringar i kapitalintensitet och andel hogut-

19 Ansatsen har sitt ursprung i Bernard & Jensen (1999).
122 Den modell som skattas ér foljande:

Aln APy, = a + B Start;, + B, Alltid  + B;Stopp;, + AFirmy, + 7, Branschy + 7, Ar + &
dir Aln APy, dr tillvéxt i arbetsproduktivitet och Start, Alltid och Stopp dr dummyvariabler for om

foretaget tillhor en viss grupp eller inte. Det betyder att de skattade koefficienterna visar
produktivitetstillvaxten i gruppen jamfort med foretag som inte exporterar under perioden. Firm ar
fordndringar i kapitalintensitet och andelen hdgutbildade under perioden och Bransch och Ar ir bransch- och
tidsdummies.
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bildade. Hakparenteserna innehaller heteroskedasticitetskorrigerade t-kvoter. * och *** innebdr att koefficienten &r signifikant
pa 10 respektive 1 procentnivan.

Resultaten i tabell 5.5 visar att produktivitetstillvixten &r hogre (2,1 procent) i
exporterande foretag dn 1 icke-exporterande foretag. Dessutom indikerar
skattningarna att foretag som borjar exportera tenderar att ha en snabbare
produktivitetstillvixt (4,5 procent) dn foretag som fortsitter att vara icke-ex-
portorer.'*' Nir det géller foretag som upphdr att exportera skiljer sig inte deras
produktivitetstillvéxt fran de foretag som forblir icke-exportdrer.

Ett annat sitt att underséka sambandet mellan produktivitetsutveckling och
export pa foretagsniva dr att konstruera banor for produktivitetsutvecklingen
for grupperna ovan.'?? Figur 5.1 beskriver utvecklingen i total faktorproduk(’]
tivitet bland svenska industriféretag under 1990-talet som ingar i dessa
grupper. Tidpunkten 0 avser nir ett foretag borjar (upphdr) att exportera.

Figur 5.1 Produktivitetsutvecklingsbanor for olika typer av foretag i svensk industri 1990-1999.
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Anmarkning: Alla observationer jamfors med produktiviteten hos icke-exportorer vid tidpunkten «2, dvs. produktiviteten i
samma tidpunkt bland exportorer ungeféar 10 procent hdgre och bland exportérer vid tidpunkten 2 mer &n 20 procent hogre.

12! Skillnaden i produktivitetstillvixt 4r emellertid endast signifikant pa 10 procentnivan.
122 For en nirmare beskrivning hur dessa har konstruerats se Hansson & Lundin (1994) s. 432-433.
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Vi noterar att foretag som blir exportorer redan tva ar innan de borjar exportera

ar mer produktiva dn foretag som forblir icke-exportorer. Det visar sig ocksa att

exportorer och foretag som borjar exportera i allménhet har hogre produktivitet

an icke-exportorer. Foretag som upphdr att exportera tycks ha en nagot sdmre

produktivitetsutveckling dn foretag som fortsétter att vara exportdrer. En intres(]
sant iakttagelse, som stér i kontrast till vad manga andra studier har funnit, ar

att exportdrer och foretag som borjar exportera har en tendens att dver tiden

forbittra sin produktivitet i forhallande till icke-exportérer. '>

Sammanfattningsvis kan vi konstatera att det tycks ske en sjdlvsektion i den
meningen att foretag som borjar exportera dr mer produktiva redan innan de
etablerar sig pd exportmarknaden &n de foretag som fortsétter att vara ickel
exportorer. Ett resultat som Overensstimmer med vad de flesta andra motsvall
rande studier som gjorts for andra lander har kommit fram till'** och som ér i
linje med vad som framkom i analysen i tabell 5.4.

Att exportorer och foretag som bdrjar exportera tycks ha haft en snabbare prol]
duktivitetsutveckling &n icke-exportorer under 1990-talet indikerar att svenska
industriféretag genom att vara etablerade pa exportmarknaden pa ett béttre sétt
verkar ha kunnat utnyttja skalfordelar pé foretagsnivéa eller att nérvaro pa
exportmarknaden har lett till att man i stérre utstrdckning kunnat tillgodogdra
sig det internationella kunskapsflodet. Det senare kommer att diskuteras mer
utforligt i kapitel 6.

Noterbart ar att Baldwin & Gu (2004), som genomfor en liknande analys pa en
annan liten Oppen ekonomi (den kanadensiska) under en period av snabb ex[]
porttillvéxt, ocksd finner en hogre produktivitetstillvixt i foretag som bdorjar
exportera dn i de foretag som fortsdtter att vara icke-exportdrer. Generellt sett
ar emellertid resultaten pé det har omradet mindre entydiga &n nér det géller de
fall d& mer produktiva foretag blir exportdrer. Ménga studier finner ndmligen
inga som helst skillnader i produktivitetsutveckling mellan exporterande fore™
tag eller foretag som borjar exportera och icke-exporterande foretag.'>

' Bernard & Jensen (2004) finner t.ex. att exporterande arbetsstillen inom den amerikanska industrin
visserligen har hogre produktivitet dn icke-exporterande arbetsstéllen men att produktivitetsutvecklingen inte
dr annorlunda for exporterande och icke-exporterande arbetsstillen.

124 En gversikt av andra studier pa omradet ges i Greenaway & Kneller (2005) och Lopez (2005).

123 Ett exempel dr Greenaway, Gullstrand & Kneller (2005) som baseras pa svenska industriforetag. De hittar
inte nagra skillnader i produktivitetstillvixt mellan icke-exportdrer och foretag som borjar exportera, varken
fore eller efter man etablerat sig pa exportmarknaden. Studien genomfors pa en annan tidsperiod (1980-97)
an Hansson & Lundin (2004) och anvénder sig av en annan ekonometrisk metod (matching and difference-
in-difference).
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54 Aggregerad produktivitetstillvaxt av
strukturomvandlingseffekter pa mikronivan

Ett flertal nyligen utvecklade handelsmodeller'® framhéller foretagets roll
snarare dn karakteristika hos ldnder och branscher, ndgot som betonas i den
traditionella handelsteorin. Att det forekommer produktivitetsskillnader mellan
foretag inom branscher resulterar i att mer produktiva foretag kommer att ex]
portera medan mindre produktiva foretag enbart kommer att sélja pa hemmal]
marknaden. Orsaken till detta 4r att endast foretag med relativt ldga marginal [}
kostnader é&r tillrickligt 16nsamma for att ticka de fasta kostnader som upp!(’
kommer nidr man vill etablera sig pa exportmarknaden. Minskade handels(]
hinder leder i dessa modeller till att den aggregerade produktiviteten stiger pa
grund av att de mer produktiva foretagen expanderar genom att borja exportera
eller 6kar exporten medan de mindre produktiva foretagen minskar sin produk [’
tion eller helt och hallet slas ut.

Inom den svenska industrin under 1990-talet visar det sig att foretag som vaxer
pa exportmarknaden, dvs. foretag dir exportens andel av produktionen har dkat,
har haft en snabbare tillvixt av produktionen an icke-exporterande foretag och
foretag som har upphort att exportera. Eftersom foretag dir exportintensiteten har
stigit har hogre produktivitet (och dessutom snabbare produktivitetstillvixt) dn
icke-exporterande foretag och foretag som har slutat exportera tycks det ha skett
en Overforing av resurser fran mindre till mer effektiva foretag som bidragit
positivt till den aggregerade produktivitetstillvixten i den svenska industrin.

Ett likartat monster kan observeras i den amerikanska industrin ddr Bernard &

Jensen (2004) studerar arbetsstéllen i stéllet for foretag. Hér dr badde produk[]
tions- och sysselséttningstillvixten hogre bland exportorer &n bland icke-ex-

portorer, samtidigt som exportdrer har hdgre produktivitet dn icke-exportdrer.

Liksom i den svenska industrin tycks det dven i den amerikanska industrin ha

forekommit en omallokering av resurser fran mindre till mer produktiva arbets[]
stéllen, vilket har haft en gynnsam effekt pa den aggregerade produktivitetstill ]
vaxten. Exporten har dér fungerat som en viktig bakomliggande drivkraft.

En annan studie som ocksé ger vissa empiriska beldgg for de forutsdgelser som
kommer ut av de handelsmodeller dér heterogenitet mellan foretagen inom en
bransch utgdr en grundforutsittning dr Bernard m.fl. (2005). De finner ndmli(]
gen att branscher diar handelskostnaderna (tullar och transportkostnader) har
fallit kraftigt uppvisar en relativt snabb produktivitetstillvéxt. Inom dessa branl]
scher verkar det vara lagproduktiva arbetsstdllen som har storst sannolikhet att

126 Bernard m.fl. (2003) och Melitz (2002).
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slés ut, relativt hogproduktiva icke-exportorer som tenderar att borja exportera
och redan existerande exportdrer som har en bendgenhet att 6ka sin export.

Resultaten frdn den svenska och amerikanska tillverkningsindustrin vittnar
sdledes om att de inombranscheffekter som uppstar av handel &r vil sé viktiga
som omfordelningar mellan branscher for den aggregerade industritillvaxten.
Ett annat sitt att illustrera detta &r att dekomponera den arliga genomsnittliga
aggregerade produktivitetstillvixten. I tabell 5.6 presenteras utfallet av den
dekomponering som Hansson & Lundin (2004) gjorde for svenska industrifo(]
retag mellan 1990 och 1999.

Tabell 5.6 Dekomponering av den aggregerade produktivitetstillvaxten i svensk industri 1990-
1999.

Produktivitetsmatt Total Inom Inom Mellan Total
foretag | bransch | bransch | omallokering

Tillvaxt i total 0,034 0,056 0,011 «0,033 «0,022

faktorproduktivitet (165%) | (32%) (-97%) (-65%)

Tillvaxt i 0,069 0,054 0,034 «0,019 0,015

arbetsproduktivitet (78%) (49%) (-27%) (22%)

Anmarkning: Inom parentesen anges bidraget till den totala produktivitetstillvaxten. Férandringar i den aggregerade produkti-
vitetstillvaxten har dekomponerats i tre delar: i) produktivitetsforandringar inom foretag, ii) omallokering mellan féretag inom
bransch, och iii) omallokering mellan branscher. Den aggregerade produktiviteten i industrin PR kan definieras som:

J J
InPR= Zeii InPR;; = quig InPR;;
= =

dar PRji ar produktivitetsnivan i foretag j i branschen i och 0“ ar den andel foretag j i branschen i har av den totala
produktionen inom tillverkningsindustrin. 9ji ar produkten av foretag j:s marknadsandel i branschen i, aji » och branschen

is andel av den totala industriproduktionen S; . Den aggregerade produktivitetstillvaxten kan skrivas som:

J J J
Aln PR=Z§;§],A1n PR“ +z§ h'IﬁJlAq“ +za“ lnﬁ“ASi
j=1 j=1 j=1

Den forsta komponenten &r produktivitetsférandringar inom féretag, den andra ar omallokeringar av marknadsandelar inom
branscher och den tredje &r resursforskjutningar mellan branscher. Féretag som forsvinner eller tillkommer under ett ar har
exkluderats, dvs kalkylen tar inte hdnsyn produktivitetsférandringar som uppkommer genom nyetableringar eller utslagning av
foretag. Den totala omallokeringseffekten &r summan av omallokeringseffekten inom branscher och omallokeringseffekten
mellan branscher.

Totalt sett har industriforetagen en genomsnittlig tillvaxt i total faktorproduktil]
vitet (TFP) under perioden pa 3,4 procent per ar och en genomsnittlig arbets(]
produktivitetstillvdxt pa 6,9 procent per ar. Precis som i atskilliga andra studier,
och oavsett om produktiviteten maéts i termer av TFP eller arbetsproduktivitet,
bestar det storsta bidraget till den totala produktivitetstillvixten av produktivill
tetsokningar inom foretagen och till en mindre del av omallokeringar mellan
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branscher och mellan foretag inom branscher. Overforingar av resurser mellan
foretag inom branscher har ett positivt, och nér det giller arbetsproduktiviteten
ett ganska betydande tillskott till den totala produktivitetstillvixten. Daremot
tycks det nagot dverraskande ha skett en omallokering av resurser fran mer
produktiva till mindre produktiva branscher.

Légre handelshinder och sdnkta transportkostnader har medfort att exporten har
okat vilket forefaller ha inneburit att resurser har dverforts fran mindre produk [’
tiva, icke-exporterande foretag till mer produktiva, exporterande foretag. Men
minskade handelskostnader leder ocksa till 6kad import. Hur paverkas produk[’
tiviteten av 0kad importkonkurrens?

5.5 Importkonkurrens och produktivitet

Den forsta frdga som behandlas hér dr huruvida det gar att visa att de branscher

i svensk industri som haft den snabbaste Okningen av importkonkurrensen

ocksa — allt annat givet — har haft en snabbare produktivitetsokning. Vid en

sddan jaimforelse maste man emellertid ta hénsyn till effekterna av andra fakto
rer som kan vintas paverka produktivitetens utveckling. En vanlig ansats ar att

tinka sig att produktivitetens tillvéxt — hdr métt som arbetsproduktivitet, dvs.

foradlingsvardet i fasta priser per sysselsatt — paverkas av fordndringen av

realkapitalintensitet (dvs. bestdndet av realkapital per sysselsatt) och human/(]
kapitalintensitet (andelen hogutbildade) samt av FoU-intensiteten (investering[’]
arna i FoU som andel av foradlingsvérdet).
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Tabell 5.7 Effekter av importkonkurrens pa tillvaxten i arbetsproduktivitet pa branschniva i svensk
tillverkningsindustri 1990-2002.

Forklarande Tillvaxt i
variabler arbetsproduktivitet
Forandring i realkapital 0,200
per sysselsatt [5,88]***
Foréandring i andelen «0,018
hogutbildade [=4,66]**
FoU-utgifter som andel 0,002
av produktionen [5,13]***
Importens andel av 0,005
forbrukningen [1,05]
Forandring av importens 0,109
andel av forbrukningen [3,26]**
Period dummy 1996-2002 ja
Antal observationer 153

Anmarkning: Inom hakparenteserna anges t-kvoter. Statistiska tester (Lagrange multiplier test) indikerar att slumptermen inte
ar konstant varfor GLS metoden anvands for att erhalla konsistenta regressionsskattningar. Analysen har genomforts for tva
perioder 1990-1996 och 1996-2002. ***, ** anger signifikans 1 och 5 procentnivan.

Tabell 5.7 visar vid en jaimforelse av branscher pa SNI 3-siffernivén i svensk
tillverkningsindustri att produktivitetstillvixten under perioden 1990-2002 —
givet utvecklingen av real- och humankapitalintensitet'>” samt FoU-intensitet —
varit hogre i branscher som utsatts for snabbt véixande importkonkurrens, matt
som importens andel av den svenska forbrukningen av branschens produkter.
Detta resultat bekriftas i stora drag av resultaten av andra studier av svensk
industri, som visat att produktivitetsokningen varit hog i branscher som har varit
utsatta for internationell konkurrens, diar denna variabel métts som summan av
export och import av branschens produkter som andel av produktionen.'**

127 K oefficienten for forindringar i andelen hogutbildade har inte det forvintade tecknet och 4r dessutom
signifikant.

128 Se Hansson & Lundberg (1991) och Andersson (2001). I bigge dessa studier undersks sambandet mellan
forandring av total faktorproduktivitet — dvs. den produktivitetsokning som inte kan forklaras av
kapitalackumulation — och nivan pa dppenheten for internationell konkurrens (utrikeshandelskvoten) medan
var studie istéllet anvénder fordndringen av importens marknadsandel. Vi har ocksa testat andra
specifikationer. Om vi ldgger till forandringar i exportens andel av produktion ar koefficienten for denna
insignifikant. Utesluter vi diremot importvariablerna visar det sig att forandringar i exporten har signifikant
positiv inverkan pa tillvixten i arbetsproduktivitet, vilket ligger i linje med de tidigare resultaten nér det
giller export och produktivitet pa foretagsniva. Att koefficienten ar insignifikant nér dven fordndringar i
importkonkurrensen inkluderas i modellen beror sannolikt pa att korrelationen mellan forédndringar i export
och i import pé branschniva &r relativt stark (0,68).
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Fragan dr hur detta kan forklaras. I princip kan man ténka sig flera olika for(’
klaringar till ett sidant samband pé& branschnivd mellan produktivitetstillvaxt
och internationalisering. For det forsta kan importkonkurrensen driva fram en
fordndring av branschens foretagsstruktur genom att det framst &r lagproduk™
tiva foretag som drabbas av kontraktion eller utslagning; ddrigenom okar bran[]
schens genomsnittliga produktivitet. En annan ténkbar kanal &r att importkon
kurrensen leder till en allmidn 6kning av produktiviteten pa foretagsniva och
detta skulle kunna drivas fram pa olika védgar: i) 6kade investeringar i realkal’
pital, humankapital och FoU, ii) en snabbare internationell spridning av teknisk
kunskap som oOkar foretagens produktivitet, detta behandlas i kapitel 6, och iii)
konkurrenstrycket kan leda till att man ersétter egen produktion av vissa
insatsvaror och tjénster, eller leveranser fran svenska underleverantdrer, med
billigare import (offshoring).

Vi behandlar hér struktureffekten. I tabell 5.8 redovisas resultaten av en jamfo[]
rande analys av forklaringsfaktorerna till sysselséttningens fordndring i svenska
industriforetag under perioden 1990-1999.'* Tanken ir att ett foretags efterfral
gan pa arbetskraft beror pd utvecklingen av efterfrigan pa foretagets produkter
pa export- och hemmamarknad, dér den senare reduceras vid 6kad import; vi[J
dare pa relativa faktorpriser samt teknisk utveckling. Tabell 5.8 ger en forenk![ ]
lad variant av grundmodellen dir faktorpriser och teknisk utveckling uteldm(’
nats.

12 Berikningarna bygger pa en forenklad version av den ansats som anviénts av Yun (2005).
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Tabell 5.8 Effekter pa industriféretagens sysselsattning av forandringar i deras exportintensitet
och av konkurrensen fran import 1990-1999.

Forklarande Sysselsattningstillvaxt
variabler pa foretagsniva
Tillvaxt i exportintensitet 0,123
pé foretagsniva [0,032]***
Foréandringar i importens *2,462
andel av forbrukningen [0,893]***
AIMC;, x APy, 0,416
[0,153]***
Dummy for period ja
Branschdummies ja
R2 0,11
Antal observationer 2354

Anmaérkning: Modellen har skattats for tva perioder 1990-1994 och 1995-1999 med robust minsta-kvadrat (rreg) for att vaga
ner extrema observationer. Exportintensiteten ar exportens andel av férsdljningen. APj;; ar arbetsproduktiviteten (foradling-

vérde per sysselsatt) i foretag j i branschen i bérjan av varje period t, dvs. 1990 och 1995. AIMC;; é&r férandringar i importens
andel av forbrukningen i branschen i under perioden t. *** innebér att koefficienten &r signifikant pa 1 procentnivén.

Tabell 5.8 visar att sysselsdttningen, som man kunnat vénta sig, vaxt snabbare i
foretag dar exportens andel av forsdljningen okat, och langsammare for foretag
1 branscher dir importens marknadsandel okat. Tabellen visar emellertid ocksa
att effekten pa arbetskraftsefterfragan av en importokning i branschen varierar
mellan foretag i samma bransch. Det visar sig att den relativa minskning av
sysselséttningen som drivs fram av en given importokning dr mindre i hogpro]
duktiva foretag, dvs. att det &r de ldgproduktiva foretagen vars sysselsittning
som drabbas mest."*’ Inneborden ér att den vixande importkonkurrensen lett
fram till en strukturomvandling inom svenska industribranscher som innebér att
hogproduktiva foretag i varje bransch har tenderat att 6ka sina andelar av bran(]
schens sysselsdttning pa bekostnad av de lagproduktiva foretagen, vilket resul]
terat i en allmén tendens till att driva upp den genomsnittliga produktiviteten.

Tabell 5.8 visar importkonkurrensens effekter vid en jamforelse mellan foretag
som varit verksamma under hela perioden. Men det 6kade konkurrenstrycket
fran importen kan ocksd ha medfort att foretag och arbetsstéllen lagts ner (och
séledes forsvunnit ur materialet). Fragan 4r om man kan visa att sannolikheten
for nedldggning har péverkats av Okningen av importens marknadsandel i

"% Detta #r innebdrden av att koefficienten for interaktionsvariabeln, AIMC;; x APjit , dvs. produkten av

importokning och produktivitet, enligt tabell 5.8 4r positiv.
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branschen och av foretagens produktivitet. Tabell 5.9 visar resultaten fran en
analys av Overlevnadssannolikheten for arbetsstillen inom den svenska indul]
strin mellan1993 och 2002.

Tabell 5.9 Overlevnadssannolikheter for arbetsstallen i svensk tillverkningsindustri 1993-2002

Forklarande Hazard Hazard
variabler kvot kvot
Arbetsstallets 0,356 0,356
alder (#172,79)*** (*172,76)***
Arbetsstéllets 0,742 0,742
storlek (39,71)*** (#39,72)***
Andel hogutbildade 1,000 1,000
pa arbetsstéalleniva (0,58) (0,58)
Branschens 0,995 0,995
sysselsattningstillvaxt (8,31)*** (=8,30)***
Branschens 0,907 0,906
exportintensitet (+4,48)*** (*4,50)***
Importens andel av 1,125 1,152
forbrukningen i branschen (4,35)*** (4,93)***
Foretagets produktivitet 0,992
relativt branschgenomsnittet (=1,95)*
IMCIt X RAPjit 0'974
(#2,32)**
Tidsdummies ja ja
Antal observationer 188,130 188,130

Anmérkning: Om hazardkvoten ar mindre (storre) &n ett innebér det att dverlevnadssannolikheten &r hogre (lagre) ju storre
den férklarande variabeln &t. IMC;; &r importens andel av férbrukningen i branschen i vid tidpunkten t. RAPj; ar

arbetsproduktiviteten i det féretag j som arbetsstéllet ingdr i relativt arbetsproduktiviteten i den bransch i som foretaget ingar i
vid tidpunkten t. ***, ** och * anger signifikans p& 1, 5 och 10 procentnivan.

Till att borja med kan vi konstatera att arbetsstdllen har stérre (mindre) bend
genhet att ldggas ner om de befinner sig i branscher ddr importkonkurrensen
(exportens andel av produktionen) &r hog. Vidare ges visst stdd for att arbets[]
stillen inom foretag med 1&g produktivitet i relation till Gvriga foretag inom
samma bransch har hogre sannolikhet att bli nedlagda.”®! Tar vi dessutom hén(]
syn till att importkonkurrensen varierar mellan olika branscher visar det sig att
denna effekt ar sarskilt stark 1 branscher med betydande importkonkurrens, dvs.
ju storre importkonkurrensen &dr i branschen desto hogre dr sannolikheten for

! Tyvirr har vi inte tillgang till produktivitet pa arbetsstélleniva utan vi maste forlita oss produktiviteten pa
foretagsniva. Detta utgor inget problem nér vi har att géra med enarbetsstélleforetag, men kan vara det i
flerarbetsstilleforetag, i synnerhet om det rader stor variation i produktivitet mellan arbetsstéllerna inom
foretaget.
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nedldggning av arbetsstéllen inom foretag med lag produktivitet i forhallande
till andra foretag inom samma bransch."** I 6vrigt kan vi konstatera att nedligg/|
ningssannolikheten &r l4gre i branscher med hog tillvixt. Dessutom tenderar,
som i de flesta andra Gverlevnadsstudier, dldre och stora arbetsstillen att liggas
ner i mindre omfattning.

Slutligen kan produktiviteten pa foretagsnivd oka om foretagen, pd grund av
skarpt konkurrens pa produktmarknaderna, tvingas ersétta dyr och ineffektiv
egen produktion av insatsvaror och tjanster eller inkdp frén nationella underle(’]
verantdrer med billigare import.

Ar foretag som importerar tjéinster i stor omfattning mer produktiva in andra
foretag? Criscuolo m.fl. (2007) har studerat sambandet mellan importen av
tjdnster som andel av den totala anvéndningen av tjénster och produktiviteten
pa foretagsniva i Sverige, Storbritannien och Irland. De finner visst stod for ett
positivt samband, dven om den ekonomiska betydelsen inte tycks vara sérskilt
stor. Ett problem i den hir typen av studier &r att kvaliteten pa tjansteimport[’]
data &r 1ag och att det &r svart att fa tag i langre jamforbara tidsserier.

5.6 Internationalisering, strukturomvandling och
produktivitet i svenskt naringsliv

Teorin for ekonomisk tillvixt ger inga klara, entydiga implikationer pé hur en
okad internationalisering paverkar tillvéxten. Positiva effekter kan uppkomma
pa medelléng sikt i den traditionella neoklassiska tillvixtmodellen. I vissa av de
endogena tillvixtmodellerna beror utfallet pa i vilken bransch ett land specialil’
serar sig ndr man Oppnar upp for internationell handel. Kunskapsstockens stor(]
lek okar nér ldnder integreras internationellt och gor att ett land kan ta del av
andra landers kunskap, vilket dr positivt for tillvixten. En nyckelfraga i sam[’
manhanget dr hur omfattningen av forskning och utveckling, som indirekt in[’
verkar pa tillvdxten, paverkas av en dkad internationalisering.

Empiriskt tycks det finnas ett positivt samband mellan graden av 6ppenhet —
storleken pa utrikeshandelskvoten — och tillvéxt pd landerniva. En méngd eko
nometriska problem gor dock att man bor tolka detta resultat med viss forsik[]
tighet. Mgjligen skulle man utifrén de studier som hittills har gjorts kunna ar[]
gumentera for att 1ldgre handelshinder i kombination med annan ekonomisk
politik kan leda till hogre tillvéxt.

132 Framgér av att interaktionsvariabeln mellan importkonkurrensen i branschen och foretagets produktivitet
relativt branschens IMC;; x RAP;;; ér signifikant mindre dn ett.
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Inom den svenska industrin visar det sig att exportbendgenheten &r storre ju
storre foretagen dr och att den svenska varuexporten domineras starkt av de
stora foretagen. Det ar uppenbart att, allt annat lika, &r de exporterande foretal’
gen mer produktiva én de icke-exporterande foretagen. Det beror pé att foretag
som blir exportorer 4r mer produktiva &n foretag som forblir icke-exportdrer
(sjélvselektion); det &r endast de mest produktiva foretagen som ar kapabla att
ta de extrakostnader som dr forenade med att borja exportera. Detta ér ett rol
bust mdnster i den meningen att det framtréder i de flesta studier av export och
produktivitet pa foretagsniva. Ett ndgot ovanligare resultat dr att det finns
tecken pa att svenska industriforetag under 1990-talet blivit mer produktiva av
att exportera, dvs. att de lart sig av att verka péd exportmarknaden.

Forekomsten av produktivitetsskillnader mellan foretag inom branscher gor att
sinkta handelskostnader medfor att mer produktiva foretag kan expandera gel’
nom att gé ut pa exportmarknaden eller att 6ka sin export, medan mindre pro(’
duktiva foretag drar ner sin produktion eller forsvinner helt och hallet. En del]
komponering pa foretagsniva av den aggregerade produktivitetstillvixten inom
den svenska industrin vittnar om att omallokeringar mellan foretag inom bran
scher har bidragit positivt till denna.

Slutligen verkar det som om de branscher inom den svenska industrin dar im[]
portkonkurrensen har intensifierats mest ocksa, allt annat lika, har haft den
kraftigaste produktivitetsokningen. Detta beror bl.a. pa att importkonkurrensen
har medfort att lagproduktiva foretag har tvingats dra ner sin produktion eller
lagts ner helt och hallet. Detta har inneburit att branschens genomsnittliga pro
duktivitet har okat. Ytterligare en forklaring kan vara att foretagen har blivit
pressade av den tilltagande konkurrensen att 6ka importen av billiga insatsvaror
och tjanster som erséttning for egen produktion eller leveranser fran svenska
underleverantorer, s.k. offshoring.
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6 Internationalisering och kunskapsoverforing

6.1 Kanaler for internationell kunskapsspriding

Internationell kunskapsspridning och teknologidverforing star i méanga ldnder
for en stor del av den inhemska produktivitetstillvaxten. Ett fatal stora, rika
lander med USA 1 spetsen ligger bakom den 6vervigande delen av kunskaps(’
bildningen i vérlden."’ Vad som bestimmer omfattningen av kunskapsflddena
och pa vilka sétt teknologin sprids mellan ldnder &r darfor fragor av stor bety
delse, i synnerhet for sma linder som Sverige.

Den internationella kunskapsspridningen dger ofta rum genom kontakter mel[’
lan inhemska producenter och utlindska producenter och konsumenter varigel’l
nom det sker ett utbyte av idéer betrdffande produktionsprocesser och utveck(
ling av nya produkter. En kanal genom vilken ny teknologi 6verfors mellan
lander 4r handeln med varor och tjénster. Inhemska producenter kan ta del av
den senaste teknologi som framstélls utomlands genom importerade invester
ingsvaror, insatsvaror och tjénster. Kunskapsutveckling och nya idéer kan
ocksé fa stimulans i hemlandet av exporten till andra ldnder. Detta kan ske bl.a.
genom att importdrerna i utlandet stéller krav pa produktutformning och stod[
tjanster, vilket ger exportdren incitament att utveckla produkter och tjdnster i
enlighet med kundens krav.

En annan kanal for internationell kunskapsspridning &r utlindska direktinve
steringar. Ett utlandségt (multinationellt) foretag har ofta dgarspecifika till[]
gangar. Det kan rora sig om en unik produkt eller produktionsprocess, starka
varumirken, rykte om god kvalitet eller tillgang till internationella produktions-
och marknadsforingsndtverk. Dessa dgarspecifika tillgdngar dr nédvandiga for
att kompensera for de hogre kostnader ett utlindskt foretag har for att operera i
ett frimmande land. Det &r naturligt att tinka sig att dessa kunskaper sprids
fran de multinationella foretagens moderforetag i hemlandet till uppkdpta eller
nyetablerade foretag i utlandet och avspeglar sig 1 hogre produktivitet i de
utlandségda foretagen dn i de nationella foretagen (direkta produktivitetseffek-
ter). Om multinationella foretag inte helt kan bibehélla (internalisera) dessa
agarspecifika tillgdngar inom foretaget finns utrymme for andra foretag, verk™
samma inom samma bransch eller region att tillgodogora sig dessa kunskaper
fran utlandsdgda foretag (indirekta produktivitetseffekter).

133 Keller (2004).
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I avsnitten 6.2 och 6.3 diskuterar vi internationell kunskapsdverforing genom
handel och i avsnittet 6.4 behandlas internationell teknologispridning genom
utlandska direktinvesteringar.

6.2 Kunskapsspridning genom import av insatsvaror

Producenter som anvinder forbéttrade insatsvaror tilldgnar sig fordelarna med
dessa indirekt i sin produktion. Denna form av teknikspridning uppstar nér en
uppgradering av kvalitén pé insatsvarorna inte avspeglas i en prisokning, och
darfor resulterar i en produktivitetsokning inom de branscher eller foretag som
anvinder de forbittrade insatsvarorna.”** Denna kunskapsspridning kan ske
bade inom landet (lokalt) eller i ett internationellt utbyte mellan lander. Den
okade internationaliseringen kan ocksa leda till att foretagen far tillgang till ett
storre urval av differentierade insatsvaror. Den storre valfriheten innebér att
foretagen ges storre mojlighet att finna insatsvaror som passar foretagets behov
bést, vilket forvéntas leda till en produktivitetsokning.

6.2.1 Teknologispridning via insatsvaror i svensk tillverknings-
industri

Poldahl (2007) har undersokt omfattningen nationell och internationell kun[]
skapsspridning inom den svenska tillverkningsindustrin. Ny kunskap som upp[’
star genom den egna FoU-verksamheten kan vara svar att internalisera inom
foretaget. Poldahl antar darfor att potentialen for kunskapsdverforing ar pro(’
portionell mot FoU-intensiteten, dvs. FoU-utgifternas andel av forddlings(]
virdet. Branscher som &r mer FoU-intensiva antas generera mer ny teknologi
jamfort med branscher med 1ag FoU-intensitet.

Tekniska innovationer som kommer fram inom ett foretag kan ldcka ut till ko[
pare av foretagets produkter verksamma i samma bransch, i andra branscher
inom landet och till kdpare i utlandet. Poldahl utgér salunda i sin analys fran att
ny teknologi foljer med varuleveranserna mellan foretag inom samma bransch,
mellan olika branscher och importen frén utlandet. Olika branschers FoU invel’
steringar vigs samman med floden av sévél inhemska som importerade insats-
varor.'> For detta indamal krivs s.k. input-output matriser dver varuleveranser
inom svensk tillverkningsindustri, ddr varuleveranserna delas upp i fléden av
insatsvaror mellan branscher och import av insatsvaror till olika branscher.'*

1341 litteraturen talar man om “rent spillovers”.

135 En mera formell teknisk beskrivning av detta ges i Poldahl (2007)

13 SCB har sammanstillt input-output matriser for dren 1989, 1995 och 2000. I dessa framgér for varje
bransch total produktion samt hur stor del av denna som utgors av insatsvaror fran andra branscher inom
Sverige och import av insatsvaror fran utlandet. Ddremot redovisas inte leveranser av investeringsvaror
mellan olika sektorer.
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Med denna metod erhélls tre olika matt pa kunskapsspridning: 1) teknologiover!(’
foring (kunskapsfloden) fran foretag inom den egna branschen, ii) teknologil)
overforing fran andra branscher inom landet och iii) teknologiéverforing via
importen.

Innan vi presenterar resultaten av analysen av dessa faktorer paverkar produk[’
tivitetstillvdxten i svenska industriforetag kan det vara lampligt att forst, i tabell

6.1, ge en beskrivning av FoU intensiteten i olika branscher, och i tabell 6.2
redovisa storleken pa kunskapsflodena till olika industribranscher fran andra

branscher inom landet och frdn importen.

Tabell 6.1 Utgifter for forskning och utveckling (FoU) som andel av foradlingsvardet pé bransch-
niva i svensk tillverkningsindustri 1999. Procent.

Bransch _ FoU_— Bransch _ FoU_—

intensitet intensitet

Teleprodukter 51,2 Icke mineraliska produkter 43

Kemikalier 39,0 Gummi och plastvaror 4,1

Precisionsinstrument 31,2 Textil varuproduktion 3,7

Kontorsmaskiner och datorer 27,4 Massa och papper 34

Motorfordon 24,3 Ovrig tillverkning 3,4

Maskiner 13,6 Metallvaror 2,0

Andra transportmedel 10,9 Livsmedel 15

Elektriska maskiner 9,9 Handvaskor och skodon 14

Tobak 5,2 Tré och varor av tré 0,5

Raffinaderier 4,7 Klader 0,2

Stal och metallframstéallning 4,5 Grafisk produktion och media 0,2

Anmarkning: Branscherna ar indelade enligt SNI92 2-siffernivan.
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Tabell 6.2 Inflode av kunskap (teknologitverforing) via insatsvaror fran andra branscher och
genom importen 1999.

Inflode av kunskap genom Inflode av kunskap fran
importen andra branscher

Teleprodukter 2,78 Gummi och plastvaror 0,71
Precisionsinstrument 1,66 Kontorsmaskiner och datorer 0,44
Ovriga transportmedel 1,57 Andra elektriska maskiner 0,43
Kontorsmaskiner och datorer 1,29 Ovrig tillverkning 0,41
Gummi och plastvaror 1,26 Metallvaror 0,32
Motorfordon 1,19 Ovriga transportmedel 0,29
Kemikalier 1,11 Grafisk produktion 0,28
Andra elektriska maskiner 1,04 Raffinaderier 0,27
Maskiner 0,68 Maskiner 0,26
Textilvarutillverkning 0,68 Icke mineraliska produkter 0,26
Genomsnitt for alla branscher 0,72 Genomsnitt for alla branscher 0,26

Anmérkning: En utforlig redogorelse av hur variablerna i tabellen har beréknats finns i Poldahl (2007). Branscherna har rang-
ordnats efter storleken pa kunskapsinflodet och endast branscher med storst kunskapsinflde har redovisats.

Av tabell 6.2 verkar det som om kunskapsinflodet ar storst fran utlandet och i
mindre grad kommer fran andra inhemska branscher. Dessutom finns det indil]
kationer pa att kunskapsinflodet fran utlandet ar starkast i forskningsintensiva
branscher. Branschen teleprodukter, som enligt tabell 6.1 dr den mest forsk(!
ningsintensiva, dr, enligt tabell 6.2, den bransch som har det storsta kunskaps!(]
inflodet frén utlandet. Det visar sig ocksé att FoU-intensiteten pa branschniva
ar positivt korrelerad med storleken pé kunskapsflddet fran utlandet.

Vi gér nu vidare och ser vilka effekter teknologidverforing inom samma
bransch, mellan branscher och fran utlandet har pd produktivitetstillvixten,
mitt som fordndringar i total faktorproduktivitet (TFP)"’, i svenska industril]
foretag under perioden 1990 till 2000. Tabell 6.3 redovisar i koncentrat
resultaten fran Poldahls (2007) studie.

37 TFP miits som produktionsvirdet i fasta priser i forhallande till ett index som viger samman insatserna av
olika produktionsfaktorer som realkapital, arbetskraft, ravaror, energi, etc. En utforligare beskrivning finns i
Karpaty (2006).
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Tabell 6.3 Effekter pa produktivitetstillvaxten i svenska industriforetag av egen FoU, teknologi-
overforing inom samma bransch, fran andra branscher och fran utlandet genom import, 1990-
2000.

Forklarande variabler Tillvaxt i total-
faktorproduktivitet
Egen FoU 0,006
intensitet [0,69]
Teknologiskt gap i férhallande till det ledande «0,649
foretaget i branschen (konvergens) [#5,17]***
Teknologi6verféring 0,007
fran foretag i samma bransch [0,47]
Teknologidverforing 0,161
frdn andra branscher [3,56]***
Teknologitverforing 0,103
fran utlandet [2,00]**
Antal observationer 2182

Anmarkning: Hakparenteserna innehdller t-kvoter. ***, ** och* anger signifikans p& 1, 5 och 10 procentnivan. Alla variabler &r
uttryckta i logaritmer. Modellen har skattats med GMM (Generalised Method of Moments) for industriféretag med 50 anstallda
eller fler. En mera utférlig redogdrelse om skattningar och 6vriga variabler som ingér i modellen finns i Poldahl (2007).

Av tabell 6.3 framgér att teknologioverforing fran utlandet och frin andra
svenska industribranscher pa ett signifikant sétt har positivt inverkat pa pro[’
duktivitetstillvixten i svenska industriféretag. Om vi utvirderar effekterna av
teknologioverforing fran utlandet genom att ocksa ta héansyn till att kunskaps(’
flodet fran utlandet (0,72 i tabell 6.2) dr storre dn kunskapsflodet fran andra
branscher (0,26 i tabell 6.2) visar det sig att teknologioverforing frén utlandet
har storre inverkan pé produktivitetstillvéixten &n teknologioverforingen fran
andra svenska industribranscher. Detta dr ocksa i linje med den internationella
forskningen pa omradet, som visserligen inte dr helt entydig, men dar det mesta
pekar pé att internationell teknologidverféring genom import av insatsvaror
spelar en betydelsefull roll for den inhemska produktivitetstillvixten.'*®

Ny kunskap via FoU-investeringar i foretag inom samma bransch tycks inte ha
nagon signifikant effekt pa produktivitetstillvixten. Déremot tycks foretag som
har relativt 1ag produktivitet (TFP-nivd) ldra sig frdn de mest effektiva foretal’
gen i branschen, dvs. det sker en teknologidverforing frén de teknologiskt lel]
dande foretagen i en bransch till de mindre effektiva foretagen i samma bransch
(konvergens). Ju lagre produktiviteten &r i ett foretag i forhéllande det teknolo™

138 Se Keller (2004) for en 6versikt och enskilda studier av Coe & Helpman (1995), Hanel (2000) och
Griinfeld (2002).
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giskt mest avancerade foretaget i branschen desto snabbare dr produktivitets (]
tillvaxten i foretaget.

Teknologioverforing fran utlandet forefaller alltsd ha positiva effekter pa forel’
tagens produktivitetstillvixt. Ett omfattande kunskapsflode fran utlandet kan
dven stimulera till FoU-satsningar i importerande, mottagande foretag for att
dessa i storre utstrackning ska kunna dra nytta av denna nya teknologi.

6.2.2 Den dubbla betydelsen av FoU: egen teknologiutveckling
och mottagarkapacitet

Eftersom foretag inte fullt ut kan internalisera ny teknologi och kunskap kommer
en del av denna att vara allmént tillgénglig. En del kunskap kommer foljaktligen
att spridas kostnadsfritt mellan foretag, men férmégan att ta till sig och tillgodo™
gora sig sadan kunskap beror till stor del pd det enskilda foretagets forutsétt
ningar. Foretag som ackumulerar eget kunskapskapital via bl.a. investeringar i
egen FoU forvéntas dérfor vara mer mottagliga for sddan allmént tillgénglig tek [
nologi. Man talar om att foretagets mottagarkapacitet okar.

Ett foretags FoU-satsningar har séledes dubbel betydelse. FoU-investeringar
forbattrar inte bara det egna foretagets formaga att utveckla nya produkter och
produktionsprocesser utan forstirker ocksé foretagens kapacitet att tillgodogora
sig ny extern teknologi.'”’ Mottagarkapaciteten ar alltsi av relevans for foretal
gens forméga att absorbera ny teknologi fran omvérlden.

Mottagarkapaciteten utvecklas emellertid inte bara genom egen FoU. Den kan
ocksa forstidrkas genom satsningar péd internutbildning av personalen och etal]
blering av kontakter med externa specialister. Dessutom dr det viktigt att led[]
ningen ar engagerad i och informerad om den egna produktionen samt ar val
uppdaterad nér det géller teknikutvecklingen inom foretagets verksamhetsom-
rade.'*

Poldahl (2006) har analyserat vilken betydelse mottagarkapaciteten har pa pro[’
duktivitetstillvixten i svenska industriforetag under 1990-talet. En given tek[]
nologioverforing (givet kunskapsflode) antas ha storre inverkan pa produktivill
tetstillvéxten i ett foretag ju storre mottagarkapacitet foretaget har. Mottagarkal]
paciteten antas vara positivt relaterad till foretagets FoU-intensitet.'*' 1 tabell 6.4
presenteras resultaten frén Poldahls studie for de i det hdr sammanhanget relel’]

13 Cohen och Levinthal (1989).

' Dessa argument har framforts bl.a. av Abernathy (1978) och Rosenberg (1982).

141 1 empiriska studier av mottagarkapaciteten tinker man sig — giller #ven Poldahl — att den 6kar med
tilltagande FoU intensitet, men att takten med vilken den véxer &r avtagande.
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vanta interaktionsvariablerna mellan olika typer av teknologidverforing och

mottagarkapacitet.
Tabell 6.4 Mottagarkapacitetens betydelse for svenska industriféretags produktivitetstillvaxt
1990-2000.
Tillvaxt i Tillvaxt i Tillvaxt i
Forklarande faktorer total faktor- | total faktor- total faktor-
produktivite | produktivite produktivitet
t t
Interaktion mellan 0,014
teknologidverféring inom samma [0,37]
bransch och mottagarkapacitet
Interaktion mellan teknologi- 0,005
overforing fran andra branscher och [0,08]
mottagarkapacitet
Interaktion mellan teknologi- 0,039
overforing fran andra lander och [2,23]**
mottagarkapacitet
Antal observationer 6726 6726 6726

Anmarkning: Hakparenteserna innehaller t-kvoter. ***, ** och* anger signifikans pa 1, 5 och 10 procentnivan. Modellen har
skattats med GMM (Generalised Method of Moments) for industriféretag med 50 anstallda eller fler. En utforligare redogo-
relse om skattningar och 6évriga variabler som ingér i modellen finns i Poldahl (2006).

Av resultaten i tabell 6.4 att doma verkar mottagarkapaciteten endast spela en
roll for den teknologidverforing som sker fran utlandet. De foretag som lyckas
tillgodogora sig dessa kunskapsfloden bést dr de foretag som bedriver mycket
FoU. Nagra motsvarande tendenser kan inte sparas, vare sig for teknologi som
sprids mellan foretag inom samma bransch, eller for teknologi som Gverfors
fran andra branscher inom landet.

Nir det géller liknande studier for andra ldnder visar det sig att mottagarkapal]
citet, bestdmd av storleken pad FoU-utgifterna pa bransch- eller foretagsniva,
har effekt pa formagan att tillgodogdra sig kunskapsspridning. Resultaten varil]
erar emellertid i frdga om vilken typ av kunskapsspridning som mottagarkapal’
citeten 4r mest betydelsefull for.'*?

142 Se Griffith m.fl. (2000), Griinfeld (2002) och Haskel m.fl. (2002). Noteras bér att séttet att méta
mottagarkapacitet varierar mellan olika studier.
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6.3 Kunskapsoverforing via exporten

Forutom att de mest produktiva foretagen tenderar att bli exportorer fanns det nér
vi studerade sambandet mellan export och produktivitet pa foretagsniva i svensk
tillverkningsindustri ocksd indikationer péd att exporten befrdmjar prol]
duktivitetstillvéixten pa foretagsniva. Ett liknande resultat erhaller d&ven Baldwin
& Gu (2004) for den kanadensiska industrin. En forklaring till detta, som ligger
néra till hands ndr det géller sm& 6ppna ekonomier som den svenska och den
kanadensiska, ar att denna produktivitetsokning &r en konsekvens av
struktureffekter, framfor allt mdojligheten att battre kunna utnyttja skalfordelar pa
foretagsniva. Baldwin & Gu finner ocksa att lagre handelshinder i samband med
frihandelsavtalet med USA lett fram till 6kad specialisering pa foretagsniva

En annan ténkbar forklaring ar att erfarenheter av export dkar kunskapen och
forbattrar teknologin i de exporterande foretagen. Hér presenterar Baldwin &
Gu beldgg fran enkédtundersdkningar som tyder pa att exporten har underlattat
kunskapsoverforingen mellan ldnder och héjt innovationstakten i exporterande
foretag i Kanada. Det visar sig att exporterande foretag dr béttre informerade
om och utnyttjar sig av utlindsk teknologi i storre omfattning 4n icke-exporte-
rande foretag. Att lara sig fran den bista tillgéngliga internationella teknologin
spelar sannolikt en stor roll for foretagens produktivitetstillvixt. Exporterande
foretag tenderar ocksa att vara inblandade i FoU-samarbeten med utlindska
kunder som i manga fall kan mynna ut i forbéttrade produkter och produktions(]
processer. Vidare dr de mer utsatta for utlindsk konkurrens, vilket 6kar deras
incitament att forsoka bli mer produktiva och konkurrenskraftiga.

For att suga upp och inforliva den utlindska teknologin i den egna verksamhe!
ten krdvs, som ndmnts i foregdende avsnitt, att det finns mottagarkapacitet i
foretaget. Av de resultat som presenteras i Baldwin och Gu forefaller det som
om exporterande foretag satsar mer pd FoU idn icke-exporterande foretag.
Dessutom verkar de ldgga storre vikt vid internutbildning av den egna perso
nalen. Med andra ord tycks det som om exportorer inom den kanadensiska
industrin har hégre mottagarkapacitet d4n icke-exportorer.

Ett annan relevant studie i det hdar sammanhanget &r Aw m.fl. (2005) av elekt[
ronikindustrin i Taiwan. De finner ett positivt och statistiskt signifikant sam[]
band mellan huruvida ett foretag dr verksamt pa exportmarknaden och dess

framtida produktivitet, vilket indikerar att export leder till hdgre produktivitet.

An mer intressant dr emellertid att foretag som exporterar och samtidigt invel]
sterar i FoU och/eller i utbildning av sin personal har dnnu hégre framtida pro[’
duktivitet dn de foretag som enbart exporterar, dvs. export och FoU-invester-

ingar forefaller vara komplement till varandra.
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Sammanfattningsvis tycks det alltsd finnas empiriskt stod for att bade export
och import underlattar den internationella kunskapsdverforingen. Hur ar det da
med det de utldndska direktinvesteringarna?

6.4 Utlandsagande och produktivitet

Ett framtrddande drag under 1990-talet har varit det kraftigt dkade utlands[
dgandet 1 svenskt ndringsliv och ingdende direktinvesteringar kan ha haft bade
direkta och indirekta effekter pa produktiviteten. De direkta effekterna avser
kunskaps- och teknologioverforingar inom en multinationell koncern, dvs. fran
moderforetaget utomlands till uppkopta eller nyetablerade foretag i Sverige. De
indirekta effekterna uppkommer genom kunskaps- och teknologispridning till
andra foretag i Sverige utanfor den multinationella koncernen. For att det ska
finnas nagon potential for detta och att utlindska direktinvesteringar ddrmed
ska ha positiva produktivitetseffekter pa virdlandet bor de direktinvesterande
foretagen ha ett forsteg i produktivitet framfor de nationella foretagen. Har
utlandsdgda foretag hogre produktivitet dn nationella foretag? Har multinatiol]
nella foretag dgarspecifika tillgangar som gor att de dr mer produktiva dn nal]
tionella foretag?

6.4.1 Produktivitetsskillnader mellan nationella och
multinationella foretag

For att besvara dessa fragor genomfor vi en analys dér vi jamfor produktivite[
ten i multinationella foretag, sdvil utlandsdgda som svenskdgda, med de natiol]
nella foretagen och vars resultat redovisas i tabell 6.5.
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Tabell 6.5 Skillnader i arbetsproduktivitet mellan multinationella foretag (svenska och utlands-
agda) och nationella féretag inom industrin och i tjanstesektorn 1993-2002.

Forklarande Arbets- Arbets- Arbets- Arbets-
variabler produktivitet | produktivitet | produktivitet | produktivitet
Industrin Tjanstesektorn Industrin Tjanstesektorn
Utlandsagda 0,219 0,262 0,073 0,126
foretag [16.57]*** [6,21]*** [11.56]***
[20.81]***
Svenska 0,142 0,238 0,053 0,114
multinationella [5,06]*** [9.96]***
foretag [11.78]*** [16.65]***
t-test av skillnad 0,077 0,023 0,020 0,011
[4.59]*** [1.29] [1.53] [0.79]
Tidsdummies ja ja ja ja
Branschdummies nej nej ja ja
Kontrollvariabler nej nej ja ja
Antal observationer 38811 62931 35853 55780

Anmarkning: Analysen baseras pa féretag med minst 20 anstéllda. Inom hakparenteserna anges robusta t-kvoter som tar
hansyn till kluster och heteroskedasticitet. ***, ** och * visar signifikans pa 1, 5 och 10 procentnivan. Branscherna definieras
pa SNI92 4-siffernivan. Som kontrollvariabler ingar andelen hogutbildade och realkapital per sysselsatt pa foretagsniva samt
foretagsstorleken, matt som antalet sysselsatta i forhallande till medelvérdet i branschen. Den beroende variabeln, arbetspro-
duktiviteten, ar logaritmerad.

Av tabell 6.5 framgar att de utlandségda foretagen i genomsnitt &r mer produk [’
tiva dn de nationella foretagen. Utan att ta hdnsyn till i vilken bransch foretagen
ar verksamma eller kontrollera for andra faktorer som kan péverka produktivil]
teten visar det sig att skillnaden i arbetsproduktivitet — forddlingsvérdet i fasta
priser per sysselsatt — mellan utlandségda foretag och nationella foretag ar 22
procent inom industrin och 26 procent inom tjénstesektorn (kolumnerna 1 och
2). De svenskédgda multinationella foretagen har ocksd hogre produktivitet dn
de nationella foretagen. Har dr skillnaden 14 procent bade inom industrin och i
tjénstesektorn.

Att de multinationella foretagen har hogre arbetsproduktivitet dn de nationella
foretagen skulle emellertid kunna bero pa att de dr verksamma i branscher dar
produktiviteten dr hogre, anstéller mer kvalificerad arbetskraft, 4r mer kapital[]
intensiva, etc. I tabell 6.5, kolumnerna 3 och 4, tar vi hédnsyn till bransch och
andra kontrollerbara faktorer som forvéintas paverka produktiviteten pé forel
tagsniva. Vi finner dé att produktivitetsskillnaderna minskar, men att produktil]
viteten fortfarande ar klart hdgre i de multinationella foretagen. Produktivitets
skillnaden mellan de utlandsigda och de nationella foretagen &r nu 7 procent
inom industrin och 13 procent inom tjénstesektorn, medan skillnaden i produk [’
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tivitet mellan de svenskdgda multinationella féretagen och de nationella foretal’
gen dr 5 procent i industrin och 11 procent i tjanstesektorn. Resultaten, som &r
jimforbara med vad andra studier har funnit for andra ldnder,'* skulle kunna
tolkas som att multinationella foretag, svenskdgda sidvil som utlandsédgda, har
agarspecifika tillgdngar som gor att de dr mer produktiva adn de nationella fore™
tagen. Dessutom verkar det finnas en potential for kunskaps- och teknologil]
overforing i samband med ingaende (och utgdende) direktinvesteringar.

6.4.2 Direkta produktivitetseffekter av utlandsdgande

Att de utlandsdgda foretagen dr mer produktiva dn de nationella foretagen bel
tyder inte nddvandigtvis att de foretag som kdps upp av utlandsdgda foretag har

battre produktivitetsutveckling efter forvarvet dn de foretag som forblir svensk(]
dgda. Forhéllandet kan mycket vil vara att det snarare dr de mest produktiva

foretagen som kops upp av utlindska foretag.'**

For att undersoka om produktiviteten stiger i ett foretag som far en utldndsk
dgare kan man, under forutsittning att man har tillgang till paneldata, folja
foretagets produktivitetsutveckling under ett par ar efter det att forvarvet har
dgt rum. Problemet med en sddan analys &r att vi inte vet hur foretagets prol]
duktivitet hade utvecklats om det aldrig hade blivit utlandségt.

Inom den medicinska forskningen anvdnds metoder som tar hinsyn till detta
problem. En metod gér ut pa att finna en kontrollgrupp vars egenskaper sa langt
som mojligt dverensstimmer med forséksgruppen. Denna s.k. kontrollgrupp
genomgar inte samma behandling, men anvinds som referens vid analys av
behandlingseffekter.

Med hjélp av denna metod studerar vi direkta produktivitetseffekter av utlindska
forvarv i svensk tillverkningsindustri. Hur paverkas produktivitetsutvecklingen i
foretag som kopts upp av utlandsidgda foretag? Till varje forvarvat (behandlat)
foretag identifierar (matchar) vi ett “tvillingforetag” och dessa "tvillingforetag”
far sedan utgéra var kontrollgrupp.'* I analysen jamfors hur produktiviteten
utvecklas 1 foretag som blir utlandsdgda med produktiviteten i foretagen i kon[]
trollgruppen. Resultaten av denna analys presenteras i tabell 6.6.

142 Se t.ex. Criscuolo & Martin (2005) for Storbritannien och Doms & Jensen (1998) for USA. For studier pa
svensk tillverkningsindustri se t.ex. Karpaty (2006) och Modén (1998).

144 Karpaty (2006) undersoker om foretag inom tillverkningsindustrin med hog produktivitet har storre
sannolikhet att bli utlandsdgda, men han kan inte finna nagra sadana samband.

14 De variabler som anvinds vid matchningen ir foretagets alder, FoU utgifter, andel hogutbildade, storlek
och en indikator pa om foretaget var svenskt multinationellt foretag i foregaende period. Dessutom har en
branschindikator anvénts, andelen utlandségda foretag i en tidigare period. Matchningen har utforts i STATA
med programrutinen "PSMATCH2”.
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Tabell 6.6 Genomsnittlig skillnad i total faktorproduktivitet efter utlandskt férvéarv (behandling)
mellan uppkopta féretag och matchade tvillingféretag™ som forblir svenskégda inom svensk
tillverkningsindustri, 1986-2002

Forklarande variabler Total faktorproduktivitet
Behandlingseffekt 0,080
[2,35]**
Tidsdummies ja
Branschdummies ja
Kontrollvariabler ja
Antal observationer 4766

Anmarkning: Analysen ar baserad pa foretag inom tillverkningsindustrin med minst 50 anstéllda. Vi kontrollerar for selektion
genom att till de uppkopta foretagen skapa en kontrollgrupp med matchade "tvillingféretag”. Inom hakparentesen anges
robusta t-kvoter som tar hansyn till kluster och heteroskedasticitet. ***, ** och * visar signifikans p& 1, 5 och 10 procent-
nivan. Som kontrollvariabler i modellen ingar FoU-intensitet och féretagsstorlek. For en utforligare redogorelse om skattningar
och analysens upplagg se Karpaty (2007).

Av tabell 6.6 framgar att de foretag som kdpts upp av ett utlandskt foretag i gel
nomsnitt har 8 procent hogre produktivitet efter forvarvet jamfort med “tvilling [’
foretagen” 1 kontrollgruppen som forblir svenskdgda. Vi drar av detta slutsatsen
att en direkt produktivitetseffekt tycks ha dgt rum till foljd av dgarbytet, vilket
kan tolkas som att det har skett ndgon form av kunskaps- eller teknologiover(]
foring fran utlandet till de nya dotterforetagen i Sverige.

6.4.3 Indirekta produktivitetseffekter av utlandsagande

De indirekta produktivitetseffekterna av utlandsdgande avser kunskaps- och

teknologioverforing frén utlandsédgda foretag till inhemska foretag inom samma

bransch eller region. Det kan réra sig om avsiktlig kunskapsoverforing som

uppkommer t.ex. som ett resultat av organiserat samarbete mellan utlandsdgda

och inhemska foretag. Det kan ocksa vara oavsiktlig teknologioverforing, dvs.

ndr kunskaps- och teknologidverforingen ar storre dn avsedd, t.ex. nir arbets[]
kraft flyttar fran utlandsidgda foretag till inhemska foretag och tar med sig kun(J
skaper till den nya arbetsgivaren. Narvaro av utlandsdgda foretag ger dessutom

de inhemska foretagen mojligheter att imitera utlandségda foretags teknologi.

I vad man kan vi observera kunskaps- och teknologioverforing fran utlands(’
dgda till inhemska foretag inom den svenska industrin? Karpaty & Lundberg
(2005) har studerat effekterna pé produktiviteten i svenskégda foretag av nér[]
varo av utlandségda foretag i samma bransch eller region. Lat oss emellertid
innan vi presenterar resultaten av denna analys, i tabell 6.7, se hur andelen
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sysselsatta i1 utlandsdgda foretag varierar mellan olika lokala arbetsmarknads(’
regioner i Sverige. Figur 6.2a visar de 10 regioner dér nirvaron av utlandségda
foretag ar storst, medan figur 6.2b innehéller de 10 regioner som har 14gst nér[
varo av utlandségda foretag.

Figur 6.2a Andel sysselsatta i utlandsagda foretag i lokala arbetsmarknadsregioner (FA-regioner)
med storst utlandsédgande 2004. Procent.
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Figur 6.2a Andel sysselsatta i utlandséagda foretag i lokala arbetsmarknadsregioner (FA-regioner)
med lagst utlandsagande 2004. Procent.
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Regioner med storst andel utlandsdgande tycks vara regioner (undantaget
Stockholm) dér ett stort utlaindskt foretag dominerar arbetsmarknaden, medan
regioner med minst utlandsdgande till storsta delen verkar utgéras av norr[]
landska glesbygdskommuner.

Tabell 6.7 Effekter av utlandsigda foretags narvaro pé total faktorproduktivitet i svenskagda
industriféretag 1990-2002

Forklarande variabler Total faktor- | Total faktor-
produktivitet | produktivitet
Andel sysselsatta i utlandsagda foretag i branschen i 0,044 0,027
i regionen r i foregdende tidspunkt (nérvaro) [1,96]** [1,18]
Néarvaroxmottagarkapacitet 0,011
[2,60]***
Kontrollfaktorer ja ja
Tidseffekter ja ja
Foretagseffekter ja ja
Antal observationer 13431 13431

Anmarkning: Skattningen har utforts p& en obalanserad panel. Urvalet utgérs av industriféretag med minst 50 anstéllda under
perioden 1990-2002. | analysen anvénds fix effekt skattning (FE) dar konstanta skillnader mellan féretagen beaktas. Ytterligare
kontrollvariabler &r foretagens storlek och FoU-intensitet. Hakparenteserna redovisar robusta t-kvoter som tar hansyn till
kluster och heteroskedasticitet. ***, ** och * anger signifikans pa 1, 5 och 10 procentnivan. For en mer utforlig beskrivning
av analysen se Karpaty och Lundberg (2005).
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Den variabel som anvénds for att finga in effekten pd produktiviteten av nér]
varo av utlandségda foretag dr andelen sysselsatta i utlandsdgda foretag i en
bransch i i en region r. I tabell 6.7, kolumn 1, ser vi att ju hogre denna andel ar
desto mer produktiva dr de svenskdgda foretag som &r verksamma i samma
region och bransch. Med andra ord tenderar svenskédgda foretag som befinner
sig i en bransch och region med hdg grad av utlandsnirvaro att ha hégre prol]
duktivitet. Vi tolkar detta som belidgg for hypotesen att kunskapsspridning sker
fran utlandségda till svenskédgda foretag i samma region och bransch.

Nérvaron av utlandsdgda foretag i en bransch i en region antas beskriva poten[’
tialen for kunskapsoverféring mellan utlandsdgda och inhemska foretag. Hur
mycket av denna kunskap som slutligen hamnar hos det mottagande foretaget
bestims av kapaciteten hos det inhemska foretaget att ta till sig den nya kunf]
skapen. Ett foretags mottagarkapacitet méter vi som tidigare med dess FoUT]
intensitet, och for att undersoka vilken betydelse den har lagger vi till en inter[]
aktionsvariabel mellan nérvaro av utlandsdgda foretag och FoU-intensiteten i
det mottagande foretaget. I tabell 6.7, kolumn 2, finner vi att koefficienten for
denna ar positiv och signifikant. Det forefaller sadledes som om produktiviteten,
givet potentialen for kunskapsoverforing mellan utlandsidgda och inhemska
foretag, dr hogre ju storre FoU-intensiteten dr i det mottagande foretaget. Pa
samma sétt som nér det géller teknologioverforing genom import av insatsvaror
har dven formagan att tillgodogora sig denna betydelse for hur mycket kunskap
som Overfors fran utldndska till svenskdgda foretag och har ddrmed ocksé
effekter pa det mottagande, inhemska foretagets produktivitet.

6.5 Internationell kunskapsspridning och
produktivitetstillvaxt

Ny kunskap kan spridas internationellt genom internationell handel och ut[]
landska direktinvesteringar. Ny kunskap kan overforas mellan foretag genom
leveranser av insatsvaror. Detta kan ske mellan foretag inom samma bransch,
mellan foretag i olika branscher, och fran utlandet genom importen. For prol’
duktivitetsutvecklingen i svenska industriféretag framstar den kunskap som
overfors via importen av insatsvaror som mer betydelsefull én den teknologi
som sprids genom leveranser fran inhemska foretag.

Att foretag blir mer produktiva av att exportera, som en del studier har funnit,

skulle kunna forklaras med att exporterande foretag har battre kinnedom om

utlandsk teknologi. Det faktum att dessa foretag formodligen ar utsatta for har(]
dare konkurrens, eftersom de ocksa &dr verksamma pé utlandsmarknaden, utgor

dartill en drivkraft att tilldgna sig ny teknologi fran utlandet.

143



SVENSKT NARINGSLIV | EN GLOBALISERAD VARLD

Multinationella foretag (svenskdgda och utlandska) har klart hdgre produktivil’
tet &n de nationella foretagen. Det giller 4ven ndr hénsyn tas till andra faktorer
som kan paverka produktiviteten. Detta antyder att det finns potential till kun[’
skaps- och teknologioverforing fran utlandsdgda foretag som koper upp
svenska foretag. Det visar sig ocksa att svenska foretag som forvirvats av utl]
landséigda foretag har en béttre produktivitetsutveckling dn liknande foretag
som forblivit svenskdgda. Kunskap och teknologi kan ocksa spridas fran utl]
landska foretag till inhemska foretag inom samma bransch eller region. Det
framgar att produktiviteten dr hogre i svenskdgda foretag, allt annat lika, ju
hogre néarvaron av utlandsdgda foretag &r i samma bransch eller i samma rel]
gion. Det finns siledes empiriska beldgg bade for direkta och indirekta produk
tivitetseffekter av utlandsdgande inom den svenska industrin.

Genom att bedriva forskning och utveckling skapar ett foretag inte bara nya
produkter och produktionsprocesser. Det forbéttrar &ven sin kapacitet att tillgo[]
dogora sig teknologi fran omvarlden som, férutom av egen FoU, ocksé avgors
av arbetskraftens utbildning. Mottagarkapaciteten spelar en viktig roll vid alla
typer av internationell teknologispridning.
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7 Internationaliseringens effekter pa
arbetsmarknaden

Av kapitel 2 framgick att internationaliseringen tycks ha tilltagit under de
senaste femton aren. Utrikeshandelns andel av Sveriges BNP har vuxit kraftigt,
sysselsdttningsandelen i de svenska multinationella foretagens dotterforetag
utomlands har stigit kontinuerligt samtidigt som vi kunnat observera en bety[
dande Okning av utlandsigandet inom det svenska néringslivet under 19900
talet. De frdgor som i den allménna debatten fatt storst uppmérksamhet i sam[’
band med denna utveckling &r vilka effekter den 6kade utrikeshandeln och de
okade direktinvesteringarna har haft, och kommer att fa, pa sysselséttningen
inom svenskt naringsliv? Vilken inverkan har den 6kade internationaliseringen
pa den totala sysselséttningen? Vilka strukturomvandlingseffekter uppstar, t.ex.
hur péverkas omséttningen av jobb? Drabbas vissa grupper hardare &n andra av
den tilltagande internationaliseringen? Detta dr négra av de fragestéllningar vi
ska behandla i detta kapitel.

7.1 Utrikeshandelns inverkan pa total sysselsattning

Pa lang sikt finns det inget som tyder pé att den totala sysselsittningens niva
skulle paverkas av okad utrikeshandel. Okad import leder visserligen till att
jobb slés ut men & andra sidan skapas nya jobb genom att exporten 6kar. Sys[]
selséttningens niva bestdms snarare av makroekonomiska faktorer och av hur
vil arbetsmarknaden fungerar. En indikation pé att det inte verkar finnas nagot
samband mellan utrikeshandel och total sysselsittning ges i figur 7.1, som visar
relationen mellan graden av Oppenhet, métt med utrikeshandelskvoten, och
arbetslosheten pé ldnderniva inom OECD. Korrelationen mellan dessa storheter
ar i det ndrmaste obefintlig och insignifikant.
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Figur 7.1 Oppenhet och arbetsléshet 2004
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Det skulle emellertid kunna ténkas att en snabb 6kning av utrikeshandeln och
den okade strukturomvandling som denna forknippas med under en dvergangs ™
period skulle kunna leda till hogre arbetsloshet. Det géller i synnerhet om ar(’
betsmarknaden inte fungerar tillfredstdllande, dvs. att det tar lang tid for de som
forlorar jobben pé grund av 6kad importkonkurrens att finna nya arbeten inom
andra delar av ekonomin. Av figur 7.2 framgér dock att arbetslosheten inte &r
hogre i de OECD-ldnder som under de senaste aren har haft en kraftigare 6k[’]
ning av utrikeshandeln.
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Figur 7.2 Forandringar i 6ppenhet mellan 1990 och 2004 och arbetsldshet 2004.
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7.2 Utrikeshandel och omséattning av jobb

Aven om den &kade utrikeshandeln inte tycks ha haft nigra langsiktiga effekter
pa den aggregerade sysselséttningsnivén (arbetslosheten) har sannolikt en dkad
omfattning av utrikeshandeln lett till en snabbare omséttning av jobb. Hur stor
del av jobbomsittningen pa senare ar beror egentligen pa den dkade utrikes[
handeln?

For att berdkna antalet jobb som skapas genom en exportokning i en bransch
multiplicerar vi inputkoefficienten i branschen, dvs. hur manga anstillda som
krévs for att producera till ett virde av en miljon kronor, med férédndringar i
branschens export under en period mitt i miljoner kronor.'*® P4 motsvarande
sétt berdknar vi antalet jobb som slas ut av 6kad import i en bransch genom att
multiplicera branschens inputkoefficient med forédndringar i branschens import
under en period métt i miljoner kronor. Det totala antalet jobb som skapas inom
industrin genom en exportokning (slas ut genom 6kad import) far vi sedan ge
nom att summera sysselséttningsfordndringarna over alla branscher inom indulJ

146 En mer formell beskrivning av hur vi gatt tillviga ges i appendix 1.
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strin. Vi berdknar det genomsnittliga antalet jobb som arligen skapas respektive
slés ut inom industrin pa grund av den dkade i utrikeshandeln under tre periol’
der 1990-1995, 1995-2000 och 2000-2004 och resultatet av dessa kalkyler
presenteras i tabell 7.1.

Tabell 7.1 Arligen skapade och férsvunna jobb inom den svenska industrin som ett resultat av
Okad internationell handel 1990-2004.

Skapade Férsvunna Omsatta
Export Totalt Import Totalt Handel Totalt

Antal jobb 25 448 32529 17 849 43 920 43 297 76 448
Andel av total 78,2 % 40,6 % 56,6 %
Andel av industri- 3,2% 4,1 % 23% 5,6 % 55 % 9,7 %

sysselsattningen

Av tabell 7.1 framgér att den 6kade exporten arligen mellan 1990 och 2004 har
den O6kade exporten arligen i genomsnitt har skapat drygt 25 000 jobb inom
industrin samtidigt som den 6kade importen under samma period i genomsnitt
arligen slagit ut néstan 17 000 jobb. Att fler jobb har skapats &n jobb som slal]
gits ut beror pa att exporten under den studerade perioden har vuxit snabbare &n
importen (se figur 2.2).

For att fa en uppfattning om hur omfattande sysselsattningseffekterna av 6kad
utrikeshandel ar sétter vi dessa siffror, dels i relation till den totala jobbom[]
sdttningen inom industrin, och dels i relation till sysselséttningens storlek inom
industrin. Det totala antalet jobb som skapas under en period far vi genom att
lagga ihop sysselsittningen i alla nyetablerade arbetsstillen under perioden
med sysselséttningsokningarna i de arbetsstdllen som expanderar. Det totala
antalet jobb som slas ut erhaller vi genom att summera sysselsittningen i alla
arbetsstillen som forsvinner under perioden och de absoluta sysselséttningsfor
andringarna i arbetsstillen dér sysselséttningen minskar. Summerar vi sedan
det totala antalet jobb som skapas och det totala jobb som slas ut far vi den
totala omséttningen av jobb.

Nar vi genomfor dessa kalkyler for den svenska industrin under perioden
1990-2004 finner vi (tabell 7.1) att det i genomsnitt skapas &rligen mer &n
32 000 industrijobb samtidigt som det arligen forsvinner nistan 44 000 indu]
strijobb. Det innebér att den dkade exporten under perioden har bidragit till att
skapa mer én 78 procent av alla nya jobb medan nistan 41 procent av de for[]
svunna jobben har slagits ut av den 6kade importen. Vidare kan vi konstatera
att ndrmare 57 procent av den totala jobbomsittningen beror pa den 6kade utril’
keshandeln.
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Relaterar vi sedan dessa sysselsittningseffekter till den totala industrisyssell’
sattningen finner vi att det sedan 1990 érligen har skapats mer dn 3 procent nya
industrijobb som ett resultat av 6kad export, medan drygt 2 procent av indul]
strijobben har forsvunnit pa grund av 6kad import. Dessa siffror ska ses i ljuset
av att narmare 10 procent av jobben inom industrin i genomsnitt omsétts varje ar.

Av kalkylerna i tabell 7.1 att doma verkar det som om den 6kade utrikeshan(]
deln under de senaste femton dren har spelat en betydelsefull roll for den om[’
sittning av jobb som skett inom industrin under denna period. Som framgick av
kapitel 2 har emellertid den vdxande utrikeshandeln, med undantag for en kor[]
tare period under bdrjan av 1990-talet, till storsta delen utgjorts av 6kad specil]
alisering inom branscher, medan mellanbranschspecialiseringen 6kat forhallan[’
devis lite. Det betyder att i den man arbetskraftens kompetens och kunskaper ér
branschspecifika snarare dn foretagsspecifika forefaller den stora omséttning av
jobb som den kraftiga 6kningen av utrikeshandeln har medfort trots allt inte ha
lett till alltfor stora omstéllningskostnader.

7.3 Utgaende direktinvesteringar och sysselsattning i
Sverige: substitut eller komplement?

Svenska multinationella foretags investeringar utomlands (utgéende direktinvel]
steringar) har ibland betraktats med viss oro och skepsis i den allmédnna debat’
ten. Vad man vanligtvis bekymrat sig Gver dr att de investeringar som sker
utomlands med 6kad produktion och sysselséttning i de utldndska dotterforetal’l
gen som foljd skulle medfora minskad produktion och sysselséttning i de
svenska moderforetagen (export av jobb). Mot bakgrund av den sysselsétt[]
ningsutveckling vi kunnat observera i de stora svenska multinationella foretal’
gen, framfor allt inom industrin med en kontinuerligt minskande andel syssel [’
satta i moderforetagen i Sverige och en 6kande andel sysselsatta i dotterforetal’l
gen utomlands (figur 2.4), dr det ldtt att tro att det rader ett entydigt negativt
samband mellan en sysselsdttningsokning utomlands och sysselsittningen i de
verksamheter som &r lokaliserade i Sverige.

Effekterna av utgéende direktinvesteringar pa produktion och sysselsittning i
moderforetagen 1 Sverige &r emellertid betydligt mer sammansatta och 6kade
direktinvesteringar utomlands kan leda till en 6kning eller en minskning av
sysselséttningen i Sverige beroende pa om verksamheterna i dotterféretagen
och i moderforetaget 4r komplement eller substitut till varandra. Ror det sig om
liknande produktion i moderforetag och i dotterforetag ar det kanske rimligt att
forvénta sig att 0kad produktion och sysselsdttning utomlands leder till mins[]
kad produktion och sysselsdttning i Sverige (substitut). Daremot om t.ex. sam[]
mansittningen av en produkt flyttas ut till dotterforetag utomlands, medan
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tillverkningen av dess komponenter bibehélls i Sverige, dd kan mycket vil
produktion och sysselséttning i Sverige dka samtidigt med stigande produktion
utomlands (komplement). Detta géller i synnerhet pa lite lingre sikt om det
multinationella foretagets konkurrenskraft har stirkts genom de kostnadsbespal]
ringar som en utflyttning sannolikt innebar. Forbattrad konkurrenskraft leder
till att foretagets marknadsandelar okar, vilket innebér att efterfrigan pa de
komponenter som tillverkas i Sverige stiger, och sysselsittningen i det svenska
moderforetaget okar.

Till sist bor man vid diskussionen om effekterna av utgaende direktinvester(]
ingar péd sysselsittningen i moderforetagen i Sverige vara medveten om att
alternativet till en expansion i utlandet inte alltid &r bibehéllen eller 6kad prol’
duktion i Sverige utan lika gérna kan vara en neddragning eller en total ned[’
laggning av verksamheten i Sverige.

Nar det géller de empiriska studier som genomforts pd omradet har ett flertal
fokuserat pa effekterna pé exporten (och indirekt pa sysselséttningen) i hem[
landet ndr multinationella foretag okar sin produktion (sysselséttning) utom[
lands. Leder 6kade utgdende direktinvesteringar till minskad export i hemlan™
det eller okar exporten av exempelvis insatsvaror vid en expansion utomlands?

Manga av de tidiga analyserna'*’ fann ett positivt samband mellan produktion

utomlands och export fran hemlandet, dvs. att exporten fran hemlandet utgor

ett komplement till de verksamheter som dotterforetagen bedriver utomlands.

Ett betydande problem i dessa studier &r att de faktorer som bestdmmer ett {67
retags export i manga stycken ocksd sammanfaller med de faktorer som péaver[
kar dess utldndska direktinvesteringar. Det dr de mest framgangsrika foretagen

som Okar sin export, men det dr ocksé dessa foretag som Okar sin produktion

utomlands; storleken pa exporten och omfattningen av produktionen utomlands

bestims simultant.'**

Pé senare ar har det kommit en méngd studier pa det hir omradet och Lipsey
(2002), som innehaller en Gversikt av dessa, drar slutsatsen att nettoeffekten av
okad utlédndsk produktion i multinationella foretag pa deras export frén hem[’
landet ligger nira noll,'"” vilket kanske inte #r sérskilt Gverraskande mot bak[’

7 Lipsey & Weiss (1981) och (1984) for USA och Swedenborg (1979) och (1985) for Sverige

148 For att komma runt detta problem har man forsokt instrumentera produktionen utomlands (Swedenborg
1979) eller i panelstudier anvént sig av produktion vid tidigare tidpunkter for att bestimma storleken pa
exporten idag (Head & Ries 2001).

14 Han skriver: ”"While there are some examples of negative associations, they are not frequent, and positive
associations are more common. What is noticeable in a review of past studies, but not commented on so
often, is the frequency of results indicating no association in either direction (p.12)” Birgitta Swedenborg,
som analyserat denna fraga for de svenska multinationella foretagen kommer dven hon till ett liknande
resultat i sin senaste studie (Swedenborg 2001).
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grund av att det inte verkar finnas nagot allmingiltigt samband mellan ett

foretags produktion utomlands och dess export fran hemlandet. Detta exempli[)
fieras pa ett bra sitt av Blonigen (2001) som anvénder data pa produktniva och

visar att det gér att hitta bade substitutionseffekter och komplementdra effekter

beroende pa vilken typ av produkter som analyseras. Hans studie giller japansk

produktion inom bilindustrin i USA och export frdn Japan till USA. Okad prol]
duktion av japanska bilar i USA leder till 6kad export av bildelar frén Japan,

medan dkad produktion av bildelar i USA medfoér minskad export av bildelar

frén Japan.

Det kan ocksé diskuteras om den till synes eviga fragan om huruvida produk[’
tionen (sysselséttningen) i multinationella foretags dotterforetag utomlands &r
substitut eller komplement till export frén (sysselséttning i) moderforetagen i
hemlandet ar sdrskilt intressant ur policysynpunkt. De flesta inser, inte minst i
ett litet land som Sverige, att det inte dr fruktbart att forsoka hindra multinatiol’]
nella foretags expansion utomlands. Dessa foretag maste ges mojlighet att dra
nytta av faktorprisskillnader mellan lidnder (vertikala direktinvesteringar) eller
tillatas etablera produktion dir deras huvudsakliga marknader finns (horison[]
tella direktinvesteringar). Annars leder det oundvikligen till forlust av mark[]
nadsandelar och minskad sysselséttning, savl i Sverige som utomlands.

I en annan typ av studier tittar man pa hur lonerna i olika lander paverkar sys[
selsittningen i de multinationella foretagens moder- och dotterforetag. Den
frdga man vanligtvis stéller i dessa studier &r: Hur paverkas sysselsittningen i
moderforetagen i hemlandet av fordndrade 16ner i lander dér dotterforetagen &r
lokaliserade? Braconier & Ekholm (2000) undersoker hur sysselséttningen i
moderforetagen till svenska multinationella foretag paverkas av 16neutveck [
lingen i hog- och laglonelidnder. De finner stod for att sysselséttningen i andra
hoglonelander dr substitut till sysselsdttningen i moderforetagen i Sverige, dvs.
om I6nerna Okar snabbare i Sverige én i dotterforetagen i andra hoglonelédnder
s& minskar sysselsittningen i moderforetagen i Sverige. Daremot hittar de inget
samband mellan I6neutvecklingen i ldgloneldnder och sysselséttningen i mo[’
derforetagen i Sverige.

Aven Konings (2005), som studerar ett datamaterial bestdende av stora och
medelstora europeiska foretag, finner att omlokaliseringar som ett resultat av
fordndrade relativloner mellan ldnder huvudsakligen sker mellan hogloneldn™
der. Om lonekostnaderna i dotterforetag i andra hogloneldnder faller med tio
procent sa minskar sysselsittningen i moderforetag som ocksa ar lokaliserade i
hoglonelander med en procent. Fordndrade I6ner i ldgloneldnder tycks & andra
sidan inte paverka sysselséttningen i moderforetag i hogloneldander.
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Det bor understrykas att bdde Braconier & Ekholm (2000) och Konings (2005)
analyserar marginella effekter av fordndrade I6ner i hog- och lagloneldnder pa
sysselsdttningen i moderforetagen i hemlandet, dvs. under forutsittning att de
multinationella foretagen redan &r etablerade i bade hog- och lagloneldnder.
Det innebir att man inte kan ta hédnsyn till och isolera effekten av nyetable
ringar, vilket kan vara ett problem eftersom sambandet fordndras nér vél en
etablering ar gjord."”

Under senare ar har ménga svenska multinationella foretag lokaliserat dotterfo[’
retag till Central- och Osteuropa och Kina. Det finns dérfor starka skél att for(]
vinta sig att 6kade utgaende direktinvesteringar i dessa ldnder, som har relativt
gott om mindre kvalificerad arbetskraft, leder till utflyttning av verksamheter
som anvédnder mycket ladgkvalificerad arbetskraft (vertikala direktinvester[
ingar). Den 6kade produktion och sysselséttning i dessa ldnder som ett etable[’
rande av dotterforetag medfor, innebar till att borja med att produktion och
sysselsdttning i Sverige minskar (substitution). Nér vl verksamheten i dotter[’
foretagen i dessa ldander 4r etablerad utgor emellertid de olika delarna i moder[]
foretag och i dotterforetagen i ldgloneldnder komplement till varandra. Det gor
att mer konkurrenskraftiga Ioner i1 dotterforetagen i lagloneldnder forbattrar
konkurrenskraften for hela foretaget, vilket i sin tur troligen har positiva effek!(’
ter pa sysselsdttningen i de kvarvarande, kompletterande verksamheter som
fortfarande finns i Sverige.

Okade direktinvesteringar i ligloneléinder leder alltsd pd kort sikt med storsta
sannolikhet till en sysselsattningsminskning i moderforetagen i Sverige vid en
nyetablering i dessa ldnder. P& lédngre sikt dr dock denna sysselséttningsforand ]
ring med all sékerhet betydligt mindre dn om etableringen aldrig skulle ha gel’
nomforts. A andra sidan paverkas arbetskraftssammansittningen i moderfore !
tagen i Sverige, dvs. efterfragan pa mindre kvalificerad arbetskraft minskar nar
mindre kvalificerad verksamhet flyttas ut till laglonelédnder. Tyvarr tillater var[]
ken det datamaterial som Braconier & Ekholm (2000) eller det som Konings
(2005) har tillgang till att de att delar upp de sysselsatta pa kvalificerad och
mindre kvalificerad arbetskraft.

Liknande effekter pa arbetskraftssammansittningen erhélls vid handel med
laglonelinder. Okad import fran l1agloneldnder som till stor del bestar av varor
som i betydande utstrickning produceras med stor insats av mindre kvalificerad
arbetskraft bor dven den leda till minskad efterfrigan pd mindre kvalificerad
arbetskraft. Till skillnad fran internationell handel och utldndska direktinvel’
steringar 1 allménhet, som inte forvéntas ha nagra effekter pa arbetskraftsefter(’

130 Se Barba Navaretti & Venables (2004) s. 222.
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fragan och sysselséttningens niva, kan dédremot den relativa arbetskraftsefter(’
fragan paverkas av Okad handel med och o6kade direktinvesteringar i
lagloneldnder, med andra ord leda till minskad relativ efterfragan pd mindre
kvalificerad arbetskraft. Som mindre kvalificerad arbetskraft kommer vi fortl]
sdttningsvis att betrakta de som inte har ndgon eftergymnasial utbildning, me[]
dan de som har ndgon form eftergymnasial utbildning definieras som kvalifice’
rad arbetskraft."’

7.4 Effekter pa relativ arbetskraftsefterfragan

7.4.1 Betydelsen av faktorer pa utbuds- och efterfragesidan for
relativ 16ne- och sysselsattningsutveckling

Den 6kade internationaliseringen &r alltsé en faktor pa efterfragesidan som kan
ha bidragit till att minska efterfrigan pa mindre kvalificerad arbetskraft. En
annan faktor dr den tekniska utvecklingen. Man brukar tala om att den tekniska
utvecklingen dr “skilled-biased”, dvs. att den tekniska utvecklingen vid en gilJ
ven relativlon mellan kvalificerad och mindre kvalificerad arbetskraft leder till
okad efterfragan pa hogutbildade. Framfor allt dr det den 6kade datoriseringen
som brukar anforas som en viktig orsak till att produktiviteten skulle ha stigit
snabbare bland hogutbildade 4n bland de med l4gre utbildning.

Att dessa faktorer pa efterfragesidan har paverkat relativloner och den relativa
sysselséttningen av hdgutbildade och arbetskraft med lagre utbildning under de
senaste decennierna dr det nog f4 som fornekar. Frdgan dr snarare hur starka
dessa faktorer har varit i forhéllande till faktorer pa utbudssidan, som t.ex. den
att det relativa utbudet pa hogutbildad arbetskraft har stigit. Lat oss darfor inom
ramen for enkel modell dér faktorer pé efterfrage- och utbudssidan samvarierar
forsoka fa en uppfattning om detta. Figur 7.3 visar hur relativion (WH / WL) och

relativ sysselsittning (H /L) mellan kvalificerad och mindre kvalificerad
arbetskraft bestdms av utbud U och efterfragan E.

13! Sjdlvfallet 4r det inte helt tillfredstillande att dela in arbetskraften pa basis av utbildningsniva eftersom
ingen hénsyn tas till erfarenhet och att man underskattar effekterna av internutbildning och annan “skolning
pé jobbet”. Samtidigt bor det tilldggas att utbildningsnivan &r starkt korrelerad med yrke och inkomster och
att utbildningsnivan pa ett bra sitt brukar kunna foérutsaga omfattningen av en persons framtida fortbildning
och skolning.
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Figur 7.3 Relativ efterfradgan och relativt utbud pa hégutbildade
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Att utbudet pa hogutbildade har 6kat kraftigt under senare delen av 1990-talet
och under bdrjan av 2000-talet framgar tydligt av figur 7.4, som beskriver utl
vecklingen av antal hdgskoleexamina som andel av befolkningsgruppen 20-24
ar under perioden 1978-2005. Fran att ha bdljat kring 6 procent fram till 1996
stiger denna andel trendmaéssigt till ndstan 11 procent 2005. I figur 7.3 leder ett
okat relativt utbud pa hogutbildade till att utbudskurvan forskjuts utat fran U°

till U'. Den relativa sysselsittningen av hogutbildade stiger fran (H / L)0 till
(H/L) och relativionen faller fran (w,, /w, )’ till (w, /w, ).
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Figur 7.4 Antal hogskoleexamina som andel av befolkningsgruppen 20-24 ar.
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Kalla: SCB Hogskolestatistiken

I Sverige har bl.a. Edin & Holmlund (1995) och Le Grand m.fl. (2001) betonat
utbudssidans betydelse nir det giller att forklara relativloneutvecklingen for
hogutbildade. Edin & Holmlund (1995) studerar universitetslonepremien frén
det sena 1960-talet till borjan av 1990-talet och finner att dess utveckling
stimmer rétt vil dverens med fordndringar i det relativa utbudet av hogutbil [
dade. I en offentlig utredning analyserar Le Grand m.fl. (2001) den svenska
arbetsmarknaden pa 1990-talet och de drar slutsatsen att utbudet av hogutbil ]
dade har vuxit snabbare in arbetsgivarnas efterfragan pa hogutbildade.'>

I figur 7.3 visas dven hur 6kad relativ efterfragan pa hogutbildade paverkar den
relativa sysselsittningen och relativldnen for hogutbildade. Okad relativ efter(
frigan pa hogutbildade medfor att efterfragekurvan forskjuts utat fran E° till

E?. Lutningen pa kurvan har gjorts nagot flackare for att illustrera att dkad
internationell konkurrens forvintas leda en mer elastisk arbetskraftsefterfrall

132 »Tyirtemot den vanliga uppfattningen att IT-samhéllets framvixt tillsammans med den dkade
globaliseringen skulle ha inneburit att efterfragan pa kvalificerad arbetskraft har 6kat mer 4n vad tillgangen
har gjort, finner vi att utbudet av vilutbildade personer har 6kat snabbare &n arbetsgivarnas efterfragan. Detta
géller sdrskilt den privata sektorn” (Le Grand m.fl. pA DN-debatt, Dagens Nyheter 2 juli 2001).
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gan. >~ Den relativa sysselsittningen stiger till (H / L)2 och relativlonen okar

till (w, /w, ).

Var enkla modell ger en antydan om att faktorer pa efterfragesidan spelat en
storre roll &n faktorer pa utbudssidan for utvecklingen av relativlionen for hogl
utbildade. Detta &ar fallet om andelen hogutbildade i sysselsdttningen vixer
samtidigt som relativlonen for hogutbildade stiger. Figur 7.5 beskriver utveck![
lingen av relativlonen for hogutbildade och andelen hégutbildade inom indu™
strin mellan 1986 och 2002. Som matt pé relativlonen anvénder vi universil’
tetslonepremien som erhélls frin estimaten i en loneekvation'** dér individer
med minst tre ars universitetsutbildning jdmfors med dem som har tre ars gym/(]
nasieutbildning. Andelen hogutbildade ar andelen sysselsatta i industrin med
nagon form av eftergymnasial utbildning.

Figur 7.5 Andel hdgutbildade och relativ I6n mellan kvalificerad och mindre kvalificerad arbets-
kraft inom svensk industri, 1986-2002.
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133 Rodrik (1997).

'3 Lgneekvationen ér en s.k. Mincerekvation dér 16nen bestims av alder, utbildning, kon, etc.
Loneekvationer skattas arligen och koefficienterna for olika utbildningsnivéer utnyttjas for att berdkna
universitetslonepremien.
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Figur 7.5 visar att relativionen for hogutbildade (universitetslonepremien) i
industrin har stigit kraftigt under perioden 1986 och 2002. Ar 1986 var 16nen
for en individ med tre ars universitetsutbildning i genomsnitt 36 procent hogre
4n for en med tre 4rs gymnasieutbildning. Ar 2002 hade skillnaden 6kat med 13
procentenheter till 49 procent. Andelen hogutbildade i industrin har under
samma period Okat fran 14 procent 1986 till 32 procent 2002, vilket innebér att
relativa 16ner och relativ sysselsittning har rort sig i samma riktning. Det bety |
der att trots att utbudet av hogutbildad arbetskraft har okat kraftigt, sérskilt
under slutet av 1990-talet och i borjan av 2000-talet, tycks det vara faktorer pa
efterfragesidan som dominerar nér det géller att forklara relativloneutveck(™
lingen for hogutbildade under de senaste tva decennierna.

Forandringar pa utbuds- och efterfragesidan kan, om inte relativionen mellan

kvalificerad och mindre kvalificerad arbetskraft anpassar sig i tillricklig utl’
strackning, avspegla sig i arbetslosheten for dessa grupper. Som en komplette[]
rande bild beskrivs i figur 7.6 hur arbetslésheten bland kvalificerad och mindre

kvalificerad arbetskraft (hog- och ldgutbildade) har utvecklat sig mellan 1971

och 2005.

Figur 7.6 Arbetsloshet bland kvalificerad och mindre kvalificerad arbetskraft (hdg- och lagutbil-
dade) 1970-2005
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Kalla: SCB Arbetskraftsundersékningarna
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De hogutbildades arbetsloshet ar praktiskt taget konstant (1 procent) mellan
1975 och 1990, medan den for den mindre kvalificerade arbetskraften fluktuel
rar mellan 2 och 4 procent. Den makroekonomiska chock som drabbar Sverige
under det tidiga 1990-talet medfor en kraftig 6kning av arbetslosheten, och det
giller bdde for hogutbildade och de med liagre utbildning. For hdgutbildade
ligger arbetslosheten pé ungefér 4 procent, medan den for de mindre kvalifice[”
rade stiger till 6ver 9 procent. Under senare delen av 1990-talet minskar ar(’
betslosheten for att sedan 0ka igen under den forsta hilften av 2000-talet. Ar[]
betslosheten for hogutbildade ar 2005 tillbaka pa ungefir samma niva som
under krisaren pa 1990-talet, medan den for de med ldgre utbildning ligger
omkring 7 procent.

Av storre intresse 1 det hdr sammanhanget ar att forsoka analysera i vilken ut[]
strackning arbetsldsheten har slagit olika héart mot hogutbildade jamfort med
mindre kvalificerad arbetskraft och om det finns ndgot trendméissigt monster i
hur de olika grupperna har drabbats. Ett sétt att géra detta &r att berdkna diffel]
rensen mellan arbetslosheten for hogutbildade och de med lagre utbildning och
hur skillnaden i arbetsloshet mellan dessa grupper har utvecklats over tiden,
vilket beskrivs i figur 7.7.

Figur 7.7 Differens mellan arbetsldsheten for kvalificerad och mindre kvalificerad arbetskraft
(hog- och lagutbildade) 1971-2005
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Skillnaden i arbetsloshet mellan kvalificerad och mindre kvalificerad arbets/
kraft verkar folja konjunkturen; i hdgkonjunktur &r differensen liten, medan

den okar i lagkonjunktur. Detta framgar tydligt inte minst av att skillnaden i

arbetsloshet i den Overhettade ekonomi som rddde under slutet av 1980-talet

var mindre &n en procentenhet och i den efterfoljande krisen steg till 6ver fem

procentenheter. Anpassar man en regressionslinje for perioden 1971 och 2005

visar det sig att den &r positiv och signifikant; gapet i arbetsloshet mellan hogl]
utbildade och de med ldgre utbildning har dkat trendmaéssigt med 0,07 procent[’|
enheter per ar under den studerade 35-arsperioden. Monstret dr jamforbart med

andra OECD liander'> och tyder pa att den mindre kvalificerade arbetskraftens

situation tycks ha forsdmrats pa den svenska arbetsmarknaden.

Den utveckling som observerats for relativionen mellan hdgutbildade och de
med ldgre utbildning och for arbetslosheten i dessa grupper utgor viktiga motiv
for att ndrmare studera den tekniska utvecklingens och internationaliseringens
betydelse for den relativa arbetskraftsefterfragan.

Ett annat skil &r att, inte bara i Sverige utan i de flesta OECD lidnder, har an]
delen hogutbildade bland de sysselsatta har stigit kraftigt pa senare ar. Om man
dekomponerar den vidxande andelen hogutbildade i en shift-share analys visar
det sig att huvuddelen av 6kningen drivs av en stigande andel hogutbildade
inom branscher och i betydligt mindre utstrickning beror pa forskjutningar i
sysselsdttningen mellan branscher, fran branscher med relativt liten anvéndning
av hogutbildade till branscher med relativt stort utnyttjande av hogutbildade. *°
Att andelen hogutbildade tenderar att 6ka inom branscher kan forklaras bade
med s.k. ”’skilled-biased” teknisk utveckling och med 6kad konkurrens (import)
fran och okade direktinvesteringar i ldnder som har relativt gott om mindre
kvalificerad arbetskratft.

'35 Nickell & Bell (1996) och OECD (1997).

1% Foréndringen i andelen hogutbildade inom tillverkningsindustrin APE under en tidsperiod dekomponeras
i en del som miter betydelsen av forandringar i andelen hogutbildade inom branscher och en annan del som
fangar in effekter av forskjutningar av sysselséttningen mellan branscher:

n n
APE = ZAHEQ +ZA3§E
i=l i=l

P,E : andel av de sysselsatta i branschen i som har ndgon form av eftergymnasial utbildning

§ : branschen i: s andel av den totala industrisysselséttningen
E,E och 5 ar genomsnitt for perioden.

Det dr saledes den forsta komponenten — att AP,E okar — som forklarar storre delen av 6kningen av andelen

hogutbildade inom tillverkningsindustrin.
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7.4.2 ’Skilled-biased” teknisk utveckling

Som ndmndes inledningsvis i avsnitt 7.4 innebér “skilled-biased” teknisk ut[]
veckling att den tekniska utvecklingen medfor att produktiviteten stiger snab!(’]
bare for hogutbildade &n for de med ldgre utbildning. Det betyder att om relal]
tivlonen mellan hogutbildade och de med ldgre utbildning hélls konstant i en
bransch 6kar den relativa efterfrigan pa hogutbildade i branschen och andelen
hogutbildade stiger."”” Det brukar hivdas att bl.a. den omfattande datorisel
ringen i slutet av 1980-talet och under 1990-talet skulle ha haft denna effekt pa
relativ arbetskraftsefterfragan. Datorernas intdg pa arbetsplatserna har gjort
bade hogutbildade och de med lagre utbildning mer produktiva, men att detta
giller i stor utstrackning sirskilt de hogutbildade.

Ett vanligt matt pa graden av teknisk utveckling i en bransch (foretag) dr FoU

intensiteten, utgifterna for forskning och utveckling som andel av produktions
eller forddlingsvérdet. Ju hogre FoU intensiteten &r i en bransch (foretag) desto

snabbare antas den tekniska utvecklingen vara. Datorernas inverkan pé relativ

arbetskraftsefterfrdgan har man forsokt fdnga in med variabler som andelen av

de sysselsatta i en bransch som anvénder datorer i jobbet.'®

De flesta av de ekonometriska analyser som genomforts for att skatta effek [
terna av sévil teknisk utveckling som den dkade internationaliseringen pa relal]
tiv arbetskraftsefterfrdgan har anvént sig av en modell — som nidrmare beskrivs
i appendix 2 — dér okad relativ arbetskraftsefterfragan pa hogutbildad arbets(’
kraft aterspeglas i en stigande 16neandel (sysselséttningsandel) for hogutbil [
dade. De flesta av dessa studier har pévisat ett positivt samband mellan graden
av teknisk utveckling i en bransch (foretag) och dkad relativ efterfrigan pa mer
kvalificerad arbetskraft i branschen (foretaget). Detta har tolkats som att den
tekniska utvecklingen har varit “skilled-biased” och att ju snabbare den tek[
niska utvecklingen har varit desto mer har relativ efterfrdgan pa hogutbildade
okat."” I figur 7.8 illustreras relationen mellan teknisk utveckling och forind/
ringar 1 relativ arbetskraftsefterfrdgan av att FoU intensiteten i svenska indul]
stribranscher i mitten av 1990-talet &r positivt korrelerad med fordndringar i
andelen hogutbildade pa branschniva mellan 1990 och 2004.'®

137 Den tekniska utvecklingen har inte alltid varit ”skilled-biased”. Massproduktion och andra genomgripande
tekniska forédndringar under industrialismen pa 1800-talet ledde till att yrkesskickliga hantverkare ersattes
med realkapital och mindre kvalificerad arbetskraft.

'8 Se t.ex. Autor, Katz & Krueger (1998) for USA, Haskel & Heden (1999) for Storbritannien och Hansson
(2005) for Sverige.

13 For Sverige kan nimnas Hansson (2000) och Anderton m.fl. (2002). Internationellt finns en méngd studier
bl.a. Berman, Bound & Griliches (1994) och Machin & Van Reenen (1998).

19 Regressionslinjens positiva lutning ér signifikant; t-kvoten for lutningskoefficienten ér 2,61.
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Figur 7.8 Forandring i andelen hdgutbildade 1990-2004 och FoU intensiteten 1995 i 18 svenska
industribranscher
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7.4.3 Import fran laglonelander

Okad import fran ldglénelinder ir en annan faktor som kan paverka andelen
hogutbildade i en bransch. Det har visat sig att variationerna i faktorintensiteter
inom en bransch ar betydande, t.ex. i vilka proportioner hogutbildad arbetskraft
anvinds for att tillverka olika produkter som produceras i en bransch.'®' Det
betyder att savél konsumenter som producenter i Sverige, som en reaktion pa
okad konkurrens fran laglonelédnder i en bransch, troligen i allt storre utstrack
ning borjar kopa konsumtions- och insatsvaror som produceras med stor insats
av lagutbildad arbetskraft fran ldglonelénder i stéllet for att kpa dem fran in[]
hemska svenska producenter i branschen. Ett sddant beteende bor alltsd med[’]
fora att, nir importen fran lagloneldnder 6kar i en bransch, svenska producenter
som tillverkar produkter dir produktionen krdver relativt sma insatser av
hogutbildad arbetskraft tenderar att slés ut (eller minska sin produktion) med
pafdljden att andelen hogutbildade okar i branschen. Med andra ord bor man
forvénta sig ett positivt samband pa branschnivd mellan 6kad import fran 1ag]
loneldnder som andel av forbrukningen och fordndringar i andelen hogutbil [

1! Variationerna i andelen hogutbildade mellan arbetsstillen i den svenska tillverkningsindustrin visar sig
t.0.m. vara storre inom dn mellan branscher (Hansson 2000).
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dade, dvs. att den relativa efterfrdgan pa hogutbildade okar i branscher déar im [}
portkonkurrensen fran lagloneldnder intensifieras.

Figur 7.9 Import fran laglonelander som andel av férbrukningen i svensk industri 1970-2004
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Anmarkning: Laglonelander ar alla lander forutom de ”gamla” OECD landerna: Australien, Belgien, Danmark, Finland, Frank-
rike, Grekland, Island, Irland, Italien, Japan, Kanada, Luxemburg, Nederlanderna, Nya Zeeland, Norge, Portugal, Schweiz,
Spanien, Storbritannien, Tyskland, USA och Osterrike. Tidsbrottet mellan 1994 och 1995 beror pa en omlaggning av statistiken
som forklaras narmare i en fotnot nedan.

Kélla: OECD STAN och SCB

Figur 7.9 visar hur importen fran lagloneldnder som andel av férbrukningen i
svensk industri har utvecklat sig mellan 1970 och 2004. Om man bortser fran
tidsbrottet 1995, som ir en s.k. statistisk artefakt'®?, verkar det som om det forst
ar efter 1990 som importkonkurrensen fran laglonelédnder verkligen borjar ta
fart. En forklaring till detta &r att det &r d4 som dvergangen fran planekonomi
till marknadsekonomi i Central- och Osteuropa och Kinas och Indiens intride
pa vérldsmarknaden bdrjar f4 genomslag i importstatistiken.

Bandick & Hansson (2005) och Hansson (2000) dr tva studier i vilka man har
analyserat effekten av okad importkonkurrens frén l&gloneldnder pa relativ
arbetskraftsefterfrigan inom svensk tillverkningsindustri. I den senare, som

12 Importen fran laglonelander som andel av forbrukningen minskar med tvé procentenheter mellan 1994 och
1995. Det beror pé att det sker fordndringar i hur importens ursprungsland klassificeras efter Sveriges
medlemskap i den Europeiska unionen. Fr.o.m. 1995 registreras import som tullbehandlats i ett annat EU
(felaktigt) som import fran transitlandet, vilket innebar att inte minst import fran laglonelédnder har en
benédgenhet att underskattas.
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analyserar perioden 1970 till 1993, finner man visserligen en signifikant positiv
effekt, men den 6kade importen fran 1agloneldnder bidrar inte sarskilt mycket
ndr det géller att forklara den okade sysselséttningsandelen av hogutbildade,
dvs. den ekonomiska betydelsen &r relativt liten. Dessutom verkar resultatet
framfor allt drivas av utvecklingen inom négra branscher i textilindustrin. Ban[J
dick & Hansson (2005) skattar i stort sett samma modell for perioden 1986 till
2000. Aven i deras studie har importen fran laglonelinder en positiv och signi!
fikant inverkan pa andelen hdgutbildade, men for denna senare period tycks
den 6kade importkonkurrensen fran lagloneldnder ha haft en storre betydelse
for den relativa efterfrigan pa hogutbildad arbetskraft 4n tidigare.'® Detta ér ett
rimligt resultat mot bakgrund av hur importen fran laglonelénder till Sverige
har utvecklats pa senare ar (se figur 7.9).

Béda analyserna ovan forsoker fanga in effekten bade av import av konsum/[]
tions- och insatsvaror i en bransch. Andra studier har varit specifikt inriktade
pa att analysera effekterna av importen av insatsvaror, s.k. offshoring, dvs. att
svenska fOretag i allt storre utstrackning tenderar att importera sina insatsvaror,
antingen frdn egna dotterforetag eller fran andra producenter utomlands.'®
Idealt skulle den typen av analyser behdva goras pa foretagsnivd, men oftast
tvingas man utnyttja branschdata frin input-output tabeller. ' Detta kan vara
problematiskt av flera skil, t.ex. d4r importen 1 input-output tabeller inte uppdel’
lad pa hog- och lagloneldnder, det finns bara importdata for enskilda ar, och
analysen maste i méanga fall utforas pa relativt hog aggregeringsniva.

7.4.4 Utgaende direktinvesteringar

En sirskild form av offshoring &r nir multinationella foretag flyttar ut delar av
sin verksamhet till egna dotterforetag utomlands, dvs. den utflyttade produktio™
nen bedrivs fortfarande inom ramen for den egna koncernen. Den teoretiska
litteraturen brukar i huvudsak dela in utgdende direktinvesteringar i tva grup(]
per: horisontella och vertikala direktinvesteringar, ddr de forra betonar mark!(’
nadstilltrdde och de senare kostnadsmotiv bakom investeringarna.'®® Horison[]
tella direktinvesteringar innebar att liknande produkter tillverkas med ungefar
samma faktorintensiteter i olika ldnder. Vertikala direktinvesteringar gors dar(]
for att produktionsprocessen kan delas upp i flera produktionssteg, déar varje
steg anvinder sig av produktionsfaktorer i olika proportioner. Drivkraften

19 I Hansson (2000) forklaras 5 procent av foréndringarna i relativ efterfrigan pa hogutbildade
(sysselsattningsandelen for hogutbildade) av fordndringar i importen fran lagloneldnder som andel av
forbrukningen. I Bandick & Hansson (2005) dr motsvarande siffra 14 procent.

1% Feenstra & Hanson (1996) och (1999) for USA och Hijzen, Gérg & Hine (2005) for Storbritannien.

195 Ekholm & Hakkala (2005) 4r ett exempel pa en sidan studie som baseras p4 import fran svenska input’]
ouput tabeller 1995 och 2000.

1% En utforligare beskrivning av horisontella och vertikala direktinvesteringar ges i kapitel 4.
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bakom vertikala direktinvesteringar ar alltsa en stridvan att forsoka dra nytta av
skillnader i faktorpriser mellan olika lénder, t.ex. genom att lokalisera verk[’
samheter dir andelen mindre kvalificerad arbetskraft dr hog till lander som har
relativt gott om lagutbildad arbetskraft och denna ar relativt sett billig.

Nér det giller de svenska multinationella foretagen kan man, &ven om det i
praktiken dr svart att sérskilja horisontella fran vertikala investeringar, forvénta
sig att dessa visentligen investerar horisontellt i andra hdgloneldnder, medan
vertikala direktinvesteringar till storsta delen sker i ldgloneldander. Av figur 2.4
framgick att i de 80 storsta industrikoncernerna ar det sysselséttningsandelen i
dotterforetagen i lagloneldnder som har stigit under den senaste tioarsperioden,
medan den varit i det ndrmaste oforidndrad i dotterforetagen i andra hoglonel
lander. Den 6kade sysselsdttningsandelen i dotterforetag i andra laglonelédnder
beror i forsta hand pa de omfattande direktinvesteringar som gjorts i Central-
och Osteuropa efter Berlinmurens fall.

Det finns skél att rdkna med att vertikala och horisontella direktinvesteringar
har varierande effekter pa den relativa arbetskraftsefterfragan (sysselséttnings[’]
eller 16neandelen for hdgutbildade) i de svenska moderforetagen. Vid vertikala
direktinvesteringar forsvinner produktion som &r intensiv i anvidndningen av
mindre kvalificerad arbetskraft till utlandet och andelen hogutbildade okar i de
svenska moderforetagen. Vid horisontella direktinvesteringar har den produk/’
tion som flyttas ut ungefiar samma andel hogutbildad arbetskraft som den verk[]
samhet som blir kvar i Sverige, varfor den relativa arbetskraftsefterfrdgan i
moderforetagen inte berors.

Hansson (2005) studerar hur forskjutningar av sysselséttningen inom svenska

multinationella industrikoncerner paverkar den relativa arbetskraftsefterfragan i

moderforetagen i Sverige mellan 1990 och 1997. Det visar sig dér att en 6kning

av andelen sysselsatta 1 dotterforetag i ldglonelédnder har en signifikant och icke

obetydlig inverkan pé efterfrigan pa hogutbildad arbetskraft i moderforetagen.

Ett resultat helt i linje med vad vi forvéntar oss vid vertikala direktinvester]
ingar.

Slutligen kan ndmnas att det i den ekonomiska debatten for ett antal &r sedan
hiavdades det att de svenska multinationella foretagen skulle ha flyttat ut de
delar av verksamheten utomlands som i hég grad anvinder sig av hogutbildad
arbetskraft, medan man behallit de inslag dir andelen hogutbildade ar 1ag.'®’
Om detta har varit fallet kan det ha starka policyimplikationer eftersom det
skulle kunna utgdra ett tecken pé att det finns allvarliga brister nér det géller

17 Blomstrém (1999) och Jakobsson (1999)
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forhallandena att bedriva avancerad produktion i Sverige.'®® Det skulle betyda
att ndr svenska multinationella foretag 6kar produktionen i dotterforetag i andra
hogloneldnder pa bekostnad av tillverkningen i moderforetagen i Sverige da
minskar andelen hogutbildade i moderforetagen. Det visar sig emellertid i
Hansson (2005) att fordndringar i andelen sysselsatta i dotterforetag i andra
hogloneldnder inte har ndgon effekt pa den relativa arbetskraftsefterfragan i de
svenska moderforetagen, vilket i sig dr forenligt med det som vi rdknat med nér
det géller horisontella direktinvesteringar.

7.4.5 Ingaende direktinvesteringar

De svenskdgda multinationella féretagen har under 1990-talet kommit att spela
en allt mindre roll, i synnerhet inom industrin, samtidigt som allt fler svenska
foretag har blivit utlandsigda.'® I den allminna debatten har ett flertal ekonol ]
mer oroat sig over denna utveckling.'”® Ett ofta forekommande argument &r att
det 0kade utlandsdgandet, som foljer av att svenska multinationella foretag
kops upp av utlandsidgda foretag och att huvudkontoren flyttar utomlands, har
klara effekter pd sysselsittningen av hogutbildad arbetskraft. Nar huvudkonto!(’
ret flyttar forsvinner manga kvalificerade funktioner utomlands och det finns
risk att forskning och utveckling (FoU) och andra strategiska funktioner sé
smaningom foljer efter.'”!

Jakobsson (1999) menar att FoU och andra strategiska funktioner &r starkt kon[’
centrerade till Sverige av historiska skél. Han later ddrmed péskina att en stor

del av den FoU som bedrivs i Sverige har hamnat hér, inte pa grund av att Svel
rige har goda betingelser for forskningsverksamhet, utan av tradition. Om det

4r sa, vilket i sig kan diskuteras,'” finns det anledning att vara bekymrad, sa[
vida nu inte forutsittningarna for kvalificerad verksamhet &r goda i Sverige.

Varfor skulle de utlandsdgda foretagen fortsétta att lokalisera den typen av

aktiviteter till Sverige?

Om det ligger négot i vad dessa ekonomer pastar borde vi forvénta oss: i) att
Okat utlandsdgande i en bransch leder till minskad relativ efterfrdgan pa hogutl]
bildad arbetskraft i branschen, ii) att efterfrdgan pé kvalificerad arbetskraft &r

1 Det har bl.a. tagits som intikt for att kriva sinkta 16neskatter och 6kad 16nespridning. ”Loneskatterna
maste ner och nyckelgrupper (personer) maste tillatas att fa rejéla 16nelyft utan att 6vriga delar av kollektivet
kompenseras for detta.” (Blomstrom 1999 5.369)

19 Se figurerna 4.1a och 4.1b i kapitel 4.

17" De senaste exemplen pa detta 4r Dagens Industris ledare den 14 september 2006 och Lars Jonungs DN
debatt artikel den 17 november 2006.

! Jonung (2002). Han gar t.o.m. s& langt att han pastar att utflyttningen skulle leda till en typ av brain
drain” och att pa sikt hotas dven sysselsittningen av vanliga lontagare (s.166).

'72 Finns det ndgon anledning att tro att foretag som verkar pa en internationell marknad under hard
konkurrens skulle ta nationella hdnsyn vid lokaliseringen av sin verksamhet?
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mindre, allt annat lika, i foretag som ar utlandsdgda, eller att efterfragan pa
hogutbildade i ett foretag minskar nér det blir utlandsagt.

I den internationella forskningslitteraturen har hypotesen snarast varit den mot[]
satta nér det géller hur 6kade ingéende direktinvesteringar paverkar den relativa
arbetskraftsefterfragan. ' Anledningen ir att multinationella foretag antas fylla
en viktig funktion vid teknologidverforing mellan ldnder. Okad nérvaro av
utlandsdgda foretag i en bransch kan darfor forvintas leda till snabbare teknisk
utveckling i branschen, och om denna ér “’skilled-biased”, till 6kad relativ efter(]
frigan pa hogutbildad arbetskraft. P4 foretagsnivd skulle detta avspegla sig i
teknologioverforing fran uppkopande utldndska foretag till uppkopta svenska
foretag och darmed till 6kad andel hogutbildade efter uppkopet i svenska forel’]
tag som blir utlandségda. Det kraftigt 6kade utlandsédgandet under 1990-talet
kombinerat med en stigande andel hogutbildade och att 16nespridningen har
okat mellan hogutbildade och de med lagre utbildning (figur 7.4) talar for att
detta kan vara en viktig forklaring.

Ett motiv till utlindska direktinvesteringar som ibland brukar framforas i litte
raturen dr s.k. “technology sourcing”.'”* I det hir sammanhanget skulle det
betyda att utlindska foretag kdper upp svenska foretag for att komma &t den
teknologi och kunskap som finns i det uppkopta foretaget. Framfor allt skulle
man kunna tidnka sig att detta utgdér en tungt vigande faktor bakom flera av
uppkopen av svenska multinationella foretag eftersom dessa ofta antas besitta
nagon form av unik teknologi eller kunskap. Om det dr technology sourcing”
som ligger bakom ett utlindskt uppkop kan det vara rimligt att forvénta sig
arbetskraftssammanséttningen forblir ofordandrad i det uppkopta foretaget och
att den relativa arbetskraftsefterfragan darmed &r opaverkad.

Bandick & Hansson (2005) har studerat effekterna av okat utlandsdgande pa
den relativa arbetskraftsefterfragan i den svenska tillverkningsindustrin under
perioden 1986 till 2000 De finner ingen som helst grund for den oro som forel
kommit i debatten for att detta skulle ha medfort att kvalificerad produktion har
flyttat utomlands efter utldindska uppkdp av svenska foretag. For forskning och
utveckling verkar det t.o.m. ha skett en 6kning av FoU-intensiteten efter det
utlandska 6vertagandet.

Nar de skattar effekterna av det 6kade utlandsédgandet pa den relativa efterfral]
gan pa hogutbildad arbetskraft finner de inget samband. Med andra ord verkar
det inte som om det dkade utlandségandet har haft ndgon storre betydelse nér
det géller att forklara den dkade relativa efterfrdgan p& hogutbildad arbetskraft

' Feenstra & Hanson (1997), Blonigen & Slaughter (2001) och Taylor & Driffield (2005).
17 Neven & Siotis (1995) och Fosfuri & Motta (1999).
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under 1990-talet. Om de uppkopta foretagen delas upp pa svenska multinatiol
nella eller nationella foretag fore det utlindska uppkdpet visar det sig att ande(
len hogutbildade har en tendens att 6ka i de nationella foretagen efter overtal]
gandet, men forbli ofordndrad i svenska multinationella foretag. En tolkning
som &r forenlig med detta resultat &r att det forekommer teknologioverforing
till de nationella foretagen, medan “’technology sourcing” kan vara ett motiv
bakom uppkdpen av svenska multinationella foretag. A andra sidan visade
analysen i kapitel 4 att “technology sourcing” inte verkar vara ett skl till att
utlandsidgda foretag koper svenska foretag.

7.5 Hur paverkas arbetsmarknaden av
internationaliseringen?

Inte helt ovéntat finner rapporten att den totala sysselsittningen eller arbetslos ™
hetens niva i ett land &r opaverkad av utrikeshandelns storlek eller av utrikes
handelns tillvaxt. Jobb slas visserligen ut genom tilltagande import, men okad

export leder samtidigt till att nya jobb skapas. Det innebér att 6kad utrikeshan(’]
del bor leda till storre omséttning av jobb. Vi finner ocksa att mer dn hilften av

den totala jobbomséttningen inom den svenska industrin under den senaste 15

ars perioden dr ett resultat av den dkade utrikeshandeln med varor.

Inte heller tycks svenska multinationella foretags investeringar utomlands ha
lett till minskad sysselsdttning i moderforetagen i Sverige. En expansion ut[]
omlands kan forvisso innebédra att verksamheter laggs ner i Sverige, men pal’
rallellt med detta sker i manga fall en 6kad aktivitet i de delar som blir kvar 1
Sverige. En samlad bedomning av de ekonometriska studier som gjorts pa detta
omrade ger vid handen att det inte verkar finnas ndgot samband mellan
fordndringar i sysselsittningen i dotterforetagen utomlands och sysselsatt]
ningen i moderforetaget i hemlandet. I det sammanhanget bor ocksé ndmnas att
tillvaxt utomlands ofta d4r mycket betydelsefullt medel for att forbattra ett mul(]
tinationellt foretags konkurrenskraft.

Sammantaget finns det sdledes inget talar for att 6kad internationell handel
eller 6kade direktinvesteringar skulle ha ndgra effekter pad den totala arbets[]
kraftsefterfrigan. Diremot dr det en hel del som tyder pé att den relativa ar(]
betskraftsefterfragan paverkas. Det verkar som om efterfrigan pad mindre kvalil]
ficerad arbetskraft har minskat i samband med 6kad import fran, och utgaende
direktinvesteringar i, laglonelédnder.

Vi kan till att borja med konstatera att den relativa efterfragan pa hogutbildad
arbetskraft tycks ha 6kat under de senaste 15-20 aren. Det illustreras av att pa
samma gang som andelen hogutbildade har vuxit har relativionen mellan hog[
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utbildade och de med ldgre utbildning stigit kraftigt. Vi kan ocksa notera att
skillnaden i arbetsloshet mellan dessa grupper har tenderat att 6ka Gver tiden.

I litteraturen brukar tva forklaringar till den 6kade relativa efterfrdgan pa

hogutbildad arbetskraft foras fram: den tekniska utvecklingen och den okade

internationaliseringen. | rapporten redovisas resultat frdn egna och andras stul’
dier som ger empiriskt stod for att bdda dessa faktorer har bidragit till stigande

efterfragan pa hogutbildad arbetskraft i svenskt ndringsliv under senare ar. Sys[’
selséttningsandelen (I6neandelen) for hogutbildade har, allt annat lika, Okat

mest 1 branscher med snabb teknisk utveckling (FoU-intensiva branscher) och i

branscher déar importen fran lagloneldnder har vuxit mest. Effekterna av im[J
portkonkurrens frén lagloneldnder pé relativ arbetskraftsefterfrdgan dr dock

tdmligen smd, dven om de tycks ha tilltagit pa senare ar. Det visar sig ocksa att

bland svenska multinationella foretag har direktinvesteringar i ldgloneldnder

lett till 6kad relativ efterfragan pa hogutbildade i moderforetagen i Sverige. Det

kan forklaras av att verksamheter som anvédnder mindre kvalificerad arbetskraft

i stor omfattning har flyttat ut fran Sverige till dessa lander.

Det har ibland i den ekonomiska debatten framforts &sikter om att forutsitt]
ningarna att bedriva kvalificerad verksamhet, som forskning och utveckling
och avancerad produktion, inte skulle vara sdrskilt bra i Sverige. Detta skulle
ha fatt till foljd att svenska multinationella foretag tenderat att flytta ut sadan
verksambhet till andra hégloneldnder och att foretag som blir utlandsdgda har
haft en bendgenhet att minska inslaget av sddana aktiviteter i Sverige. I rap[]
porten hittar vi inga belidgg for att detta skulle ha varit fallet.
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8 Konsekvenser av nya industrilander

8.1 ”Tigerekonomier” — nya och gamla

Ett viktigt inslag i globaliseringsprocessen som tilldragit sig stor uppmérksam[’]
het dr uppkomsten pad virldsmarknaden av nya, snabbvidxande aktorer. I den
svenska debatten ar det framfor allt utvecklingen i Kina som pa senare tid statt i
centrum. Fragan ar hur den snabba tillvixten i Kina kan komma att paverka den
svenska ekonomin.

Analysen av konsekvenserna for de rika linderna inom OECD (déribland Svel]
rige) av dessa snabbvéxande nya aktérer genomfors i denna rapport utifrén ett
historiskt perspektiv. Uppkomsten av nya industrilinder &r ju inte négot nytt
fenomen. Man kan urskilja en historisk serie av asiatiska NIC-lander (newly
industrialized countries), med bdrjan i det japanska “tillvaxtundret” pa 19500
och 1960-talet, foljt av ”de fyra tigrarna” Sydkorea, Hongkong, Taiwan och
Singapore pa 1970- och 1980-talet, och de senaste “tigerekonomierna” Kina
och Indien pa 1990- och 2000-talet.'”> En annan grupp av nya aktorer som har
paverkat, och kan vintas paverka den svenska ekonomin, dr de fore detta plan(]
ekonomier i Central- och Osteuropa som 6vergitt till marknadsekonomi, i syn[
nerhet den grupp av sddana ldnder som blivit medlemmar i EU:s gemensamma
marknad. Fragan dr om det finns nigra gemensamma drag i utvecklingen av
dessa lander. Finns det nigra lairdomar att dra frén historien om de ”gamla ti]
gerekonomierna” for bedomningen av de forvéntade effekterna av “nya tigrar”,
dvs. Kina och Indien?

Nya industrildnder kidnnetecknas framfor allt av tva egenskaper: snabb tillvaxt
av industriproduktion och export, samt l4ga I6ner som konkurrensmedel pa
virldsmarknaden. 1 det senare avseendet har importkonkurrensen fran NIC[
lander pa kort sikt samma effekter som importen fran ldglonelidnder i allminhet
oavsett tillvixttakt.

En direkt effekt av uppkomsten av nya industrilinder liksom av export frén
lagloneldnder i allménhet, blir en skirpt priskonkurrens med svenska foretag pa
den svenska hemmamarknaden och pé& exportmarknaderna. Hur stark denna
effekt blir beror pd hur nira NIC-landets produkter konkurrerar med de
svenska, vilket i sin tur beror pa inom vilka omraden NIC-landets konkurrens ™
kraft &r som starkast. En annan effekt &r att efterfragan pa svenska produkter pa

'7% Under rubriken NIC-linder eller “tigerekonomier” for vi in alla linder som under nagon del av sin
utvecklingshistoria uppvisat de for NIC-lander typiska egenskaperna. Japan ar 2007 ar givetvis inte ett NIC[J
land.
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NIC-landets hemmamarknad 6kar. Dessa direkta effekter kan i sin tur, liksom
internationell handel i allménhet, ha verkningar pd produktiviteten i det
svenska néringslivet och pa den svenska arbetsmarknaden (jmf kapitlen 5, 6
och 7). Om NIC-landet ar stort och dess relativa resurstillgdngar avviker starkt
frdn de etablerade industrilinderna kan relativpriserna pa varldsmarknaden
paverkas. Darmed fordndras ocksé relativpriser pa produktionsfaktorer, som
t.ex. relativa 16ner for arbetskraft med olika utbildning och kompetens, men
dven for ravaror som olja och metaller i hela varldsekonomin. Hartill kommer
de nya aktorernas vixande betydelse for lokaliseringen av svenska direktinvel]
steringar.

Rapporten dr framfor allt inriktad pa att kartligga effekterna p& de etablerade

industrildnderna i allménhet, och den svenska ekonomin i synnerhet, av nya

och gamla NIC-landers intrade pa varldsmarknaden. Det &r da naturligt att fol
kusera dels pa tillvaxtforloppet av totalexporten fran NIC-ldnderna, och dels pa

hur bransch- och produktmonstret for export och internationell konkurrenskraft

i NIC-linderna ser ut och hur det forindrats dver tiden. Aven om det foreligger

betydande skillnader mellan NIC-ldnderna med avseende pa utvecklingsforlopp

kan man frga sig om det trots allt 4r mojligt att identifiera nagot aterkom[]
mande monster, och hur detta i sé fall ser ut.

Debatten om NIC-ldndernas effekter pa ekonomin i de utvecklade industrilan(]
derna (hir kallade I-linder) #r ingalunda ny. Aven om argumenten varierar ir
det uppenbart att NIC-ldnder vanligen setts mer som ett hot (om skdrpt konkur[’
rens pé [-landernas marknader) &n som ett 16fte (om expansion av exporten till
NIC-lianderna). De laga lonerna i kombination med den snabba tillvixten i
NIC-landerna upplevs som ett hot mot realloner och levnadsstandard i de rika
linderna.'”® A andra sidan borde det for I-linderna finnas mycket stora potentil |
ella vinster att gora i form av ett mer effektivt utnyttjande av resurserna genom
handel med NIC-ldnderna och specialisering i enlighet med komparativa for(]
delar.

Hur péverkas den svenska ekonomin av NIC-linderna? Det kan vara klargo[™
rande att dela upp fragan enligt foljande:

1 Vad blir effekterna av NICs intrdde pa varldsmarknaden?

2 Vilka konsekvenser for I-lindernas ekonomi far den snabba tillvixten i
NIC-landerna?

176 For en oversikt Gver den amerikanska debatten pa 1990-talet se Krugman (1996). Huvudargumenten som
framfordes i samband med “de fyra tigrarnas” (Sydkorea, Taiwan, Hongkong och Singapore) intriade pa
virldsmarknaden &r sldende lika de som anvénds i den moderna debatten om Kina och Indien.
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Intrddet av ett stort NIC-land som Kina har uppfattats som en utbudschock 1i
den meningen att det medfor ett mycket stort tillskott till det samlade utbudet
av arbetskraft i virldsekonomin (vid oférindrade insatser av andra produktiva
resurser). Resultatet av detta forvintas bli en sdnkning av reallonerna i I-14n-
derna och en tendens till att lonerna i I-linder och NIC-ldnder blir alltmer
lika.'”” Alternativet till en anpassning nedét av I-lindernas 16nenivé skulle bli
en kraftigt 6kad arbetsloshet.

En invindning mot detta resonemang &r att nagon internationell arbetsmarknad
inte finns eftersom arbetskraften &r trogrorlig 6ver granserna. Istéllet skulle
“utbudschocken” drabba véarldsekonomins varumarknader (och endast i bel]
grinsad omfattning tjinstemarknader). Detta kan i sin tur ha indirekta effekter
pa I-landernas arbetsmarknad.'”® Effekterna beror pa NIC-landets storlek, dess
produktionsforutsittningar och pa hur anpassningen gér till.

Det ar uppenbart att ett stort NIC-land har forutsattningar att paverka varupriser
och faktorpriser i virldsekonomin pé ett mer genomgripande sétt dn ett litet.
Om det dessutom forhéller sig sd att NIC-landets relativa resurstillgdngar —
realkapitalet per sysselsatt och andelen hogutbildade i arbetskraften — skiljer sig
avsevirt fran de etablerade ldnderna, okar potentialen for effekter pé I-lander-
nas arbetsmarknader ytterligare.

Integration av ett NIC-land med lag andel hogutbildad arbetskraft med hog

kompetens i1 virldsekonomin kan véntas leda till en tendens till utjimning av

lonenivéer och lonestrukturer, dvs. att reallonerna faller i I-linderna speciellt

for lagutbildad arbetskraft. Nagon fullstindig utjamning blir det dock inte, s&

lange det kvarstar handelshinder i form av transportkostnader och handelspolilJ
tiska restriktioner, om arbetskraftens produktivitet skiljer sig mellan ldnderna,

och om relativa resurstillgdngar &r alltfor olika; i detta fall uppkommer en spel’
cialisering sadan att NIC-landet blir ensam tillverkare av vissa (arbetsintensiva)

varor. Dessutom kommer I6nerna att variera mellan ldnder som en effekt av att

landerna har olika marknadspotential. 179

I inledningsskedet tenderar NIC-landet att ha en mycket 1ag l6neniva vilket
uppfattas som en indikation pa att dess néringsliv 6verlag har en stark internal]
tionell konkurrenskraft. A andra sidan uppvigs detta av en lig genomsnittlig
produktivitet, som forklaras dels av att produktionsvolymen per sysselsatt i
enskilda branscher dr 1ag, dels av en nédringsstruktur med tyngdpunkt pé bran[’
scher med lagt forddlingsviarde per sysselsatt. NIC-landets konkurrenskraft

77 Persson & Radetzki (2006).
'78 Bigsten & Holmlund (2006).
17 Ekholm & Hakkala (2006).
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kommer att variera mellan olika delar av niringslivet; den kan vintas vara som
hogst 1 arbetsintensiva och lagteknologiska branscher. Det internationella han(’]
delsutbyte och den strukturomvandling av I-ldndernas ekonomier som blir f6lj[]
den kriver dels att 16ner och vixelkurser anpassas sé att handelsutbytet &r bal]
lanserat, dels att arbetskraft och kapital kan omfordelas till exportsektorn.

8.2 Exporttillvaxt i nya industrilander

NIC-liander kdnnetecknas i det inledande skedet av en mycket hog exporttill[]
vaxt och snabbt 0kande andelar av varldsexporten. Det dr vanligt i debatten att
man extrapolerar tillvixttakten i detta skede, varvid resultatet oftast blir att
NIC-lédnderna inom loppet av négra tiotal ar skulle komma att uppné sensatiol]
nellt hdga andelar av vérldshandeln.

En forutsittning for fortsatt hog exporttillvaxt dr emellertid att produktionskal’
paciteten, dvs. nationalprodukten, ocksa fortsétter att vixa i samma hoga takt.
Detta dr emellertid osannolikt, av flera skél. En faktor bakom den snabba in[]
dustrialiseringen har i manga fall varit en strukturomvandling dir arbetskraft
overforts fran jordbruket till industrin. Denna 6verflyttning kan dock endast
vara temporar.

Aven produktivitetens tillviixttakt i industrisektorn har sina begrinsningar.

Produktiviteten kan véxa antingen som ett resultat av ackumulation av kapital —
realkapital, genom investeringar, savdl som humankapital, genom utbyggnad
av utbildningssystemet — eller genom utveckling och spridning av ny teknisk
kunskap. Ett grundldggande budskap fran teorin for ekonomisk tillvaxt &r
emellertid att en hog tillvéxttakt, som i ett initialskede drivs av en hog invel
steringskvot med atfoljande snabb kapitalackumulation, dock successivt avtar.

Orsaken &r att en 6kning av kapitalbestandet dr forknippad med avtagande av(]
kastning. For att kunna bibehalla den hoga tillvixten krévs darfor inte bara en

hog investeringskvot, utan kvoten méste successivt hojas. Eftersom detta kra[]
ver en motsvarande hojning av sparkvoten har en sddan utveckling sina naturl]
liga grinser.

Det &r rimligt att tinka sig att dven en initialt hog teknisk framstegstakt med
tiden kan komma att falla. Orsaken till detta ar att de tekniska framstegen 1 ett
NIC-land i stor utstrickning kan véntas ske genom spridning av kunskap fran
de avancerade industrildinderna. Nir kunskapsgapet reduceras kan den tekniska
framstegstakten i NIC-landet darfor véntas falla.
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Flera studier'® har visat att den hoga tillvixttakten i ”de fyra tigrarna” i huvud(
sak drivits fram av en utomordentligt snabb kapitalackumulation — speciellt av
realkapital men dven av en forbattrad kompetens hos arbetskraften — och endast
1 mindre grad kan tillskrivas tekniska framsteg. Speciellt géller detta for Singal™
pore. Detta avspeglas ju ocksa i den utomordentligt hdga investeringskvoten
hos tigerekonomierna.

Figur 8.1 Investeringarnas andel av BNP. Genomsnitt for olika tidsperioder mellan 1965 och
2004 i nagra nya industrilander och i Sverige. Procent.
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Kalla: Varldsbanken World Development Indicators

I figur 8.1 ser vi att det under perioden 1965-1974 framfor allt &r den tidiga
tigerekonomin Japan som sticker ut med en investeringskvot klart 6ver 30 prol]
cent. Under nésta period 1975-1984 har emellertid Sydkorea och Kina kommit
ikapp for att s& smaningom dra ifran Japan. Det géller i synnerhet Kina som
under den senaste tiodrsperioden 1995-2004 &r ensam om att ha en invester(]
ingskvot pad omkring 35 procent. Bade i Japan och i Sverige faller investerings[’
kvoten trendmaéssigt.

Man skulle ddrmed kunna forvinta sig att finna att andelen av vérldsexporten
for ett NIC-land skulle uppvisa en snabb 6kning under inledningsskedet, men
att okningen efter hand tenderar att avta for att slutligen plana ut. Av figur 8.2
framgar att detta ocksé verkar vara fallet. Japans andel av vérldsexporten av

180 Lau & Kim (1994), Young (1994) och Krugman (1996).
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varor och tjanster véxer till att borja med snabbt och for att nd sin toppniva
1985 runt 8 procent. Dérefter faller exportandelen ner till knappt 6 procent
2003. Sydkorea kommer igang senare &n Japan och det ar forst i slutet av 1960
talet och i borjan av 1970-talet som man kan observera en 6kning av export[]
andelen. I Sydkoreas fall kan man dessutom se en tendens till utplaning i bérjan
av 2000-talet. Nar det géller Kina bdrjar exportandelen att 6ka forst pa 19800
talet, som en foljd av de ekonomiska reformerna under 1970-talet. Darefter
sker emellertid en néstan exponentiell utveckling och 2003 har Kina och Japan
1 stort sett samma andel av virldsexporten. Vért att 1dgga mérke till ar att In[]
dien — det andra verkligt stora landet i véar jimforelse — inte alls har samma
utveckling som Kina. Ar 1980 ligger bdda dessa linder p4 ungefir samma niv4,
medan det dr en avsevérd skillnad mellan ldnderna i borjan av 2000-talet, trots
att det skett en viss 6kning av Indiens andel av vérldsexporten under den sel’
naste 10-arsperioden. Skillnaden kan forklaras av en ldgre tillvéxt i Indien jam[
fort med Kina under denna period.

Figur 8.2 Utvecklingen av andelen av varldsexporten av varor och tjanster i nagra nya industri-
lander och Sverige 1960-2003. Procent.
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Kalla: WTO
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Hur har Sveriges utrikeshandel med och direktinvesteringar i de nya tiger(’
ekonomierna utvecklat sig pa senare ar?'®' Om vi bérjar med varuhandeln i
tabell 8.1a ser vi att exporten, och i synnerhet importen, har ¢kat mellan 1990
och 2005, inte minst med de nya EU-ldnderna, men ocksd med Kina. Daremot
har det skett en relativt blygsam 6kning av varuhandeln med Indien. Nar det
giller tjédnstehandeln framgér det av tabell 8.1b att omfattningen av tjanstel]
handeln med de studerade linderna dnnu 2005 ligger pa en ganska lag niva.
Noterbart dr att den i media s& uppmérksammade importen av tjénster fran
Indien (offshoring av tjansteproduktion) inte verkar ha ndgon motsvarighet i
tjdnstehandeln i svensk handelsstatistik.

Tabell 8.1a Svensk export och import av varor med de nya EU-landerna, Kina och Indien,
1990-2005. Andel av total varuexport och varuimport. Procent.

Land/ 2005 2000 1995 1990
Lander- Export Import | Export Import | Export Import | Export Import

grupp

Nya EU- 4,3 6,5 4,1 4,5 2,9 3,0 1,1 1,3
lander

Kina 2,0 2,8 2,2 1,4 15 0,7 0,5 0,8
Indien 0,7 0,4 0,3 0,3 04 0,3 0,5 0,2

Anmérkning: De nya medlemslanderna &r Cypern, Estland, Lettland, Litauen, Malta, Polen, Slovakien, Slovenien, Tjeckien och
Ungern (medlemmar 1 maj 2004). Jamforelser av importdata dver tiden bor géras med viss forsiktighet p.g.a. en omléaggning
av insamlingen av handelsstatistiken i samband med Sveriges medlemskap i EU 1995. Oml&ggningen innebar att man vid
handel inom EU inte tar hansyn till ursprungsdestinationen for en importvara. Det medfor att storleken pa importen fran
lander utanfér EU underskattas, medan en motsvarande éverskattning av importen fran EU sker.

Kalla: SCB Utrikeshandelsstatistiken

Tabell 8.1b Svensk export och import av tjanster med de nya EU-landerna, Kina och Indien,
1998-2005. Andel av total tjansteexport och tjénsteimport. Procent.

Land/ 2005 1998
landergrupp Export Import Export Import
Nya EU-lander 1,9 3,6 15 2,3
Kina 0,5 1,0 0,7 0,5
Indien 0,4 0,4 0,1 0,2

Anmérkning: Se tabell 8.1a. En omlaggning av insamlingen av tjanstestatistiken mellan 2001 och 2002 gor att man bor vara
aktsam vid jamforelser av utvecklingen mellan 1998 och 2005.

Kalla: Riksbanken

181 For en utforligare genomgéng av dessa fragor se Strandell (2007).
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Betriffande de utgdende direktinvesteringarna inom industrin mellan 1996 och
2004 kan vi i tabell 8.2 observera ett liknande monster som for varuhandeln,
dvs. stigande sysselsittning framfor allt i dotterforetagen i de nya EU ldnderna
och i Kina. Inom tjanstesektorn &r det ddremot bara i de nya EU-ldnderna som
det har forekommit nagon sysselsittningsokning att tala om. I Indien har det
t.0.m. skett en minskning.

Tabell 8.2 Sysselsatta i svenska multinationella foretag inom industrin och tjanstesektorn i de nya
EU-landerna, Kina och Indien, 1996 och 2004.

Industrin

Land/landergrupp 1996 2004
Nya EU-lander 22388 (2,6) 35444 (5,0)
Kina 7256 0,9) 21777 (3,1)
Indien 7595 (0,9) 12763 (1,8)
Svenska moderféretag 373459 (44,0) 215384 (30,6)
Dotterforetag i hoglonelander 372177 (43,8) 338719 (48,1)
Dotterforetag i l1aglonelander 103651 (12,2) 150611 (21,4)
Totalt 849287 704714

Tjanstesektorn

Land/landergrupp 1996 2004
Nya EU-lander 6952 (1,5) 48568 (6,9)
Kina 59 (0,0) 1345 0,2)
Indien 1958 0,4) 567 0,1)
Svenska moderforetag 322590 (71,7) 251920 (35,9)
Dotterforetag i hoglonelander 105563 (23,5) 367100 (52,4)
Dotterforetag i laglonelander 21921 (4,9) 81912 (11,7)
Totalt 450074 700932

Anmérkning: Inom parenteserna anges andelen av totalt antalet sysselsatta i procent.

Kalla: ITPS Internationella féretag

Sammanfattningsvis tycks alltsi de nya EU-linderna i Central- och Osteuropa
spela en mer betydelsefull roll bade i den svenska utrikeshandeln och for
svenska direktinvesteringar utomlands. Detsamma géller for Kina som i kraft
av sin storlek och snabba tillvéxt pa senare ar blivit en allt viktigare handels[’
partner for Sverige och lokaliseringsland for svenska direktinvesteringar. Dar[]
emot ar Indien inte sérskilt framtrddande vare sig i den svenska utrikeshandeln
eller som destination for svenska direktinvesteringar.
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8.3 Utveckling av Ibnekostnader och produktivitet i
NIC-lander

I den allméinna debatten uppfattas NIC-landernas snabba tillvixt mer som ett hot
an som ett 16fte. I synnerhet brukar man ta fasta pa att de utomordentligt 14ga
lonerna i NIC-ldnderna skulle kunna leda till att de etablerade industriléindernas
foretag skulle konkurreras ut av vésentligt billigare produkter frdn NIC-ldnderna.

Figur 8.3 Relativ produktivitet och relativa Iéner inom industrin i forhallande till ndgra konkur-
rentlander 2003.
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Anmarkning: Data for Kina, Polen och Tjeckien &r frén 2002 och fér Indien fran 2001

Kélla: OECD STAN, UNIDO och ILO

Som framgar av figur 8.3 motsvaras de laga 16nerna emellertid av en i motsval’
rande mén lagre produktivitet, vilket innebér att arbetskraftskostnaden per pro[’
ducerad enhet dndé inte skulle skilja sig sérskilt mycket mellan de bagge lan(’
dergrupperna. I figuren ser vi t.ex. att medan de svenska lonekostnaderna per
arbetad timme i industrin ar 2003 var fem génger sa hog som i Tjeckien, var
produktiviteten i svensk industri likasa fem ganger hogre dn den tjeckiska.

Motargumentet blir d& att genom att NIC-ldnderna (per definition) uppvisar en
s& utomordentligt hog tillvixt av produktiviteten kommer pa lite langre sikt
deras produkter dndé att konkurrera ut de rika ldndernas foretag genom légre
priser. Detta argument forbiser emellertid att det, ndr produktiviteten stiger,
inte finns nagon anledning att forvinta sig att I6nerna forblir oféréndrat 1aga.
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Figur 8.4 Forandringar i relativ produktivitet och relativa arbetskraftskostnader i inom industrin i
ett antal konkurrentlander.
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Av figur 8.4 ar det uppenbart att produktivitet och 16nekostnader i de redovil’l
sade NIC-ldnderna — Japan, Sydkorea och Ungern — har tenderat att 6ka unge[’
far parallellt. Figuren ska tolkas sa att t.ex. punkten “Korea 1992 visar att
16nerna 1 Sydkorea 1992 var 20 procent, och produktiviteten 25 procent, av
motsvarande svenska virden for samma ar. Att observationerna for de enskilda
landerna i de flesta fall ror sig uppat till hoger innebar att man knappar in pa
den svenska ekonomin i bagge avseendena, dvs. att bade produktivitet och 167
ner stigit snabbare 4n i Sverige.'®

8.4 NIC-landernas exportstruktur och
specialiseringsmonster

Den starka okningen av NIC-landernas andelar av vérldshandeln innebér inte
en likformig 6kning av andelarna inom samtliga produktgrupper. Det visar sig
att flertalet NIC-ldnder uppvisar en tdmligen likartad exportstruktur i inled
ningsskedet, och att man ocksé kan spéra ett for ménga NIC-ldnder gemensamt
monster 1 exportstrukturens utveckling.

182 Att det forhaller sig sa ér givetvis inte sirskilt verraskande med tanke pa att Ionekostnaden utgor en stor
del av forddlingsvérdet. Ofta bortser man emellertid i debatten fran detta samband.
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Inom handelsteorin tdnker man sig att ett lands handelsmdnster avspeglar dess

produktionsforutsittningar — dess komparativa fordelar — som bestdms av

landets resurstillgdngar och nivan pé det tekniska kunnandet. Det ar rimligt att

vénta sig att detta dven géller for NIC-lander. Figur 8.5 och tabell 8.3 visar att

kapital — realkapital och i viss man humankapital — vid slutet av 1950-talet och

borjan av 1960-talet synes ha varit en knapp faktor i de NIC-lander som bel’
handlas har. Av figur 8.5 framgar att Japan nar det géller realkapital per syssell]
satt i hela ekonomin lag i mitten av rangordningen, efter samtliga lénder i Vist[
europa och Nordamerika, medan 6vriga NIC-ldnder, som t.ex. Sydkorea och

Indien, lag langt nere i kon. Ser vi i tabell 8.3 pa den genomsnittliga utbild [’
ningstiden hos arbetskraften 1975 dr den relativt 1&g i Indien, Kina och Sydko[]
rea jamfort med Sverige.

Figur 8.5 Realkapital per sysselsatt 1958-60 i ett antal lander. US dollar

USA
Kanada
Norge
Australien
Sverige
Frankrike
Nederlanderna
Vasttyskland
Finland
Storbritannien
Danmark
Argentina
Cypern
Italien
Spanien
Irland
Japan
Mexico
Grekland
Hong Kong
Brasilien
Turkiet
Portugal
Indien
Sydkorea
Singapore

I I
0 2,000 4,000 6,000 8,000
US dollar

Kalla: Leamer (1984) Appendix B
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Tabell 8.3 Genomsnittlig utbildningstid hos arbetskraften aldre an 25 ar i ndgra nya industri-
lander och i Sverige 1975 och 2000.

Land 1975 2000
Japan 7.4 9,7
Sydkorea 5,8 10,5
Ungern 7,9 8,8
Polen 8,0 9,9
Kina 3,4 5,7
Indien 2,4 4,8
Sverige 8,4 11,4

Kalla: Barro & Lee (2000)

Tyvérr finns inga berdkningar av realkapital per sysselsatt for olika ldnder vid

en senare tidpunkt, men mot bakgrund av den utveckling av investerings[’
kvoterna i Japan och NIC-ldnderna som vi tidigare kunnat observera i figur 8.1

ar det dock inte sdrskilt djarvt att anta att dessa har nirmat sig, och i vissa fall

passerat, Sverige.

Nir det géller utbildningsnivan hos arbetskraften verkar det som om Japan och
Sydkorea har kommit ikapp Sverige (se tabell 8.3 men dven tabell 3.3), medan
Kina och Indien fortfarande tycks befinna sig klart efter. Dessutom antyder
tabell 8.4 att det inte heller verkar som om Kina och Indien skulle knappa in pa
Sverige 1 ndgon ndmnvérd utstrickning. Andelen hogskolestudenter i relevant
aldersgrupp och de offentliga utgifterna for utbildning som andel av BNP é&r
betydligt ligre i Kina'® och Indien. Ligg dirtill att FoU-utgifternas andel av
BNP ocksa ar relativt laga i dessa lander.

18 pa sistone har det visserligen skett en 6kning av de privata utgifterna for utbildning i Kina men fragan ar
dndé om Kina kommer upp i nivad med 6vriga ldnder.
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Tabell 8.4 Indikatorer pd human- och kunskapskapitalets uppbyggnad i de nya industrilanderna

och i Sverige
FoU Utgifter for Hogskole-
Land utgifter utbildning studenter
(procent) (procent) (procent)
Japan 3,2 3,6 54
Sydkorea 2,6 4,6 89
uUngern 1,0 6,3 60
Polen 0,6 5,9 61
Kina 1,3 2,9 19
Indien 1,0 2,1 12
Sverige 4,0 7,5 84

Anmarkning: FoU utgifter ar utgifter for forskning och utveckling som andel av BNP 2003 (Indien 2000). Utgifterna for utbild-
ning ar offentliga utgifter for utbildning som andel av BNP 2003 (Kina 1999). Hogskolestudenter ar alla studenter i hogre
utbildning som andel av den relevanta &ldergruppen 2004.

Kélla: UNESCO

Med ledning av dessa indikationer pa NIC-ldndernas resurstillgangar skulle
man darfor kunna forvénta sig att, i den mén den internationella specialisel’
ringen styrs av komparativa fordelar, NIC-ldnderna &tminstone inledningsvis
skulle specialisera sig pd lagteknologiska och arbetsintensiva produkter och
importera varor som kréver stora investeringar i realkapital per sysselsatt, hog
utbildningsniva och kompetens hos arbetskraften, och en hog niva av tekniskt
kunnande hos foretagen. Man skulle emellertid ocksé kunna forvénta sig att
detta inledande specialiseringsmonster skulle komma att fordandras over tiden, i
takt med att NIC-ldnderna formaér att bygga upp de nationella tillgdngarna pa
realkapital och humankapital, samtidigt som foretagens kunskapskapital ndrmar
sig nivan hos de ledande foretagen i de etablerade industriléinderna.

Figurerna 8.6a-e presenterar ett matt pa relativ internationell konkurrenskraft

inom olika produktomraden for ett antal NIC-lénder vid olika tidpunkter. Mét[]
tet, som antas avspegla de komparativa fordelarna (i litteraturen kallat “reveal’
led comparative advantage”, RCA), har berdknats som kvoten mellan landets

andel av virldsexporten av en viss vara, t.ex. bilar, och dess andel av virldsex[]
porten av samtliga varor. Ett virde storre én ett pd denna kvot (t.ex. att Japan ar

2005 uppvisar ett RCA-virde pa 1,7 i bilindustrin) pekar pa att landet ifrdga har

en komparativ fordel i denna bransch (dvs. att Japan har komparativa fordelar

och stark internationell konkurrenskraft nar det géller biltillverkning).

Ett genomgaende drag i utvecklingen av de flesta NIC-ldnder &r att export(]
strukturen 1 inledningsskedet avspeglar komparativa fordelar i ravaror och, for
tillverkningsindustrin, inom arbetsintensiv och lagteknologisk produktion,
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framfor allt inom textil- och beklddnadsindustri. Med undantag for Singapore,
vars export redan i detta skede var inriktad pé realkapitalintensiv produktion,
uppvisade exportstrukturen i de fyra tigrarna pa 1960-talet en tydlig specialisel’]
ring pa arbetsintensiv och lagteknologisk produktion.'®*

Sannolikt har de tidiga asiatiska tigerekonomierna, forst Japan och sedan Syd[]
korea, Taiwan, Hongkong och Singapore, som ett resultat av en snabb upp[]
byggnad av bestdnden av realkapital och humankapital, i det ndrmaste hunnit

ikapp de etablerade industrilinderna i Europa och Nordamerika. Detta avspeg[’
las i ett tydligt och genomgéende fordndringsmonster avseende utvecklingen av

relativ internationell konkurrenskraft for olika branscher, matt av RCA-index.

Specialiseringsmonstret har tenderat att forskjutas bort frdn arbetsintensiv och

lagteknologisk produktion i riktning mot mellanteknologiska sektorer, forst

realkapitalintensiva som stélindustri, senare mer humankapitalintensiva som

bilindustri och varv, och slutligen mot hogteknologiska som elektronik.' Ut(]
vecklingen leddes av Japan som atfoljdes av de fyra tigrarna. I sjdlva verket ar

utvecklingen av RCA-monstret i Sydkorea snarlik den i Japan, med 15 érs tids-

forskjutning. '

Detta framgar av figur 8.6a dir Japan efter 1980 inte ldngre har komparativa
fordelar i textilvaror. For Sydkorea ser vi, i figur 8.6b, att det drdjer dnda in pa
2000-talet innan Sydkorea definitivt har forlorat sina komparativa fordelar i
textilproduktion. Samtidigt kan vi konstatera, i figur 8.6a, att den internatiol’
nella specialiseringen i Japan 6kar under 1970- och 1980-talen, till att borja
med pa jérn & stal, och sedan pé elektriska apparater, som t.ex. datorer och TV,
samt motorfordon. I Sydkorea sker motsvarande utveckling, enligt figur 8.6b,
nagot senare &n i Japan.

'8 Se Lee (1995), Das (1999) och Dowling & Cheang (2000).
'8 Dowling & Cheang (2000).
186 Petri (1988).
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Figur 8.6a "Revealed comparative advantage” RCA utveckling i Japan for ett antal varugrupper
1962-2005
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Anmarkning: Jarn & stél &r SITC67, textil & klader &r SITC 65 och 84, motorfordon ar SITC 781, 782, 783, 784, 7132 och 7783
och datorer, radio och TV, etc. ar SITC 75, 76 och 776. Samma definition géller for figurerna 8.6b-e dar aven data kommer
frdn samma kalla.

Kalla: WTO och Feenstra m.fl. (2005)
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Figur 8.6b ’Revealed comparative advantage” RCA utveckling i Sydkorea for ett antal varugrup-
per 1970-2005
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Samma monster med avseende pa den internationella specialiseringens inrikt[’
ning som géllde for de tidigare tigerekonomierna pa 1960-talet aterfinns for de

nya tigrarna — Kina och Indien — pa 1990-talet. Figurerna 8.6d och 8.6e visar

en utomordentligt stark konkurrenskraft inom textil- och konfektionsindustrin, i

synnerhet for Indien. Det kan noteras att den kinesiska exportstrukturen ut]
vecklats 1 riktning mot en specialisering pé arbetsintensiv produktion i samband

med att man Overgav satsningen pa tung industri till forman for en industril’
struktur som i storre utstrickning formats av landets komparativa fordelar.'’

87 Yue & Hua (2002).
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Figur 8.6¢ ’Revealed comparative advantage” RCA utveckling i Kina for ett antal varugrupper
1975-2005
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Figur 8.6d ’Revealed comparative advantage” RCA utveckling i Indien for ett antal varugrupper
1975-2005
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I figur 8.6c sker en kraftigt 6kad internationell specialisering pa produktion av

datorer, kontorsmaskiner, hemelektronik etc. i Kina under borjan av 2000-talet.

Detta har ibland tolkats som att Kina, forutom att vara internationellt konkur(]
renskraftigt i produktion av varor dir det anvinds relativt mycket okvalificerad

arbetskraft som textil & kldder, pa senare &r dven har blivit specialiserat pa

kunskaps- och humankapitalintensiva produkter.'®

'8 De som hivdar att Kina redan idag skulle befinna sig pa nira nog samma teknologiska niva som de mest
utvecklade industrilinderna och ddrmed vara en allvarlig konkurrent till dessa inom hogteknologisk
produktion brukar forutom till detta hénvisa till att antalet examinerade ingenjorer i Kina &r storre dn i USA
och att de totala utgifterna for forskning och utveckling i Kina r stora och att de har vuxit snabbt under
senare ar. Huvudinvidndningen mot detta resonemang ér att det r de relativa tillgdngarna, och inte de
absoluta, som avgor ett lands internationella specialisering och da visar det sig att Kina bade med avseende
pé den relativa tillgangen pa human- och péa kunskapskapital fortfarande ligger en bra bit efter de mest
utvecklade industrildnderna (se tabellerna 8.3 och 8.4 ovan). For ett land som Kina med stora behov av att
forbattra sin infrastruktur och av nya bostader, kontors- och affarslokaler dr det inte sérskilt klokt att till
storsta delen koncentrera sina relativt (i forhallande till den totala arbetskraften) fa ingenjorer till
hogteknologisk industri.
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S& dr nu inte fallet utan forklaringen ligger i att Kina numera utgér en del i

storre asiatiska produktionsnitverk.'” Som tidigare berdrts har produktionsprol|
cesserna for ett vixande antal industrivaror blivit mer geografiskt uppsplittrade.

Till ett enskilt land lokaliseras de delar av produktionsprocessen déir landet har
sina komparativa fordelar. Kina har darfér med sin relativt goda tillging pa
okvalificerad arbetskraft i allt storre utstrickning kommit att skéta samman(’
sdttningen av produkter inom elektronik, informations- och kommunikations|

teknologi som produceras i Ostasien, och som sedan till stor del exporteras till
Europa och Nordamerika. Mer teknologiskt avancerade ldnder, som Japan,

Sydkorea och Taiwan, har i stéllet specialiserat sig pé att producera kompo[
nenter — ofta med ett hogt foréddlingsvérde — till dessa produkter, som de ex[’
porterar till Kina. Det visar sig att mer 4n hélften av Kinas totala export bestér
av varor som satts samman av importerade komponenter (processed exports),
inte sillan i utlandsigda foretag.'” Av det totala exportvirdet for denna
“bearbetade export” hirrdr i genomsnitt tva tredjedelar av vardet fran utlandet,
mestadels fran andra asiatiska linder.""

18 For en utforligare diskussion se Gaulier m.fl. (2005), Bergsten m.fl. (2006) kapitel 4 och Branstetter &
Lardy (2006).

1 Gaulier m.fl. (2005) s 18.

I Bergsten m.fl. (2006) s 90.
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Figur 8.6e "Revealed comparative advantage” RCA utveckling i Ungern for ett antal varugrupper
1975-2005
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Till sist kan vi konstatera i figur 8.6e att det i Ungern, som far representera de
nya EU medlemmarna i Central- och Osteuropa, under slutet av 1990-talet och
under 2000-talet har skett en 6kad specialisering pa elektriska apparater och
motorfordon parallellt med en minskad specialisering pa textilprodukter. Med
andra ord forefaller exportstrukturen i Ungern att allt mer likna den som fore”
ligger 1 de mer etablerade industrildnderna.

Det internationella specialiseringsmonster som framkommer i ldnderna i figu(!
rerna 8.6 idag (2005) bekriftas av den analys som presenteras i tabell 8.5, dar
nettohandelns andel av totalhandeln i svenska industribranscher med dessa (och
ytterligare nagra) lénder forklaras med olika branschkarakteristika. Sverige
visar sig ndmligen dir vara nettoexportdr i humankapitalintensiva branscher
med framfor allt Kina och Indien, dvs. Sverige tenderar att vara nettoimportor
fran dessa ldnder i branscher som i stor utstrickning anvénder sig av mindre
kvalificerad arbetskraft. For 6vriga lander i tabell 8.5 4r koefficienten for hul’
mankapitalintensiteten — definierad som andelen sysselsatta i en bransch med
nagon form av eftergymnasial utbildning — med undantag for Japan — insignil]
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fikant (&tminstone pa 5 procentnivan). Betrdffande de 6vriga koefficienterna
overensstaimmer resultaten i tabell 8.5 i stort med vad som framkom i analysen
i kapitel 3. Sverige har komparativa fordelar, och dr ddrmed nettoexportdr i
handeln med flertalet ldnder, i realkapitalintensiva branscher och i branscher
som anvinder relativt mycket skogsravara.'”>

Tabell 8.5 Forklaringsfaktorer till nettohandelns andel av totalhandeln pa branschniva inom
tillverkningsindustrin i Sveriges handel med olika lander 2005

Land Andel Realkapital Dummy for R? Antal
hégutbildade | per syssel- skogsbranscher observationer
satt
Japan «1,59 0,48 0,48 0,11 233
[#2,75]*** [3,99]*** [5,19]***
Sydkorea 1,11 0,16 0,73 0,09 196
[1,51] [0,82] [5,64]***
Polen 1,07 0,33 0,01 0,04 244
[1,94]* [2,19]*** [0,08]
Ungern 1,12 0,60 0,24 0,06 222
[=1,80]* [3,94]*** [1,42]
Tjeckien «0,27 0,50 0,17 0,04 225
[=0,45] [2,45]** [1,03]
Kina 1,76 0,34 0,52 0,09 236
[3,03]*** [1,78]* [2,76]***
Indien 1,74 0,43 0,40 0,07 211
[2,70]*** [2,57]** [1,79]*

Anmarkning: ***, ”"* och * anger signifikans pa 1, 5 och 10 procentnivan.

Kina dr ett extremt stort land med utomordentligt stora skillnader i ekonomisk
utvecklingsniva och néringsstruktur mellan olika regioner. Det kan dérfor vara
av intresse att ndrmare studera en av de mest internationaliserade kinesiska
regionerna for att se om monstret for internationell konkurrenskraft och export]
struktur avviker frdn genomsnittet for Kina.

Guangdong ér en av de mest snabbvixande och internationaliserade regionerna
i Kina. Medan regionprodukten i Guangdong utgor 12 procent av nationalprol’
dukten i Kina svarar regionen for omkring 30 procent av den kinesiska expor[]
ten liksom av inflddet av utlindska direktinvesteringar.'”® Likvil visar det sig

12 Det bér dock noteras att linderregressionerna i tabell 8.5 har mycket laga forklaringsvirden.

193 Nir det giller regionprodukten per capita kommer Guangdong pa sjitte plats bland Kinas provinser.
Regionprodukten per capita i Guangdong 2004 &r 19 707 yuan (ungefdr motsvarande i svenska kronor)
Provinser med hogre regionprodukt per capita dr Shanghai (55 307), Beijing (37 058), Tianjin (31 550),
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att branschmonstret for komparativa fordelar och konkurrenskraft pa vérlds[
marknaden inte skiljer sig pa ndgot avgorande sitt frin motsvarande for Kina.

Exportkvoten i Guangdongs industri dr lag i branscher som ér realkapitalinten(]
siva och humankapitalintensiva, dvs. som kréver stora investeringar och hog

kompetens hos arbetskraften, och som dessutom kréver stora utgifter for forsk[]
ning och utveckling.'**

Man kan alltsé sdga att exportstrukturen i NIC-ldnderna — savél den initiala
strukturen som mdnstret 1 utvecklingen 6ver tiden — stimmer ganska vél dver[)
ens med landernas faktortillgingar och komparativa fordelar. Nya industriléan[]
der tenderar inte bara att véixa snabbt utan ocksa att successivt “uppgradera”
den internationella specialiseringens branschmdnster i en riktning som blir
alltmer lik RCA-monstret i de etablerade industrilinderna. I sjidlva verket visar
det sig att vid en jamforelse av laginkomstlander graden av likhet med de rika
landernas RCA-mdnster — dvs. korrelationen av RCA-virden Over branscher —
samvarierar med landets grad av ekonomisk utveckling, métt av BNP per
capita. Dock vill det synas som om Kina har en nadgot mer “avancerad” export[’
struktur dn dess faktortillgadngar anger, eftersom sdvil realkapital, humankapital
och land #r extremt knappa faktorer i Kina.'”®

8.5 NIC-lander, inombranschhandel och specialisering
inom branscher

Att exportstrukturen i NIC-ldnder efter hand kan véntas bli alltmer lik den i de
etablerade industrilinderna innebér ju att handelsutbytet mellan dessa ldnder[’
grupper alltmer kommer att utgéras av inombranschhandel. Figur 8.7 visar
utvecklingen av inombranschhandelns andel av Sveriges totalhandel med ett
antal NIC-ldnder. Andelen var redan 1970 jamforelsevis hog i handeln med
Japan, och den har 6kat nagot, dock utan att nd de nivaer som utmirker den
svenska handeln med &vriga EU. Andelen inombranschhandel har fran en
mycket 1ag niva okat kraftigt i handeln med dels de fyra tigrarna, dels med den
ena av de nya tigrarna — Kina — men diremot inte med Indien.

Zhejiang (23 942) och Jiangsu (20 705). Lagst regionalprodukt per capita av Kinas 31 redovisade provinser
har Guizhou (4 215). Det rader alltsa stor spridning i regionprodukten per capita mellan Kinas provinser.
% Yun (2006).

19 Schott (2006).
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Figur 8.7 Inombranschhandelns andel av Sveriges handel med varor med Japan, asiatiska NIC-
l&nder, de nya EU-landerna, Kina och Indien 1970-2005.
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Anméarkning: Inombranschhandelns andel av totalhandeln beréknas med det s.k. Grubel-Lloyd indexet, dvs
GLj =1+ Z'Xij - Mij|/ E (Xij + Mij) dar X ( Mij ) &r export till import fran) land j i branschen i. De asiatiska
i i

NIC landerna &r Hong Kong, Singapore, Sydkorea och Taiwan och de nya EU-landerna ar Cypern, Estland, Lettland, Litauen,
Malta, Polen, Slovakien, Slovenien, Tjeckien och Ungern

Kalla: SCB utrikeshandelsstatistiken

Forskjutningen mot vixande inombranschhandel betyder att effekterna av han™
deln blir vasentligt annorlunda. Produktivitetseffekterna av handeln med NICI

landerna kommer i storre utstrickning att bestd av vinster av utnyttjande av

stordriftsfordelar och 6kad spridning av ny kunskap. Effekterna pa arbetsmark[’]
naden kan véntas bli mera begrénsade, eftersom den relativa efterfragan pé
olika typer av arbetskraft knappast paverkas och omsittningen av jobb i huvud
sak forsiggar inom snarare &n mellan branscher.

Aven i fallet med inombranschspecialisering kan det téinkas att det finns natio’
nella specialiseringsmonster som bygger pa landets egenskaper pa utbuds- eller
efterfragesidan. Olika led i produktionskedjan kan anvénda produktionsfaktorer
i olika proportioner. Ett hogloneland kommer dirfor att ha produktionen for™
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lagd till de kapitalintensiva delar av kedjan, medan arbetsintensiva halvfabrikat
och delar importeras.

Produkterna inom en varugrupp kan ocksa vara differentierade med avseende
pa kvalitet. Ett vanligt sétt att méita kvalitet 4r att jimfora priser for olika prol[]
dukter. Nar det géller internationella transaktioner anvéinder man vanligen en[]
hetsvirden for export och import, dvs. virdet dividerat med volymen.'*®

En vanlig hypotes ar att rika liander specialiserar sig pd, och exporterar, prol]
dukter av hog kvalitet. Detta kan motiveras bade fran utbuds- och efterfragesil’
dan. A ena sidan har det gjorts gillande att en produkt av hogre kvalitet kriver
mer kapital — real- eller humankapital — per sysselsatt och ddrmed omfattas av
hoglonelindernas komparativa fordelar.””” A andra sidan ligger det nira till
hands att ténka sig att den kvalitetsnivd som konsumenten efterfragar ar korre[
lerad med inkomsten. Om man dessutom tdnker sig att foretagen i ett land val[)
jer en kvalitetsniva for sina produkter som verensstimmer med preferenserna
for den typiske konsumenten pa4 hemmamarknaden, sé foljer ddrav att foretagen
i hégli’)nleg};éinder kommer att producera, och exportera, dyra produkter av hog
kvalitet.

Tidiga svenska studier'®’ fann att enhetsvirdet for den svenska exporten i olika
varugrupper tenderade att vara hogre dn for importen, och i synnerhet vad
géllde importen fran lagloneldnder. Detta senare resultat har bestyrkts av en rad
studier av enskilda OECD-lénder. Det ér dérfor inte forvénande att finna att
enhetsvirdena i tabell 8.6 for importen fran Polen (som representant for grupl’
pen fore detta planekonomier som blivit EU-medlemmar) och frén Kina &r
lagre &n for importen i allménhet.

1% Sadana berikningar bor tolkas med en viss forsiktighet eftersom enhetsvirdedata innehaller betydande
felkallor som matt pa priser. Hypotesen att prisskillnader indikerar motsvarande kvalitetsskillnader géller
egentligen i forsta hand om marknadsandelarna haller sig konstanta 6ver tiden. I annat fall kan trogheter i
efterfrdgans anpassning bidra till att dverskatta kvalitetsskillnaden.

7 Falvey (1981).

' Burenstam Linder (1961).

19 Kapitel 2 i Torstensson (1992).
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Tabell 8.6 Enhetsvarden for importen till Sverige fran Kina, Japan, Sydkorea och Polen relativt
Ovriga importlander. Genomsnitt for alla industrivaror.

Land 2005 1990
Japan 2,98 2,13
Sydkorea 1,38 1,04
Polen 0,73 0,35
Kina 0,66 0,69

Anmarkning: For land j beréknas uttrycket E (ln 10V —In UV, )/n och som darefter antilogaritmeras. 1UVj; ar importen-

hetsvardet for importen fran land j till Sverige i varugrupp i, dér varugrupperna definieras som SITC 5-8 pé 3-siffernivan, I_U_V,
ar det genomsnittliga importenhetsvardet for varugruppen i i svensk import och n ar antalet varugrupper.

Mot bakgrund av det faktum att “’japanska varor” for 40 4 50 &r sedan i folk[]
mun var synonymt med billiga varor av 1&g kvalitet kan man notera det hoga
vardet for Japan, som indikerar att japanska varor i nuldget ar kvalitativt dver[]
lagsna annan import. Samma fenomen — en uppgradering av varusortimentet
ifrdga om kvalitet — indikeras ocksa av uppgangen fran 1990 av relativa im[]
portenhetsvirden for Sydkorea och Polen. NIC-ldnder kan alltsd vintas uppl’]
gradera sin exportstruktur bdde med avseende pa branschmonstret och kvalil
tetsnivan. Man kan emellertid, atminstone inte hittills, konstatera nagon mot[]
svarande tendens till uppgradering av den kinesiska exportens kvalitetsniva.
Den léga kinesiska kvalitetsnivdn — mitt pa grundval av relativa importenhets]
virden — bekriftas av resultaten fran andra studier.””’

8.6 Effekter pa Nord av tillvaxt i Syd

Ett utmirkande drag for nya industrildnder — tigerekonomier” — adr som sagt

den utomordentligt snabba tillvixten. En central fraga i debatten &r darfor hur

de rika ldinderna — Nord — kommer att paverkas av tillvixt i de nya industrilan[’
derna — Syd. En del ekonomer har beskrivit Kinas intrdde pa varldsmarknaden

som en utbudschock” pa den globala arbetsmarknaden.””' A andra sidan borde

de snabbt vixande inkomsterna i NIC ldnderna leda till en “efterfrigechock”

genom att efterfrigan pa de rika lindernas exportvaror och pa ravaror stiger.

For att forsoka besvara hur tillvéxt i Syd péverkar realloner och realinkomster i
Nord kan det vara lampligt att se vad ekonomisk teori har att sédga. Svaret beror
pa vilka faktorer som driver tillvixten: ackumulation av humankapital och/eller
realkapital, eller teknisk utveckling, och i s& fall i vilka sektorer den senare
ager rum.

200 Se Schott (2006).
2! persson & Radetzki (2006).
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Lat oss anta att komparativa fordelar helt drivs av relativ produktivitet. Nord

har ett Gvertag ifrdga om produktivitet i alla branscher, men Gvertaget varierar.

Nord kommer dé att producera och exportera alla produkter dar produktivitets(]
Overtaget viger over Nords hogre 16n, och importera alla 6vriga produkter;

grinsen mellan export- och importvaror gar déir produktivitetsvertaget ar prel’
cis lika med l6neskillnaden.

Antag nu att det sker tekniska framsteg i Syd som péaverkar hela néringslivet sa

att produktiviteten stiger lika mycket i alla branscher; i Nord ar produktiviteten

oforandrad. Syd kommer da att 6verta produktionen av ett antal mellanteknolo(’]
giska produkter fran Nord. For att aterstdlla jimvikt i handeln maste darfor

lonerna i Syd stiga relativt till 16nerna i Nord, dock inte lika mycket som pro™
duktivitetsfordndringen. Eftersom priserna pa Nords importvaror ddrmed faller

1 forhallande till 16nenivan kommer emellertid realinkomsten i Nord att oka,

vilket betyder att Nord ocksa vinner p4 tillvixt i Syd.***

Men sé behover inte alltid bli fallet. Lat oss istillet anta att vi kan dela upp

ndringslivet i tre sektorer: en hogteknologisk dir Nord har komparativ fordel
och stér for all produktion, en lagteknologisk dar motsvarande giller for Syd,

och en mellanteknologisk som produceras i biagge linderna. Om den tekniska
utvecklingen i Syd ar koncentrerad till den lagteknologiska sektorn blir resull’]
tatet detsamma som i det forra exemplet. Detta medfor ett prisfall pa lagteknol

logiska produkter som importeras av Nord, och ddrigenom en vinst for Nord,

vars realinkomster stiger. Om den tekniska utvecklingen didremot sker i den
mellanteknologiska sektorn foréndras relativionen till Syds fordel: eftersom
16nerna stiger i Syd utan att produktiviteten i ldgteknologi foréndrats, fordyras
importen till Nord vars realinkomster och kopkraft ddrmed minskar.*”

Det ar emellertid ocksa mojligt att Syd vdxer genom en snabb ackumulation av
real- och humankapital. Om det ar sa att Syd i1 utgangsldget har sina komparal’
tiva fordelar i arbetsintensiv tillverkning, medan Nord exporterar (human-
och/eller real-)kapitalintensiva produkter, leder tillvéixten i Syd till ett prisfall
pa kapitalintensiva produkter, vilket forsdmrar det internationella bytesforhall’
landet (terms of trade) for Nord och medfor ddrmed en realinkomstforlust. Det
verkar sdledes som om en realinkomstforlust &dr sérskilt overhdngande om
tillvixten i Syd framfor allt sker i branscher och produkter dar Nord har sina
komparativa fordelar.

Det kan slutligen noteras att skillnaderna i komparativa fordelar i detta fall
kommer att minska. Att denna drivkraft till handel forsvagas betyder emellertid

22 Egr en utforligare framstillning se Bowen m.fl. (1998) s 99-104.
203 Qe t.ex. Krugman (1996) och Samuelson (2004).
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inte att man borde forvédnta sig att handelsutbytet minskar. Snarare kan man
véinta sig att den ursprungliga handelsstrukturen ersitts av 6kad inombransch(]
handel. Detta betyder att handelns drivkrafter — och ddrmed dess effekter — i
utbytet mellan Nord och Syd kan véntas fordndras. Av figur 8.7 framgick att
detta ocksa har varit fallet. Det visade sig ndmligen att inombranschhandelns
andel av totalhandeln i den svenska utrikeshandeln har vuxit kraftigt med fler[”
talet av de nya industrildnderna under de senaste trettio aren.

Den redovisade modellen dr mahénda alltfor statisk for att tillfredstidllande
kunna beskriva samspelet mellan rika och fattiga lander. En annan typ av mol]
deller for att beskriva tillvéxt och handel mellan utvecklingslinder och avance™
rade industrilinder bygger pd att s gott som alla tekniska framsteg och utl]
vecklingen av nya produkter sker i Nord. Teknisk kunskap sprids sedan — med
en viss tidsforskjutning — till Syd. Varje produkt kommer darfor att genomga
en livscykel, dir innovationen sker i Nord, och produktcykelns tidigare fas,
med snabb marknadsexpansion, ocksa ar lokaliserad dit. Allteftersom produk(]
ten nar mognadsstadiet och teknologin blir mer allmént spridd, kommer prol[]
duktionen att omlokaliseras till Syd.

I modellen tas savil den tekniska framstegstakten som takten i den internatiol’
nella spridningen av kunskap for givna. Det &r létt att inse att en snabbare
teknisk utveckling allt annat givet hojer sivil realinkomsten som den relativa
I6nenivan i Nord. Men vad hiander om takten i den internationella spridningen
av kunskap fran Nord till Syd, allt annat givet, skulle 6ka? Detta medfor att
reallonegapet mellan Nord och Syd minskar.*** Det 4r emellertid mojligt att en
snabbare teknikspridning skulle dka realinkomstens niva &dven i Nord, vid given
teknisk utvecklingstakt. Dértill kommer mdjligheten att en sddan utveckling
skulle kunna ge Okade incitament till teknisk utveckling genom 6kade FoULl]
investeringar.

8.7 Effekter av lagpriskonkurrens: exemplet teko

For att kunna bedéma de forvintade effekterna pa den svenska ekonomin av
konkurrensen fran Kina och Indien kan det vara rimligt att utgé fran en analys
av effekterna av tidigare exempel pa lagpriskonkurrens i svenska industribran(]
scher. En sektor dér utvecklingen helt dominerats av effekterna av lagprisim[]
porten dr textil-, sko- och beklddnadsindustrin. Som en foljd av protektionis(]
men pa 1930-talet och avsparrningen under kriget hade de svenska producen(]
terna ldnge en ganska stark stdllning p4 hemmamarknaden. Denna kom emel(’]
lertid att rubbas genom den europeiska integrationen (EFTA, frihandelsavtalet

24 Grossman & Helpman (1991).
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med EG och den gemensamma marknadens utvidgning) och liberaliseringen
inom GATT (avvecklingen av exportbegransningarna inom ramen for multifil)
beravtalet m.m.).

De svenska producenterna utsattes for en viaxande ldgpriskonkurrens, forst frin
lagloneldnder i Sydeuropa och senare fran utvecklingslédnder i Asien samt fran
Central- och Osteuropa. Importkvoten dkade dramatiskt, samtidigt som bran/[]
schens produktion och sysselsdttning, liksom antalet arbetsstdllen, minskade
kraftigt under 1980- och 1990-talet, speciellt i beklddnadsindustrin, som tillhor
den minst kapitalintensiva delen av sektorn. Samtidigt 6kade emellertid ocksa
exportens andel av produktionen.

En studie®® visar att importkonkurrensen drev fram en betydande strukturom(
vandling, inte bara fran teko-sektorn till den 6vriga ekonomin utan ocksé inom
sektorn. Trots att bilden domineras av nedliggning av arbetsstillen (sérskilt
inom beklddnad) forekommer ocksa nyetableringar. Det har visat sig att de
nyetablerade arbetsstéllena har hogre produktivitet och storre andel hégutbill]
dade 4n de nedlagda.

Fragan ar vilka egenskaper och strategier som kédnnetecknar de foretag och
arbetsstillen som lyckats overleva. Resultaten’® tyder pi att Gverlevande
arbetsstillen tenderar att vara storre, mer produktiva och mer beroende av
hogutbildad arbetskraft. Sannolikt dr det ocksa sé att de foretag som Overlevt i
storre utstrackning formatt specialisera sin produktion inom segment av mark[]
naden som kdnnetecknas av hog kvalitet och/eller modevéxlingar, eller inom
speciella nischer (t.ex. vissa yrkeskldder), dér priskdnsligheten &r relativt lag.
Dessa foretag har ocksé lyckats expandera pa export. Slutligen visar det sig att
de 6verlevande foretagen i storre utstrackning lagt ut delar av produktionen till
underleverantdrer.

8.8 Effekter av nya industrilander ur ett svenskt
perspektiv

I denna rapport har vi sokt sétta debatten om de nya industrilinderna — Kina
och Indien — och deras forvéintade effekter pa den svenska ekonomin i ett histo]
riskt perspektiv. Kan man dra nagra ldrdomar av vad som hénde nér tidigare
“nya industrildinder” etablerade sig pa virldsmarknaden?”®’” En tillbakablick
visar att tidigare NIC-ldnder uppvisar sldende likheter med avseende pa olika
aspekter av den ekonomiska utvecklingen.

205 Gullstrand (2005).

2% Gullstrand (2005).

27 Detta betyder naturligtvis inte att vi forvintar oss en mekanisk upprepning av historien, ej heller att vi
bortser frén viktiga skillnader i forutsittningar mellan individuella NIC-ldnder.
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I initialskedet uppvisar de asiatiska NIC-linderna samma bild vad géller relativ
tillgdng pa produktiva resurser. Realkapital savil som humankapital i form av
hogutbildad arbetskraft™® ar knappa faktorer, och ldnderna har gott om
okvalificerad arbetskraft till laga 16ner. Monstret av relativa faktortillgangar ér
likartat i de “nya” asiatiska tigrarna (Kina och Indien) och i de ”gamla” (Syd[
korea, Taiwan).209

Detta avspeglar sig i det internationella specialiseringsmonstret. S& gott som
alla NIC-ldnder kan i initialskedet uppvisa en koncentration av exporten pa
lagteknologiska och arbetsintensiva branscher som textil och konfektion. Efter
hand édndras emellertid denna exportstruktur beroende pé att NIC-landets relal’
tiva resurstillgangar foréndras.

Ett annat gemensamt drag &r den utomordentligt snabba ackumuleringen av
realkapital genom en mycket hég investeringskvot, vilket leder till snabb in[J
dustrialisering, hog tillvdxt och snabbt vixande andelar av vérldsexporten. EfT]
ter hand tenderar emellertid detta expansiva skede att avmattas, och exportan[]
delen stagnerar. Hotet att NIC-lénder i kraft av sina ldga 16ner skulle sla under
sig storre delen av virldsmarknaden har inte besannats. Bade 16ner och pro[’
duktivitet har stigit i snabb takt och dédrigenom reducerat de etablerade lander(]
nas forsprang.

Efter hand som tillgdngen pa realkapital och humankapital forbéttras forédndras

ocksa NIC-landets komparativa fordelar. Detta forlopp ér sldende likartat for

olika ”generationer” av NIC-ldnder. Exportens branschstruktur fordndras i rikt[]
ning mot mellan- och hogteknologiska produkter med storre inslag av real- och

humankapital. Exportstrukturen blir alltmer lik den som géller for de etablerade

landerna, vilket innebér att mellanbranschhandel och specialisering mellan

branscher ersétts av inombranschhandel och specialisering inom branscher.

Som framgér av tidigare kapitel i denna rapport gar det att visa att vixande
internationell handel och investeringar haft en positiv effekt pa produktivitets(
utvecklingen i det svenska nédringslivet och ddrmed bidragit till en 6kning av
den ekonomiska tillvixten. Dessa effekter kan visas ha foljt ett flertal olika
viigar. Aven om dessa effekter belagts generellt for 6kad handel i allménhet #r
det svart att tinka sig att de inte ocksa skulle gélla for handel med NIC-lan-
derna. Mgjligen kan det vara sa att sammanséttningen av dessa produktivitets]
effekter dr nagot annorlunda, med storre tyngdpunkt pé vinster av utnyttjande

2% Hir skiljer sig den grupp av nya aktorer som i 6vrigt skulle kunna riknas som NIC-linder, nimligen de
central- och dsteuropeiska fore detta planekonomierna — numera EU-medlemmar —, frén de 6vriga i denna
kategori dar den formella utbildningsnivén lag pa vésteuropeisk niva.

2 Det bor 4terigen understrykas att de ir de relativa och inte de absoluta faktortillgingarna som riknas. Kina
har inte komparativa fordelar i hogteknologisk produktion dérfor att antalet civilingenjorer &r stort.
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av komparativa fordelar och av strukturomvandling inom och mellan bran(]
scher, och mindre pa internationell kunskapsspridning. Nar NIC-landet véixer
och dess komparativa fordelar blir alltmer lika de etablerade ldndernas blir
foljden naturligtvis inte att handeln upphor utan att handelsmonstret och vins(]
terna av handel &ndrar karaktar.

Ett omrade ddr NIC lianderna har haft en viss inverkan pa den svenska ekono
min 4r p4 arbetsmarknaden. Okad importkonkurrens frén snabbvixande ekol
nomier med laga l6ner for lagutbildad arbetskraft har under en langre tid lett till
minskad relativ efterfragan pa mindre kvalificerad arbetskraft inom den
svenska industrin. Redan under 1970- och 1980-talet gér det att spara sadana
effekter som framfor allt héanfor sig till branscher inom textilindustrin. Den
ekonomiska betydelsen av dessa var dock liten. Under senare ar tycks de
emellertid ha tilltagit i betydelse, men fortfarande ror det sig om forhallandevis
blygsamma effekter. Till skillnad frén tidigare dr de emellertid inte koncentre[]
rade till vissa branscher. Noterbart dr ocksa att relatividnen for hogutbildad
arbetskraft 6kat under 1990- och i borjan av 2000-talet och dessutom har skill ™
naden i arbetsloshet mellan hogutbildade och mindre kvalificerad arbetskraft
Okat trendméssigt under en langre tid. Vidare har de svenskdgda multinatio[’
nella foretagens Okade direktinvesteringar i lagloneldnder, sdrskilt i Central-
och Osteuropa, under 1990-talet visat sig minska den relativa efterfrigan pé
mindre kvalificerad arbetskraft i moderforetagen i Sverige.

Det finns all anledning att forvénta sig att detta &r en utveckling som kommer
att fortga. I takt med att transporter och kommunikationer blir allt snabbare,
sakrare och billigare kommer vi att fa uppleva att foretagens produktionskedjor
delas upp ytterligare, dér olika led i allt hdgre utstrickning forlédggs till olika
lander. Dartill 4r de nya NIC-ldnderna, Kina och Indien, betydligt storre &n de
gamla tigerekonomierna. Det gor att dessa kommer att paverka varu- och fak[]
torpriser i vésentligt storre omfattning 4n vad de gamla tigerekonomierna
gjorde. Med andra ord finns starka skil att tro att effekterna pa den svenska
arbetsmarknaden av de nya industrilindernas intrdde och tillvéxt pa vérlds[]
marknaden i framtiden kommer att bli mera betydande &n de har varit tidigare.
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9 Internationaliseringen ur ett svenskt
perspektiv

Denna rapport har forsokt ge en oversiktlig bild av den fortgdende internatiol’
naliseringen (globaliseringen) ur ett svenskt perspektiv. Vi sammanfattar héar i
avsnitt 9.1 de viktigaste resultaten och slutsatserna. De fragor vi sokt besvara
ar: Vad har hént? Varfor? Vilka var processens drivkrafter? Vilka blev effek[]
terna pa den svenska ekonomin speciellt vad géller produktivitet och arbets]
marknad? Avslutningsvis vill vi ocksa i avsnitt 9.2 underséka om analysen av
utvecklingen kan ge nagon utgangspunkt for en beddmning av vad man kan
vénta sig infor framtiden.

9.1 Internationaliseringen av svenskt naringsliv:
omfattning, drivkrafter och effekter pa produktivitet
och sysselsattning

Den svenska ekonomin har successivt blivit alltmer internationaliserad och
dirmed allt ndrmare knuten till utvecklingen i virldsekonomin. Denna utveck[]
ling har fortgétt under en lingre tid; internationalisering (globalisering) &r alltsa
inte ndgot nytt fenomen. En allt stérre del av produktionen avsitts pa vérlds[]
marknaden, och en allt stérre del av forbrukningen importeras. Detta géller
bade varor och tjanster. Under ett drygt halvsekel har svensk export av varor
och tjanster som andel av nationalprodukten (till fasta priser) fyrdubblats; im[]
porten har okat i ungefdr samma omfattning. En allt storre del av svenska
multinationella fOretags sysselsittning har kommit att forldggas i utlandet,
samtidigt som de utlandsdgda foretagen kommit att svara for en allt storre del
av sysselsdttningen i det svenska néringslivet; detta géller aterigen bade indul]
stri och tjdnstesektor. Dock framstar industrin som betydligt mer internationalil’
serad dn tjanstesektorn bade nir det giller handel och utlandsidgande.

Denna o6kning av internationella handelsfléden och internationellt dgande &r
inte specifikt for Sverige utan &r ett globalt fenomen. Varldshandeln har véxt
snabbare &n produktionen, och internationella direktinvesteringar har 6kat &nnu
snabbare. Fragan ar vad som drivit fram denna process och vilka effekterna har
blivit.
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9.1.1 Drivkrafter bakom internationell specialisering och 6kad
internationell handel

En drivkraft till internationell handel dr komparativa fordelar, som bestims av
de relativa tillgdngarna pa olika slags resurser — realkapital i form av maskiner
och anldggningar, humankapital i form av utbildning och kompetens hos ar[’
betskraften m.m. — i olika lénder, och de inhemska foretagens relativa produk[’]
tivitet. Handel som drivs fram av komparativa fordelar kan i huvudsak véntas
resultera i nettoexport i branscher som kréver stora insatser av sddana produk!(’
tionsfaktorer som landet har gott om, och som dirfor dr relativt billiga, och dér
de inhemska foretagen har hog produktivitet jimfort med konkurrenterna, me’
dan produkter frn andra branscher importeras.

En annan drivkraft dr utnyttjandet av stordriftsfordelar i forening med konsul’
menternas efterfragan pé differentierade produkter (mérkesvaror). Till skillnad
fran handel baserad pad komparativa fordelar, som leder till en specialisering
mellan branscher, i meningen att resurser flyttas fran importkonkurrerande
branscher till exportsektorn, leder denna typ av handel framst till en specialisel’]
ring mellan féretag inom samma bransch. Berdkningar tyder pa att det 4r den
senare typen av internationellt varuutbyte — inombranschhandel, dvs. en samtil’]
dig okning av bade export och import i samma bransch — som blivit allt mer
dominerande, framfor allt i utbytet med andra utvecklade industrilédnder.

Okad handel innebir 6kad specialisering inom niringslivet. Under en 30-arspe-
riod har den totala specialiseringen i svensk industri, mitt som handelns (export
plus import) andel av industriproduktionen, mer &dn fordubblats. Harav svarar
okad inombranschhandel for den helt Overvigande delen, medan mellan(]
branschhandeln — summan av nettoexport plus nettoimport dver alla branscher
— endast har okat obetydligt. Detta tyder pa att internationaliseringens effekter
har blivit annorlunda &n om handeln drivits av komparativa fordelar; vi ater[’
kommer till denna punkt.

Det svenska niringslivets komparativa fordelar dr emellertid fortfarande viktiga

som bestimningsfaktorer for handelsmonster och internationell specialisering.

Fragan dr om man kan forklara skillnader mellan branscher med avseende pa

internationell konkurrenskraft — mitt av nettoexporten — i termer av en uppsatt[]
ning branschegenskaper. Det visar sig att det svenska nédringslivet uppvisar en

stark internationell konkurrenskraft inom sektorer som &r realkapitalintensiva,

dvs. kriver stora investeringar i maskiner och anldggningar per sysselsatt, och

kunskapsintensiva, med hog kompetens och hog utbildning hos arbetskraften

och stora investeringar i forskning och utveckling (FoU). Dessutom synes

konkurrenskraften ytterligare ha forstirkts i de branscher dir de svenska forel’
tagens FoU-investeringar overstiger konkurrenternas.
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Detta branschmonster av internationell specialisering i det svenska néringslivet
Overensstimmer i viss man med de relativa resurstillgdngarna vid en internal’
tionell jaimforelse. Sverige intar en tatposition vad géiller néringslivets FoU[]
intensitet. Nér det géller tillgdngen pd humankapital ligger Sverige hogt ifraga
om andelen i arbetskraften med nagon form av eftergymnasial utbildning, men
nagot lagre — omkring OECD-medelvérdet — for langre utbildningar. Med av[]
seende pa arbetskraftens utbildningsniva &r gapet stort mellan OECD-ldnderna
och laginkomstldnder inklusive nya industrildnder. I ett globalt perspektiv &r
alltsa lagutbildad arbetskraft i Sverige en knapp och dérfor relativt dyr faktor
medan tillgdngen pd humankapital &r god. Ifrdga om realkapital kan dock de
nya industrilénderna uppvisa utomordentligt hdga investeringskvoter och tycks
diarmed vara pa vag att knappa in pa de etablerade industrilindernas forsprang.

Exportinriktningen pé branschniva later sig alltsa till en del forklaras i termer
av egenskaper hos produkten, produktionsprocessen och marknaden. Aven pé
mikronivd kan man finna motsvarande monster. Det visar sig att exportforetal]
gen tenderar att vara storre, ha hdgre produktivitet och betala hogre 16ner én
andra foretag. Detta tyder pa att det i varje bransch bara &r de mest produktiva
foretagen som kan béra de extrakostnader som ér forknippade med export.

Vilka drivkrafter har legat bakom virldshandelns tillvéxt? Handelns tillvaxt i
absoluta tal forklaras frimst av tillviixten av vérldsinkomsten. Okningen av
handeln som andel av vérldsinkomsten har emellertid drivits fram framst av
minskade kostnader for att gora varu- och tjénstetransaktioner over grénserna,
snarare dn att komparativa fordelar blivit mer betydelsefulla.

Den viktigaste faktorn vad géller minskade handelshinder 4r den handelspolil’
tiska liberalisering och avreglering som i varierande omfattning pagatt under
nidrmare ett halvsekel, dels globalt/multilateralt inom ramen for GATT och
WTO, dels regionalt genom skapandet av den europeiska gemensamma mark[]
naden och dess fordjupning och utvidgning, och slutligen unilateralt, genom att
ett antal linder Gvergivit sin protektionistiska politik. Hartill kommer utveck™
lingen mot sénkta kostnader for transporter, kommunikationer och
informationsoverforing mellan ldnder, men framfoér allt mot snabbare och
sékrare transporter, vilket givit upphov till helt nya former av handel.

9.1.2 Bestamningsfaktorer for utlandsagandet

Under en tioarsperiod har andelen sysselsatta i utlandsdgda foretag i det
svenska niringslivet okat kraftigt, bdde i industrin och i tjinstesektorn. Ok
ningen av utldndska direktinvesteringar har framfor allt tagit formen av uppkdp
och fusioner snarare dn nyetableringar.
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Ett viktigt motiv for utlindska multinationella foretags investeringar i Sverige
har varit att utnyttja koncernspecifika stordriftsfordelar som béttre produkter,
mer effektiva metoder eller starka varumérken. Detta framgar av att frekvensen
av utlandsdgande &r storst i FoU-intensiva branscher med differentierade pro’
dukter (mirkesvaror). Resultaten pekar ocksd pa att andelen sysselsatta i ut™’]
landségda foretag dr hogre i branscher med hdga exportkostnader och dér stor[
driftsfordelarna pa arbetsstélleniva inte dr sirskilt stora. Detta 4r vad man kan
forvanta sig om det multinationella foretagets val star mellan export och lokal
produktion.

Vidare tyder materialet pa att utlindska MNF framfor allt placerar sddana aktil’
viteter i Sverige som kan utnyttja det svenska niringslivets komparativa fordel’
lar, som de framkommer i analysen av specialiseringsmonstret (se foregaende
avsnitt). Forekomsten av utlandsdgande &r stor i realkapitalintensiva och hulJ
mankapitalintensiva branscher med omfattande FoU. Slutligen kan man kon(]
statera att utlandsidgandet forefaller att dras till snabbvidxande branscher, dock
endast inom tjénstesektorn.

Vilka egenskaper ér det som avgor vilka svenskédgda foretag som kdps upp av
utlindska MNF? Det visar sig att de foretag som kdpts upp ar storre, mer ex[]
portinriktade (framfor allt med avseende pé export inom koncernen) och har en
hogre andel hogutbildade &n dvriga foretag i branschen. Daremot finner vi inga
beldgg for att de uppkopta foretagen éar ledande ifrdga om produktivitet eller
FoU-intensitet, vilket borde ha varit fallet om utlindska MNF systematiskt
styrde sina uppkop for att férvirva spetskompetens med avseende pa tekniskt
kunnande.

Det finns flera forklaringar till den globala 6kningen av internationellt dgande i
form av direktinvesteringar. P4 senare ar har manga ldnder — daribland Sverige
— avvecklat en stor del av de regleringar som utgjort hinder for utlandskt
dgande 1 ndringslivet. Sannolikt har det ocksé skett en 6kning av koncernspeci’
fika fasta kostnader, t.ex. for att utveckla nya modeller och produkter.

Sénkta transportkostnader och tullar borde i och for sig ha minskat incitamen[
ten att ersitta export med lokal produktion for en marknad. A andra sidan har
framstegen inom transport och kommunikationer gjort det mojligt att splittra
upp produktionsprocessen pa olika led med olika kostnadsstruktur som kan
lokaliseras i olika ldnder i enlighet med mottagarlandets komparativa fordelar,
vilket 6kar bade handel och direktinvesteringar. Slutligen kan 6kande fusioner
och foretagsuppkdp Over grianserna ses som en reaktion pa att integrationen av
produktmarknaderna lett till 6kad konkurrens och ddrmed dkat incitamenten for
samgdaende.
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9.1.3 Internationalisering, struktureffekter och produktivitet

Fragan é&r vilka effekter pa den svenska ekonomin som kan pavisas av internal’
tionaliseringen. Rapporten fokuserar tva typer av effekter: pa niringslivets
produktivitet och pa arbetsmarknaden, dvs. loner och sysselsattning.

Om internationaliseringen leder till en omfordelning av arbetskraft och realkal]
pital mellan branscher i enlighet med komparativa fordelar skulle man vénta
sig en Okad nationalprodukt genom mer effektivt utnyttjande av landets resur(]
ser. En fortgdende internationalisering borde dérfor leda till snabbare ekono[’
misk tillvéxt. Som vi konstaterat har emellertid 6kningen av den internationella
handeln for svensk del fradmst tagit formen av inombranschhandel. Detta bety![’]
der att man ocksd kan vénta sig andra typer av produktivitetseffekter pa
bransch- och foretagsniva.

Fragan dr om det gar att visa att lander vars marknader dr 6ppna for internatiol’
nell konkurrens véxer snabbare dn lander som fort en protektionistisk politik.
Ett flertal studier har funnit ett positivt samband mellan dppenhet, métt som
utrikeshandelskvoten, dvs. export plus import som andel av BNP, och tillvaxt[]
takten. Dessa resultat har emellertid ifragasatts och maste tas med en viss for[]
siktighet.

Produktivitetseffekterna kan istdllet studeras med hjédlp av mikrodata pa
bransch- och foretagsniva. Det visar sig att foretag som borjar exportera har
hogre produktivitet — allt annat lika — dn icke-exportorer, redan fore intradet pa
exportmarknaden. Dessutom finns indikationer pa att exportdrerna haft en
snabbare produktivitetstillvixt &n icke-exporterande foretag. Detta betyder att
sdnkta handelshinder, som leder till att exportforetagen okar sin produktion pa
bekostnad av icke-exportorer, kommer att 6ka den genomsnittliga produktivi[]
teten i branschen.

En motsvarande utveckling kan konstateras pa importsidan. Materialet visar att
produktivitetens tillvixt under en tiodrsperiod, allt annat lika, varit hogre i
branscher som utsatts for snabbt vdxande importkonkurrens. En bidragande
orsak till detta dr strukturomvandlingen inom branscherna. Det visar sig ndmli]
gen att i branscher dir importens marknadsandel okar 16per de lagproduktiva
arbetsstillena storst risk att liggas ner. Aven bland de &verlevande foretagen
har produktiviteten betydelse for effekterna av 6kad importkonkurrens, efter(’]
som det dr sysselséttningen i de 1lagproduktiva foretagen i dessa branscher som
drabbas mest. Aven pa importsidan bidrar strukturomvandlingen alltsa till 6kad
genomsnittlig produktivitet i branschen.
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9.1.4 Internationell kunskapsoverforing

Den viktigaste drivkraften till ekonomisk tillvéxt &r utnyttjande av ny teknisk
och kommersiell kunskap i form av produkt- och processinnovationer. For en
liten 6ppen ekonomi som den svenska kommer en stor del av den nya kunska/
pen utifran. Internationaliseringen kan medfora 6kande kunskapsspridning over
grianserna pa flera olika vigar.

Det visar sig att exportforetag inte bara har en hogre produktivitet utan ocksé i

vissa fall en snabbare produktivitetstillvéxt dn icke-exportorer. Detta kan bero

pa att ndrvaron pa exportmarknaden gor det mdjligt for foretagen att tillgodo(’]
gora sig kunskaper om nya produkter och béttre metoder fran konkurrenterna.

Samma mekanismer kan bidra till att forklara den snabba produktivitetstill[]
viaxten i branscher med snabbt 6kande importkonkurrens.

En annan vig for internationell kunskapsspridning &r via import av insatsvaror
och investeringsvaror. Av materialet framgér att det potentiella flodet av ny
kunskap genom importen dr stérre &n motsvarande flode via anvindning av
inhemska insatsvaror. For att kunna tillgodogdra sig detta i form av 6kad pro[]
duktivitet ar emellertid de svenska foretagens mottagarkapacitet viktig. Foretal
gens FoU-verksamhet har dirfor en dubbel roll — dels resulterar den i ett till[]
skott av ny kunskap i foretaget, dels underléttar den for foretaget att tillgodo™
gora sig utifrin kommande kunskap.

Utléndska direktinvesteringar utgor ytterligare en spridningsvig for ny kunskap
fran omvirlden. Analysen av utlandsdgandet visade att en drivkraft for direkt)
investeringar dr mojligheten att utnyttja koncernspecifikt kunskapskapital i
dotterforetag i Sverige. Detta ger en potential for produktivitetsokning genom
overforing av denna kunskap till dotterforetagen i Sverige.

Materialet visar att de multinationella foretagen — sévél de utlandsdgda som de

svenskdgda — allt annat lika uppvisar en hogre produktivitet &n dvriga foretag i

det svenska néringslivet. Vi kan ocksé forkasta mojligheten att det kausala

sambandet dr omvént; sannolikheten for ett svenskégt foretag att bli uppkopt av

ett utlaindskt okar inte med foretagets produktivitet. Det visar sig att produktil]
viteten 1 de uppkopta foretagen okar snabbare jamfort med en kontrollgrupp av

icke uppkopta foretag.

Det finns alltsa beldgg for att utlandsdgandet 1 det svenska néringslivet har
medfort direkta produktivitetseffekter i de uppkopta foretagen. Materialet ger
emellertid ocksé stod for teorin att uppkdpen ocksd medfor indirekta effekter
genom att kunskapen sprids vidare till svenskidgda foretag. Det visar sig ndmli[]
gen att produktiviteten i de svenskdgda foretagen okar med ndrvaron av utl]
landségda foretag i samma bransch och region. Liksom nér det géller insats[’
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varuimporten dr formagan att tillgodogdra sig dessa kunskapsfloden beroende
av foretagens mottagarkapacitet.

9.1.5 Internationalisering och arbetsmarknaden

Hur har den tilltagande internationaliseringen paverkat sysselséttning och Ioner
i det svenska niringslivet? Nér det giller den 6kade utrikeshandeln finns det
inget som tyder pé att den skulle ha haft nadgra som helst effekter pa den totala
sysselséttningen eller pa nivan pé arbetslosheten. Det finns inget samband pa
landernivéa vare sig mellan grad av 6ppenhet och arbetsldshet eller mellan for[
andringar 1 6ppenhet och arbetsloshet. Ingen har heller hdvdat att den langsik [
tigt 6kade arbetslosheten i Sverige framst orsakats av globaliseringen. Detta &r
inte sérskilt dverraskande mot bakgrund av att nivin pé arbetslosheten i ett land
bestdms av makroekonomiska faktorer och av hur vél arbetsmarknaden fungel’
rar och inte av hur internationaliserat landet ar.

Diremot tycks den okade utrikeshandeln ha spelat en betydelsefull roll for hur
stor omsittningen av jobb har varit, d&tminstone inom industrin. Drygt hélften
av den totala jobbomséittningen inom industrin under de senaste 15 aren beror
pa den okade utrikeshandeln.

Det finns heller inget som tyder pa att okade utgéende direktinvesteringar i
svenska multinationella foretag utomlands skulle leda till minskad sysselsétt[]
ning i moderforetagen i Sverige. Visserligen forsvinner delar av verksamheten
vid utflyttning, men & andra sidan ar det troligt att andra delar av verksamheten
som blir kvar i Sverige expanderar. Dessutom é&r det ur policysynpunkt egentli[’
gen inte sdrskilt intressant huruvida en expansion i multinationella foretag
utomlands leder till minskning av sysselséttningen i moderforetagen i hemlan[]
det. Skulle man begrdnsa multinationella foretags mdjligheter att investera
utomlands medfor detta med stor sannolikhet att dessa forlorar marknadsande(’]
lar, utomlands savil som i hemlandet.

Aven om det inte gir att pavisa ndgra effekter av handel och direktinvesteringar

pa den totala sysselséttningen (total arbetskraftsefterfragan) forefaller den relal’
tiva arbetskraftsefterfragan paverkas av okad import fran och dkade utgéende

direktinvesteringar i laglonelédnder. Att den relativa efterfragan p&d mindre kvall
lificerad arbetskraft har minskat pa senare &r antyds av att relativionen for hog[
utbildade har stigit kraftigt. Dessutom har skillnaden i arbetsldshet mellan hog(]
utbildade och mindre kvalificerad arbetskraft stigit trendméssigt under en

langre tid.
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Okad relativ efterfrigan pa hogutbildad arbetskraft kan ocksé vara ett resultat
av den tekniska utvecklingen om den medfor att produktiviteten stiger snabbare
bland hogutbildade 4n bland de med lagre utbildning. Det visar sig att bade den
tekniska utvecklingen och den 6kade internationaliseringen har paverkat relativ
arbetskraftsefterfrigan. Loneandelen for hogutbildade har 6kat mer i branscher
och i foretag med hog FoU-intensitet och i branscher dédr importen fran 14glo
neldnder har vuxit mest. Dessutom tycks importkonkurrensen frén lagloneldn(’
der ha haft starkare inverkan pa relativ arbetskraftsefterfrigan under senare ar
da importkonkurrensen fran de nya EU-linderna i Central- och Osteuropa och
fran Kina har intensifierats. For direktinvesteringarna giller att nidr svenska
multinationella foretag har okat sina direktinvesteringar i lagloneldnder har
detta medfort att den relativa efterfragan pd mindre kvalificerad arbetskraft i
moderforetagen i Sverige har minskat. Detta kan ses som ett resultat av att ak [
tiviteter som krdver mindre kvalificerad arbetskraft har flyttats ut till dessa
lander.

I den ekonomiska debatten har det ibland hévdats att verksamheter som anvén[]
der mycket hogutbildad arbetskraft tenderar att forsvinna frdn Sverige nér
svenska multinationella foretag investerar i andra hdgloneldnder eller nir ut[]
landségda foretag kdper upp svenska multinationella foretag. I de resultat som
presenteras i rapporten finns inga beldgg for att detta skulle vara fallet. Mjlil]
gen finns en tendens att andelen hégutbildade 6kar i mindre foretag, som inte ar
multinationella, nir dessa blir uppkopta av utlandsédgda foretag.

9.1.6 De nya industrilanderna och effekter pa svensk ekonomi

En viktig komponent i globaliseringsprocessen dr uppkomsten av nya, snabb[]
viaxande industrilinder. Fragan dr hur dessa — framfor allt Kina och Indien —
kan komma att pdverka den svenska ekonomin. Nya industrilinder — NIC-lan-
der — ar emellertid inte ndgot nytt fenomen. Fragan 4r om man kan dra nagra
lardomar av effekterna av tidigare sddana “tigerekonomier”. Finns det nagot
utvecklingsmonster som kénnetecknar dessa lander?

Det utmirkande for NIC-lander i utgangsskedet dr utomordentligt hog tillvéxt
av industriproduktion och export och av produktiviteten i nédringslivet, samt i
jdmforelse med de etablerade industrilinderna mycket laga 16ner. Den direkta
effekten av uppkomsten av NIC-ldnder ar lagpriskonkurrens pad den svenska
hemmamarknaden och pa exportmarknaderna, men ocksa okad efterfragan pa
svenska produkter pa NIC-landets egen hemmamarknad. I debatten har man
emellertid tenderat att overbetona NIC-linderna som ett hot snarare 4n som
lofte. Hotet bestar i att laglonekonkurrensen drabbar de svenska reallonerna
och/eller sysselséttningen.
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De laga Ionerna svarar emellertid mot en l1dg produktivitet i NIC-landerna. Vis[
serligen okar produktiviteten snabbt, genom en snabb realkapitalbildning som
drivs av en hog investeringskvot, men NIC-ldndernas 16ner har 6kat i ungefar
samma takt. NIC-landerna tenderar alltsd att knappa in pd det svenska for[]
spranget bade ifraga om produktivitet och om I6ner.

I inledningsskedet 6kar NIC-landets andel av vérldsexporten mycket snabbt.
Forloppet tenderar emellertid att plana ut nér nationalproduktens tillvéxttakt
efter hand mattas av. Branschstrukturen av export och internationell konkur[]
renskraft, savél strukturen i inledningsskedet som dess utveckling &ver tiden,
uppvisar ockséd betydande likheter mellan olika NIC-lénder. Eftersom kapital —
savil realkapital som humankapital — samt tekniskt kunnande i startskedet ten[]
derar att vara knappa resurser, uppvisar sd gott som alla NIC-ldnder i detta
skede en specialisering pa arbetsintensiv och lagteknologisk produktion. Allt[)
eftersom NIC-linderna knappat in pa de etablerade ldndernas forsprang har
emellertid deras exportstruktur uppgraderats i riktning mot kapitalintensiva,
mellan- och hogteknologiska sektorer. Detta medfor att handelns struktur
foréndras i riktning mot ett storre inslag av inombranschhandel.

9.2 Svenskt naringsliv och internationaliseringen: en
framatblick

Hittills har vi sammanfattat vad vi har kommit fram till i var analys betriffande
drivkrafterna bakom den 6kade internationaliseringen, vilken inverkan den har
haft pa det svenska néringslivet under de senaste artiondena och vilka effek[’
terna har varit p& produktivitet och sysselséttning. Vi 6vergar nu till att forsoka
beskriva hur framtiden kan te sig och vilka krav detta stiller pad den svenska
ekonomin under de ndrmaste éren.

9.2.1 Kommer internationaliseringen att fortsatta?

Sévida politiken i vérlden inte far en mer protektionistisk inriktning finns all
anledning att forvinta sig att processen mot 0kad globalisering kommer att
fortgd 1 framtiden. Den tekniska utvecklingen leder till att transportsystemen
fortsétter att forbéttras och att ytterligare framsteg gors nér det géller att over[
fora information mellan olika delar i vérlden. Snabbare, sékrare och billigare*"
transporter och kommunikationer utgér som vi har sett viktiga drivkrafter
bakom den 6kade handeln och direktinvesteringarna.

210 En faktor som emellertid kan fordyra vissa transporter ir eventuella miljoskatter.
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Samtidigt finns &nnu potential pa det politiska omradet for fler sinkningar av
handelshinder. Det géller inte minst inom jordbruket och tjanstesektorn, men
dven inom industrin finns alltjamt kvarvarande hinder. For direktinvestering[]
arna finns manga verksamheter i synnerhet inom tjanstesektorn dér utlandskt
dgande inte sldpps in genom existensen av offentliga monopol eller regleringar
som gor det svart for utlindska foretag att etablera sig.

Formodligen &r det inom delar av tjanstesektorn som den snabba utvecklingen
pa informationsteknologins omrade far de storsta effekterna pa internationell
handel. Aven om s.k. offshoring av tjénsteproduktion &nnu inte tycks ha gett
nagra storre avtryck i den offentliga statistiken &r det rimligt att férvinta sig att
vi far se mer av sddan verksamhet i framover. Det finns med andra ord starka
skél att tro att globaliseringen kommer att fi storre genomslag inom tjanste’
sektorn under de niarmaste aren.

Dock bor man hélla i minnet att vissa delar av tjanstesektorn i det ndrmaste &r
“non-tradeable”. Det giller sérskilt sddana aktiviteter diar personlig kontakt
mellan konsument och producent dr nodvéndig, t.ex. i delar av hilso- och sjukl’]
vardssektorn, utbildning pa lagre nivder och detaljhandel med undantag av
nithandel.?"" Hirtill kommer att l6nekonkurrens dven i fortsittningen med
storsta sannolikt inte kommer att tillatas (inte ens inom EU) for den typ av
tjanstehandel som vi kallar ”mode 3”, dvs. dir entreprendren medfor arbets(’
kraft frdn hemlandet.

En okad globalisering av tjdnstesektorn innebér att nya grupper som tidigare
varit relativt forskonade frén internationell konkurrens kommer att paverkas.
Om dessa grupper kommer att ha samma instdllning som foretag och syssell’
satta inom den starkt internationellt konkurrensutsatta svenska tillverkningsin[’
dustrin dr en 6ppen fraga.

9.2.2 Internationell specialisering, strukturomvandling och
internationell kunskapsspridning

En viktig insikt fran rapporten dr att strukturomvandlingen inom branscher och
inom foretag har haft stor betydelse for produktivitetsutvecklingen och att
internationell handel, badde export och import, och internationella direktinvel’
steringar har medverkat till att driva pa utvecklingen. I var analys har vi ocksa
funnit att den okade internationella handeln tycks ha haft stor inverkan pa
strukturomvandlingens omfattning, &tminstone inom tillverkningsindustrin,
men inte pa arbetsloshetens eller pa sysselsittningens niva. Det ar ett monster

211 Blinder (2005)
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vi sdkert kommer att fi se dven i fortsdttningen, men att tjanstesektorn kommer
att paverkas i allt hogre grad.

For att tillgodogora sig de mojligheter som uppkommer och mildra de kostnal’
der som kan uppstd i samband med strukturomvandling &r det viktigt att det
finns kompetens och anpassningsférméga bade hos foretag och anstillda att
stilla om nédr forhéllandena fordndras pa de internationella marknaderna. Har
spelar ocksa politiken en betydelsefull roll nér det géller att undanrdja eventu ()
ella hinder for omstéllning sa att kapital och arbete inte lases in i foretag och
branscher pa nedgéng.

Av rapporten framgar ocksa vilken vérdefull roll den internationella kunskaps(]
spridningen har for produktivitet och tillvaxt i en liten, 6ppen ekonomi som den
svenska. For att tillgodogora sig det internationella kunskapsflodet behdver
foretagen emellertid bedriva egen forskning och utveckling och ha en tillrdck [’
ligt vdlutbildad arbetskraft, s.k. mottagarkapacitet. Utbildningssystemet har
darfor en viktig uppgift att fylla, dels nir det géiller att utrusta den blivande
arbetskraften med forutséttningar for att ta till sig ny teknologi och léra sig nya
saker, och dels gora arbetskraften mer flexibel och forbéttra dess omstillnings(’]
formaga vid strukturfordndringar. For att na dit &r det inte tillrdckligt att bara
sétta upp kvantitativa utbildningsmal utan storre fokus maste i framtiden ldggas
pa utbildningens innehall och kvalitetsaspekter. Aven foretagens kompetensut! |
veckling av personalen genom internutbildning &r viktig for att uppdatera och
vidareutveckla arbetskraftens kompetens.

En fortsatt ackumulation av internationellt trogrorliga produktionsfaktorer som
humankapital, dvs. vl utbildad och kvalificerad arbetskraft, dr visentligt for att
kunna dra till sig internationellt mera rorliga produktionsfaktorer som realkal’
pital, forskning och utveckling och foretagsspecifik kunskap. Detta &r av stor
vikt om Sverige dven i fortséittningen ska vara specialiserat pa realkapitalinten(]
siva och kunskapsintensiva delar av produktionsprocessen samt mérkesvaror i
hogkvalitetssegment av marknaden, dvs. pd varor med oelastisk efterfragan
som kan béra hoga priser. Att detta 4r mojligt ocksa 1 branscher som upplever
en allmén nedgéng i de utvecklade ldnderna visar exemplet frdn den svenska
tekoindustrin som beskrivs i rapporten.

Att attrahera rorliga produktionsfaktorer kommer med andra ord att vara allt
viktigare i framtiden da betydelsen av internationellt foretagande och utldndska
direktinvesteringar sannolikt kommer att véixa ytterligare. Huruvida Sverige
framdver kommer att vara ett land dér det bedrivs forskning och utveckling och
avancerad produktion avgors darfor av forutsittningarna att bedriva sadan
verksamhet i Sverige dn av om foretagen ar svenskdgda eller utlandsdgda.
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En huvudslutsats av rapporten &r att den tilltagande internationaliseringen i
stort har haft klara positiva effekter pa produktivitet och tillvixt genom ett for(’]
béttrat resursutnyttjande och genom att 6ka och paskynda den internationella
kunskapsoverforingen, och vi ser inga tecken pé att detta inte kommer att gilla
ocksé i framtiden. Alla i samhillet dr inte vinnare utan globaliseringen tycks sla
olika mot olika grupper i samhéllet. Det géller framfor allt den vidxande im[’
portkonkurrensen fran och de 6kade direktinvesteringarna i lagloneldnder som
tycks ha bidragit till att vidga 16negapet mellan hogutbildade och mindre kvalil
ficerad arbetskraft och/eller att skillnaden i arbetsloshet mellan dessa grupper
har 6kat trendmaissigt. Visserligen verkar det hittills inte ha rort sig om sérskilt
stora effekter men det gor det dndé viktigt att forsoka se till att en del av globalll
liseringens vinster omfordelas fran vinnare till forlorare. Som ett exempel pa
detta kan vara att den forlorar sitt jobb vid nedlidggning inte lider alltfor stor
ekonomisk forlust, dvs. att det under en Overgangsperiod finns en viss inl]
komsttrygghet. Inte minst dr detta betydelsefullt for att det &ven i fortsattningen
ska finnas brett politiskt stod for en globaliseringsvinlig politik.

9.2.3 Utvecklingen i Kina och dess inverkan pa svensk ekonomi

Bland de nya industrilinderna dr Kina det mest intressanta och betydande lanT]
det for svensk ekonomi. Kinas andel av virldsexporten av varor och tjénster
har pé sistone gatt om Japans och det finns anledning att vénta sig att den
kommer att stiga ytterligare innan den liksom i tidigare NIC-ldnder s& smal’
ningom planar ut. Vi menar att Kinas komparativa fordelar idag ligger i pro(]
duktion ddr man anvénder relativt mycket lagutbildad arbetskraft. Detta baserar
vi pa att Kinas relativa tillgangar pa hogutbildad arbetskraft ar laga. Kina visar
sig ocksa vara specialiserat pa produktion av produkter som anvinder mycket
lagutbildad arbetskraft som textil och klédder. De indikationer som finns pé att
man dven skulle var specialiserat pa hogteknologisk produktion kan delvis bero
pa en misstolkning av handelsstatistiken. Kina ingar ndmligen numera i asial]
tiska produktionsnitverk dér Japan, Sydkorea och Taiwan levererar avancerade
komponenter till elektroniska apparater som sedan sitts samman i Kina och
dérefter exporteras vidare till Europa och Nordamerika. Sjidlva sammansitt[]
ningen dr ett moment som anvander mycket lagkvalificerad arbetskraft, medan
produktionen som helhet av dessa varor brukar klassificeras som hdgteknolol’]
gisk.

Kina &r alltsa i betydande grad nettoexportdr av varor som tillverkas med stor
insats av lagutbildad arbetskraft och som har relativt 14gt pris i forhéllande till
produkter fran andra ldnder i samma varugrupp. Det senare antyder att prol]
dukten har lagre kvalitet. Vi menar att Kina for nérvarande till liten del konkur(’
rerar med svenska foretag. Det &r snarare linder som t.ex. Indien, Turkiet och
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de nya EU medlemmarna, Ruménien och Bulgarien, som ar utsatta for dkad
importkonkurrens frén Kina pé den egna hemmamarknaden och forlorar mark [
nadsandelar till Kina péd sina exportmarknader. Pressade priser pd den typ av
produkter som Kina och dessa lander tillverkar &r ddremot enbart av godo for
de svenska konsumenterna samtidigt som de svenska producenterna forblir
relativt opaverkade. De snabbt 6kade inkomsterna och de omfattande invester(]
ingar som gors i realkapital och infrastruktur i dagens Kina bor dessutom inne(’)
bira att det finns goda mojligheter for svenska foretag att hitta avsittning for
sina produkter, antingen i form av export eller genom att etablera sig pa den
kinesiska marknaden med direktinvesteringar.

Med stigande produktivitet kommer l6nerna att 6ka i Kina och exportstrukturen
bli alltmer lik den som rader i de etablerade industrilinderna. Det innebéar att
handelsutbytet mellan Kina och Sverige i storre utstrackning kommer att utgo(]
ras av inombranschhandel som ofta férvéntas leda till mindre strukturomvand(’
lingskostnader.

P4 grund av den snabba produktivitetstillvixten i den kinesiska ekonomin kan
man vinta sig att de kinesiska lonerna kommer att 6ka i snabbare takt dn 16nel’
nivderna i de etablerade industrilinderna inom OECD inklusive Sverige.”'?
Gapet mellan Kina och OECD med avseende pa realloner kommer ddrmed att
minska, dock inte nddvindigtvis genom att nivan pé reallénerna i OECD faller.

P& medellang sikt dr det rimligt att tdnka sig relationen mellan a ena sidan
Nordamerika, EU och Japan, och & andra sidan Kina, Indien och andra NIC[
lénder, i termer av den s.k. produktcykelmodell vi tidigare beskrivit, dir Nord —
de ledande industrildinderna — utvecklar ny teknologi och nya produkter. Efter
hand som tekniken sprids &vertas produktionen av Syd, som dé blir konkur(’]
renskraftigt genom sina ldgre 16ner. For att kunna behélla sin position i det
ledande Nord-blocket kravs dé att ett land — exempelvis Sverige — hela tiden
lyckas med att utveckla och implementera ny kunskap i form av produkt- och
processinnovationer. For detta fordras i sin tur att néringslivet har tillgang till
de resurser som krdvs for kunskapsproduktion. Detta stiller krav pa landets
utbildnings- och forskningspolitik men ocksd pa formégan att attrahera inter(]
nationellt rorliga resurser som foretagande, kunskap och realkapital. Dessutom
krdvs en hog grad av omstillningskapacitet som dels innefattar rorlighet pé
arbetsmarknaden — nér jobb ska flyttas fran de mogna och stagnerande bran[’
scherna till nya omradden — men framfor allt en formaga hos néringslivet att ta
till sig och utveckla nya produkter pa expanderande marknader.

12 Medier rapporterar redan om hoga loneskningar i de kinesiska regioner som leder industrialiseringen.
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Globaliseringen gér inte att stoppa. Den for svensk néringspolitik relevanta
fragan blir i stdllet hur man ska kunna dra sa stor nytta som mojligt av de vins[
ter som en fortsatt internationalisering kommer att kunna medfora. En huvud(]
slutsats i denna rapport ar att man i sa fall bor verka for en fortsatt liberalise[]
ring av den internationella handeln med varor och tjanster och avreglering av
hinder for internationella investeringar.
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Appendix 1

Skapande, utslagning och omséttning av jobb
Vi definierar antalet jobb som skapas genom handel C; och antalet jobb som

slds ut av handel d;; i branschen i under en given period t som
Cip = 8 AX, di =&;AM,

a, =L, /Q, ar inputkoefficienten i branschen i under perioden t, dvs. den
genomsnittliga arbetskraftsatgdngen under tidsperioden t for att producera for
en miljon kronor i branschen i. L;; och Q; &r genomsnittet for sysselsdttningen

och produktionen i branschen i i borjan och slutet av t. AX;; och AM;, é&r
fordandringen i1 exporten och fordndringen i importen i miljoner kronor i bran[]
schen i under tidsperioden t.

Vi sitter de berdknade virdena C; och dj i relation till jobbomséttningen i
branschen, dvs. C; + D;,, dir C,; &r det totala antalet jobb som skapas och D;

ar det totala antalet jobb som sléds ut i branschen i under perioden t. Det totala
antalet jobb som skapas C;; och det totala antalet jobb som slds ut D;; i bran[]

schen i under perioden t definieras som
Vit Eiy Kit Nit
Ci = ZALijt + z L}jt D = Z‘ALijt ‘ + z I—%t
=1 =) =1 =)

dir V,;, E;, K;; och N stir for antalet vixande, etablerade, krympande och
nedlagda arbetsstéllen under perioden t i branschen i. Lf}t ar antalet sysselsatta

i arbetsstélle j i branschen i i borjan av perioden t for nedlagda arbetsstéllen och
L}jt ar antalet sysselsatta i slutet av perioden t for etablerade arbetsstillen.
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Appendix 2

Relativ efterfragan pa hogutbildad arbetskraft: Harledning av

den ekonometriska modellen.

I analysen av effekterna pd den relativa arbetskraftsefterfrigan av internationell
handel och utldndska direktinvesteringar i avsnitt 7.4.3 — 7.4.5 anvénds samma
modellramverk. Utgangspunkten for den ekonometriska modell som skattas &r
en kostnadsfunktion (translog), dar hogutbildad (kvalificerad) och lagutbildad
(mindre kvalificerad) arbetskraft dr variabla produktionsfaktorer och fysiskt
kapital betraktas som en “fixed” faktor.”"> Genom att anta kostnadsminime!]

rande foretag erhalls 1oneandelen for hogutbildad arbetskraft PY som en funk[’
tion av relativionen for hogutbildad arbetskraft (w, /w, ), storleken pé

kapitalstocken K och produktionen Y samt den teknologiska nivan T. Eftersom
det &r fordndringar vi dr intresserade av estimeras foljande regressionsekvation
pa foretags- eller branschniva:

AF?:’V =0 +aA ln(wH /W )it + BAInK, + B,AInY, + AT, +¢, (A.1)

Variationer i l6neandelen for hogutbildade AP i foretag (bransch) i under
perioden t beror pa dndrade relativloner Aln(WH / WL), forandringar i kapital-
stock AlnK, och forddlingsvirde AlnY, i fasta priser, samt den tekniska

utvecklingen AT, . ¢ ér ett intercept och &, ar en slumpterm.

De flesta studier som tillimpat denna ansats har haft svart att fa tag i exogena
relativioneforandringar p branschnivd  Aln(w, /w, ). Dirfor brukar man
ibland gora ett antagande om fullstdndig arbetskraftsrorlighet mellan branscher.
Det innebér att foretagen, oavsett i vilken bransch de befinner sig, vid en och
samma tidpunkt har samma relativion (w, /W, ). Det betyder i sin tur att det
inte finns nagon tvérsnittsvariation 1 relativloneforandringarna, dvs.
Aln(WH /W, )i ar en konstant som plockas upp av dummyvariabler for perioder

(TD), .

t

Ett undantag dr Bandick & Hansson (2005) som har tillgang till 16nedata pa
individniva och darfor kan skatta relativioner for hogutbildad arbetskraft pa
branschnivd vid olika tidpunkter. Det gor att de kan berdkna relal]

3 En mer detaljerad beskrivning av skattningar av faktorefterfrigan med hjilp av en translog finns i Berndt
(1991) s. 469-470.
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tivlonefordndringar pé branschnivd under olika tidsperioder, vilka anvénds
sedan nér ekvation (A.1) ska skattas.

Forandringar i relativlonen for hogutbildade paverkar 16neanden for hogutbil [
dade PY; huruvida P" o6kar eller minskar beror pa substitutionselasticiteten
mellan hog- och lagutbildad arbetskraft. Om « é&r positiv (negativ) &r
avhéngigt av om den genomsnittliga substitutionselasticiteten dr mindre (storre)
an ett.

En fordel med translogfunktionen &ar dess flexibilitet, vilket gor att olika pro[
duktionsfaktorer tillats vara antingen substitut eller komplement till varandra.
Om g, dr positiv ér fysiskt kapital och hogutbildad arbetskraft komplement till

varandra. Okade investeringar i fysiskt kapital leder till 6kad relativ efterfrigan
pé hogutbildad arbetskraft. I Hansson (2000) &r S, positiv och signifikant for

perioden 1970 till 1993 och i Bandick & Hansson (2005) dr g, fortfarande

positiv, men inte signifikant, for perioden 1986 till 2000 nir analysen gors pa
branschniva. Det finns séledes tecken pa att fysiskt kapital och hogutbildad
arbetskraft har varit komplement till varandra, atminstone under 1970- och
1980 talen.

Som ndmnts i avsnitt 7.4.2. brukar man som matt pa teknisk utveckling an[]
vinda FoU intensiteten, dvs. FoU utgifternas andel av produktions- eller forad(’]
lingsvérdet. I de allra flesta studier &r koefficienten for FoU intensiteten positiv
och signifikant; en indikation pa att den tekniska utvecklingen &r “’skilled-bia-
sed”. Hansson (2000) har ocksé experimenterat med kunskapskapitalstockar,
dvs. ackumulerade FoU-utgifter i olika branscher éver tiden.”"* Det verkar som
om tillvaxt i kunskapskapitalet har storre inverkan pa relativ efterfragan pa
hogutbildad arbetskraft én tillvaxten i det fysiska kapitalet.

For att analysera effekterna av Okad importkonkurrens fran lagloneldnder,
Okade direktinvesteringar i lagloneldnder och 0kade ingéende direktinvester[]
ingar pa relativ arbetskraftsefterfragan ldggs sedan variabler som avser att mita
dessa faktorer till den grundliggande regressionsmodell som beskrivs i ekvall
tion (A.1).

214 Startvirden pa kunskapsstockarna far man genom uppskatta tillviixten i FoU utgifterna fore det finns
observationer pa FoU utgifterna (6 procent) och i vilken takt kunskaperna deprecieras (15 procent). Det antas
ocksa att det tar tre ar innan investeringar i forskning ger nagot bidrag till kunskapsstocken (Hansson 2000
5.536).
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Som matt pa forandringar i konkurrensen fran laglonelédnder i en bransch i unl]

der en period t anvénds fordndringar i importen fran lagloneldnder som andel
av forbrukningen A(M /C):fkeLOECD. Som hoglonelédnder betraktas de gamla”

OECD-landerna (se figur 7.9) och 6vriga ldnder definieras som lagloneldnder.

Den regressionsmodell som Bandick & Hansson (2005) anvénder for att stu]
dera effekterna av det dkade utlandségandet (6kade ingdende direktinvester
ingar) i Sverige pa den relativa arbetskraftsefterfragan pa bransch- respektive
pa foretagsniva ar:

ARP" = 5(TD), + S AInK, + S,AInY, + AT, +

YAFDI,

+ A M /C -IckeLOECD +
2 ) 7 UTLL, +»,UTL2,

} +&, (A2)

For att fanga in eventuella effekter av det 6kade utlandségandet inkluderar de i
branschanalysen en variabel som méter fordndringar i andelen sysselsatta i
utlandsédgda foretag i branschen i under perioden t AFDI, och i foretagsanaly!(’

sen dummyvariabler som indikerar om ett foretag i ar utlandsagt UTLL;, eller
om det har blivit utlandségt under period t UTL2, . S, &r positiv om dkad im![]
portkonkurrens fran laglonelander leder till 6kad relativ efterfragan pa hogutl]
bildad arbetskraft.

Den regressionsmodell som Hansson (2005) anvénder pa foretagsniva for att
undersdka hur produktionsforflyttningar inom svenskidgda multinationella f60]
retag (utgdende direktinvesteringar) till hog- och lagloneldnder péverkar den
relativa arbetskraftsefterfragan i de svenska moderforetagen ar:

APY =5(TD), + B AInK, + B,AInY, + BAT, + 7 AMNF)} +&,  (A3)

MNF, &r kvoten mellan sysselsittningen i utlindska dotterforetag i linder!]
grupp j, dar j dr hog- eller lagloneldnder, och den totala sysselséttningen i mo[
derforetag och dotterforetag. A(MNF )," ar foljaktligen fordndringen i andelen
sysselsatta i landergrupp j under tidsperiod t. Koefficienten for 1laglonelédnder
Yia &r positiv om okade direktinvesteringar i lagloneldnder medfor okad rela’]

tiv efterfrdgan pa hogutbildad arbetskraft i de svenska moderforetagen.
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